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Introduction générale



Le développement économique et la répartition déisites économiques sur
les territoires sont aujourd’hui au cceur des cansiibns de politique économique.
L’activité économique ne se distribue pas au hadarts I'espace. Les territoires se

livrent & une concurrence pour attirer les capitawangers.

La réflexion sur l'attractivité territoriale résald’'une série de questions posée
par les acteurs territoriaux sur la localisatiors @etivités économiques: "pourquoi
certaines entreprises s'implantent-elles sur urtdee plutdét que sur un autre ?";
"qu'est-ce qui distingue le territoire des autrele eend attractif?”. Ces acteurs ont des
ambitions, en termes d’attraction et de mainties eletreprises, comparables a celles

des dirigeants d’entreprise vis-a-vis de leursntiie

L’attractivité des territoires est devenue, au sodes derniéres années, une

question cruciale en matiére de théorie économique.

Définition des termes du sujet

Pour assurer la bonne conduite de cette rechafas,important de définir les

concepts utilisés : localisation, facteur de lasaion, attractivité territoriale, IDE.

Cet exercice s'avere utile pour comprendre, eatrees, l'interdépendance
existante entre les théories de localisationrdietivité territoriale et I'investissement

direct étranger.

La localisation et l'attraction territoriale desvéstissements directs étrangers

ont été abordé par des auteurs appartenant ayssisisciplines.

La localisation consiste en 'analyse d'un ensemblgariables géographiques,
économiques, sociologiques et culturelles visavaluation d'une localisation
existante ou la sélection du meilleur emplacemessible pour atteindre des objectifs
de ventes et de profits (Colbert et Coté 1990).
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Il est évident, d’aprés cette définition, que ledlisation dépend d’'un ensemble
d’attributs et caractéristiques propres aux targtopotentiels d’accueils. C’est ce que
I'on désigne par déterminants ou facteurs de Isattin. Ce dernier est défini comme

étant « tout ce qui est susceptible de différer@space pour I'entreprise’»

Nous ne pouvons parler de localisation sans évotjmeestissement direct
étranger. Ce dernier désigne: " un capital dapsdpriété d'actifs réels pour implanter
une filiale a I'étranger ou pour prendre le comtrdlune firme étrangére existante. Il

vise a établir des relations économiques durableedinité & I'étranget”

Le Fond Monétaire International (FMI) distinguererdeux grandes catégories:
les investissements directs et les investissemediects. Ces derniers sont appelés
investissements de portefeuille et portent sur a@idsats de parts d'entreprises ou
d'actifs financiers, dans ce cas, le mobile estdteofinancier. Les investissements
directs, ne se limitent pas a une participationtigas, ils s'inscrivent, au contraire,
dans une logique d'entreprise et peuvent se peuerdes rachats d'entreprises

existantes ou sur des éléments permettant unentagitan directe.

Dans le présent travail, le concept de localisaéisnprincipalement théorique
que conceptuel puisqu’il sert de source pour ifienties facteurs qui expriment
I'attractivité d’un territoire pour les capitaux@ngers. Le concept central d'attractivité
territoriale des IDE se rapporte aux facteurs épugoes, sociaux, culturels et
politiques qui agissent positivement sur le choixldcalisation des investissements

étrangers.

Objectif

Le concept de localisation et d'attraction desvdaés économiques souléve le

guestionnement suivant :

! Sergot, B., 2004, « Les déterminants des décisieniscalisation », Thése de Doctorat en
Sciences de Gestion, Université Paris | - Pantl@&ohbonne, p 40.
2 Wladimir Andreff (2003) 'Les multinationales globalé&dition la découverte, p 8.
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* Pourquoi certaines entreprises s'implantent-elissdiun territoire plutot
gue dans un autre ?

* Qu’est ce qui fait qu’un territoire est plus attrfbqu’un autre ?
C'est dans cette optique que cette étude se propose

 D’une part, d'identifier les déterminants de I'IEns les pays en
développement ;

» D’autre part, de déterminer les facteurs d’atioecet de localisation des
investissements étrangers au Maroc.

L'objectif de ce travail est donc, de contribuef@&ude des déterminants et

facteurs de localisation permettant d’expliquettigctivité des territoires vis-a-vis des

investissements directs étrangers.

Hypotheses de recherche

Le but principal de ce travail est d'enrichir leavaux précédents, a travers
I'examen de l'impact de certains déterminants attrdctivité est la localisation des

investissements étrangers dans les pays en vaiévdéoppement et au Maroc.

Pour atteindre ces objectifs, nous formulons leatrguhypothéses centrales
suivantes (les hypothéses H1 et H2 comporte deshsqothéses):

»H1 : Un cadre macroéconomique sain favorise I'asseanent de I'attractivité
des capitaux étrangers.

= H11: le degré d'ouverture commerciale exerce nfteence positive sur
I'attraction des IDE.

= H12: le développement du secteur financier faedientrée des IDE.

= H13:les investissements attirent les investissgsne




» H2. La stabilité politique exerce un effet possiir I'attractivité des capitaux

étrangers.
= H21: les libertés politiques jouent en faveur’ddriaction des IDE.

= H22: les libertés économiques ont un effet positif I'attraction des

investissements étrangers.

» H3: I'urbanisation et le niveau des infrastructuexerce une influence positive
sur I'IDE.

» H4 : le capital humain a une influence positivel$E

Démarche et méthodologie

Grace a un survol de la littérature théorique epigque nous allons spécifier
un modele économétrique, qui met en relation ies dIIDE entrant avec les variables

(dont notamment celles représentatives des hypeghémises) issues de la littérature.

Pour vérifier ces hypothéses émises ci dessus, allous considérer d'une part,
un ensemble de soixante trois pays en voie de aigveiment (PVD) et d'autre part, le
Maroc sur une période de vingt sept ans allanta8) & 2006. Pour les PVD, nous
allons utiliser la méthode des moindres carrésnaith sur les données de panel,

tandis que pour le Maroc, la méthode des moindaees généralisés sera employée.

Plan de la thése

Pour répondre a nos questionnements, nous présestan état de l'art des
connaissances et des grandes questions relativekesanotions de territoire,

d’attractivité et de compétitivité territoriale @pitre 1).

Ensuite, nous allons identifier les différents éars de localisation des activités
économiques. Pour cette fin, nous présenteronsabileau synthétique des grandes
approches et modeles de base pour expliquer ladatian des activités eéconomiques.
Il s’agira d’abord des modeles classiques de I'énur spatiale et régionale, avant de

détailler les avancées dues aux travaux de la Hleudeonomie géographique. A ces
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travaux théoriques sur la localisation des actviéonomique, nous allons ajouter une
revue des résultats des principaux apports dese®t@snpirigue en la matiére

(chapitre2).

Puis, et en se basant sur les conclusions des tapg@oriques (premiere
partie), nous allons proposer un cadre d’analyséatteactivité et de la localisation
des IDE. A base de se dernier, nous proposeromsagiéle économeétrique que nous
allons tester sur les données de panel d'un édloantie 63 pays en voie de

développement (chapitre 3).

Enfin, nous nous proposerons un modele économétriguplicatif de

I'attraction des investissements pour le Maroc [jtha 4).

-



Premiere partie :

L’attractivité territoriale et les théories de
localisation des investissements
étrangers : un état de I'art



Introduction de la premiere partie

Pourquoi une entreprise multinationale choisit-dlienplanter une filiale dans
tel pays d’accueil et dans telle région plutét daas tel ou telle autre ? Cette question
est longtemps restée purement académique. Aujauirceiie est devenue quasiment
stratégique pour les autorités économiques etigquodis qui s’efforcent d'attirer sur
leur territoire, tant national que local, les in&sements étrangers supposes étre
créateurs d’emplois et susceptibles de redynamisetissu industriel local en
difficulté.

L’objectif de cette premiére partie de notre traeat double :

D'une part, elle vise a donner une clarificatioredhique de la notion
d’attractivité territoriale, ses fondements théodsg, ses déterminants, ainsi que ses
outils (chapitre 1).

D’autre part, le recensement des théories de katan présentera des éléments
de réponses aux facteurs attractifs de localisatiemtreprises. Le but ultime poursuivi
par le survol de la littérature cernant le sujet édes dégager un cadre conceptuel

spécifique aux investissements directs étrangéegp(te 2).




Chapitre un :

L'attractivité territoriale




Introduction

L’attractivité est un concept que I'on peut aborsleus plusieurs aspects : étude
des déterminants, théoriques ou empiriques ; medarda capacité d’attraction
potentielle de différentes économies. Il est égelgmpossible de comparer les
résultats effectivement obtenus par certains pays netiere d’attraction des

investissements.

Ce chapitre aborde la question de l'attractivité territoires. L’actualité de
cette question tient a I'évolution assez radicase plolitiques territoriales, qui se sont
significativement éloignées de la logique traditiele d’aménagement du territoire en
mettant les régions en compétition.

Ce chapitre sera structuré en quatre sections.rémipre, retrace un apercgu
théorique de la notion d'attractivité territorialees fondements théoriques, ses
approches et ses indicateurs de mesures. La deengeantion, mettra le point sur le
fait que cette notion est le résultat de la corthbhon des offres de localisation
émanant des territoires et des demandes de faafieutecalisation provenant des
entreprises. La troisieme, quant a elle, mobiliseautre concept dont ont recours les
territoires pour devenir plus attractifs, en l'ogemce le marketing territorial. La
derniere section développe un autre concept togsiantéressant, c’est celui de
l'intelligence économique. Ce dernier permet, loescses principes et outils sont
appligués au niveau territorial, d’étre d’'une gmangtilité pour la protection des

investissements.
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Section 1 : L’attractivité territoriale

1) Le territoire : un concept fuyant

Le concept de territoire est aujourd’hui fortemééta la géographie qui y a
souvent recours, méme si ses origines sont plagloes. La sociologie, notamment
urbaine, I'économie, précisément dite territoridlarbanisme, I'histoire, la science
politique, I'anthropologie, I'ethnologie accordeatla réalité territoriale une place

désormais reconnue.

Il y a plus de vingt ans, le concept de territa@st apparu dans la production
scientifique d’économistes (Becattini, BagnascajsBo, Triglia, etc.), de géographes
(Raffestin, Roncayolo, Brunet, Frémont, Sack, Turet.), de sociologues (Marié€,

Barel, Ganne, etc.), et d’autres auteurs en scéesmaales (Allies, Lepetit, etc.).

Cette multidisciplinarité de ce concept le rendypémique, ses définitions
sont multiples. Nous allons essayer d’illustrer @ncept, en nous référant a

différentes auteurs et disciplines faisant autaitéa matiere.

Notre point de départ est la définition donnéel@atictionnaire de géograpfiie
Ce dernier identifie trois définitions du mot tesiie qui ne s’excluent pas

mutuellement :

& Le territoire peut désigner un territoire admirasfr;

& Le territoire peut étre limité par des frontieress abrité une
population particuliére voire une nation ;

& Le territoire peut désigner tout espace sociaip@roprié par ses

habitants, qu’elle que soit sa taille.

Cette définition met essentiellement le point sutdrritoire en tant qu’espace
limité par des frontieres (administratives, géogigpe...), dans lequel un groupe

d’individus cohabite. Cette cohabitation est bas& sles relations sociales,

%Baud P., Bourgeat S., et Bras C., 2008tionnaire de géographjeHatier, Collection
initial, 544p, pp. 137-138.
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économiques, politiques...c’est dans ce sens que &' Mualifie le territoire de
construit social, c’est-a-dire « une appropriatiofa fois économique, idéologique et
politique de I'espace par des groupes qui se ddnmes représentation particuliere
d’eux mémes, de leur histoire ».

D’autres auteurs mettent I'accent sur les inteoastientre les acteurs pour
définir le territoire. C’est le cas notamment depDy et Burmeister (2003), pour qui
« 'émergence des territoires repose avant toutesuinteractions entre les acteurs, en
particulier a travers la mise en ceuvre de procestapprentissage collectif,
I’économie de la proximité s'interroge donc sur fesmes prises par la gouvernance

territoriale ».

Cette définition fait apparaitre le territoire comm@tant une surface d’échanges
entre les acteurs. Pour cette raison, le territegeun produit qui est constamment
retravaillé par un acteur ou un groupe d’acteursirgaraction (Raffestin, 1980).
Edouard et al (2004) I'assimilent a une organisatiéticulaire dotée d’'une identité
collective dont les parties prenantes investissgées moyens dans une vision
commune. Le territoire prend la forme d’'un constaaicio-économique produit entre
les acteurs locaux (économiques, techniques, sqadunstitutionnels) qui participent
a résoudre un probleme commun ou a realiser uretpdgy développement collectif
(Gilly et Perrat, 2003).

Cette derniére définition montre que le territgdeut étre vu comme étant un
systéme dans lequel interagissent plusieurs scaterags. Ce systéme territoire est
caractérisé par des processus institutionnels auicgpent a sa régulation. Pour cette

raison, «un territoire est caractérisé par sa gmavees,

Pour les chercheurs en science régionale, ledeeriest approché comme le
révélateur d’'une co-construction entre les actébeste co-construction du systeme de

production a été longuement étudiée, de hombrepecés comme le role des savoir-

“Di Méo G., 2000, « Que voulons-nous dire quand rEarons d’espace ? in Lévy J., et
Lussault M., (sous la direction de)pgiques de l'espace, esprit des lieux géographies
Cerisy,Paris, Edition Belin, pp. 37-48.

>Gilly J.-P. et Perrat J. (2003), op cité.
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faire, le terroir, les traditions culturales ou ldiéage ont été bien intégrés dans la

modélisation de ce systéfne

Pour cerner la notion de territoire, considéré cenmum systéme local nous
reprendrons une définition de Lecoq et Malllat Le territoire ne correspond pas a
une unité géographique précise : c’est un cadranigge dans lequel s’inscrivent un
ensemble territorialement intégré de relations senlement interentreprises, mais
principalement des relations hors marché, de paritende coopération, des échanges
d’'informations qui se structurent au sein de rése#luse construit et prend forme
autour de réseaux qui sont la double expressiorstiggies des acteurs localisés et
de [I'histoire d'un territoire, de sa culture, densalentité, dans lequel ils se

développement ».

Derriere le concept de territoire se cache l'idéerganisation politique,
economique et sociale, ou les dimensions histoyigaeologique et affective sont
effectivement présentes. Il se caractérise par laoalisation, un processus

d’appropriation, un processus de gestion, un hg&ie un projet.

Du point de vue économique, et en faisant la syetlies définitions suscitées,

le concept de “territoire” désigne a la fbis

& un systeme d'externalités “ technologiques” lo@&ds c'est-a-
dire un ensemble de facteurs aussi bien matériéimpatériels qui gérérent
un avantage compétitif aux entreprises et qui,egeatelément de la proximité
et a la réduction des codts de transaction quasi@porte, peuvent devenir
aussi des externalités “patrimoniales”. L’exterigalia plus évidente est
représentée par la présence d’agglomérations esyilldistricts, poles,

clusters....;

®Courlet C., 2002, « Les systémes productifs loéalisin bilan de la littérature », in lozal

a I'épreuve de I'économie spatiald. TORRE (ed.) coll. Etudes et recherches sur les
systemes agraires et le développement, 33, pp227-4

" Maillat D., Crevoisier O., et Lecoq B., 1993, «sRéux d'innovation et dynamique
territoriale. Un essai de typologie Revue d’économie régionale et urbainé 3/4, pp. 407-
432.

8 Camagni R., 2002, « Compétitivité territoriale, imilx locaux et apprentissage collectif :
une contre- réflexion critique Revue d’Economie Régionale et UrbaiNé4, pp 553-578.

s



& un systeme de relations économiques et socialesogiiibuent a
la constitution du capital relationnel ou du cdpgacial d’'un certain espace
géographique; ce systeme, responsable des effety/rargie locale et des
rendements croissants, facilite I'action collectoes privés visant a produire
biens publics de facon coopérative et contribug r@@dluction de I'incertitude et
au déclanchement de processus d’apprentissagetiplle

@ un systéme de gouvernance local, qui rassembleaifextivité,
un ensemble d’acteurs privés et un systeme d’adtrations publiques locales.
Ce systéme est responsable de l'interprétatiomesasins des collectivités et de
la mise en ceuvre des meilleurs dispositifs poupndppdes réponses efficaces
aux défis du contexte général.

Aprés avoir examiné la notion de territoire a travies définitions des auteurs
relevant des différentes disciplines faisant atdéomn la matiere, nous allons

maintenant consacrer le paragraphe suivant a lamdtattractivité territoriale.

2) Concept d’'attractivité territoriale:

Le concept d’attractivité du territoire indique géalement la capacité de celui-
ci a attirer et a retenir les entreprises tantomaties qu’étrangeres. Le territoire au sens
de I'’économie régionale peut renvoyer a la vilerégion, la nation ou une zone
économique comme I'UE ou I'UMA. Ainsi, entre autre€oeuré et Rabalid
définissent lattractivité comme «la capacité d'pays a attirer et retenir les
entreprises ». Pour Mouriaux (2004) « I'attracévd’un territoire est la capacité a y

attirer et y retenir les activités & contenu éleméravail trés qualifié ¥.

D’autres rapports abordent la question de I'ativdét et insistent sur la
dimension humaine dans le développement de ce pbrCharzat (2001), dans son
rapport sur l'attractivité de la France, a ment@rimportance de la qualité des

hommes, des femmes, de vie et de la formation gsafenelle comme fondement de

°Coeuré B., et Rabaud 1., 2003, « Attractivité défance : analyse, perception et mesure»,
Economie et Statistiqua® 363-364-365.
Mouriaux F., 2004, « Le concept d’attractivité enidth monétaire »Bulletin de la Banque
de FranceN°123, pp. 29-44.
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I'attractivité. C’est ainsi que Mouriaux (2004) cidere que le concept d’attractivité
est adapté pour évaluer la situation d’'une éconalans un monde caractérisé par une

mobilité élevée des biens, des hommes et des uapita

Compte tenu de ces éléments, l'attractivité d’umitt@re peut étre définie
comme la capacité a y attirer les investissemeliis I'attractivité peut aussi
qualifier la capacité d’un territoire a capter iegestissements étrangers et a conserver

les investissements qui sont déja présents et ntgdaur le territoire.

S\

De ce qui précéde, toute politique d'attractivitéitdconsister a attirer les
investissements a la fois exogenes et endogéenemdarritoire donné, dans I'objectif
d’y maintenir et aussi d'y accroitre le niveau diaité économique. Ceci dit, quels

sont les fondements théoriques de I'attractivitétteiale.

3) Fondement théorique de I'attractivite territoriale :

Afin de mieux appréhender le concept d’attractjvit€onvient de se référer a
deux cadres d’analyse économique: la nouvelle én@ngéographique et I'économie

industrielle.

a) La nouvelle économie géographique (NEG) :

La nouvelle économie géographique (NEG) a pour abibjEexplication des
choix de localisation des activités. Elle permetétddier les mécanismes
d’agglomérations des activités économidliePour les tenants de la NEG, comme
Krugman, la localisation des activités productiess étroitement liée et conditionnée
par des effets d’agglomération. L’intérét de cafiproche est qu’elle prend en compte
la dissociation croissante entre ce qui a traét édmpétitivité des territoires et ce qui

concerne celle des entreprises.

La NEG cherche a rendre compte des concentratiasivités économiques.
Elle met en avant, en particulier, le role des mewthtés dans la détermination des

forces d’agglomération et de dispersion a l'origileel’équilibre spatial observe.

UCatin M., 2000, « Régions centrales et périphésqueexternalités et économie
géographique >Revue Région et Développemenii,1, pp. 6-12.
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Elle se fonde sur l'idée que les choix dimplardatirésultent de deux
catégories de forces antagonistes

* Les forces dagglomération, qui encouragent lesrepnses a se
concentrer géographiquement pour bénéficier d’écoe® d’'échelle et
externes. Parmi celles-ci, la littérature met eanav les rendements
croissants au niveau de I'entreprise, la concuggmour les parts de
marché qui pousse les entreprises a se regroupela @résence
d’externalités de type pécuniaire ou technologique.

* Les forces de dispersion, qui favorisent la diss@tion des activités
compte tenu des contraintes de disponibilité desources naturelles et
de la fixité de certains facteurs de production.tike d’exemple :
I'existence des codts de transport, le prix deeaet qui croit avec
'augmentation de la densité d’agents économiqueffet de la
concurrence locale entre les firmes conduisanteahausse du prix des
intrants et une baisse de celui du produit, etrésgnce d’externalités

négatives de type pollution ou congestion.

L'école de la nouvelle économie géographique pertnda fois de mieux
comprendre le role de facteurs hors prix dans hapaétitivité d’'une nation et de rendre
compte de situations ou un ou plusieurs sectediégyivité(s) réparti(s) auparavant
entre plusieurs économies se concentrent danseuthe s

b) L’économie industrielle :

L’économie industrielle explique les modes d’orgaion et de développement
des entreprises. Elle apporte un éclairage compitine pour comprendre les choix
de localisation, dans la mesure ou les ressorta dempétitivité d’'une entreprise ne
sont pas liés uniguement aux caractéristiques de teaitoire d’élection, mais
dépendent aussi de caractéristiques spécifiquase @pproche permet d’éviter un

écueil possible de la nouvelle économie géograghiqui serait de négliger le role de

“Mouriaux, F., 2004, « Le concept d'attractivitéénion monétaire »Bulletin de la Banque
France N°123, pp.29-44.
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ces choix stratégiques spécifiques. En outre, iéooe industrielle permet d’avancer
certaines prédictions sur les formes d’'agglomémnati®ar exemple, selon que
I'entreprise fonde sa stratégie sur la compétéive@chnologique ou sur des effets de
filiere qui permettent de dégager des économieshdiée, ses choix de localisation ne
sont pas nécessairement les mémes. Evaluation cenipétitivité technologique et

analyse des liaisons inter-industrielles constitues apports majeurs de I'économie

industrielle a I'étude de I'attractivité.

La NEG et I'économie industrielle constituent dewadres d’analyse
économique de I'attractivité d’un territoire. Cetterniere peut étre appréhendée selon

différentes niveaux, c’est ce que tente d’expligagraragraphe suivant.

4) Les différents niveaux de I'attractivité :

En partant d’'une définition simple de l'attractéviterritoriale « capacité d’'un
territoire donné a attirer une quantité importadtactivités productives », Fabrice
Hatent® identifie cing grandes catégories d’approches mmpréhender le concept

d’attractivité :
a) L'approche « Macro » :

Cette approche vise a identifier les déterminafdbayx expliquant le degré
d’attractivité du territoire considéré pour les @égtissements internationaux, c’est-a-
dire sa capacité a attirer une part de ces ingestisents plus importante que d'autres

territoires.

Sur le plan théorique, cette approche peut étresidéree comme une
descendante de la théorie du commerce internatidaak une vision ou I'’hypothese
de fixité du capital productif est levée. Il s’agitexpliquer, non seulement les
conditions de spécialisation des territoires daegames productions, a dotations
données en facteurs fixes, et donc une certaindigooation de leur commerce
international, mais, plus en amont, les détermmalet la localisation d’'un facteur de

production mobile : le capital.

BHATEM F., 2004, Investissement International et politiques d'attidté, Economica,

Paris.
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b) L'approche « Méso » :

Pour cette approche, il s’agit ici de comprendraurgooi une catégorie
spécifique d’activités sera davantage attirée patetritoire particulier. Le fondement
théorique de cette approche remonte jusqu’aux wrad&Alfred Marshall sur la notion
d’atmosphére industrieffé Originellement, ce courant d’analyse n’est paslisé sur
la question des investissements étrangers, ni n&meelle de la localisation du
capital productif considéré comme un facteur mohihais plutdt sur I'analyse des
dynamiques locales permettant I'émergence endod&mepble de production et de
compétitivite. Ce cadre d’analyse peut cependart @argi de maniere relativement

aisée a la prise en compte des comportements akskton du capital productif.

Cette approche a donné lieu a des déeveloppemems daux domaines

distincts:

. D’une part, les travaux de l'école dite de la «rallev
économie geographique» cherchent a réintégrer reersion spatiale
dans les modeles d’équilibre économique.

. D’autre part, les approches en termes de « clusters
développés, dans la lignée directe d’Alfred Marshadr de nombreux

auteurs dont le plus connu est Michael Pdtter

c) L’approche « Micro » :

Dans cette approche, il s’agit de déterminer lellewei site de localisation
possible pour un projet particulier. Ni 'approcpar les indicateurs globaux ni celle
par l'offre territoriale différenciée ne permetteah effet de porter un jugement
definitif sur la rentabilité escomptée d’'un prajgnvestissement individuel sur un site
donné. Pour parvenir a évaluer celle-ci, il convida reconstituer de la maniére la
plus fine les conditions concretes de fonctionnanaenprojet. Aux approches issues
de la théorie économique (économie spatiale ou am@n internationale) se

substituent alors des techniques inspirées delys@adinanciére, avec ['utilisation de

1 agnel 0., 1998 'attractivité des territoires thése soutenue & l'université de Paris-X-
Nanterre. )
>porter M., 1993 'avantage concurrentiel des natigréd francaise, Inter Editions, Paris.
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business-plans plus ou moins détaillés, coupléstaebement avec des scénarios
permettant de prendre en compte les incertitudéss liaux différents facteurs

susceptibles d’influer sur le niveau des coltsestrécettes.

d) Processus de décision :

Cette approche s’intéresse au processus a traarslil'investisseur choisit le
site sur lequel il localisera son projet. Il metgdeint sur la logique de choix de
l'investisseur plutét que sur les caractéristigussmparées des territoires en
compétition. Sous cette approche figure une littd¢eaabondante mettant en évidence
impact de lincertitude, des imperfections dansformation, et des jeux de
négociation entre groupes d’intérét sur les pracese décision en entreprise, et des
travaux empiriques décrivant les séquences du gsasede décision de localisation de

I'entreprise multinationale.

e) L'approche en termes d'image:

Elle vise a analyser la maniére dont un territ@lomné, en créant un effet

d’'image dans I'esprit du décideur, peut accroitre attractivité.

Les schémas, qui suivent, résument et montrenbap@mentarité entre les

trois premiéres approches de l'attractivité teriétie.

.



Approche «macro»: indicateurs
synthétiques de base
(Niveau souvent national)

lllustrations et déclinaison
sectorielles et/ou locales
des analyses globales

Fournit quelques
données
de cadrage global

Remontée
Fournit quelques d’'informations
données sur l'attractivité
de cadrage global pour un type

d’activité donné

Données sur les ressources
disponibles au niveau local

Approche «méso»: analyses Approche «micro»: analyse
sectorielles fines < “|  de compétitivité pour un projet
(Niveau souvent régional) donné (Niveau du site)

Remontée d’information sur
I'attractivité pour un type
d’activité donné

Figure 1. Complémentarité entre trois approche&tteactivité
Source : Hatem 2004

Niveau national: environnement politique,
réglementaires, macroéconomique, marché...

Niveau régional/local: ressources
locales, main d’ceuvre, effets
d’agglomeération, spécialisation locale...

Niveau du site: immobilier,
infrastructures d‘acces

Figure 2: Les trois cycles de la compétitivité
Source : Hatem 2004

A noter que parmi les approches développées cidessest I'approche
«macro » qui nous intéresse dans notre travadst@-dire que notre objectif est
d’identifier les déterminants de [lattractivité d'uterritoire national vis-a-vis des
IDE*®. Néanmoins, une question surgit : comment mediaténactivité d’un territoire

(un pays) et avec quels indicateurs ? C’est I'othjeparagraphe suivant.

'®\/oir chapitre 2
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5) Les indicateurs de mesure de l'attractivité :

Nous avons défini I'attractivité d’'un territoire mone étant sa capacité a attirer
des investissements et a retenir ceux déja exidtaite définition fait apparaitre un

probleme concret, c’est celui de la mesure dedetivité.

Sur quelle base peut-on dire qu’un territoire és$ attractif qu'un autre. Quels
sont les indicateurs qui permettent de classer téegtoires selon leur degré
d’attractivité des investissements.

Il existe diverses approches pour classer lestdgas selon le degré
d’attractivité :

a) Les enquétes d’opinions :

Ces enquétes d’opinion se font auprés des investisson leur demande de
classer les criteres de localisation et de donmeclassement relatif des différents
territoires d’accueil potentiel par rapport a cegeces. C'est le cas notamment du
barométre d’attractivité d’Ernst Youhg

Ce dernier est publié annuellement. Il porte sue wmquéte auprés des
dirigeants d’entreprises multinationales. En 20&hquéte d'Ernst and Youfiga
interrogé 809 décideurs de firmes multinationaleie recense les annonces
dimplantation internationales et d'extensions ti@&és. Elle exclut les
investissements de portefeuille, les fusions etigdgpns et rend compte de la réalité
des investissements engagés par les sociétéséardpns les fonctions industrielles
et tertiaires, I'enquéte recense le nombre d'esiplées, le taux de croissance des IDE
recus, la part de chaque secteur (service, indusfrides IDE entrants, 'origine des

IDE recus, les secteurs attirants les IDE...etc.

b) Les approches économétriques :

Ces approches prennent comme variable a expligeerlDE et comme

variables explicatives les différents facteurs dteres de localisation. Les variables

YErnst and Youngzuropean attractiveness: the opportunity of divigrdia Baule, mai 2004.
¥Ernst and Young, &ometre de l'attractivité Européenr2007.
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explicatives sont en général des indicateurs maora@miques ou des indicateurs
agrégés utilisés comme proxy des variables explestissues du modeéle théorique

(nous allons développer ces différentes approct@sognétriques dans 14" partie).

Notons que l'intérét de ces approches économesigaequ’elles permettent de
dégager les variables jugées significatives ddrdietion des IDE, ce qui permet

d’expliquer I'attractivité comparée des différetgsritoires.

c) Les indicateurs élaborés pas des institutions inteationales :

& L’'indicateur de performance en termes d’investissenentrant :

La CNUCED publie chaque année un classement des @ayfonction de leur
attractivité, classement qui est présenté sous dodnne matrice, elle-méme

obtenue en croisant deux indicateurs:

* L'indicateur de performance en termes d’investisent entrant (IPIE) :

IDE entrants dans le pays al'année t

g IDE danz le monde &4 l'année t
RE= FIE du pays & l'annéet o

FIB mondial &1'année t

Cet indicateur reflete la mesure dans laquelle waysprecoit des IDE
comparativement a sa taille économique. Si par plemn pays représente 5% du
PIB mondial, alors s’il recoit 5% de l'investissemenondial, I'indice IPIE sera égal a
100. S’il recoit plus de 5% de I'IDE mondial, I'iftét sera supérieur a 100. Si le pays

recoit moins de 5%, l'indice sera inférieur a 100.

* L’indicateur du potentiel d’attractivité en termel’investissement entrant
(IPAIE) :

Il reflete plusieurs facteurs censés mesurer #ativité d’'un pays pour les IDE
étrangers. La CNUCED a sélectionné 12 indicateuasisiques’ (voir tableau

suivant).

¥ Voir le site Internet de la CNUCED consacré au foapsur l'investissement mondial,
dans la rubriqgue « The inward FDI potential index Methodology »:
http://www.unctad.org/Templates/WebFlyer.asp?inlie=2470&lang=
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Indicateurs Signification
C’est un indicateur de la sophistication de la
demande et de son potentiel de clients. Plus le
Le PIB par habitant PIB par habitant est élevé, plus le pays attire
des IDE destinés a produire des bieng et
services innovants et différenciés.
. La CNUCED estime en effet que les dirigeants
Le taux de croissance du . S
) .|.des entreprises multinationales se fondent sur
PIB/habitant des 10 annegs . . R
- a croissance passée des pays pour anticiper
précédents -
leur croissance future
La part des exportations dans le P §et |nd|cateL_1r t_radwt IouvertL,Jr_e_ qlu, pays gux
echanges, ainsi que sa compétitivité
L_e nombrel (_je "9”‘*‘.’ telephon'quqﬁdicateur de l'existence d’'une infrastructure
fixes par millier d’habitant, ainsi que N : o
s ) moderne d’'information et de communication
le nombre de téléphones mobiles
. L : indicateur de l'importance de linfrastructure
La consommation d’énergie dl.tl " . :
- , raditionnelle (hors information et
secteur privé par habitant s L
téléecommunications).
La part des dépenses en RD L, :
) iy our mesure la capacité technologique du pays
publigue et privée du pays dans sorﬁ, :
PIB accueil.
Le pourcentage d’étudiants de pour mesurer le potentiel de main-d’ceuvre tres
troisieme cycle dans la population | qualifiée disponible dans le pays
calculé de facon composite, de maniere a
mesurer les facteurs qui peuvent influencefr la
perception du risque pays par les investisseurs.
- . Cet indicateur comprend des données sur la
Un indicateur du risque pays : L o
dette publique et privée du pays, ainsi que|des
données sur la sécurité des biens et |des
personnes (criminalité, terrorisme), ou encore
la stabilité institutionnelle
La part de marché du pays dans|l€et indicateur est utile pour définir
exportations mondiales de matierdattractivité du pays pour les IDE orientés vers
premieres. les industries extractives
La part de marché du pays dans|les s .
: ) : : our mesurer l'intégration du pays dans| la
importations mondiales de parties %t, " . :
, : écomposition internationale des processus
composants d’automobiles et de .
ey . productifs
produits électriques
La part de marché du pays dans|lpsur mesurer I'attractivité du pays par rapport
exportations mondiales de servicesaux IDE orientés dans les services
‘'est un indicateur de l‘attractivité passeée et
La part du pays dans le stock . o . L
o, présente, ainsi que du climat général |par
mondial d'IDE entrants . .
rapport a l'investissement

Tableau 1: les composantes de
d’'inves

L’indicateur du piefetiattractivité en termes
tissement entrants

Source : http://www.unctad.org/Templates/WebFhygrZantltemID=2470&lang=




L’indicateur de potentiel est une moyenne simplen(pondérée) des valeurs,
préalablement normalisées de 0 a 1, de ces 12atedics. Plus cet indicateur tend vers
1 et plus le pays est considéré comme attractifr pesi IDE et donc pour les
entreprises multinationales. Plus il tend vers fnheins le pays est considéré comme

attractif.

Le croisement de l'indicateur du potentiel d’attheté avec l'indicateur de

performance en termes dinvestissements entrantsngbed’obtenir la matrice

suivante:
Performance élevée Performance mediocre
Fort potentiel Peloton de téte En dessous dwunpete
Faible potential Au-dessus du potentie PelotoguiEue

Tableau 2: matrice de comparaison de la performanda potentiel
Source:CNUCED,http://www.unctad.org/Templates/PaggintltemID=2468&lang=1

Le tableau fait apparaitre quatre catégories de pay

e Les pays du peloton de téte : Ce sont les paysmua la fois un potentiel et

des résultats élevés en termes d’entrées effediii®E.

 Les pays du peloton de queue : Ce sont les pay®rjuun faible potentiel

d’attractivité et qui enregistrent des entréesatiffes faibles.

* Les pays dont les résultats sont inférieurs apetentiel : Ce sont les pays qui
n'utilisent pas pleinement leur potentiel d'attraité. Ils ont un indice

d’entrées potentielles élevé, mais des entréestafbs faibles.

« Les pays au dessus de leur potentiel : ce sonpdgs qui ont un faible
potentiel, mais qui réussissent néanmoins a atfitas d’investissements

étrangers que la moyenne.




Le tableau qui suit classe les différents paysrsédorr performance et leur

potentiel d’attractivité.

Performance élevée

Performance mediocre

Fort

potentiel

Australia, Bahamas, Bahrain, Belgiu
Botswana, Brunei
Bulgaria, Chile, China, Croatia, Cypru

Czech Republic, Dominican Republ

Estonia, Finland, Hong Kong (China)

Hungary, Iceland, Ireland, Jordg

Kazakhstan, Latvia,
Lithuania,

Malta,

Luxembourg, Malaysiz

Netherlands,
Poland,

Panama, Portugal,

Qat

Singapore, Slovakia, Slovenia, Spa

Sweden, Trinidad and Tobago, United

Arab Emirates.

m
Darussalam
S
C

Lebanon

D

New Zealand

ermany, Greece, Islamic Republic

iran, Israel, Kuwa
n,

Libyan Arab Jamabhiriya, Mexicq

Italy, Japan,

of Korea, Russian Federation, Sa
Arabia, Taiwar
ar

“Thailand, Tunisia, Turkey, Ukrain

in,
United Kingdom, United States.

Switzerland,

Faible
potentiel

Albania, Angola, Armenia, Azerbaija

Bolivia, Congo, Costa Rica, Ecuadokgypt,

Ethiopia, Gabon, Gambia, Georg

Guyana, Honduras, Jamaic
Kyrgyzstan, Mali, Mongolia, Moroccg
Mozambique, Namibia,

Nigeria, Republic of Moldova
Romania, Sudan, Tajikistan, Uganc
United Republic of Tanzania, Vietnar

Zambia

NicaraguaPakistan,

Bangladesh, Benin, Burkina Fag
Cameroon, Colombia, Cote d'lvoir
nDemocratic of

El

Republic Cong
Salvador, Ghan
Haiti, Indi

Madagasc

duatemala, Guinea,

rdndonesia, Kenya,

,Malawi, Myanmar, Nepal, Nige

Papua New Guing

,Paraguay, Peru, Rwanda, Sene
l&ierra Leone, South Africa, Sri Lank
nSuriname,
TFYR of Macedonia, Togo, Urugua
Yeme

Uzbekistan, Venezuela,

Zimbabwe.

’Igeria, Argentina, Austria, Belarus,

razil, Canada, Denmark, Frang

Norway, Oman, Philippines, Republi

Syrian Arab Republic,

udi

D

=

Tableau 3: comparaison de la performance des patggmes d’IDE avec leur
potentiel d’attractivité (année 2005)
Source:CNUCED,http://www.unctad.org/




& L'indice d’'entrées d’'IDE de la CNUCED :

La CNUCED propose un autre indice, l'indice des entrées B'(ID) (Inward
FDI Index), qui prend en compte le poids économicglatif du pays récepteur, en
indiquant sa capacité a attirer les investissememtionction de ce poids. Cet indice
composite est une moyenne non pondérée de traemanettant en relation la part
relative d’'un pays dans les flux mondiaux d’IDEset part relative dans le produit

mondial, I'emploi et les exportations :
ID=1/31IP+1/3IE+ 1/31X ou
IP = (IDEi/ IDEm )/ ( PIBi/PIBm),
|E = (IDEi/ IDEm )/ (Ei/Em),
IX = (IDEi / IDEm )/ ( Xi / Xm),
Avec :
IP : indice de PIB
IE : indice d’emploi
IX : indice d’exportation
ID : l'indice des entrées d’'IDE
IDEi : les flux entrants d’'IDE pour un pays i
IDEm : les flux d'IDE mondiaux
PIBi : le PIB du pays i
PIBm : le PIB mondial
Ei : 'emploi du pays i
Em : 'emploi mondial
Xi : les exportations des pays i

Xm : les exportations mondiales

2UNCTAD, “World Investment Report 2001: Promotinghkages”, United Nations. 2001.
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Un indice égal a 1 signifie que la part du payssabéré dans les IDE mondiaux
correspond a son poids économique mesuré par @issindicateurs. Un indice ID
supérieur ou égal a 1 signifie qu’il s’agit d’écomes a forts potentiels et ouvertes a
I'extérieur. Un indice ID inférieur a 1 signifie gue pays présente des faiblesses,
puisqu’il aurait dd recevoir davantage d’IDE, compienu de son poids dans

I’économie mondiale.

L'indice d’entrées d’'IDE qui constitue un point diépart pour mesurer
I'aptitude des pays a attirer les IDE, doit étreeiprété avec prudence, dans la mesure
ou il ignore d’autres données économiques et gakis. Sa construction n’échappe
pas non plus a des critiques, notamment en ce @uecne l'usage des variables
comme I'emploi et les exportations. Tout d’abordrge qu’ils se superposent au PIB
dans la mesure de la taille du marché et de Isance économique d’un pays. Ensuite

parce que la relation de ces variables avec lesiflDE n’est pas clairement établie.

& L'indice « Doing Business in ... » de la Banque Maheli:

Le classement de la Banque Mondiale repose suritEdes visant a déterminer
la facilité qu‘ont les entreprises pour faire défmiees de facon générale. Le

tableau suivant détaille les 10 criteres retenudgpbanque mondiale :




Critere

Signification

Procedures, time, cost and paid-in minimum capit

al

1 Starting a business _
to open a new business
_ o Procesures, time and cost of business inspectimhs a
2 Dealing with licenses _ o
licensing (construction industry)
_ Difficulty of hiring index, rigidity of hours index
3 Employing workers o o .
difficulty of firing index and firing cost
o Procedures, time and cost to register commercal re
4 Registering property
estate
. _ Strength of legal rights index, depth of credit
5 Getting credit _ o
information index
o Indices of the extent of disdosure, extent of doec
6 Protecting investors | _
liability and ease of shareholder suits
_ Number of tax payments, time to prepare tax returns
7 Paying taxes _ _
and total taxes as a share of commercial profits
Trading across _ _
8 Documents, time and cost to export and import
borders
_ Procedures, time and cost to resolve a commercial
9 Enforcing contracts |
dispute
10 | Closing a business Recovery rate in bankruptcy

Tableau 4: Les 10 criteres de la Banque Mondiale
Source : Banque Mondiale, www.doingbusiness.org




& Les barometres d’attractivité :

D’autres institutions réalisent des barometrestidietivité en se basant sur la

collecte d'un trées grand nombre d’indicateurs garnpettent de réaliser un

étalonnage concurrentiel (benchmarking) entre léerdnts territoires. Le

tableau qui suit donne les barométres les plususonn

Indice Méthode

IMD (Global Indice composite basé sur environ 200 indicateustitatifs
Competitiveness de compétitivité  (résultats  économiques

Index) infrastructures, technologies, administration...)

AT Kearney Résultats d’'une enquéte d’opinion aupres des désqeives

(Confidence Index)

sur I'image du pays concerné

Indice composite basé sur quelques dizaines dateliocs

'(A‘C;I-Ioli)il?irznaet?;n Index) mesurant le degré d’ouverture du pays aux fluxitférdntes
natures (commerce, capital, idées, technologies...)
ONU (Human Indice composite basé sur quelques indicateursecnant |3

Development Index)

santé, I'’éducation et le revenu par téte

World Economic
Forum (Growth
Competitiveness
Index)

Indice composite basé sur quelque dizaine d'indioat
mesurant les facteurs globaux de croissance (@maroent
macroéconomique, politique, technologique)

World Economic
Forum (Micro
Competitiveness
Index)

Indice composite basé sur quelques dizaines déatelios
mesurant les conditions de compétitivite de la i
(organisation de la firme, environnement d’affaires

Heritage Foundation
(Economic Freedom
Index)

Indice composite basé sur quelques dizaines dateliocs
mesurant l'intervention de I'Etat dans I'économiesdalite,
dépenses publigues, interventions réglementaites, e

World Invest Report
(FDI Potential Index)

Indice composite basé sur une dizaine d’indicat
d’attractivitt du pays pour les flux d’investissers
étrangers

World Investment
Report (FDI
Performance Index)

Moyenne sur trois ans (1999-2001) des flux d’ingssiments
directs étrangers entrants rapportés au PIB

Tableau 5: Quelques indicateurs d’attractivitéitieniale

Source: élaborer a partir de Hatem 2004

globaux,

eurs

Les indicateurs suscités permettent de classer’aipihender le degré

d’attractivité d’un territoire. Cette derniere é&ige a la compétitivité, d’ou I'intérét de

développer ce concept de compétitivité territorgdes le paragraphe qui sulit.




6) Le concept de compétitivité territoriale :

Avant d’essayer de définir le concept de compaitiititerritoriale, il y a lieu de
définir celui de la compétitivité. En effet, certex est utilisé a toutes les échelles, de

celle de la firme a celle de I'économie nationale.
a) Définition de la compétitivite :

A la question « qu'est ce que la compétitivite ?Aes, éléments de réponse

restent liés a I'analogie entre compétitivité dasans et compétitivité des entreprises

Pour le Dictionnaire des sciences économiques (ROF1): « la compétitivité
est la capacité d'une entreprise, d’'une région tuned nation a conserver ou a
améliorer sa position face a la concurrence desexutnités économiques
comparables. La notion de compétitivité est, lespgouvent, vue sous l'angle de la
nation et associée a la concurrence internatioidlie est alors définie, de facon plus
précise, comme son aptitude a produire des biethssetervices qui satisfont au test de
la concurrence sur les marchés internationaux atgmenter de fagon durable le

niveau de vie de la population».

Selon I'OCDE « la compétitivité désigne la capadi@ntreprises, d’industries,
de régions, de nations ou d’ensembles supranatictagénérer de facon durable un
revenu et un niveau d’emploi relativement élevest en étant et restant exposes a la

concurrence internationale ».

Qu’il s’agisse d’une firme, d'une région, d'un iésire ou d’'une économie
nationale, étre compétitif consiste, donc, a fé&ee a la concurrence, a gagner des
parts de marché a I'exportation et a limiter lepantations sur le marché intérieur. La
compétitivité ne constitue pas le seul indicatewrtipent de la performance

économique d’un pays ou d’'une région. Sa capadaitéiére est aussi importante.

.



Dans leur rapport, Jacquemin et Péndhsistent sur le fait que le discours sur
la compétitivité est essentiellement un discours Ies moyens : « la notion de
compétitivité ne constitue ni une fin en soi, nialsjectif. Elle est un moyen efficace
de relever le niveau de vie et d’améliorer le B&re social.». Par la suite, les
différentes publications officielles ne font plugférence a la concurrence
internationale et retiennent I'objectif d’améliortrd’accroitre le niveau de vie et plus

généralement le bien-étre de ses habitants.

Cette ouverture sur l'avenir explique, selon KappelLandmann, pourquoi
certaines définitions de la compétitivité posente da pénétration des marchés
internationaux doit se faire parallelement a ungnantation du niveau de vie a
grande échelfé.

Sur le plan territorial, la compétitivité se mastie par la concurrence que se
livrent des lieux d’'implantation en vue d’attireedfacteurs de production mobiles et
d’anticiper leur fuite. En effet, la libéralisati@es échanges engendre une diminution

des protections nationales et un accroissemerat cenicurrence entre territoires.

La notion de compétitivité implique donc une dimensdynamique et permet
des analyses explorant les interactions entre dppement régional ou national et
échanges internationaux, donc entre le local gioleal.

b) Les types de compétitivité :

Les travaux sur la compétitivité distinguent emteeix types de compétitivité: la
compétitivité par les colts et la compétitivité fgadifférentiation de I'offre (Michalet,
1999; Porter, 1990).

* Le premier type de compétitivité, la compétitivtar les codts, est di a

une concurrence autour du prix. |l se base surstna¢égie de réduction

2L Jacquemin A., et Pench L.R., 19%urope Competing in the Global Economy: Reports of
the Competitiveness Advisory Groupmerican International Distribution Corporation,
Williston. Version francaise Pour une compétitvité européenne : Rapports du @&ou
Consultatif sur la CompétitivitdBruxelles, De Boeck.
22 Kappel R., et Landmann O., 1997a Suisse dans un monde en mutation. Economie
extérieure et politique du développement: défipeespectivesRapport final du Programme
national de recherche 28, Editions Universitainesderg, Fribourg.
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des colts de travail et de production et a unegtErentation du
marché du travail. Elle repose sur le fait que ilaimution des codts
accroit la productivité et le profit. Néanmoinsrtaims auteurs mettent

I'accent sur le fait que la précarité des saladtedes conditions d’emploi
provoquent un exode de la main-d’ceuvre et des campes, ce qui, a
terme, recentre les activités sur la productiomdded a faible valeur

ajoutée, soit, a I'échéance, des activités peu étitiyes.

* Le deuxieme type de compétitivité, la compétitipt la différentiation
de l'offre, est plutdt fondé sur une concurrenceoaude la qualité et
porte sur un renforcement de la capacité innova@iin de générer de
nouveaux produits. Pour cela, Porter (1993) insstde rble central des
connaissances désincarnées, ou immatérielles, a@dinpromouvoir
I'innovation et une compétitivité s’appuyant susdgprentissages et de
la coopération et donnant lieu a un renouvellememntinuel des

ressources.
c) La compétitivité territoriale :

La compétitivité territoriale a donc un sens ssmgént économique. Etre
compétitif signifie pouvoir supporter la concurrengu marché: un territoire devient
compétitif s’il peut affronter la concurrence durgtg tout en assurant une durabilité
environnementale, économique, sociale et cultufeltdée sur des logiques de réseau
et d’articulation inter- territoriale. En d'autréermes, la compétitivité territoriale
suppose:

> La prise en compte des ressources du territoires dian
recherche d’'une cohérence d’ensemble;

> L’implication des acteurs et des institutions;

> L’intégration des secteurs d’activité dans une dogi

d’'innovation;

23 Courlet C., 2001, kes systémes productifs locaux: de la définitionneodéle, dans
DATAR (éd.)Réseaux d'entreprises et territoires. Regards esisl/stemes productifs locaux
Paris, pp. 17-61.
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> la coopération avec les autres territoires etitatation
avec les politigues régionales, nationales, supiaraes et le contexte

global.

Le maintien d’'une compétitivité durable nécessie prise en compte de

plusieurs dimensions.

d) Les dimensions de la compétitivité territoriale :

L'observatoire Européen LEADER identifie quatre dimions de la
compétitivité territorialé®. Ces derniéres se combineront de maniére spéeifiqns

chaque territoire:

> La “compétitivité sociale” : c'est-a-dire la capacides
acteurs a agir efficacement ensemble sur la baseedtonception
partagée du projet, et encouragée par une corioartantre les
différents niveaux institutionnels;

> La “compétitiviteé environnementale” : elle signifiéa
capacité des acteurs a mettre en valeur leur emaraent en en faisant
un élément “distinctif” de leur territoire, tout essurant la préservation
et le renouvellement des ressources naturellestetoniales;

> La “compétitivité économique”: elle se traduit pkx
capacité des acteurs a produire et a retenir uninm@x de valeur
ajoutée sur le territoire en renforcant les liengeesecteurs et en faisant
de la combinaison des ressources des atouts ptarisea le caractére
spécifique des produits et services locaux;

> Le positionnement dans le contexte global : il e la
capacité des acteurs a trouver leur place par rappg autres territoires
et au monde extérieur en général, de facon a &uamouir leur projet

territorial et a en assurer la viabilité dans lateate de la globalisation.

% Farrell G., Thirion S., Soto PLa compétitivité territoriale: Construire une stégie de
développement territorial a la lumiere de I'expéte LEADER Observatoire Européen
LEADER fascicule 1, Ronéo, Décembre 1999.
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Tout cela renforce le défi a relever par les ctiMés territoriales. Elles sont

N

obligées a se présenter toujours a la frontiere quelque aspect de la vie

économiqué”
> |'exportation de certains biens et services ;
» ['attraction de managers ou touristes externes ;

> la vente d’actifs fonciers ou immobiliers aux eptises externes

ou aux couches externes ;
> lattraction d’investissements productifs de I'eneér ;
> ['attraction de capital financier investi dans &Hdivités internes ;

> lattraction d’activités et d’emplois bien rémunésédépendants
d’entreprises ou d’institutions publiques exterfescompris les

activités de gouvernement national ou supra-nabiona

2> Camagni R. (2002), “Compétitivité territoriale, limiix locaux et apprentissage collectif :
une contre-réflexion critiqueRevue d’Economie Régionale et Urbaine4, 553-578
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Section 2 : Le territoire : un marché de localisati on

L'attractivité des territoires peut étre concue awen le produit de la
confrontation entre la demande de caractéristigeelcalisation émanant des firmes
et I'offre de caractéristiques territoriales émandes territoires. Cette confrontation
se fait sur le marché de localisation des activiéésnomiques. Elle peut étre

schématisée comme le montre la figure suivante :

Demande de Offre de
caractéristiques caractéristiques

Marché de
localisation des
activités
économiques

Territoires

A

Entreprises

A\ 4

de localisation de localisation

Figure 3: Marché de localisation des activités éoaques
Source : élaboration personnelle

Dans ce schéma, la demande émane des entrepnessigseuses. Celles-ci
veulent réaliser un certain nombre de projets @#tigsement dont la caractéristique
est d’étre géographiqguement mobiles, c’est-a-direalivoir étre réalisés a l'identique
dans des localisations concurrentes.

L'offre est portée par les « territoires ». Ceuwpobposent aux entreprises un

certain nombre de sites de localisation potengiels leurs projets mobiles.

De la confrontation entre 'offre des territoiresl@ demande des entreprises
résulte une concurrence entre les territoires paccueil d’'un méme projet. Cette
concurrence met en jeux un trés grand nombre tieresiliés a la qualité et au colt

des ressources locales, a leur adaptation auxrisespécifiques caractérisant chaque
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projet, a la proximité au marché, a la qualité ‘@avironnement des affaires, aux

risques attachés aux différents territoires, etc.

Au sein de ce marché de localisation, chaque dewitdéveloppe une panoplie

d’instrument pour attirer les investissements.

Finalement, [l'investisseur choisira, pour chaqueojgir la localisation
garantissant le meilleur mix colts/risques/avargageregard des objectifs recherchés

par la firme.

1) Territoire et offre de facteurs de localisation

a) L’offre territoriale :

La réflexion sur I'attractivité territoriale résaltl’une série de questions posées
par les acteurs territoriaux sur la localisatiors @etivités économiques: "pourquoi
certaines entreprises s'implantent-elles sur uritdiee plutét que sur un autre ?";
"gu'est-ce qui distingue le territoire des autriele eend attractif?". Ces acteurs ont des
ambitions, en termes d’attraction des entreprises)parables a celles des dirigeants
d’entreprise vis-a-vis de leurs clients potentiédlssi, un raisonnement théorique par
analogie est possible dans la mesure ou le tegjten tant organisation, a I'image de

I'entreprise, se caractérise par une offre teigter

Ce concept d'offre territoriale résulte pour l'essel d’une appropriation
tardive par les économistes de la notion de téneitappréhendé comme un ensemble
de ressources indifférenciées a destination desmiges. Selon Zimmermann, I'offre
territoriale se distingue chez certains auteursrmenta construction de ressources
spécifiques mises & disposition des firmes paralgsurs du territoifé. Dans une
approche plus spécifiguement marketing, I'offreiteriale apparait méme comme un
concept extrémement relatif, voire ambfigupuisqu’on distinguera une offre de

territoire dans laquelle ce dernier est vu comm®k lieu d'implantation et une offre

%Zimmermann, J.-B. et al. 1999, « Construction teridle et dynamiques économiques »,
Sciences de la société® 48, octobre 1999.

*Texier L. 1999, « Une clarification de l'offre d’phantation en marketing territorial :
produit de ville et offre de territoire Revue d'économie régionale et urbaine 5, p. 1021-

1036.
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dans laquelle ce méme territoire est le cadre ddsce de I'activité de I'entreprise, ce
qui amene a se focaliser sur les externalités ®tchractéristiques économiques

présentes (marcheés, fournisseurs, main-d’ceuvre...).
Hatem (2004) distingue entre deux variantes d’'d#retoriale :

* une « offre territoriale simple » : elle est engéa comme « I'ensemble
des ressources présentes sur le territoire et [#ildes d’étre utilisées

dans le cadre des projets d’investissement » ;

* une « offre territoriale complexe » : elle est pivel notamment par les
agences de développement et de promotion qui raebtli« l'offre
territoriale simple » ou « potentielle » pour I'pter aux attentes de

chaque projet.

Cette distinction entre les deux types d'offreiteriale n’est pas toujours tres
claire et la définition la plus complete de [loffterritoriale, livrée par le rapport
d’études du cabinet Ernst and Young, privilégietGtile premier aspect sans exclure
toutefois I'existence de ressources produites aveccertaine intention : « une offre
territoriale est donc constituée par un ensembleagactéristiques socio-economiques
d’'un territoire ayant un impact plus ou moins direar I'accueil et le maintien des
activités économiques. Il peut s’agir d’élémengssthétérogenes : caractéristiques
physiques d'un territoire, infrastructures (au sdéasplus large), caractéristiques
démographiques, structure du tissu économique, émnpes en matiere grise et en
recherche, politiques fiscales et d’incitationsafinieres, qualité des interdépendances

locales et intensité de I'animation locafé.»

Cette définition résume I'offre territoriale en wmnsemble dattributs du
territoire, plus ou moins donnés et hérités sekm das, susceptibles d’influencer
'entreprise dans le choix ou la conservation d'uteralisation pour ses

établissements.

%8 Ernst and Young 2002Etude sur la constitution d'une offre territoriaiifférenciée
DATAR, 110 p.
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Pour Texief’, il distingue trois composantes de I'offre temiale :

* le « produit de ville » qui consiste en une offeesites et qui correspond

avant tout a des besoins fonctionnels ;

* e produit « services ajoutés » qui prend en corbpt®ins fonctionnels
et stratégiques : il implique, a la demande, desitacteurs que I'agence
ou le service de développement pour la mobilisati@rfinancements, de

solutions de formation, de capacités de recherche...

* le produit « attributs de territoire » essentiekgnadapté a des besoins
stratégigues émanant d’entreprises extérieureségian et qui nécessite
la production d’informations justes et convaincangeir les atouts du
territoire, les facteurs-clés d'implantation, eneforune explicitation

objective de l'attractivité territoriale.

b) L’avantage comparatif des territoires

Quelle est la nature de l'avantage comparatif doémniéficie un territoire ?
Réside-t-il dans sa localisation par rapport auxeauterritoires concurrents, dans la
qualité de son environnement, sa dotation en imfreisires de transport et de
communication, un faible niveau d’imposition, uim@t social favorable, le colt des

facteurs de production, la différence de développdrtechnologique ... ?

Pour certains auteifs les efforts nationaux et régionaux accomplis extiéne
d’aménagement du territoire (aménagement des zdiaesivité, amélioration des
infrastructures et équipements publics) ou d’inmtafinanciere (subventions, primes
a I'implantation, exonérations fiscales) sont perpar les firmes et intégrés dans les

préférences de localisation.

Chaque territoire dispose d’actifs propres nondi@mables et plus ou moins liés

a sa situation géographique. Ces facteurs constitdes atouts pour le territoire

PTexier L. 1999, « Une clarification de l'offre d’phantation en marketing territorial :
produit de ville et offre de territoire Revue d'économie régionale et urbaine 5, p. 1021-
1036.
%E| Ouardighi J. et René Kahn R., « Les investissgseélirects internationaux dans les
régions francgaises >Revue d’Economie Régionale et Urbaing3 — 2003
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considéré ; d’'ou l'intérét de construire des spéitis territoriales échappant en partie
a une concurrence par le marché et que chaqueoiterrpourra exploiter a son

avantage.

Les différents facteurs dont dispose un territgpaur assurer l'attractivité

doivent s’inscrire dans le cadre d’'une stratégieax objectifs :
* Primo, attirer les entreprises ;

* Secondo, assurer l'intégration des entreprisem@ terme, c’est-a-dire,
les insérer dans des réseaux dinterdépendancerendent leurs

implantations aussi irréversibles que possible.

Qu’elles que soient l'origine et la finalité desitistives territoriales de
développement, elles s’expriment dans un contextiernational fortement
concurrentiel. Pour cette raison, les politiguesasi en ceuvre nécessitent d'étre
constamment renouvelées. Elles doivent étres agrades instruments fondamentaux

pour assurer une attractivité durable.

c) Les instruments de la politique d’attraction

Les politiques d’attraction des entreprises s’aléint autour de deux grandes

catégories d’instruments : les aides financiérdsseinfrastructures.

i) Les aides financieres

L'objectif des incitations financieres consisteigiduer le colt d’implantation
des entreprises en contribuant a ses chargesdem$ant une période déterminée par
les pouvoirs publics. Ces incitations prennent ga@eéent la forme d'une

exoneération temporaire de taxes.

Par la réduction des charges fiscales d’'un cordahlm donné, le territoire
devient attractif sans pour autant engager dessfpodlic. En se sens, les incitations
financieres sont sans doute le moyen le plus étpiar les autorités territoriales pour

attirer les investissements.
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i) Les infrastructures

Les infrastructures constituent un levier importdahs la concurrence que se

livre les territoires pour attirer les investissense Elles ont une double vocation :

* Elles sont un instrument du développement éconoanigu tissu

productif local;
» Elles sont un instrument de la politique d’attraitd.

Les infrastructures permettent d’ameéliorer les dbmus de réalisation des
activités économiques. En se sens, elles permettamhéliorer la qualité des
territoires en permettant 'augmentation de ledraativité et leur développement

économique.

L'utilisation des aides financieres et des infrastures dans le processus
d’attraction des entreprises constitue un tremydirs une attractivité du territoire par
rapport a ses concurrents. Toutefois, force estalestater que les territoires se
heurtent a des problemes d’asymétrie d’'informaéisha des problemes relatifs a leur
potentiel fiscal. Pour remédier a ces problémeg,adllieu de recourir a des stratégies
d’attraction. Ces stratégies portent sur un ensemlfacteurs de localisation émanant
des territoires.

2) Territoire et demande de facteurs de localisation

a) Les facteurs de localisation

La décision de localisation dépend non seulemesntagiantages des territoires,
mais également de la stratégie de la firme. Plésiggment, I'entreprise décide de
s’implanter dans un territoire en fonction de geiatéterminants principaux : la taille
du marché, le colt des facteurs de productionpielme d’entreprises déja présentes,
les différentes politiques d’attraction menées [ga autorités locales (Mucchielli
1998).

Le choix de localisation suit une logique microémmique propre a chaque

firme. Elle cherche une plus grande profitabili€etminant la localisation de ses
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activités en fonction de ses propres caractérisignternes (codt de production, taille

potentiel du marché...)

Il existe deux sortes de facteurs motivant la lieatibn des entreprises : les
facteurs internes et les facteurs extethes

» Les facteurs internes a la firme permettent demépoa la question : pourquoi
une firme, pour accéder au marché internationalidééde s’implanter plutot
qgue d’exporter, de vendre une licence a un paremdianger ou de signer un

accord de sous-traitance avec un fabricant local ?

En effet, la présence d’actifs intangibles spéudig a la firme (technologie et
savoir faire) rend difficiles les transactions darané en raison des défaillances

du marché liées a ces actifs.

A titre d’exemple, lors d’'un accord de licencectiméreur sous estime la valeur
de l'actif tant que sa spécificité n'est pas régglglors que le vendeur de la
licence ne veut pas révéler totalement I'actif igune le contrat n’est pas signé.
Tenant compte de ces conditions, la décision opginpaur I'entreprise est

I'internalisation de la transaction en créant sappe filiale de production.

» Les facteurs externes permettent de répondre @dstiqn : pourquoi une firme

choisit d'implanter une filiale dans un tel termioet non pas dans un autre ?

Il s’agit d’examiner les facteurs exogénes qui meiaffecter la décision de

localisation de la firme.

Sur ce point, les auteurs sont unanimes sur lesrdiétants de localisation des
firmes. Les investissements sont attirés par leactéristigues économiques
fondamentales des territoires d’accueil : la tadllemarché, le niveau du revenu
réel, le colt et le niveau de qualification de laimd’'ceuvre, la stabilité
politique et économique, la libéralisation des tuplies commerciales, les
mouvements du taux de change, les politigues detitenx la qualité des

infrastructures, la qualité des institutions, etc.

*Blonigen B.A., 2005A Review of the Empirical Literature on FDI Detenaits Working
Paper, NBER, n° 11299.
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La localisation des entreprises s’effectue a desdiions et suivant des
modalités qui different suivant la dimension degreprises et la nature de leurs
activités. Elle est subordonnée a leurs choix &figties et organisationnels. Elle
suppose, au préalable, la comparaison systématiggeavantages des différents
territoires possibles, sachant que ces entrepsigisconfrontées, a des degrés divers,

a une économie qui se mondialise et s’appuie siedgpaces locaux spécifiques.

Pour beaucoup d'auteurs, le couple avantages g#ugres-avantages
d’agglomération constitue la clé du phénomene dalikation.

La confrontation de I'offre des facteurs de locatiisns émanant du territoire et
la demande de facteurs de localisation provenanedaeprises donne naissance a un
processus de localisation/attraction.

b) Processus de localisation/attraction

Le processus d’attraction des entreprises nécessiteéunion d'un grand
nombre de métiers différents : prospection a lgea, techniques du marketing
territorial, ingénierie financiere, interventiondrette ou indirecte des pouvoirs
publics, etc. Cette complexité est liée a cellgpuhcessus de localisation des firmes et
il est d’ailleurs possible de mettre en parallele étapes du processus d’attraction avec

le déroulement du processus de localisation deglgsentreprises.

Le tableau suivant montre les interactions entteeprise et territoire au cours

du processus de localisatfon

32 Lagnel O. et Rychen FEnjeux économique de I'attraction, in localisatides activités
economiques : efficacité versus équitéizieme congrés des économistes belges dedangu
francaises, 1998.
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Etapes du processus de

localisation de I'entreprisg

Actions conduites

\14

Processus

d’attraction

1. Projet d’investissement

a I'étude

Prise en compte du pays comme

localisation potentielle

» 1. construction de

I'image

2. Sélection des pays ou

régions d’'implantation

Contact entre I'entreprise et
I'agence lors d’un séminaire
Contact directe par un prospecte

de l'agence

2. Génération

w’investissement

3. Etablissement d’'une
short list sur la base de

critere de localisation

gualitative

Evaluation/comparaison d

la rentabilité de chaque si

Visite des sites retenus par
I'entreprise ou proposé par
I'agence

Recueil de données socio-
economiques, administratives...
eMontage du dossier d’'aides

te. BN
financiéres

3. Service a
I'investisseur
(avant-

investissement)

4. Implantation

diverses a l'installation

(recrutement, fournisseurs...)

Formalités administratives, aides

D

Intervention du

One-stop Shop

5. Entreprise en activité

Médiation de I'agence entreprise
et 'administration
Aide a l'intégration dans le tissu

économique local et national

4. Services a
I'investisseur
(assistance aux
entreprises apres

implantation)

6. Extension du site

Appui du dossier auprés des
administrations

Obtention d’aides financiéeres

Tableau 6: Les interactions entre entreprise gtdaee au cours du processus de

localisation

Source : Lagnel O. et Rychen F. 19

98




L’'importance relative des diverses étapes du peused’attraction varie selon
le niveau territorial de l'autorité qui méne la itigue dattraction et de ses
compétences en la matiere. Selon qu’elles soidittades, regionales ou bien locales,

leurs moyens et leurs champs d’action seront @iffir.

Pour attirer les investissements, les autoritésitdenles recourent aux
différentes techniques de promotion de leur tdratoC’est techniques peuvent étre

regroupées sous le concept du marketing territorial

Section 3 : Le marketing territorial

Le concept de marketing territorial est apparu depuoe trentaine d'années. Il a

été adopté par les acteurs locaux pour rendre feuiires attractifs.
1) Définition
Le marketing territorial pourrait étre percu gém@ment comme lart de
positionner un territoire dans le but d’attirer iegestisseurs. Pour Haténc’est I'art
de positionner un village, une ville, une régionume meétropole sur le vaste marcheé

mondial. 1l s’agit en fait d’appliquer des conceptsdes méthodes traditionnellement

réserves aux secteurs marchands a un espace demiifveite faire la promotion.

Ainsi, entre autres, Hatem (2007) définit le mairigtterritorial comme étant

« une démarche visant a :

« ameéliorer la part de marché d’un territoire donagglles flux internationaux de

différentes natures (commerce, investissementisioa;, compétences).

 inciter pour cela des acteurs extérieurs a nougrmrelations marchandes avec
des acteurs déja présents sur le territoire, no@mhnmais pas seulement, en

s'implantant sur celui-ci ».

¥ Hatem F. (2007)e marketing territorial : principe, méthodes egpigue Editions EMS.

.



Pour Noisette et Vallerugo (1996), le marketingiteral est une maniere de
penser et de mettre en ceuvre une politique taalikode développement dans le
contexte de marché..., il doit reposer structurell@nserr des partenaires d’acteurs, en

faisant converger logiques publiques et privées.

Il est lié aux questions de développement économi@iest aussi un outil
stratégique et d’ajustement entre des politiquedadeloppement d’'un territoire et les

personnes auxquelles elles s’adreséent

La globalisation a élargi considérablement les god&achalandage et de
présence des entreprises. Les territoires ont ddacét a attirer les investissements
afin de tirer profit de cette tendance. Pour cedison, Hatem justifie le marketing
territorial comme une réponse face a une compegtititernationale de plus en plus
dure pour l'attraction des projets d'investissematdrnationalement mobiles, les
agences de promotion territoriales doivent défiles "stratégies marketing” destinées

a accroitre leur "part de marché" face aux terggconcurrents (Hatem 2004).

2) Lafinalité du marketing territorial

La concurrence entre les territoires pour I'accules investissements est de
plus en plus intense. Elle est également tres siveompte tenue de la multiplicité des
profils des offre territoriales en compétition :ypaoffrant de grandes quantités de
main d’ceuvre a bas prix, pays offrant des péletedenologie de haut niveau avec des
colts de fonctionnement et d’investissement élebéscoté de la demande, c’est-a-
dire des entreprises investisseuses, les projategalement tres divers par leur profil
technologique, leurs besoins en main d'ceuvre ounfastructures, leur intensité
capitalistique. Or, compte tenu des spécificitéesae offre de facteurs, un territoire
peut étre jugé satisfaisant pour un type de prdgeiné et peut ne pas I'étre pour un
autre type, il peut se montrer attractif pour uotvaé et moins pour d’autres (Hatem
2004).

34 Chakor, A. (2000), « La compétitivité par le maitig », la revue marocaine d'audit et de
développemenn®l1, juin 2000.
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L'objet du marketing territorial est de fournir aagences de promotion les
outils d’'information et d’analyse dont elles ontsbm pour définir leurs priorités,
déterminer la nature de leur offre et mettre enresl@s politiques d’offres territoriales
adaptées.

Les acteurs territoriaux, notamment les agencgsalaotion et les collectivités
locales tentent de donner la meilleure image ptesgie leur territoire, puis de la

diffuser et d’amplifier le rayonnement du territir

Pour ce faire, Les acteurs territoriaux ont des ensymultiples pour réaliser la
mise en valeur de leur territoire. Elle se modékseprend forme vis-a-vis de la

population, des touristes, des entreprises gré&e@mmunication et a la publicité.

La promotion d’'une offre territoriale vise a invitees entreprises pour venir
s'installer sur le territoire en leur fournissamteuinformation conforme a leurs
préférences. Cela est facilité par I'émergenceadeommunication. La stratégie de

communication est devenue un élément de différ@anides territoires.

Les stratégies de communication s’appuient sur dand$ projets
d’aménagements du territoire et/ou de valorisatilen I'existant; sur des valeurs
historiques, culturelles et politiques, sur lesggdechnologiques déja installés dans le
territoire, sur le tissu économique du territoisey la disponibilité des facteurs de
production ... Tous les atouts du territoire dansdesiaines les plus divers peuvent

étre utilisés.

D’une maniéere générale, le marketing territorialpemmte les mémes principes
du marketing appliqué par les entreprises, c'@stea-que, pour déterminer ses
priorités de prospection par type de projets, upenee de promotion doit pouvoir

répondre a trois questions :

by

* L’impact potentiel des projets concernés est-il rédgure a servir les

objectifs globaux de développement territorial ?

» Existe-il beaucoup de projets de ce type suscegtibe s'implanter sur

le territoire ?

* Enfin, le territoire est-il attractif pour le projeonsidérée ?

-



Les réponses a ces trois questions permettentieciga I'identification des

priorités du marketing territorial (Hatem 2004).

Pour ce faire, il est nécessaire d’'établir desté&gras inspirées du marketing

«traditionnel » appliquées aux territoires.

3) La démarche du marketing territorial

La segmentation marketing conduit a opérer uneeéfute des besoins des
entreprises. Ceux-ci sont ordinairement, au nideamoins fin de I'analyse, de deux
types™ les besoins fonctionnels et les besoins strabégiqLes premiers sont
caractéristiqgues des entreprises locales qui cbetch améliorer leurs conditions de
fonctionnement (meilleure desserte, local d'addiviigrandi ou mieux aménagé,
meilleure formation de la main-d’ceuvre, meilleurelations avec les fournisseurs...),
tandis que les seconds correspondent a des es@gjocales ou extérieures parvenues
a une phase clé de leur développement (nouveawipgraduveau processus, nouveau

marché...) nécessitant le choix, pour certaines fonst d’'une nouvelle localisation.

Le positionnement marketing consiste en marketargtorial, pour un projet
donné, a mettre en place la meilleure combinaisacatelrs, de territoires impliqués
au meilleur colt et ceci avec la communication laux ciblée et la mieux adaptée
possibles. L’ensemble désigne le « mix marketimgtéeial » constitutif du « produit

territorial ».

Le marketing territorial conduit & la constructidne logique de gamnie se
traduisant par une valeur ajoutée croissante demitadu service de développement

économique, et qui tient compte de cette hiérariohidicite des besoins.

En adoptant une approche marketing, I'entreprisatitie un marché-cible en
fonction de ses atouts et opportunités, et conisting offre. La phase préalable du

diagnostic, de I'expertise fait partie intégranéela démarche.

% Texier, L. 1999, « Une clarification de I'offre idiplantation en marketing territorial :
produit de ville et offre de territoire Revue d'économie régionale et urbaine 5, p. 1021-
1036.
3 Courtois-Vincent, 1. 1997, Prospection d'entregsist promotion territoriale : stratégie et
expérienceda lettre du cadre territorial 109 p.

52




De méme, le territoire doit étre apte a identifes tendances, interpréter les
situations, adapter sa stratégie, et pouvoir agides acteurs. Un diagnostic complet

est donc incontournable, de méme qu’un suivi danerhps.

La valeur d’'un territoire doit s’inscrire a deuxveaux : la reconnaissance par
les acteurs locaux de leurs propres valeurs, peleeption du territoire par le client.
L’élu peut faire appel aux techniques de markepogr susciter la mise en place de
«lieux » de discussions, de diffusion de I'inforroatet susciter I'adoption de valeurs
par les acteurs économiques. Dans ce sens le mmgrkeitritorial vise a mobiliser et a
accompagner le développement, dans I'objectif Olétales relations capables de
construire des ressources spécifiques. Cette démantlective ou chacun devra faire
appel a 'image partagée du territoire, nécesstéade passer I'idée que la démarche

vise un progrés pour tous, avant qu’il n’en soiponr chacun.

Le territoire doit alors étre envisagé comme uneeride stratégique, une
construction d’acteurs qui s’organisent autour d'ou des) valeur(s) partagée(s)

dans un objectif de développement économique.

Enfin, marqueter une offre territoriale dépendran&mment de ses supports,
de la logistique et des modes d’agir qu’elle indcet qui renvoie en partie a la logique

de gamme. On pourra ainsi repérer quatre typesrd’of

* une offre territoriale de promotion qui consiste lanproduction d’un

discours sur I'attractivité d’un territoire ;

* une offre territoriale de prospection spécifiquemedaptée aux
démarchages d’entreprises tels gu’ils se déroulems le cadre des
salons ou a lissue de mailings plus ou moins sibdie réalisent

régulierement les agences ;

* une offre territoriale de projet ou de négociatigni conduit a la
production d’'un service adapté a une demande prédsssier d'offre

d’'implantation) ;

* une offre territoriale d’accompagnement qui S’appé& a un service

aprés-vente répondant aux besoins fonctionnelededprise.

-



Ces quatre types d'offres auront elles-mémes detegos variables selon les
acteurs qui les portent : agences régionales, tipantales, urbaines, chambres de

commerce et d’'industrie, en relation étroite avéchelle géographique de réféerence.

La formalisation marketing de I'offre territoriateet en priorité les potentialités
économiques d’un territoire et les services miplace par les acteurs dudit territoire
pour attirer les entreprises. Ces potentialitéseetices peuvent étre regroupés sous le

vocable de facteurs de localisation.

La mercatique est un concept universel, elle péntreduire dans tous les
domaines. Les acteurs territoriaux peuvent faingehjau marketing territorial pour

faire connaitre, vendre et promouvoir leur terreoi

La politigue de promotion est avant tout une sgiatéle communication. La
création d’une image est une création de sensntevé€image d’un territoire, c’est se
lancer dans diverses directions pour concrétiser diiatégies et utiliser un corpus
large de moyens techniques : articles, affichestsspublicitaire, utilisation d’un
personnage illustre, pour transcender I'événemeibrique en 'avenement d'une

nouvelle vérité’.

De ce qui précede, il ressort que l'apport écoqomide I'Etat et de ses
émanations pour l'attractivité du territoire esteténinant. Les autorités territoriales
doivent étre en permanence a I'écoute des besansedtreprises. D’autant plus
gu’elles doivent surveiller les territoires con@ants, anticiper les évolutions futures,
réagir a temps et enfin développer des actionglaénce et de lobbying. De ce fait,
les outils d’intelligence économique peuvent éttendyrand recours pour les autorités

territoriales.

37 Bailly, A.S. (1993) : « L'imaginaire au service duarketing urbain »Revue d’Economie
Régionale et Urbainn®5, pp. 863-867.
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Section 4 : L’intelligence économique au service de s territoires

L'intelligence économique est une réponse aux beunsements de
'environnement global. Les évolutions majeures auit influencé le modele
capitaliste ces vingt dernieres années, la gladiadis des marchés, I'accélération des
mutations technologiques dues en particulier awhmelogies de I'Information et de
la Communication (TIC) et I'explosion de la quadtitinformations produites par les
sociétés modernes ont impliqué une conséquenceréeigour les territoires : celui
qui détient l'information stratégique obtient unaatage compétitif décisif sur les

autres.

Avant de définir un concept souvent flou ou auxtoars mouvants, il est sans
doute utile, pour mieux I'appréhender, de rappelen historique et le contexte

mondial.

1) L’intelligence économique : de quoi s’agit-il ?

a) Historique

L’intelligence économique, en tant que recherch@atimations et exploitation
avec un objectif économique, existe depuis tregteEmps. Dans l'histoire, elle a
souvent été liée aux explorations, au commercenetirdormations ramenées par les
explorateurs et les commercants...Les récits de wyagt constitué des mines
d'informations importantes pour les entreprisdesegouvernements.

Sans remonter a I'Antiquité, on pourrait citer lentnerce a partir de la
Républiqgue de Venise, les explorations des missioes franciscains surtout en Asie,
jusqu’en Extréme-Orient (Chine) au Xllle siecle,l&tconsignation des informations
sous forme de récits de voyages. L'explorateur dodigan de Mandeville, aprés un
voyage de 34 ans en Asie, compila en plusieursuksite récit de ses propres voyages
(1322-1356) et de ceux d’autres explorateurs anigsi Les ceuvres de Jean de
Mandeville furent imprimées en de nombreuses lasiglams la deuxieme moitié du
XVe siecle, et elles furent lues par le jeune Gbpke Colomb, qui comprit de la sorte

que la Terre était ronde. Ainsi, les informatiod®graphiques structurées sous forme
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cartographique permirent aux Européens d’acquérsuprématie mondiale au XVle
siecle.

Sautons quelques siécles : au XVllle siecle, ldsnsoanglophones établis sur
le sol de ’Amérique du Nord, ne souhaitant pasepags taxes exigées par la
couronne britannique, revendiquérent leur indépecelal’'un des artisans de cette
indépendance, Thomas Jefferson, défendit aprenasntplincipes de la propriété
intellectuelle, qui se trouverent ainsi dans ldurel de cette nation.

Dans la deuxiéme moitié du XfX¢siécle, les Etats-Unis ont connu une période
de tres forte immigration en provenance d’Europs. ressentirent le besoin de
comptabiliser la population, et ils utiliserent patela la technique naissante de la
carte Hollerith et de la mécanographie pour effectie premier recensement
automatisé de I'Histoire.

Pendant la Seconde Guerre mondiale, le centrerdeignement de Londres,
qui comprenait essentiellement des Américains st Algglais, exploitait toutes les
informations en provenance du continent europées Anglo-Saxons furent trés
habiles pendant la Seconde Guerre mondiale powollacte et le traitement des
informations. Cette culture du renseignement peanmt Américains de développer les
premiers systemes de traitement électronique didtination (ordinateurs) vers 1942
(Von Neumann), en vue de la reconversion de l'itiismeéricaine en économie de
guerre, ce qui fut le plus grand projet mondial'Hestoire.

Les réflexions sur le renseignement a cette ép@fjpé8-1949, soit un peu
apres l'apparition du premier ordinateur) étaiemtinpant fondées sur des modeles de
communication assez simplistes : transmission dmetteur & un récepteur.

La vision actuelle de lintelligence économique ait une évolution trés
importante par rapport au renseignement classames la mesure ou I'apparition de
I'Internet (web, messageries électroniques) etrdssaux informatiques d’entreprise
étendue (intranet, extranet) multiplie les émetairles récepteurs, et permet un effet
rétroactif qui n’existait pas a une grande échallec les systémes télégraphiques et
téléphoniques, et pas, sous une forme numeérique¢ & radiodiffusion, et la

télévision. L'informatique d’entreprise s’est déwagbée dans les années 1970 sur des
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cellules généralement déconnectées les unes des.dlitnternet constitue ainsi une

force d'influence importante.

De ce qui précede nous remarquons que la démareheecherche et
d’exploitation de I'information dans le but d’entirer un avantage économique est
tres ancienne. Cependant le concept moderne delligence économique ne date que
d'une quinzaine d’'années. Apparu aux Etats-Unistdlligence économique s’est
imposée rapidement dans les plus grandes entregrigavers le monde mais peine a
trouver sa place dans les pays en développememinfecest le cas du Maroc) ou le

concept est souvent percu, a tort, comme abstraiaecessible.

b) Définitions

La dénomination intelligence économique est devenfiieielle en France en
février 1994 avec le rapport Martre (1994), dansddre du Xle plan :"Intelligence
économique et stratégie des entreprises”, ce ragpone a l'intelligence économique
tout son sens avec une définition précisel’intelligence économique peut étre
définie comme l'ensemble des actions coordonnéeeaterche, de traitement et de
distribution, en vue de son exploitation, de [I'mf@tion utile aux acteurs
économiques. Ces diverses actions sont menéestégiall avec toutes les garanties de
protection nécessaires a la préservation du patrenae I'entreprise, dans les
meilleures conditions de délais et de codts. Liinfation utile est celle dont ont
besoin les différents niveaux de décision de legmise ou de la collectivité, pour
élaborer et mettre en ceuvre de facon cohérentealggie et les tactiques nécessaires
a I'atteinte des objectifs définis par I'entreprdamns le but d'améliorer sa position dans
son environnement concurrentiel. Ces actions, &u de |'entreprise, s’ordonnent
autour d’'un cycle ininterrompu, générateur d’'unsion partagée des objectifs de
I'entreprise. »

Cette définition releve bien d'une approche globakr elle donne a
I'intelligence économique la dimension d'un vétdaprojet de société. Ce projet de

société renvoie a l'organisation et a la coordimgtiau niveau national, des
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comportements d'échanges d'informations de I'engedds acteurs concernés par le
développement économique du pays. L'intelligencen@émique résonne alors

comme un appel a la cohésion nationale dans umadpéraractérisée par une prise de
conscience de l'importance des influences ext@sesur le cadre national (Masson
2001).

En plus de cette définition jugée précise et saiiahte, nous citons d'autres qui

s'averent pertinentes et complémentaires les weseautres :

Pour Alain Juillet (2005), haut responsable pauatdlligence économique en
France, "l'intelligence économique est la maitesda protection de l'information

stratégique pertinente par tout acteur économique”.

Quant a Eric Delbecque (2006), « L'intelligence remmique est a la fois une
culture du combat économique, un savoir-faire (cosBpde méthodes et d’outils
relatifs a la veille, a la sécurité économique Eindluence), et une politique publique
(visant a contribuer a I'accroissement de puissgrarel’élaboration et la mise en
ceuvre de stratégies géoeconomiques et de sécuodtréique, ainsi que par des
actions en faveur de la maitrise collective defdimation stratégique). L'alliage de
ces trois composantes vise a maitriser et protégéarmation stratégique au profit

des acteurs économiques nationaux ou européens. »

Philippe Baumard (1991) ajoute que « L'intelligenéeonomique n’est plus
seulement un art d'observation mais une pratiquensife et défensive de
l'information. Son objet est de relier entre euxgsburs domaines pour servir a des
objectifs tactiques et stratégigues de l'entrepidle est un outil de connexion entre

I'action et le savoir de I'entreprise».

Dans l'ensemble de ces définitions, l'intelligendeonomique est décrite
comme un processus, ou ensemble d'opérations pguekes une information
collectée devient exploitable et digne d'intéré&lo8 (Masson, 2001) le qualificatif
"coordonnée" semble signifier que ce processus$ niezbligatoirement séquentiel ni

linéaire mais qu'il impliqgue des rétroactions; tamcaissance des besoins des acteurs
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permettant d'ajuster les actions de collecte, @#etnent et de distribution de
I'information. L’intelligence économique est dongatifiee de systéme de surveillance
de I'environnement, et de dispositif d’action setui-ci, afin de détecter des menaces
et des risques, et d'exploiter des opportunitéss betions de protection et de
préservation du patrimoine de l'entreprise sonesjiggalement, en exergue. Dans ce
sens le processus intelligence économique ne %8t @@k aux actions de collecte,
traitement, et exploitation de l'information, elldégre des actions de protection et
sécurité de celle-ci. Les pratiques permettane&isation des différentes étapes du
processus en question doivent se conformer aux lleipassage du légal a l'illégal

dépend la plupart du temps des moyens utilisés gwprocurer l'information.

Pour donner toute sa dimension a lintelligencenéoaique, n’oublions pas
enfin que la mise en ceuvre d’opérations d’influecm@pte au nombre de ses outils et

finalités.

Une étude de ses origines montre que l'origine’idéelligence économique
releve d’une construction complexe. En effet, samp@hension fait appel a plusieurs

champs disciplinaires (voir figure suivante).
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Figure 4: l'intelligence économique : au carrefd@mombreuses disciplines
Source : Baumard 1991

2) Les différents niveaux de l'intelligence économique

D'aprés le rapport Martre, 1994 ... L'information utile est celle dont ont
besoin les différents niveaux de décision de legise ou de la collectivité, pour
élaborer et mettre en ceuvre de fagcon cohérentealggie et les tactiques nécessaires
a l'atteinte des objectifs définis par I'entreprdans le but d'améliorer sa position dans
son environnement concurrentiel. Ces actions, @u de |'entreprise, s’ordonnent
autour d’'un cycle ininterrompu, générateur d’'unsion partagée des objectifs de
I'entreprise. ... La notion d'intelligence économiqueplique le dépassement des
actions partielles désignées par les vocables deingentation, de veille ..., de
protection du patrimoine concurrentiel, d'influence Ce dépassement résulte de
I'intention stratégique et tactique, qui doit pdésiau pilotage des actions partielles et
au succes des actions concernées, ainsi que tgdition entre tous les niveaux de

I'activité, auxquels s'exercent la fonction d'iigeince économique: depuis la base




(interne a l'entreprise), en passant par des nwidermediaires (interprofessionnels,
locaux), jusqu'aux niveaux nationaux (stratégiasceaées entre les différents centres
de décision), transnationaux (groupes multinati@haau internationaux (stratégies

d'influence des Etats nations)" »

Ainsi le processus d’intelligence économique eStessaire a la prise de
décision de l'ensemble des acteurs économiques pdiyg, secteur privé comme
secteur public. Ces acteurs, dans un contexte delialsation de la concurrence,
exploitent I'information afin de définir une potitie générale mise en ceuvre par le
choix d'objectifs opérationnels visant a mieux ssifionner par rapport aux autres.
Les termes "stratégie", "tactique”, "position”, foéférence au lexique d'une partie de
la science militaire qui concerne la conduite dguarre et I'organisation de la défense
(Masson 2001).

L’ensemble des acteurs du pays sont alors conceenégprises, collectivités
professionnelles, collectivités locales et terrétlms, entreprises multinationales,
membres de I'administration et du gouvernemenbrSels auteurs du rapport Martre,
la fonction "intelligence économique" peut étregrée a tous ces niveaux. Pour eux,
I'intelligence économique renvoie a lI'existencend'interaction entre tous les acteurs
de la collectivité nationale; ainsi la réussite detreprises et l'influence de I'Etat sur la
scene internationale, dépendront de [I'efficacitéss d®mportements d'échanges
d'informations de ces acteurs. Dés lors nous distins cing niveaux de l'intelligence

economique:

1- Niveau de base (entreprise)

2- Niveau intermédiaire (interprofessionnel, branatfiastivité)
3-  Niveau national (stratégie concertée entre ceneedecision)
4- Niveau transnational (grands groupes multinatiopaux

5- Niveau international (stratégie d'influence deddjta

.



3) Le rdle de I'Etat dans une politique d’intelligenceéconomique

Selon le rapport Caraydhil appartient aux agents de I'Etat comme & celsx de
collectivités territoriales de promouvoir les i@t politiques, économiques, sociaux,
scientifiques et culturels des communautés na@sndans ces nouveaux espaces ou
les luttes d’influence sont permanentes entre pantes - compétiteurs. Localement,
par la mise en place de stratégies concertéeslapaensibilisation des acteurs
économiques et notamment des petites et moyennespeses, par le partage et la
garantie de l'acces a tous de l'information et dutien : voila une mission de service
public de proximité a laquelle sont appelés lesésgntants des pouvoirs publics. Par
le partage de l'information dont les administrasiotisposent, par la définition de
stratégies et par les actions qu'elle permet dinsga et de mettre en ceuvre,
l'intelligence économique peut aider les agents ldgat et des collectivités
territoriales a mieux promouvoir et défendre leréts collectifs, et finalement la

cohésion sociale.

4) L’Intelligence territoriale

L’intelligence économique a donné naissance a écémndison particuliere qui
est l'intelligence économique territoriale. Ceterrdére, telle qu’elle fut congue par le
Préfet Rémy Pautrat, permet d’organiser en un gyst@isant sens, en une stratégie
cohérente au service de la croissance et de I'empés actions variées
d’aménagement du territoire, de politique indulieieet de développement

économique.

L’Intelligence Territoriale surgit de la conjonatiade changements majeurs et
interdépendants dans les économies et les sodi#leffre la possibilité de créer de
la richesse, pour 'homme et I'humanité, par uneligation trés large d'acteurs
diversifiés, au-dela des seules logiques d'enseprinais avec elles, et sans entrer

nécessairement dans les logiques d'extensiongpé&xe marchande.

La réalité en mouvement dans laquelle s'inscTitd$t pénétrée par :

¥ Carayon, B., (2003),Intelligence économique, compétitivité et cohésierciale
http://www.bcarayon-ie.com/pages_rapportpm/rappoigsion.htmil
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 La globalisation : I'échange est général, la tmdtité devient dépassée,
inopérante, dans les termes nouveaux de I'échémgdés sur la singularité...

sauf :

- la ou se concentre le capital intellectuel et lendittonnement de
"singularités de masse”
- les territoires gérant certains de leurs factewburels, sociaux, et

matériels soit pour résister, soit pour les integmmme singularités

¢ Une économie en réseau, ensemble de réseaux dsatelividus, entreprises,
organisations et méta-organisations), propulsésiesuéseaux virtuels (Internet,
Communautés de pratiques...) dans des systemesonelels nouveaux, qui
peuvent étre féconds. Une économie de la connaissdans laquelle la
creation de valeur dépend de la capacité des acteur innover
(technologiquement, par I'entreprise, mais aussakament, dans |'expression
et I'échange artistique, etc.), du développementaital intellectuel saisi a
partir de dimensions et proximités liees aux teings, de I'évolution vers une
dimension humaine d'intelligence collective au-déés réles de Knowledge
Worker (qui deviennent dominants)

» Les technologies de l'information, introduisent si¢as territoires des logiques
et des opportunités paradoxales : le temps des, lokes déplacements et des
parcours, de la socialité, se tisse étrangemetiteaps réel”, a l'instantanéité;
I'espace et ses représentations traditionnelldsgigle d'une proximité absolue,
tout aussi réelle et représentationnelle que laguiente; le lien social, citoyen,
ou citadin, s'apparie au lien des communautéselies, d'intérét, de pratiques,

ingénieuses, démocratiques participatives...

Par conséquent, on peut définir I'intelligenceiteriale comme la valorisation,
la coordination et la protection des atouts écoqaes et savoir-faire industriels et
technologiques des territoires et de leur tissiPBl=-PMI, afin de les transformer en
avantages comparés décisifs dans la compétitiommesomale nationale et mondiale.

C’est dans ce sens que Marcon et Moinet définissertelligence territoriale comme
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étant un ensemble des actions d’intelligence écaman conduite de maniére
coordonnée par les acteurs publics et privés kEsldans un territoire, afin d’'en
renforcer la performance économique et, par ce mayameliorer le bien étre de la
population local®.

Pour Bertacchini et Oueslati, I'intelligence tewriale peut étre définie comme
« un processus regulier et continu initié par desuas locaux physiquement présents
et/ou distants qui s’approprient les ressourcea dgpace .... De ce fait, I'intelligence
territoriale peut étre assimilée a la territor@litqui résulte du phénoméne
d’appropriation des ressources d’un territoire @uwig transferts des compétences entre
des catégories d’acteurs locaux de cultures diffése L’objectif de cette démarche,

est de ... développer de ce que nous avons nomeagital formel territorial .

Alors, de quoi est constituée concretement l'iigetice territoriale ? Elle se
compose en fait de quatre types d’actions s’agrégea un dispositif unifié et
coordonné:

La premiere est I'élaboration de stratégies coresrtde développement
économique et technologique pour le territoire, appuyant sur les péles de

compétitivite.

Cette construction s’appuie sur la détermination fdeces et des faiblesses du
territoire en rapport avec des opportunités et desnaces que contient
I'environnement global. Pour le dire autremens’dgit d’appréhender comment une
région, un département ou encore une agglomérguenrt valoriser ses atouts en
fonction des grandes tendances économiques, soeatilturelles d’'un espace défini

en une période donnée.

La deuxiéme consiste en la définition et la prés@gom d'un périmetre

eéconomique stratégique, c'est-a-dire d’'un ensentbdmtreprises ceuvrant dans le

% C. Marcon et N. Moinet, 2006
40 Bertacchini Y., Oueslati L., (2003Entre information et processus de communication,
I'intelligence territoriale http://isdm.univ-tin.fr.
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domaine des technologies sensibles et qu’il comviEn protéger pour des raisons
d’intérét national et de conquéte de positionsil@gwees sur les marchés hautement
rentables des hautes technologies.

La troisieme est la constitution de réseaux d'etspet de décideurs, inter-
entreprises et inter-administrations, mais ausdreetiEtat, les entreprises, les

universités et les différents acteurs du dévelomrdrconomique et social local.

La quatrieme est la sensibilisation et la formatiotintelligence économique,
car ce dernier est indispensable a la construa®na compétitivité durable des
entreprises.

De ce qui précede, on peut tirer une maxime «eat#s investissements c’est
bien, les protéger et les maintenir, c’est miewCest le rdle primordial de

I'Intelligence Economique Territoriale.
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Conclusion du chapitre

Tout au long de ce chapitre, nous avons essayéadertles contours et de
cerner le premier élément de notre sujet et pro#fi@uwe de recherche, a savoir
I'attractivité territoriale. Nous avons expliqguénesment les territoires se livrent a une
concurrence acharnée sur le marché de localisdésractivités économiques. Chaque
territoire développe une panoplie dinstrumentsdet politique pour assurer une
meilleur attractivité des capitaux. Un recours ptatiqgues du marketing traditionnel a
éte justifié tant au niveau théorique qu’au nivganatique. Ce marketing territorial
couplé avec des pratiques d’intelligence économ(tpreitoriale) permet une meilleur

attractivité et compétitivité territoriale.

Finalement, un territoire compétitif et attraast un territoire qui génére des
ressources pour en attirer d’autre, c’est a dissialbien les investissements que les
ressources humaines capables de produire, de dielenl’initialiser et de porter des

projets de développement.

Aprés l'analyse des cadres théoriques I'attraéitatritoriale (premier élément
de notre problématique) dans le présent chapies rallons passer au deuxieme
chapitre qui tentera de dresser une revue dedlittey des différentes théories de
localisation des investissements directs étrandeieuxieme élément de notre

problématique).
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Chapitre deux :

Les théories de localisation des investissements
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Introduction

La théorie de la localisation a récemment connuemouveau et joue un role
important dans de nombreux domaines de [I'analysendrique: I'économie

régionale, 'économie du développement, et I'‘écoeanmternationale.

L’identification des facteurs explicatifs des chde localisation des entreprises
a fait I'objet d’'une littérature abondante en sc&s économiques. A l'origine de

I'intérét des économistes pour cette thématiqueosge un double constat empirique :

* Premierement : le constat d’'une répartition inégide activités économiques
sur les territoires. Ce résultat est d0 a une telgcopérée lors du choix de
localisation des activités économiques;

 Deuxiemement: le constat d'un phénoméne d’agglativlhs des activités
industrielles d’'un méme secteur d'activité dans depaces géographiques
distinctifs.

Sur la base de ces deux constats, les chercheutéressent a I'identification
des facteurs de localisation qui permettent d’ex@r les choix de localisation des

activités économiques.

Ce chapitre présente les grandes questions redativéa localisation des
investissements directs étrangers. Dans cetteumptig section 1 propose de définir
les grands concepts d’économie spatiale et lesefoedts théoriques de la localisation
des activités économique. La section 2 présentalifé&rentes théories des IDE et

identifie les déterminants de localisation desdmrsiers.
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Section 1 : Les théories de localisation

La théorie économique classique n’arrive pas aigupl la localisation des
activités économique dans I'espace. Or il est iifitde penser que les entreprises se
localisent géographiquement selon certains factgurslevraient étre identifiés. Plus
généralement, il s’agit d’identifier les détermiteui influencent l'attractivité d’'un

territoire, c’est-a-dire sa capacité a attirere¢emnir les activités économiques.

Cette section propose de définir les grands coaaptonomie spatiale et les

fondements théoriques de la localisation des aés@conomique.

1) La théorie de localisation : résultat de la prise ® compte de I'espace
dans la théorie économique

a) Théorie économique et Théorie de localisation : quiéen

La science économique a connu de grands bouleverdsriout au long de son
développement, notamment le passage d'une analisgue a une analyse
dynamique et d’'un autre coté, de la non prise enpte de I'espace a son intégration

dans I'analys®.

Alors, gu’apporte I'introduction de I'espace a k&orie économique ? Et quel
est son statut ? Voila deux questions centrales cpnvient de se poser pour saisir

I'intérét d’une approche spatiale de la localisaties activités économiques.

Il s’agit de montrer que cette réflexion constitue préalable indispensable a
'entrée dans notre questionnement introductif tifelaux déterminants de la

localisation des IDE.

“Rhellou, A., 2005, « Le concept de centralité eslyse économique : revue de littérature »,
Revue Regard sur 'Economiqué 3 - pp. 219-233.
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En ce sens, une lecture approfondie des princigeavaux de I'économie
spatiale s'impose. Elle laisse apparaitre un dogbles au statut de I'espace dans la

science économique selon I'angle méthodologiqus Emuel on se place.

e D’une part, Ponsard (1988) considere que I'écon@péiale est une discipline
scientifique a part entiere susceptible de se gubsta la théorie économique
ponctuelle et ayant compétence a traiter de taiddenaines de cette derniere.
De ce fait, 'économie spatiale posséde ou devwakséder une certaine
autonomie.

« Dr’autre part, 'argument est plus nuancé car, sayit d’attribuer a I'étude de
la spatialisation des activités économiques leustd discipline scientifique a
part entiere, cette derniére doit néanmoins s’appayr la théorie économique
a-spatiale pour se développer.

Thisse soutient cette deuxieme facon d’appréhefideonomie spatiale on
disant :

« Si I'on veut faire de la bonne économie géogrdi il faut commencer par
étudier la théorie économique ponctuelle. (...) ort pas problémes spatiaux bien
définis et on cherche au sein de l'analyse éconeeides concepts et outils
susceptibles d’étre appligués de maniére fructueisee moyennant des révisions
parfois substantielles et profondé$. »

Cet angle de vision consiste donc a faire progresseparalléle les deux
disciplines : la science économique ponctuelle’@ohomie spatiale. La seconde

s’alimente et s’enrichit des abstractions de lapeee.

C’est dans ce cadre que les programmes de rechdechiéconomie spatiale
integre des courants de pensée distincts. Cetten fatappréhender I'économie

spatiale a permis la diffusion de nombreux travaux sein de la communauté

2 Thisse, J.-F. (1994). La concurrence spatiale.Eirtyclopédie d’économie spatiale.
Concepts, comportements, organisatioggjté par J.-P. Auray, A. Bailly, et al. Paris,
Economica, pp. 187-193.
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scientifique en économie. A titre d’exemple, on tpeiter le développement des
travaux sur la concurrence spatiale. Ces travawxpmfité du développement de la
théorie des jeux non coopératifs. lls ont permisndatrer en quoi était une source de
différenciation des produit conduisant a une remgse cause profonde de la
concurrence pure et parfait, sans pour autant suahl’épine dorsale relative a la

rationalité des agents.

b) Théorie économique et I'espace : une prise en coneptardive

La prise en compte de la dimension spatiale espui@ccupation relativement

récente de la science économique.

L’homo oeconomicus, socle du modéle dominantatelyse économique, n'a
de relations qu'avec les biens et pas avec ladieeri L'économie classique considere
gue tout se passe en un seul lieu ou se localisgftommes et les biens. De ce fait,
cette facon d’analyser la concentration des honehdss biens en un point unique nie

I'existence de I'espace.

Pour la plupart des auteurs, la prise en compta démension spatiale est un
souci récent de l'histoire de la science économiduéexception de quelques rares
auteurs s'y étant intéressés au X¥ifisiécle et 'apport fondateur de Thiinen au
XIX M siécle, 'espace ne devient une réelle préoconipah économie qu'a partir du
début du XX™ siécle avec I'ceuvre de Weber. Pour certains asffeils datent son
véritable essor (I'analyse spatiale) a partir d80L8vec I'émergence de la Nouvelle

Economie Géographique.

Cependant, cette prise en compte de la dimensiatiebppermet la séparation
des lieux d’offre et de demande. Elle introduitéeonomie des outils et des concé&pts
nécessaires a la compréhension de la localisaéeradtivités économiques. Aussitot

Ponsard précise que :

“3 Dont notamment Krugman
“ILe transport, les échanges, la différenciationpesuits et la compétition entre producteurs
situés a des endroits différents
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"Elle (I'analyse spatiale) a compétence a traitertaus les chapitres de cette
derniere (I'analyse économique), parce que la pesecompte de l'espace met

radicalement en question la portée de leur contéPaorisard 1988).

La théorie classique ignore la dimension spatidles théoriciens classiques
(A.Smith et D.Ricardo) considerent des territoitesmogenes lorsqu’ils traitent la
théorie de la valeur et du commerce internatioloalypothese retenue est alors celle

d'immobilité parfaite des facteurs entre les Etats.

Selon cette pensée, un méme bien satisfait les m@&®soins quel que soit
I'endroit ou il est consommé. Les spécificités iterrales sont alors entierement
ignorées. Le prix constitue la seule informationspdinible pour les agents
economiques. Néanmoins, Ricardo avec sa théoriecatumerce international,
considere I'existence de dotations factorielles étugenes entre les nations.
Cependant, il réduit la problématique spatiale &ifaple question de fertilité des
terres. Il propose une théorie fondée sur les agast comparatifs des nations. Dées
lors, la notion de distance est réduite a une kkriaeutre qui ne change en rien les

principaux résultats de I'approche classique deoh®mie.

Pour comprendre pourquoi les économistes classigniegcarté la dimension
spatiale de leur analyse, il y a lieu de s’intéeesaix déterminants de la localisation et

a leurs implications sur le paradigme concurrentiel

c) L’espace et le paradigme concurrentiel

Selon Léscf, Il existe deux grandes catégories de facteursabiep

d’influencer la distribution spatiale des activig&sonomiques.

 Premiérement, les facteurs dits "naturels" : Imati les ressources naturelles et
la position géographique d’'une localité par rapgomine autre. Ces facteurs

favorisent les échanges intersectoriels entreoleaités.

* Cité par Billard, C., 2006, Dépenses publique, localisation des capitaux etaomence
fiscale thése de Doctorat en Science économique, Unigdpsiris | - Panthéon Sorbonne.
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« Deuxiemement, des facteurs "endogenes” qui expiigaedistribution spatiale
des activités économiques. cette distribution estésultat des interactions

économiques entre les industries et les travadleur

La théorie de localisation s’intéresse surtout adéuxieme catégorie de
facteurs. Il s’'agit pour elle de repenser I'espa&mm®nomique non plus comme
homogene mais plutét comme un ensemble de teest@iossédant chacun ses propres
caracteristiques.

Si on considére l'espace économique comme étant ogéne, deux

interrogations surgissefit

e Ou se localisent les activités économiques ? Ptésiggment, pouvons-nous
expliquer, grace a la théorie économique classigudistribution spatiale des

activités économiques dans un espace supposé hom@ge

Un espace est homogene si 'ensemble de consommeitia fonction d’utilité
de chaque consommateur sont identigues quelle gite sa localisation et si
I'ensemble de production de chaque firme est indéget de sa localisation. Ainsi, sur
un marché parfaitement concurrentiel, ou les éobmngjopérent sur un espace
économique homogene et sans notion de distancégxiste pas d’équilibre ou les
échanges entre agents éloignés soient possiblenédre bien disponible en des lieux
différents est assimilé a un ensemble de biengrdifts. Ainsi, le choix d’'un bien

implique celui d’une localisation.

Par ailleurs, en concurrence parfaite, les ageét®nromiques échangent des
produits uniquement s’il existe entre les régioas différences de dotations relatives
ou de technique de production. Ainsi, le paradigommcurrentiel exclut toute
possibilité d’échanges entre des localités éloigméais homogenes.

“¢ Billard, C., 2006, Dépenses publique, localisation des capitaux etcepence fiscale
thése de Doctorat en Science économique, UniveRaiti§ | - Panthéon Sorbonne.
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Seuls les facteurs de localisation naturels somtsidérées dans I'analyse
classique, il est donc impossible de comprendrelolzalisation des activités
économiques au sein d'un espace économique homayeaela théorie économique
classique. Aucune agglomération et aucun échange ees agglomérations ne

peuvent apparaitre a I'équilibre concurrentiel.

¢ ou doivent se localiser les activités économiquesSi?I'’hypothese de
concurrence pure et parfaite est vérifiée, il exigt équilibre de marché unique
et efficient. En revanche, s’il n’existe pas de aamence, I'équilibre est
généralement inefficient. Alors comment les écorsbesi ont-ils traité la
question de I'équilibre lorsqu’ils supposent I'abbse de concurrence pure et
parfaite ?

Ces deux questions ont donné lieu a de nombreafiezions parmi lesquelles

se trouve le théoréme d’'impossibilité spatiale idiénpar Starrett.

d) Le théoréme d’'impossibilité spatiale

Deux hypotheses son nécessaires pour dire qu’'watesst homogene :

* les ménages ont la méme fonction d’utilité, qued gait le lieu de résidence,

* la production de la firme est indépendante dudiegproduction choisi.

Sur la base de ces hypothéses, les firmes et lnagaé ne détiennent aucune
préférence pour une localité. Ainsi, selon Stdfete théoréme de I'impossibilité
spatiale nous dit que si I'espace est homogeénegxgste des colts de transports et si
les préférences ne sont pas saturées localementyediste pas d'équilibre
concurrentiel impliquant des codlts de transporitii@sLe seul équilibre possible est
I'autarcie de chacune des localités.

En supposant un espace homogeéene, on élimine itgolient I'existence de

forces capables d’attirer ou de repousser les isagiveconomiques. Il est donc

47 Cité par Mansouri, Y., 2008L4a localisation des activités productiVveghése de Doctorat
en Science économique, Université du Sud Toulon Var
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impossible d’envisager la dimension spatiale deol'®mie car les activités peuvent se
localiser sur n'importe quel point du territoirensaque cela ait de conséquences.
Chaque activité économique peut étre menée a gdte gchelle en tout point du

territoire, les firmes ont alors intérét a s'implnsur chaque lieu de consommation et
donc a réduire au maximum les codts de transpsguja les annuler. Cela revient a

nier la notion d’espace.

Le paradigme concurrentiel n'ladmet alors que deguiliéres possibles
I’équilibre autarcique si les codts de transporttgmsitifs ou I'équilibre sans colts de
transport tel que toutes les activités soient tegmmuniformément sur le territoire.
Toutefois, si les activités économiques ne sontpaafaitement divisibles, il n’est pas
possible de créer autant d’'unité de production| @xiste de lieux de consommation.
Deés lors, le transport des marchandises est ifdeitt le théoreme d’impossibilité

spatiale prend toute sa dimension en exprimansé&abe d’équilibre concurrentiel.

Ce théoréeme a été démontré par Fujita et Thig3@3j2 Il se synthétise de la
facon suivante : Si I'espace est supposé homodesié existe des colts de transport,

le systeme des prix n'est pas efficace comme vediéahanges.

Les prix renvoient des signaux incorrects car fiscitent plus les firmes et les
travailleurs a la stabilité géographique. L’échanigebiens d’'une localité A vers la
localité voisine B au prix de marché incite lesni@s de la région A a se délocaliser
vers la région B.

Cela permet au producteur d'accroitre sa recettarallelement, les
consommateurs de la région B seront incités a migyes la localité A a la recherche
de prix plus avantageux.

Ainsi, le systeme de prix ne permet plus I'équdilites flux migratoires : il
existe toujours des entreprises et des consomrsatiésirant changer de localisation.
L’absence d’équilibre tient donc a I'existence aéits de transport positifs ainsi qu’'a
la non divisibilité parfaite des entreprises daiesgace. Les firmes ne peuvent

produire en tout lieu de consommation ; elles duiveécider d’'une localisation
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spatiale et sont donc amenées a supporter des @®idtansport d’'une localité a une

autre.

e) Le contournement du théoréeme d’'impossibilité spatike

Pour concilier paradigme concurrentiel et espat@ae conséquent introduire

I'espace dans la théorie économique, il existes solutions possiblé&s:

 La remise en cause de I'hypothése d’homogénéitdedpace : c'est-a-dire
considérer des facteurs de localisation "naturels'lonc supposer que les
territoires ne sont pas dotés de la méme facondéegminants "naturels” sont
alors exogenes, les territoires exploitent ceserbfices et commercent entre
eux. Cette possibilité est celle retenue par laoribé du commerce
international®.

» L’existence d’externalités : c'est-a-dire considétes facteurs de localisation
"endogénes". En d’autre terme, I'activité éconoreigiun ou plusieurs agents
induit des effets positifs sur d’autres agents. regroupement d’activités
économiques de méme type sur un territoire donm&oie a la notion
d’agglomératior’.

* La levée de I'hypothése de concurrence pure e@parét I'introduction des
imperfections dans la structure des marchés. Oposapalors des productions
différenciées en raison de l'existence de codtssfixde codts de transport ou
encore d’'une préférence pour la variété des consteurs. Cette hypothése a
été intégrée par les chercheurs en économie urledineprise par ceux de la

nouvelle économie géographique.

Une fois introduite la problématique posée par péee dans la théorie
économique, nous tenterons de réaliser une synttesséondements de la théorie de

localisation des activités économiques.

“8Billard, C., 2006, Dépenses publique, localisation des capitaux etceoence fiscale
thése de Doctorat en Science économique, UniveéRaité | - Panthéon Sorbonne.

“Ricardo, Heckscher et Ohlin

®0n trouve ici les travaux menés par Marshall puis [es théoriciens de la Science

Régionale.
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2) Fondements de 'analyse spatiale de I'économie

a) Les précurseurs de la théorie de localisation

Parmi les précurseurs de la théorie de localisatiopartir du XVIIF™ siécle,
vont émerger des auteurs comme William Petty (1B287) qui a défendu la
concentration des activités économiques, et a @radit par la suite par Richard
Cantillon (1680-1734) et enfin Steuart Mill (17138D) qui a recherché une entente
entre les deux positions précédentes. lls ont ghsié les grands principes qui
opposent toujours les théoriciens pour détermirgerldcalisation des activités

économiques dans l'espace.

Les premiers auteurs a s'intéresser a la répartdies activités économiques
dans I'espace se sont concentrés sur I'explicatela localisation des agglomérations
en fonction d'une logique de production agricolett€ logique tend a rapprocher le
paysan de sa terre et a localiser les artisanslddravail est induit par ces derniers
dans les mémes villages. Le rOle des voies de coneaiion est alors décisif,
notamment les voies d'eau navigables qui attientbncentrations, ainsi que les lieux
de production de matiéres premieres. |l s'agit danpremier temps d’expliquer les
raisons qui poussent les agents a se regrouperdeudéterminer I'impact de ces

localisations sur leur environnement direct.

Petty était le premier a défendre la concentragbns'est opposé a toute
dispersion de [lactivité économique dans l'espdteétudie la localisation, la

dimension et le déplacement des villes.

La ville se localise en premier lieu a proximitéige voie de communication.
En outre, les cités vont croitre conjointement auryens de transport et le
développement des voies de communication modifiesidérablement le paysage
économique formé. Ainsi Petty démontre les avarstadjeane grande ville ou est
regroupée la majeure partie de la population. 8éalicorrespond donc a la situation
ou toutes les activités commerciales et industisetiont localisées en un seul point ou

lieu peu étendu, ou presque tout serait produitscmmeé, importé ou exporté. Une
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telle organisation ne demanderait que peu d'espaceoncentration apparait, donc,

comme primordiale pour Petty.

Avec Cantillort* (1755) apparait une véritable contestation deidéss et la
proposition de réduction des inégalités spatidlgropose une décentralisation et un
eparpillement de I'activité industrielle dans lasp. En effet, dans « Essai sur la nature
du commerce en général », Cantillon (1758kpose une théorie de la localisation et
une analyse des relations interrégionales qui dei®od sur une véritable politique de
délocalisation des industries. Il commence pariétud répartition des populations et
des activités. Ainsi tout comme Petty, Cantillonupguit un méme objectif : la
réduction de la longueur des circuits dans I'espaegs tandis que Petty met I'accent
sur les activités industrielles et croit a la vettula concentration en une zone étroite
des richesses et des énergies; Cantillon précdaisdispersion. Une véritable
structuration de l'espace s’opére chez Cantilloisque 'ensemble du territoire est

structuré et modifié par les activités économiques.

Enfin, entre ces deux positions extrémes, Steuaill *Mrecherche un
compromis en montrant que la concentration ne ptéges que des inconvénients. Il
répond ainsi a R. Cantillon. Il est également urs geemiers a percevoir les
conséquences spatiales de la Révolution Industrigla démontré ainsi les avantages
des agglomérations, méme des plus grandes, etdeel@xir croissance, non seulement
pour les citadins mais également pour les habitdesscampagnes. Il étudie donc a
son tour la localisation des hommes et des manuttl’apparition, la croissance des
agglomérations et leurs relations avec la campagmé@gronnante, les voies de

communication; et enfin la répartition concentrigies activités agricoles.

*1 ’ouvrage de R.Cantillon, Essai sur la nature dmmerce en général, est publié sans nom
d’auteur en 1755 a Londres chez Fletcher Gyles 2bitans apres la disparition de
R.Cantillon. Néanmoins, on date sa rédaction audeur725.

2 Cité par Perreur, J. (2003), La localisation inidelle : Les approches des économistes, in
Cliquet, G. et Josselin, J.-M. (édS}ratégies de localisation des entreprises comralEgiet
industrielles: De nouvelles perspectives, De Boeck.

*% Perreur (2003)
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Les résultats issus de ces trois modélisationerierdonc de déterminer la
localisation optimale des hommes et des activith® ¢a structuration oscille entre

concentration et/ou dispersion.

En termes économiques, la plupart de ces analygesrpsent la concentration
qui présente de nombreux avantages en termes ddiskdion optimale par

minimisation des codts de transport ou maximisadieta rente.

Cependant, les fondements de I'analyse spatialéédenomie, telle qu'on la
connait aujourd’hui, se trouvent dans trois cowgnincipaux : I'’économie urbaine, la
science régionale et la concurrence spatiale. Cagroehes se distinguent
principalement par la modélisation proposée etlgpgace qu'occupe chacune d’elle

par rapport a la pensée économique globale.

b) Les apports de 'économie urbaine

L’économie urbaine pose la question de I'émergende la structure des villes
sur la base des travaux de Von Thiinen (1826) pAlsrtso (1964).

Le modele proné par Von Thinen propose une andbysa disposition spatiale
des activités économiques tout en conservant legothgses du paradigme
concurrentiel (rendements constants et concurrgnre et parfaite). En 1964 ce
modele est réinterprété par Alonso qui transpaselyse de la production agricole au
contexte urbain : le modele de la ville monocetdrisToutefois, cette approche
présente une limite majeure; elle ne s’intéresseapla question de I'existence méme
de la ville en tant qu’agglomération. D’ou la naisse d’'un autre courant (économie

d’agglomération) pour remédier a ces lacunes.
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Economie d’agglomération

Le premier a avoir essayé de fournir une explicatmux phénomenes
d’agglomération des firmes et a I'émergence desttigus industriels est Alfred
MarshalP*,

Il est le premier a introduire le concept d’éconesnexternes. Pour cet auteur,
les économies d'échelle, définies comme les avastay produire d'une fagon

centralisée, peuvent provenir de deux sources

« d’économies internes, qui augmentent avec la tddkeunités de production,
o d'économies externes qui trouvent leur origine ddfenvironnement
économique dans lequel évoluent les firmes et qufitpnt donc a toutes les

entreprises et ne dépendent pas de leur taille.

Marshall identifie trois types d'externalités iacit les entreprises d'un secteur
d'activité donné a s‘agglomérer :

» La concentration spatiale favorise une plus gratsgonibilité d’inputs (biens
et travailleurs)

« L’agglomération permet la formation d'une main digeuhautement qualifiée
provenant d'une meilleure accumulation du capitathhin

» La concentration spatiale facilite I'échange d’'imations et favorise ainsi les

avancées en recherche et développement.

La caractéristique principale de ces externalitésshalliennes est qu’elles sont
bénéfiques uniqguement pour les firmes localisées dae méme zone géographique.
Par la suite, le concept d’économies d’aggloménagist apparu pour définir les gains

externes que les firmes peuvent réaliser par lencentration géographidtie

>* Jacoud, G., et Tournier, E., 1998®s grands auteurs de I'économitatier, Paris.
*° Bjllard 2006.
*6 Catin M., Ghio S. et Van Huffel C. (2001), "Intégjon, investissements directs étrangers et
concentration spatiale dans les pays en développgg&rRe&gion et Développementl 3.
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Les économies d'agglomération peuvent étre regemipgn deux grandes
catégoriey :

« d'une part, les économies de localisation ou ezléas marshalliennes, qui
représentent les gains générés par la proximitétré’a firmes appartenant a un
méme secteur,

« d’autre part, les économies d’urbanisation défici@mme les gains généres par
I'activité économique des firmes implantées dansnéme lieu, par exemple la
concentration de la population ou la présence mistfuctures publiques. Elles

sont externes a la firme et résultent de la tddld’agglomération.

L'idée de Marshall a été reprise et développée handerson (1974). Ce
dernier a formalisé le phénoméne de la concentratas firmes et développé l'idée
qu'’il existe un arbitrage entre les économies dédleHiées a la concentration spatiale

des activités économiques et les colts d’échargees aux localités.

L’héritage marshallien nous permet de comprendre flendements du
regroupement spatial de firmes. Cherchant a béaéfitune atmosphére, les firmes
s’agglomerent parfois pour coopérer, souvent pahagger et pour bénéficier d’'un

bassin de main d’ceuvre flexible et compétent.

Les apports des auteurs de ce courant présenteaines limites, notamment
une insuffisante considération des forces qui ssppt a I'agglomération. Chose
permise par les apports de la science régionakte @erniére appréhende d’'un point

de vue plus global la question de la localisatibiéguilibre entre ces forces.

c) La science régionale

La naissance de la science régionale date de 1®@fglter Isard crée
I’Association de Science Régionale et fonde aim& discipline visant a introduire la
notion d’espace dans la théorie économique. Ellgésesse plus généralement aux

questions de localisation des activités et des hesniRarmi les travaux précurseurs,

>"Hoover (1936).
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on trouve ici ceux d’Alfred Weber (1909) sur la atisation optimale des lieux de
production et les recherches de Christaller (1923)6sch (1940) sur la théorie des

lieux centraux (central-place theory).
i. Le modéle de Weber

Alfred Weber (1909) est considéré parmi les fonaiatele la théorie classique

de localisation. Ses travaux constituent les foretémde base de la dite théorie.

Au début du XX siécle, Weber orienta ses travaux Banalyse de
'implantation optimale des firmes dans I'espack.s’intéresse le premier a la
localisation optimale des activités industrielldscherche a identifier la localisation
optimale d’une usine produisant un bien unique(# constant confronté a un marché
localisé et a des sources d’input prédéterminéesjeu était alors de considérer la
localisation de celle-ci en fonction des intrantieea a la production, notamment des

ressources naturelles, la main d’ouvre et les idiffes marchés.

Il considere que les codts de transport varienp@monnellement a la distance
géographique.

En se basant sur ces hypotheses, Weber défirmtéidation optimale comme
étant celle qui permet de minimiser les colts desport a la fois des inputs
(acheminement des matieres premiéres) et des sufpansport des produits finis

jusqu’aux marches).

Ce modele de base de Weber a influencé les aytestérieurs dans la mesure
ol ce modele réduit la localisation a un problenoptidnisation logistique. En effet,
les colts de transport ont permis la prise en cemptla distance géographique, ceci a
facilité la modélisation du choix de localisatiam @nvertissant une variable physique

(la distance) en une variable monétaire (colt aesport).

Face au constat simplificateur de son approche eWalntroduit une deuxieme

variable : le colt de la main d’ceuvre. La prisecempte de cette variable conduit
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I'entreprise a choisir une localisation différerte celle qui minimise les colts de

transport.

Simplifié a trois grandes catégories d’'intrantsmiedéle de Weber permet de
comprendre rapidement la logique du lieu d’étabhissnt des unités de production. La

figure suivante illustre le modeéle triangulaire\leber.

Matiéres premiéres

Bassin Iso-colits
de main O J ] \\k( O marché
d’ceuvre

Figure 5 : le modéle triangulaire de Weber

Selon ce modéle, I'entreprise calcule ses divetgscde transport et se localise
d’'une maniere rationnelle quelque part entre sérdntes sources d’intrants, afin de
maximiser sa rentabilité. Il arrive qu’elle choggsla proximité immédiate du marche,

d’'une matiére premiere ou d’'un bassin de main dieeuv

De ce fait, la recherche d'une localisation optena’opere en faisant
compromis entre la minimisation des co(ts de transgt celle des codts de la main

d’ceuvre (Merenne-Schoumaker, 1991).

Weber a tenté, par la suite, d’introduire un autaeteur explicatif: les

economie/déséconomie d’agglomérations.
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Certains auteurd estiment que cette variable est moins concluaates da
mesure ou Weber donne une définition confuse ducemn d’économie

d’agglomération.

Non inclus dans [lanalyse mais
Inclus dans I'analyse considérés comme importants par
Weber

Codts de transport : L _
. . Facteurs généraux :
-des intrants depuis les sources

; o ="climat
d’approvisionnement - tonoaraphie
-des produits finis jusqu'aux pograp
marchés

Différentiels de codts de majrFacteurs institutionnels (taux d’intérét,
d'ceuvre  entre localisationsiiveau des impots, qualité du
alternatives management...)

Economies et déséconomies
d’agglomération

Tableau 7 : Les facteurs explicatifs des choixadalisation chez Weber (1909)
Sources : Blaug (1999)

ii. La théorie des lieux centraux

Les bases de la théorie des lieux centraux onttaddélies par W. Christaller
(1933) et A. Losch (1940), bien que I'on puisseit'er une ébauche de la théorie en
1841 dans les travaux de J. Reynaud et J. Georf%oh

Cette théorie suppose un espace ou les fermietsdsstnbués d’une fagon
homogene, mais ou certaines activités ne peuvenépa €galement reparties sur le
territoire en raison d’économies d’échelle. L’irdtetion entre les codts de transport et
les économies d’échelle amene a I'émergence deux ktentraux » assimilés a des

centres urbains et donc au marché pour les fermes£nvirons.

*8 pPerreur J. (2003)
* Blaug M. (1996)]a pensée économigugconomica, Paris.
® Elghazouani, K., 2007,Espace, hiérarchie et interactions spatidleShése de Doctorat
d’Etat en Sciences Economiques, Université Cadiatlyyiarrakech.
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Christaller propose alors une structure hiérarahiges lieux centraux. En 1940,
'analyse est complétée par Losch. Il montre quer poinimiser les codts totaux, il
faut que la structure hiérarchique des lieux cemtrsoit hexagonale. Selon lui, les
lieux de marché n’émergent pas par hasard, ils $entésultat de [Iactivité
économique. C’est l'arbitrage entre spécialisagbconomies d’échelle d’'un c6té et

codts de transport de I'autre qui explique I'aggéoation.

d) La concurrence spatiale

Une firme qui cherche a se localiser doit penser gjwn lieu est agréable, si
les déboucheés et les fournisseurs sont nombregwenleurrence risque elle aussi d’étre

plus rude.

Lorsqu’une firme peut choisir sa localisation et poix, comment prend-elle en
compte les interactions avec les autres entrepfisée prototype du modeéle de

compeétition spatiale pour des probléemes de lodaisa été introduit par Hotelling.

Il suppose un marché d’'un bien homogéne mais quissibué en deux points
d’'un segment (lieux de vente). Les consommateuns distribués sur le segment
suivant une densité continlment différentiable lecoin consomme exactement le
méme montant de biens. Comme les biens sont horesgam consommateur
s’adressera au vendeur lui proposant le meillewxr; ptest a dire le prix d’usine plus
les codts de transport qui sont ici a la chargeahsommateur. Les entreprises sont ici
en interaction stratégique et il y a des forcedrifages dans la mesure ou la proximité

se traduit par une augmentation de la concurrence.

L’'exemple le plus courant est celui de deux vensléerglace le long d’'une rue.
Ces entrepreneurs cherchent a maximiser leurstptofit en vendant la méme glace
au méme prix, ils sont donc en concurrence polocaiser a proximité du plus grand

nombre de consommateurs.

Comme les entrepreneurs anticipent que les consteumsachercheront a
s’approvisionner a moindre colt, ils ne peuventerfixleur prix de vente

indépendamment l'un de l'autre en raison de la fitébides consommateurs.
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Néanmoins, les consommateurs les plus éloignésenbigupporter des colts de
transport. Ainsi, le prix de référence pour la cangison est le prix de vente majoré

des codts de transport.

Hotelling suppose alors un jeu en deux étapes kel les firmes décident
simultanément de leur localisation lors de la pegmiétape et décident, ensuite, du
prix de vente lors de la seconde étape. Le fagé&parer chacune des décisions permet

de rendre compte du caractere stratégique dedéidation.

Les entrepreneurs choisissent leur localisatiors daspace tout en anticipant
la concurrence en terme de prix de vente. Une fmidocalisation décidée, les
consommateurs se répartissent en deux segmentsepquels la demande agrégée de
chacun d’eux représente le segment de marché éapaurchacune des firmes. Au
milieu des deux segments se trouve le consommatarginal qui est indifférent entre
acheter sa glace chez I'un ou l'autre marchand. |B@s une variation marginale du

prix de vente affecte la détermination de la frergientre les deux segments.

Hotelling montre que ce jeu de concurrence spasidieet deux solutions. La
premiére est celle ou les deux firmes se localisentcentre du marché, c'est la
solution de différenciation minimale. La secondeocetle ou chacune des deux firmes
se localise a une extrémité du segment. Ces ripastispatiales extrémes sont le
résultat d’un arbitrage entre deux types de forckesconcurrence en terme de prix
pousse les entreprises a s'éloigner au maximumel'de l'autre tandis que la

concurrence spatiale les aménent a se rassemblerm@me point.

La contribution théorique de Hotelling a la commmésion des phénomenes
d’agglomération est essentielle méme si ce typmaldélisation devient tres complexe

dés que I'on s'éloigne des hypothéses simples fiémsupar I'autedr.

® Lerner et Singer (1937), Vickrey (1964) et EatdnLipsey (1975) ont successivement
montré que les résultats de Hottling ne tenaiems glil y avait plus de deux entreprises en

présence.
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Cette rapide revue des fondements de la théorieaddisation nous a permis
d’identifier les problématiques soulevées par lsepren compte de la dimension
Spatiale en économie.

L’économie urbaine Sciences régionale | Concurrence spatiale

-Analyse de la structure S’intéresse aux questions Introduit la notion d'arbitrag
interne des villes. localisations des activite || entre  forces  centrifuges et
Aloso 1964 économiques et des hommel§ centripetes pour expliquer |
-Economie d’agglomération| Weber 1909 choix de localisation des activit
Marshall 1890 Christaller 1933 économiques
Henderson 1974 Losch 1940 Hotteling 1927
Isard 1954
Kuhn et Hanburger 1963
Pred 1966

L'analyse
spatiale de

I’économie

Figure 6 : Fondements de I'analyse spatiale defiémie
Source : élaboration personnelle

La théorie de localisation a eu besoin d’'un nowull théorique capable de
réunir ces approches. Cette synthése a été awatodaé la nouvelle économie
géographique.
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3) La Nouvelle Economie Géographique

a) Origines de la Nouvelle Economie Géographique

La Nouvelle économie géographique est née d'unéicappn a I'économie
régionale des nouvelles théories du commerce tiemal. C’est un champ qui s’est
développé trés rapidement a partir du milieu degas 1990. Le point de départ est le

livre de Paul Krugman Géographie Commerciale (j@abéin 1991).

L’'apparition de la Nouvelle Economie Géographigseirterprétée comme le
signe d'un regain de l'intérét des économistes gesrquestions spatiales et, plus
particulierement, pour les questions de localisaties activités économiques. Les
travaux conceptuels de ce courant se distinguenadeurs (les théories classiques de
la localisation) par leur angle d’approche. Pows Buteurs de la NEG, l'angle

d’approche de la localisation est plus macro-écagoenque micro-économique.
Selon Duranton (1995} la NEG propose de synthétiser trois approches :

e L’économie internationale : elle étudie I'allocatiodes ressources entre
différents pays mais considére des échanges satsane se préoccupe donc
pas de la dimension spatiale des échanges (pastim mle distance ou de
transport) ;

e L’économie urbaine : elle s’entend comme I'analgsechoix de localisation
des consommateurs face a une offre de biens eategm®manant d’entreprises
immobiles ;

* La microéconomie spatiale ou économie de la loatidis : elle a pour objectif
de construire une représentation des marchés tmpate et suppose donc la

fixité des consommateurs et la mobilité des firmes.

La NEG renouvelle et unifie les théories de la lisaéion car elle fournit un

nouvel outil théorique qui considére les problémads des sciences régionales tout en

%2 Duranton G. (1995), "Economie géographique, udsitn et développement”, Thése de

Doctorat.
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offrant la modélisation rigoureuse de I'économiebaine et les hypothéses de

I’économie internationale.

L’économie urbaine |

L'analyse du choix de
localisation des
consommateurs face a

une offre de biens et
services émanant
d’entreprises immobiles

La Nouvelle
Economie
Géographique

La construction d’'une
représentation des
marchés dans I'espace e

suppose donc la fixité des

consommateurs et la

| Microéconomie spatiali

b

mobilité des firmes

Economie internationale

L’allocation des ressources

entre différents pays sans
codts et sans dimension
spatiale des échanges

Figure 7 : la NEG une synthese des différentescabes
Source : élaboration personnelle

b) Hypothéses de la NEG

Les travaux de

la

"nouvelle économie

géeographiquozt

renouvelé

profondément I'analyse des localisations des désvéconomiques. La répartition

géographique des firmes y est appréhendée commeédeltat de forces

d’agglomération et de dispersion qui ne sont plépeddantes de caractéristiques

exogenes des espaces.

Le présupposé théorique qui sous-tend la NEG pslasie a ce que I'on peut

rencontrer en sciences physiques

des forces, |éamptaires ou antagonistes,

s’affrontent dans le temps et I'espace, et leunltéste détermine la localisation

géographique des activités économique. Elles peudtemnclassées en deux catégories.

Des forces centripetes poussent a la concentralésn activites de production. A

I'opposé, des forces centrifuges conduisent a ispesion des industries. L’enjeu est

de connaitre lequel de ces deux ensembles de fiengzorte.
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La Nouvelle Economie Géographique a fait I'objeird’nombre important de

contributions théoriques ayant elles-mémes domnédiplusieurs synthé§és

Krugman (1991% développe un modéle constitué de deux régionsiglees
et de deux secteurs (A et B). Le premier sectentlypt un bien agricole homogene en
concurrence pure et parfaite. Le second offre an Hdifférencié horizontalement, dans
un contexte de concurrence monopolistique a la ®edin. Chaque secteur utilise un
facteur spécifique, a savoir des agriculteurs imiasbinternationalement pour le
secteur A, et des travailleurs, parfaitement maehjpleur le secteur B. Le bien agricole
est librement échangeable, tandis que le bien iridusupporte des codts de transport

frictionnels de type Iceberg de Samuelson.

L'agglomération des firmes dans I'une ou l'autres dégions découle de la
présence d'effets d’entrainement aval et amonteurant de la parfaite mobilité des
facteurs de production, a savoir ici, le travaila Lmigration de quelques
consommateurs dans une région provoque une haussentbre de variétés produites
localement qui contribue a baisser 'indice de piimnestique des biens manufacturés

et a augmenter le salaire réel de cette localisatio
Les effets d’entrainement peuvent étre expliquésme suit :

o L'effet aval résulte du fait que les consommateudstés d’'un godt pour la
diversité, maximisent leur utilité en se concerttdans la région qui propose le
plus grand nombre de variétés. Cet effet d’entraérd est suffisant pour attirer
de nouveaux consommateurs et créer un cercle vertue

« L'effet amont découle du fait que les entreprisiseat a se polariser la ou la
demande est la plus forte. L’accroissement deille tde marché permet une
hausse du salaire nominal qui vient amplifier laayique d’attraction initiale.

Au fur et a mesure que les travailleurs se déptat’@me région a l'autre, cette

®3 voir par exemple Fujita et al., (1999), Fujitaréisse, (2002), et Huriot et Thisse, (2000)
 Cité par Gaigné, C., Goffette-Nagot, F., 2003, oealisation rurale des activités
industrielles. Que nous enseigne I'économie gedugape ? », Working Papers, Groupe
d’Analyse et de Théorie Economique, Université Lémai Lyon2.
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derniere devient de plus en plus attrayante, béaéti de cette causalité

cumulative.

c) Résultats de la Nouvelle Economie Géographique

La NEG propose d’expliquer la distribution spatidks activités économiques
comme le résultat de la confrontation de deux tygeegorces opposeées : les forces

centripetes et les forces centrifuges.

Les forces centrifuges favorisent la dispersioa detivités économique dans
I'espace. Elles incitent les firmes a s'implantgnlles unes des autres pour satisfaire
la demande des divers marchés. A linverse, lesefrcentripetes poussent a la
concentration et a l'agglomération des activittonémique. Elles créent une

incitation a la concentration des firmes et degditkeurs.

Le tableau suivant résume les facteurs capablegpldjeer la localisation des

activités économiques.

Facteurs inclus dans les modeles Facteurs namsidelns les modéles
.Constitution d’un réservoir de main

Effets lies a la taille des marchea, N
Forces T ) A ceuvre locale spécialisée
7 (constitution d’'un pdle local de .
centripétes . . _|"Economies externes pures sous| la
fournisseurs de blensf ) "
) PR orme d’externalités
intermédiaires) . .
informationnelles
Facteurs immobiles (terres,
ressources naturelles et, a I’echel@ - :
: ) ) oUt des terrains
Forces internationale, la population

: e . Déséconomies externes pures
centrifuges | considérée a la fois comme u R ,

. : o roblemes d’encombrement, par
réservoir de main d’ceuvre du po nexemple)

de vue de I'offre et, du point de vue

de la demande, comme un marche)

Tableau 8 : Les facteurs explicatifs de la locéilisadans les modeéles de la NEG
Source : D’aprés Krugman (19§8)

A noter que, pour faciliter la modélisation du caripment de localisation des
entreprises, une partie des facteurs explicatdseuntés dans le tableau n°8 ne sont pas

pris en considération par les modeles de la noeigglbgraphie économique. C'est le

® Cité par Sergot, B., 2004, « Les déterminants dissibns de localisation », Thése de
Doctorat en Sciences de Gestion, Université ParBanthéon Sorbonne.
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cas notamment des économies et déséconomies extgunecedent la place aux
externalités pécuniaires. Dans ce cadre d’analgse;ghoix de localisation demeurent
donc entierement déterminés par les -caractérisiggeonomiques des lieux

géographiques.

L'étude de la localisation des entreprises corestitanc un théme récurrent en
théorie économique, donnant régulierement lieglatboration de théories explicatives
générales. Les cadres conceptuels élaborés, qQgitse des théories classiques de la
localisation industrielle ou des modéles de la milavgéographie économique,
s'‘apparentent a des théories « pures » de ladatiah (Blaug 1996) desquelles ont
évacue tout facteur institutionnel (impots, quatit€ management...), mais aussi les
influences du climat ou de la topographie. Dansatke, les choix de localisation sont
représentés comme le résultat de calculs réalséslgs décideurs économiquement
rationnels et parfaitement informés en vue de medmle niveau de profit de leur
entreprise en comparant le niveau des colts moegtat les avantages (monétaires

eux aussi) associés aux différentes localisatidearadisposition.

Ces hypotheses trés restrictives autorisent le logpement de modeles
formalisés de portée générale, mais au prix d’oilg@ement croissant par rapport aux
décisions effectives de localisation (Blaug 1998pu le recours a des recherches
empirique. Ces derniéres s’inspirent de manieréigda des modeles théoriques de la

localisation.
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Section 2 : Les déterminants de l'investissement di rect étranger et
de la multinationalisation des entreprises

Pourquoi certaines entreprises décident-elles oeplanter a I'étranger ?
Pourquoi certains pays accueillent plus d’IDE glaitles ? Quelles sont les facteurs
déterminants de cette attractivité des IDE ? CGieses questions que cette section est
consacrée. Les réponses apportées a ces quesiianaugourd’hui bien connues et
globalement acceptées par les économistes quieétude domaine, méme si de
nouvelles approches viennent régulierement nuamctercompléter des aspects

spécifiques du panorama théorique que nous all@aistemant mettre en exergue.

Mais avant de dresser un bilan de différentes étaedgiriques portantes sur les
facteurs de localisations des IDE, nous allon®feut d’abord le tour des théories qui
se sont intéressées aux IDE, ensuite nous allogsepter leurs stratégies

d’'implantation.

1) Revue générale des théories sur les IDE

Plusieurs théories ont traité les IDE, la figur8 nfontre les différentes théories
et auteurs s’étant intéressés a I'explication durguaoi des IDE. Pour notre part nous

allons mettre le point sur :

» Lathéorie de I'imperfection du marché et de I'oliple ;
e Lathéorie de cycle de vie ;

« Latheéorie éclectique.
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Théories de localisations
Vernon (1966)

Hirasch (1967)

Dunning (1972)

Vernon (1974)

Root& Ahmed (1979)
Davidson (1980)

Lipsey & Kravis (1982)
Shneider & Frey (1985)
Cushman (1985)
Krugman (1991, 1993)
Chen (1998)

Audretsch (1998)
Johanson et Vahlne (1977,1990)
Aliber (1971)

Culem (1988)

Froot & Stein (1991)
Porter (1994, 1998)

uel sont le:
déterminants de
localisation des firmes
Internationalisation
es agglomerations
Taux de change)

Théorie de la firme

Coase(19 37)

Penrose (1958)

Vernon (1966, 1982)
Williamson (1975)

Buckley et Casson (1976)
Knicketbocker (1973)

Graham (1975)

Flowers (1976)

Johanson et Vahne (1977)
Krugman (1981)

Hill et Kim (1988)

Bartlett et Ghoshal (1989)
Wernerflet (1984)

Hostman et Markussen (1987)
Doz, Awakawa, et Williamson (1997)
Cantwell (1989, 1994)

Teece, Pissano (1997)
Graham (1990, 1998)

Pourquol e
comment les firmes
developpent leurs
activités internes en
dehors de leurs pays

d’origine

Pourquol les firme
financent-elles leurs
investissements a
I'étranger par des
. capitatix du pays
d’origine ? et quel sont

Les théories
des IDE et de
la localisation

des FMN

Pourquol les firme

s’engagent dans les
IDE plutot que
d’'exporter, et

comment les IDE

les déterminants des
IDE ?

Théories de I'IDE
Rugman (1975, 1979)
Agmon et Lessard (1977)
Aliber (1971)

Lessard (1982)
Cushman (1985)

Pourquol les firme
d’'une nationalite
donnge sont
, capables de
Penetrer (a travers
es IDE) la valeur
ajoutée d'une firme
d’'une autre
nationalite.

affectent le
.commerce
international

Théories du commerce
international

Vernon (1966)

Hirsch (1976)

Ethier (1986)

Batra et Ramachandran (1980)

Rivoli et Salorio (1996)
Rangan (1998)

. industrielle
Frost & Stein (1991)

Théorie de I'organisation

Hymer(1960,1968,1976)
Caves (1971,1974)
Teece (1981,1992)

Markussen (1984, 1999)
Helpman (1984, 1985)

Figure 8 : Les théories les plus importantes de’et de la Localisation des FMN
Source: élaboration personnelle




a) Théorie de 'imperfection du marché et de I'oligopte

Dans sa thése de Doctorat, Hymer (186@)distingué entre I'investissement de
portefeuille et l'investissement direct. Il mongae les hypotheses d’arbitrage sur le
capital expliguant les mouvements internationauxcdpital, sont en contradiction
avec le comportement des multinationales et sonsj,ancapables d’expliquer les

causes des IDE et ce pour trois raisons.

Premierement : une fois que le risque, l'incergtuth volatilité des taux de
change, et les colts d’acquisitions des informat&mnt incorporés dans la théorie de
l'arbitrage de portefeuille, plusieurs des prévisioéconomiques restent, tout de
méme, invalides. En fait, ceci est di aux impdidas du marché qui affectent les

performances des firmes, et en particulier leuetégies sur les marchés étrangers.

Deuxiemement : les IDE permettent non seulemertalesfert de ressources
(capital), mais aussi de technologies, d’expérienoanagéeriales et de savoir-faire.
D’ou I'existence de rentes économiques importabted'effets d’externalité positifs,
qui peuvent étre aussi importants que les effieextd des déplacements de capitaux

et des investissements étrangers.

Troisiemement : les IDE n’ouvrent pas la possibille changement de

possession, de ressources ou des droits.

Hymer indique dans sa théorie que la firme est agem institutionnel pratique
qui se substitue au marché. Pour cet auteur, @aste que le marché a des

imperfections qu’il est ainsi remplacé, celles-@ tiennent pas seulement aux

% Cite par Djoudad, R., 1985Ahalyse de l'investissement international : évains réelles,
explications théoriques et approches eéconométriguglémoire de maitrise, Université de

Montréal.
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impuretés déja connues, mais également a I'inaddiqui peut entrainer des conflits

dans les évaluations et rend la coopération einme$ difficile®’.

Hymer explique la distribution des IDE entre lesrché&s par les théories
micro-économiques. En appliquant les théories diénte industrielle, Hymer pense
que les FMN sont identiques aux firmes localestdited’investir a I'étranger englobe

certaines difficultés : communication, transpogsrieres de langues...

Il'y a selon l'auteur deux raison qui expliquerDE : la premiere a trait a
l'incertitude quand a la rentabilité de son investiment. La deuxieme serait

I'existence d’opérations internationales effectygasla firme.

by

Hymer® était le premier & souligner la nécessité de stexice de certains
avantages, grace auxquels une entreprise aurdit areurmonter les risques et les

codts inhérents a une activité en pays étranger.

Lorsgu’une entreprise estime nécessaire et/outpbdd d’établir une filiale de
production a I'étranger, une autre possibilité &xisormalement pour elle : celle de
vendre ou louer son avantage a un producteur &rang en autoriser I'exploitation
par I'octroi d’une licence ; cependant, précise lymun tel choix n’est pas fréquent

de la part des grandes entreprises.

S\

En somme, plusieurs raisons économiques inciter finmme a produire

directement a l'international, plutét que d’accardee licence de fabrication :

« L’'avantage possédé par une entreprise peut ét@ngplexe et mal défini qu'il
est extrémement difficile, voir impossible de vendr
» L’investissement direct peut étre un moyen de migem le codt de

l'incertitude, car pour fixer le prix de vente d'wavantage, il faut calculer

7 Hamer, S., 1976,"The international operations afitimational firms: a study of direct
foreign investment”, MIT press, Cambridge. Cite fnesrighe, D., “Du processus de
multinationalisation des firmes industrielles”, RevRegard sur I'Economique, n° 3 - 2005.
% Cité par Guir R., et Crener M.A., 198#linvestissement direct et la firme multinationale
Economica, Paris.
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'usage futur et les recettes escomptéees, ce cakeydeut étre qu'imparfait et
incertain ;

* Les deux parties peuvent éprouver de grandes wiffig a s’entendre sur le
calcul du risque encourus lors de la négociatiopritude vente de I'avantage,
a cause de leurs expériences, de leurs perspedive® leurs puissances
différentes ;

« En devenant multinationale, une entreprise se met cemmunication
directement avec le marché étranger et recoitrdesmations continues sur les
conditions locales, dont elle peut se servir poettra au point de nouveaux
produits. Ceci va améliorer sa position concursdieti d'acheteur, de
producteur et de vendeur ;

« La firme qui vend un avantage possede dans certa@sure le monopole de
celui-ci, l'investissement direct peut alors étrecessaire pour maximiser la

quasi rente qui en découle.

En définitive, et selon Hym&; linvestissement direct protége I'entreprise
contre la concurrence et lui permet de maximiseigleasi rentes dues a ses avantages

technologiques et a la différenciation de ses ptedu

b) Théorie de cycle de vie

C’est I'économiste Vernon (1966) qui, dans les asn£960, a développé la
théorie du cycle de vie du produit pour lui permeetde rendre compte des

comportements d‘implantation a I‘étranger des ¢mises multinationales

ameéricaines.

Cette théorie décrit les choix d‘exportation et omiltinationalisation en
fonction des différents stades du cycle de vie dduoduit qui sont la naissance, la
croissance, la maturité et le déclin. Le tableadesisus illustre schématiquement les
différentes étapes de la multinationalisation diumnopole en fonction du cycle de vie

du produit selon la théorie de Vernon.

% Cité par Guir, R., et Crener, M.A., 1984, linvestissement direct et la firme
multinationale», Economica, Paris.
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Cycle de vie du produit

Pays

Croissance

Maturité

Déclin

Pays d'origine de

L'entreprise innovatrice
a le monopole de la
production et de la vent

Début de

D

délocalisation de Ia|

Baisse importante
puis arrét de la

) . . production. .
I'entreprise innovatrice | dans le pays. Pas . production.
R : Exportations et ; )
d’imitation ni de . : importations
importations
concurrents. Exports
Début de la :
. . Baisse de la
Importations en production (sous .
production et

Autres pays développés provenance du pays de

I'entreprise innovatrice

licence et/ou par
concurrents). Début
des exportations
Importations.
Premieres
prospections en vu
d’'implanter des
unités de
production.

Le produit nécessite de moins en moin
| de dépenses en RD et de travail qualif
ol peut étre fabriqué avec des
équipements standardisés.

début des
importations

Production par de
| unités délocalisée
" et exportations

vers les pays

développés.

192}

Quelques importations
en provenance du pays
de I'entreprise
innovatrice

2

Pays moins développés

Le produit nécessite
beaucoup de dépense ¢
RD et de travail qualifié

Caractéristiques du
produit

Tableau 9 : les phases du cycle de vie d'un produit

Supposons une entreprise qui possede un monopolEe feur sa capacité
d’'innovation, aprés avoir exploité son monopole Burmarché national, la firme

innovatrice va tenter de I'exploiter a I'exportatjguis de le produire a I'étranger.

Au début le produit est concu dans le pays d'oagavec des technologies
innovatrices, et il est aussi produit pour le markdcal. Apres, arrivé a un autre stade
du cycle de vie, une certaine croissance et coserai® du marché, de synergie, le
produit est exporté vers d’autres pays ayant deact&istiques similaires au pays
d’origine. Lorsque le produit devient standard eatune, les codts de travail
deviennent tres importants dans le processus dRigtion, c'est a ce moment la que
les firmes délocalisent a la recherche de coltprdduction bas. En s'implantant a
I'étranger, I'entreprise va créer son propre résgasous-traitants et de fournisseurs,
limitant du méme coup les velléités d'imitation.n@oe I'explique Mucchielli « Toute

cette stratégie consiste a remplacer l'avantadmodagique absolu perdu, ou en passe
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de I'étre, par des avantages relatifs de coUlts diftérenciation, afin de conserver une

place de leader dans les pays d'accu&il.»

Le cycle de vie du produit constitue la premienernprétation dynamique des

déterminants des IDE et de leurs relations aveoremerce international.

c) Lathéorie éclectique

La théorie éclectique essaie d'intégrer la théduecommerce internationale et

celle de la localisation des activités économique.

Afin de pouvoir donner une explication aux actigité [|'étranger des
entreprises, Dunnifig précise que trois conditions sont & considérer gae la firme
fasse des investissements a I'étranger. Ces conslitsont: les avantages de
possession « Ownerships adavanatges », les avanthgdocalisation « Location
advantages » et les avantages d’internationalisatidnternalisation advantages ».
Dunning groupe ainsi la plupart des théories ssiiE en ce qu'il appelle la théorie

« OLI ».

Les avantages de possession peuvent étre un praduitin processus de
production que les autres firmes n’en ont pas adlsegeuvent aussi étre des éléments
dont la firme a la possession et qu’elle gagnexaiés exploiter a I'étranger. Des
nouvelles technologies, des informations exclusides expériences managériales, en
sont lillustration et I'exemple de ces avantagées « ownership advantages »
conferent des positions de forces sur le marcha vis de la demande mais aussi de la
concurrence interne. lls donnent a la firme unegaalte manceuvre importante sur le
marché extérieur lui permettant de surmonter I€gscd’installation et de localisation,
d’écraser la concurrence interne (si elle est anis) et de se comporter en leader.
Bien entendu, ces avantages sont spécifiquesiidria &t sont reliés directement a ses

caractéristigues technologiques et managériales.

© Mucchielli (1998).
"> Cité par Guir et Crener 1984.
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Les avantages de localisation n’incluent pas seem¢nies dotations en
ressources naturelles, mais aussi les facteursoétques et sociaux tel que la taille
du marché, les infrastructures, le degré de dépelment, la culture, les
réglementations, les institutions politiques etimmnementales et le systéme politique

en général (stabilité, démocratie, degré de caompt)

Les avantages d’internalisation : selon cette ibéoune firme ayant un
avantage dans le processus de production ou dapsofaiété du produit, aurait
éventuellement intérét a s’installer dans le pae lgu’a exporter. Bien évidemment,
elle peut procéder par franchise ou vente de leate production a une entreprise
locale, mais dans ce cas elle ne pourra pas neatittes marché ni I'exploiter

directement.

L‘'un des attraits de I'explication éclectique denDing est qu'elle permet de
montrer que c'est la présence ou l'absence d‘uplosieurs de ces avantages qui va
déterminer la modalité d‘expansion de I‘entrepaskétranger. Pour simplifier, seuls

trois modes principaux dimplantation sont envisagé

* L’investissement direct (filiale « greenfield » puse de participation) ;
» La production ou la vente sous licence ;

» L’exportation/importation.

Le croisement des ces différentes modalités d‘intplion a permis a Dunning

d‘élaborer le tableau ci-apres.
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Avantages

Spécifique (O)| Localisation (L) Internalisation ()

Mode de penetration
des marches étrangers

Investissement direct Oui Oui Oui

Production ou vente

. Oui Non Oui
sous licence

Exportation/importatior] Oui Non Non

Tableau 10 : Choix des modalités d'implantatiormseh théorie éclectique
Source: D’aprés John DUNNING (1993), Multinatioadterprises and the Global Economy,
Reading, Mass., Addison-Wes[8y

Il apparait a la lecture du tableau que, selon bDwpfinvestissement direct a

lieu lorsque les trois types d’avantages sont euni

En revanche, s’il 'y a qu'un avantage spécifiglentreprise se contentera
d’exporter ou d’importer. Enfin, lorsque l'avantaggpécifique et l'avantage a
l'internalisation sont réunis, mais pas l‘avantagéa localisation, alors I'entreprise

aura recours a la production ou a la vente soasdke.

C’est ainsi que plus le pays d’accueil procure deantages répondant aux
critéres suscités, plus il attirera des IDE. Ceideon des déterminants des IDE est une
vision dynamique, puisqu’elle évolue au fur et &ure de I'évolution de l'attractivité

du pays et des avantages spécifiques de la firnfinationale.

Aprés avoir vu les différentes théories explicaides IDE, nous allons traiter
dans le paragraphe qui suit les stratégies d’intglemm des IDE, c'est-a-dire le

comment de ces derniers.

2Cité par Guir et Crener 1984.
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2) Les stratégies des Investissements Directs Etranger

Les IDE ont plusieurs stratégies d’implantation, gei se traduit, bien
evidemment, par des déterminants de localisatifiérdnts. Ainsi, on peut distinguer

trois stratégies d’investissement des FMN :

* Une stratégie d’acces aux ressources naturellssldt du sous sol ;
* Une stratégie de marché dite « Horizontale »

* Une stratégie de minimisation des colts ou « Valdi®

Dans la section d’aprés nous allons expliquer &srchinants des IDE selon les

stratégies adaptées.

a) La stratégie d’acces aux ressources

La stratégie d’acces aux ressources haturellesd &aipremiere raison
d'attraction des IDE. Son évolution et son ampletaient déja existant dés le XUf
siecle. Elle n’est pas une caractéristique de fiéade multinationale ou globale

puisque elle est apparue avant méme I'évolutionahcept « Globalisation ».

Dans ce cadre d’'analyse les ressources naturelgsegploitées a I'étranger
car, pour des raisons climatologiques ou géologicqmaé sont peu abondantes voir
inexistantes dans le pays d'origine, ou que le pdigposant de ces ressources
naturelles est incapable de les exploiter ou dedesmercialiser sans investissement
international, tel est le cas pour les exploitadiole terrains pétrolier et miniers par

exemple.

Néanmoins, limportance relative des ressourcesst s'eonsidérablement
modifiée au cours de I'histoire. Aujourd’hui les texx précieux ont été supplantés par
le pétrole ou les minerais servant aux alliagesis ni@andamentalement il s’agit
toujours d’exploiter des ressources naturelles @dites transformer et de les exporter

vers le pays d’origine ou vers le reste du montlendaire ainsi une « vache a lait ».

Cet aspect des IDE est le plus simple a compremtrie plus évident a
expliquer. Son déterminant principal est en faikistence des ressources naturelles
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dans le pays hoéte. Cependant, ce dernier doit avoiminimum de caractéristiques
économiques et politiques qui lui permettront disllir convenablement les IDE.
Dans plusieurs études économeétriques portant surdéerminants des IDE des
variables comme linfrastructure, la corruption é& stabilité politique paraissent
toujours significatifs et ayant une influence =8 flux d'IDE et ce, quelle que soit la

stratégie adoptée par les FMN.

Au de la de cet état de fait, et en absence dahblas macro-économiques,
politiques ou de bonne infrastructure, encouragsadans le pays d'accueil des IDE,
on peut dire que c’est une sorte de phénoméne itagb qui s’installe pour les
décideurs des firmes multinationales intéresséesl' @gploitation des ressources
naturelles existantes. En effet, si le risque ¢dibgité touche directement I'activité de
I'entreprise et que le gain potentiel de I'exploda n’arrive pas a couvrir ce risque, il

est évident qu’il y aura moins d’IDE et inversement

b) La stratégie Horizontale

La stratégie Horizontale ou de marché s'appliquex adécisions
d’'investissements a [I'étranger qui visent a praguijpour le marché local
d’'implantation. Les investissements sont effectufses des pays qui ont un niveau de
développement équivaléntLa stratégie peut donc étre qualifiée d’horiztentar elle
concerne les flux d'investissements croisés Nordrd\qui se développent entre les

Etats-Unis, I'Europe et le Japon, c’est a dire@in de la triade.

Ces investissements horizontaux sont donc basésatedement sur la théorie
du commerce et de l'investissement intra-brancheldgpé par Krugman (Krugman
et Obstfeld 1996) et du modele Heckscher-Ohlin. Deette théorie, le commerce
intra—industriel joue un réle particulierement im@mt et principalement dans le
commerce des biens manufacturés entre nationstiredies avancées. En effet, au fil
du temps les pays industriels sont devenus degplygus semblables dans leur niveau
de technologie et leur disponibilité en capitaltravail qualifi€. Comme les nations

commercantes les plus importantes sont devenuakisa®s par leurs ressources et

#Michalet 1999.
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leur technologie, on ne trouve généralement plasatitages comparatifs clairs pour
une industrie. Au fur et a mesure de I'avancemenpibcessus du commerce intra-
branche entre les pays développés, les multindésrse sont apercu qu'il y aurait
éventuellement avantage a investir dans les paysivaau de développement

équivalent, afin de les satisfaire tout en étagmtoximité du marché local.

Les IDE horizontaux sont trés spécifiques et leétedninant principal est
I'existence d’un marché intérieur porteur. Il intple un engagement durable vis-a-vis
du pays héte. Par ailleurs, linvestisseur est rg#®e non seulement par le
développement du marché pour son produit particulimais aussi par le
développement de I'économie du pays hote en gérédiacteur prépondérant pour
la réalisation de ce type d’investissement estidtexce de main d’ceuvre qualifiée et
d’infrastructure adéquate. Les pays en vois du ldgpement se trouvent, bien

évidemment, a la marge de ce type d’investissement.

c) La stratégie verticale

Par opposition a la stratégie horizontale, cettenidee intéresse les flux
d’'investissements dirigés Nord- Sud exclusivemést pays les moins développés
n'investissent pas dans les pays de la triadenedsd plus dans un cadre de flux a
double sen$. Selon la théorie du commerce international, csttatégie est basée
principalement sur le commerce inter-branche. liierdnces de dotation en facteurs
(capital, travail), et les avantages comparatifs piays jouent un role trés important
dans I'explication des IDE verticaux. Les filiale® production sont étroitement
spécialisées. Le choix de leur localisation visarfaire coincider leur fonction de
production avec les dotations factorielles des pdygccueils. C'est le cas des
entreprises qui cherchent a réduire au minimumslexoUts de production. Elles
profitent, ainsi, des différences de colts desefast et essentiellement des colts de
main d'ceuvre. Elles placent la partie de la chameroduction qui soit relativement
intensive en facteur travail dans les pays ou ledtsc de main d'ceuvre sont

relativement faibles. La qualification de cette mdiceuvre a évolué dans le temps.

“Michalet 1999.
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Avant on cherchait une main d’ceuvre non qualifi@@@ts insignifiants. Actuellement
les multinationales exigent aussi un certain delgré@ualification minimum. Les pays

offrant le meilleur rapport qualification/ coltseet des lors, les plus convoités.

Une fois que nous avons répondu, d’'apres de guepeé aux questions du
pourquoi et du comment des IDE, nous allons voirsdee qui suit, et d’aprés les

études empiriques, les facteurs déterminants des ID

3) Les études empiriques sur les déterminants des IDE

Les travaux empiriques portant sur les détermindatta localisation des IDE
sont abondants. Deux ensembles se distinguent nmegite par la démarche

méthodologique gu’ils adoptent et par la naturedtemeées qu’ils utilisent.

Un premier ensemble, essentiellement di a des éustes, est constitué de
travaux recourant a des modeles economeétriques, ldgrupart des cas des modéles
logit, et utilisant, pour expliquer les choix decédisation d’entreprises, des données

secondaires, essentiellement issues des statsioyliques.

Le deuxieme ensemble est composé de travaux quitdr@ a expliquer les
choix de localisation des entreprises a partir decollecte directe, au moyen
d'entretiens mais surtout d’enquétes par questimmnaes perceptions des décideurs

guant aux facteurs qui ont eu la plus grande infteesur leurs choix de localisation.

a) Les modeles économétriques

Les résultats des difféerentes études empiriqueslesurdéterminants de la
localisation des entreprises sont assez contradistdEn somme, il ne semble pas y
avoir de consensus clair sur I'importance des réiffis caractéristiques des territoires

(Etats, région, ville, site) dans la décision dmalsation.
Ces études empiriques présentent de nombreusesacestaques :

Les données sur la localisation ne sont pas faei¢raccessibles; ce qui fait

gue bien souvent, les analyses empiriques se fimiux agrégats tels que
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l'investissement prive, le nombre d entreprises,Mariations du taux de chémage, le
revenu par capita de I'Etat en question, etc. Resunuteurs, ces différentes mesures
de [l'activité économique refletent le nombre de veawx établissements, les

relocalisations, les fermetures, les expansiogs, et

Certains pensent que ce qui est intéressant, & pas seulement de savoir
comment les décisions de localisation sont prises gui les détermine; mais aussi de

connaitre I'impact des impots sur la croissandeeaeploi.

Les facteurs qui déterminent la localisation ddsenises varient d un auteur a
["autre; mais certains se retrouvent chez plusidiarstre eux. Parmi ces derniers, nous

pouvons citer : les salaires, les investissemauttigs, le taux de chdmage.

Un nombre important d'études économetriques aeéliésé a partir de données
secondaires ces vingt derniéres. Ces travaux deceanentrés sur le cas des Etats-

uUnis.

Ces études, utilisant des techniques économétrigieed pas cherché a évaluer
la pertinence des modéles théoriques de la lotialisdes IDE suscités. De ce fait, les
facteurs de localisation utilisés sont généralenieés d’'une revue des recherches

empiriques précedentes.

Le probleme du choix d’'une localisation pour unéreprise y est représenté
sous la forme d'un modéle probabiliste de type tlaggns lequel la variable
dépendante est la probabilité, pour une entreprike,choisir une localisation
particuliére (la plupart du temps un Etat). Cetiabopbilité dépend des caractéristiques

de I'Etat considéré comparées a celles des autes E

Les caractéristiques des Etats intégrées aux nedsdat celles qui sont
supposées affecter le profit des entreprisesagiitsen fait exclusivement de variables
économiques et/ou de certaines variables obses/a&blpour lesquelles les données

sont aisément accessibles (dans les statistiquodis|pes).
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Une partie des statistiques utilisées constitueatapproximations (ou variables
proxies) de critéres de choix plus complexes ejestifs et qui ne sont pas, de ce fait,
directement mesurables a l'aide des statistiqussonibles. Ainsi, la superficie d'un
Etat est-elle utilisée comme une approximation dumlore de sites industriels

disponibles dans I'Etat en question.

Mucchielli et Mayef® classent les déterminants du choix de localisaties
entreprises étrangeres en quatre grands typedent@nde du marché des biens que
I'entreprise peut espérer exploiter sur chaqueligaton, le colt des facteurs de
production que sa filiale devra utiliser, le nomidfentreprises locales et étrangeres
déja installées et enfin les différentes politiqd&sdtractivité menées par les autorités

locales d’accueill.

Dans les deux tableaux en annexe 1, nous avongéed'sme part de faire une
synthese des méthodologies adoptées par les difééreétudes empirique sur les
déterminants de localisations des IDE (tableau)n®tld’autre part de faire un bilan

des résultats de ces études (tableau n° 2).
Les résultats des études économétrique montrent que

« L'accés aux marchés est un facteur important dixctie localisatio”®. Une
grande taille du marché est nécessaire pour urisatitn efficiente des
ressources et l'exploitation des économies d’éehellorsque la taille du
marché atteint une certaine valeur critique, l&attivité des IDE s’accroit.

* Les colts salariaux du pays d’accueil sont suppasgéis un impact négatif sur
'implantation étrangere : Lorsqu’une décision dedlisation doit étre prise, les
colts du travail sont, parmi les colts de producties premiers a étre
examinés. Les codts associés a la main-d’ceuvre endingtent pas aux

différences de colts salariaux unitaires. Les régigations du marché du

™Mayer T., et Mucchielli T.L., « La localisation %tranger des entreprises multinationales
Une approche d’économie géographique hiérarchigglqaée aux entreprises japonaises en
Europe »Economie et Statistique 326-327, 1999 - 6/7

“Fontagné, L., et Maye, L., 2005, «Les choix delisation des entreprises », Editions La
Découverte, collection Repéres, Paris.
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travail (conditions de recours aux heures suppléaires, regles d’embauche et
de licenciement...) jouent aussi.

 Les infrastructures au sens large (équipements é&seau routier, en
téléphone...) parce qu’elles facilitent la réalisatt®es opérations de production
et de distribution, sont censées avoir un impagitipasur la localisation de
I'activité dans le pays.

» La fiscalité est généralement considérée commetayanmpact puissant sur
les décisions de localisation des firmes.

« Limpact des tarifs douaniers dépend du caractetdstguable ou
complémentaire entre échange international et trsgesnent international. Si
les échanges commerciaux et les investissemerdstslietrangers sont deux
moyens alternatifs d’approvisionner un marché, phsstarifs douaniers sont
élevés, plus I'IDE doit étre important, puisquest’@lors un moyen moins
colteux d'approvisionner un marché relativementéahbnge international
traditionnel. Il en résulte que tout facteur rélatia libéralisation des échanges
commerciaux (suppression des tarifs douaniers,nditioin des barriéres non
tarifaires, appartenance a un accord régional}, dioiinuer I'investissement a
I'étranger. En revanche, si les échanges commerogules IDE sont des
compléments, plus les tarifs douaniers sont fajlghhss la production va se
faire sur le mode de la fragmentation internatienat plus les investissements
et les échanges internationaux doivent a la fogsrenter.

* L’existence d'une spécialisation sectorielle du ajaccueil est supposée
exercer un impact positif sur 'implantation desries étrangéres dans le pays.
Par exemple, les entreprises du secteur perforrbéngficieront, en se
localisant dans le pays, d’externalités positivBe. méme, les entreprises
d’autres secteurs tireront profit de I'aggloménatidans un pays donné (liens

amont/aval, liens clients/fournisseurs).

Enfin, parmi les autres facteurs supposés exerneimmpact positif sur les
investisseurs étrangers, citons l'existence diastins politiques stables et la

proximité culturelle et linguistique. Parmi les st facteurs dont on attend un impact
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négatif sur limplantation étrangere, mentionnorexistence d’'un minimum de
contenu local des productions (obligation d’emptogles travailleurs nationaux, des
matieres premieres locales...) et la distance gébgrae entre le pays acceuillant les
investissements et le pays d'origine de l'investisou, plus généralement, la distance
entre le pays investi et le marché, puisqu’elle@tde colt d’exercice de I'activité a

I'étranger, les frais de transport des biens irgonaux et finals...

Les difféerents travaux empiriques proposent dembikas explicatives toujours
plus nombreuses mais autour desquelles aucun cusee se dégage. La littérature
propose une liste « ouverte » des divers élémantsiridustriels (codts de transport,
colts d'implantation, colts salariaux, avantageshrielogiques, agglomeérations
d’activités...), commerciaux (taille du marché, proké de la demande, barrieres a
'échange) qu'institutionnels (politique fiscale owommerciale, dispositions
législatives en matiére de rapatriement des capitaude mouvement de capitaux,
risque pays, appartenance a une zone d’intégragisteptibles d’expliquer le volume

des flux d’IDE a destination d’'un pays.

b) Les études inductives

Afin de se rapprocher de la réalité des comportésnele localisation des
entreprises, d’autres auteurs préferent recowinnayen d’entretiens et d'enquétes
par questionnaire, a la collecte directe des pémep des investisseurs quant a la
nature des facteurs de localisation ayant eu uaerdgrinfluence sur le choix de la
localisation de leur activité. Les résultats de ttagaux vont permettre de classer les

facteurs de localisation en fonction de leur imgoce au regard des investisseurs.

Des auteurs ont proposé des synthéses des principales casticiées des
localisations qui, d'aprés les nombreuses enquédtisées aupres des entreprises, sont

utilisées comme critéres de choix dans le cadidédesions de localisation.

" Notament Aydalot (1985) et Hayter (1997)
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Hayter (1997)
facteurs de localisation

Aydalot (1985)
facteurs de localisation

Infrastructures de transport (Matérial
Energie)

xCodlts de transport et proximité des inputs

Marchés La proximité des marchés
Travail Travalil
Economies externes L'existence d'un milieu industrigl

Economies d'urbanisation
Economies de localisation

(économies Externes d'agglomeération)

Infrastructures locales
Infrastructure économique (routes, Vvd
ferrée, ports, lignes a haute tensig
services, zones d'activité...)
Infrastructure sociale (écoles, universit
hépitaux, bibliotheques...)

L'infrastructure

Capital (surtout le capital-risque)

Le marché riciar

Terrains/Batiments

Terrains/Batiments

Les facteurs personnels
L'histoire individuelle propre de chaqu
entreprise et de chaque branche

Environnement Qualité de vie

Les "aménités" lesal

Politiques publiques

La fiscalité locale
Les aides publiques
L'attitude générale de la population vis-a-
de [I'entreprise (population, syndicat

/IS

collectivités locales)

Tableau 11 : synthése des facteurs de localisasielos les études inductives

Source :

Sergot 2004

A la lecture de ce tableau, on retrouve pour I'e8sk les facteurs de

localisation traditionnels, déja mis en avant diEssmodeles théoriques ou dans les

modeles économétriques. Toutefois, des facteurs ladalisation

relativeme

nt

nouveaux apparaissent. Il s’agit des facteurs daligation ayant trait a la qualité de
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vie et des facteurs lies a I'histoire individuepjeopre de chaque entreprise. Ces

derniers refletent les préférences personnellesiégdeurs.
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Conclusion du chapitre

En guise de synthése, les déterminants de logahsatotamment celles qui
concernent les investissements directs étrangetssustout attiré I'attention, en tant
gu’'objet de recherche a part entiere, des autesgside différentes disciplines
(économie classique, économie urbain, économienatenale, nouvelle économie

géographique...)

Cet intérét a donné lieu au développement de pltsiensembles de travaux
largement hétérogenes. Une séparation relativemetite apparait d’abord entre les
modeles théoriques de la localisation et les retiesr et études empiriques effectuées

sur ce theme, nombre de ces dernieres adoptaapgesches inductives.

Pourtant, 'ensemble de ces travaux nous permetf@vbir une assise pour
approcher la problématique de notre travail. Noussrsituons de la ligné des travaux
empirigue économétrique sur les déterminants dedalisation des investissements

étrangers.
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Conclusion de la premiere partie

I a été question pour nous d’identifier les factewe localisation des
investissements directs étrangers. L’attraction cks derniers constitue une

préoccupation des autorités publiques tant nasnalie locales.

A lissus de cette partie, nous pouvons dire ga#rdictivité territoriale un
concept qui a attiré I'attention de plusieurs atge€Chaqu’un d’eux I'appréhende en

se reférant a sa discipline.

Sur le plan théorique, nous avons fait le tour diierentes théories relatives a
la localisation des investissements directs étnandous avons, par la suite, dressé un
bilan des résultats des différents études empisigue les déterminants de l'attraction

des investissements internationaux.

Ceci dit, il reste maintenant de voir comment pauexpliquer 'attractivité des
IDE dans les pays en voie de développement. Entrd’aierme quels sont les
déterminants des IDE dans ces pays selon une déenéconométrique? C’est I'objet

de la deuxieme partie.
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Deuxieme partie :

L'attractivité des investissements directs
étrangers : essai de modélisation
économétrique
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Introduction de la deuxieme partie

La premiere partie nous a permis d’exposer leudfites études théorique et
empirique relatives a l'attractivité territorialé @ la localisation géographique des
capitaux étrangers.

Dans cette partie, nous utiliserons les différetéserminants issus de la
littérature théorique et empirique sur l'attradivdes IDE et nous les organisons dans
un triangle d'attractivité qui guidera la suiteradre travail.

Dans un premier temps, nous présenterons une étm®meétrique structurée
en données de panel des variables issues desditr@gasions du triangle d’attractivite,
et susceptible d’'influencer l'attractivité et lac@isation géographique des IDE dans
les pays en voie de développement sur la périadalaht de 1980 a 2006 (chapitrel).

Dans un deuxieme temps, la problématique de |&iige des investissements
étrangers sera mise en examen dans le contexteadgocMUne étude statistique et
économétrique sera menée sur les données du Mamwagpérer les déterminants de

I'attractivité des IDE (chapitre 2).
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Chapitre un:

Les déterminants des IDE, approche économétrique sur
données de panel
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Introduction

Dans la derniére section du chapitre précédents mvons dressé un tableau
synthétiqgue des différents déterminants et varsalmai déterminent lattractivité
territoriale et la localisation géographique desiteax étrangers.

Nous reprenons ces facteurs et nous les organismssun triangle d'attractivité
qui guidera la suite de notre travail. Ce triangjlgtractivité regroupe une batterie de
déterminants issus de la littérature théoriquergtieque sur I'attractivité des IDE.

Les variables choisies seront agencées selondes dimensions du triangle
d’attractivité : politique, économique et sociocudtle (section une).

Nous présenterons une étude économétrique stracturéanel des variables
issues des trois dimensions du triangle d'attréétivet susceptible d’influencer
I'attractivité et la localisation géographique dB&.

L'échantillon comprend soixante trois pays en dgygment, ceux qui sont
choisis dans l'analyse, peuvent fournir des donms@esles influx d'investissement
direct étranger (section deux).

Nous procéderons a une analyse économétrique dege® sur les variables
retenues. L'équation des déterminants de I'IDE sestmeée par la méthode des
moindres carrées ordinaires (MCO). Etant donnéagii derniére suppose que tous
les parametres soient identiques pour tous les. pais risque d'étre biaisée si
I'hétérogéneéité inhérente des pays est négligéeusN@aliserons les tests qui
permettent de discriminer entre les modeéles a ®ffiees et les modeles a effet

aléatoires et nous interpréterons les résultaenoist(section trois).
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Section 1 : Le concept du triangle d’attractivité

Pour cerner la problématique de I'attraction deg,IDous procéderons a un
rappel des éléments explicatifs de I'attraction I@ds selon la littérature économique

et ensuite proposer le concept du triangle d'diisc qui guidera notre travalil.

1) Les déterminants de la localisation des IDE

La théorie économique sur lattractivité et la Isadion des IDE est
relativement peu développée. Face a cette vachgoeidue, Il existe une littérature
eéconométrique abondante sur les déterminants tteatavité territoriale des IDE.
Toutefois, cette abondance n'apporte pas de cgestLEn effet, la plupart des travaux
empiriques n'ont pas été effectués dans un cadverittue bien défini. Et méme,
lorsque celui-ci est intégré dans les études equis sur ce qui détermine un
investissement direct a I'étranger, les résultatsant pas toujours concluants.

Les travaux empiriques proposent des variablesiatples toujours plus
nombreuses mais autour desquelles aucun conseesse miégage. La littérature
propose une batterie de déterminants tant indisstgemmerciaux qu’institutionnels
susceptibles d’expliquer la localisation et I'attizté des IDE.

A partir des travaux théoriques et empiriques aulitiérature la plus récente

portant sur les IDE, suggérent les facteurs mietitvité suivant€:
a) Larecherche de marchés d’implantation

Les études identifient la taille du marché, le revg@ar habitant ainsi que le
taux de croissance économique comme étant lesrexitéraditionnels les plus
importants de I'attractivité des IDE.

b) La recherche de ressources
Il s'agit des ressources naturelles, des resseurechnologiques et des

ressources humaines. Ces ressources associeégsstetice d’un tissu industriel local

performant et d’'un ensemble d’infrastructures moeg. Pour ces dernieres, il ne

8 Chakrabati A, (2001), “The determinants of ForeiDitect Investment: Sensitivity of Cross-
Country RegressionKyklos,54 (1), pp. 89-114.
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s’agit pas seulement des réseaux de transporis etodhmunication mais aussi d'un
environnement favorable pour le travail et lesiteis

c) Larecherche de l'efficience
Lorsque les deux premieres catégories de facteurs disponibles : vastes

marchés et colts de production bas. Les investsséuwangers recherchent des
territoires qui puissent étre considérés commebdsss de production de haut niveau
technologique et des plates-formes d’exportati@s hays qui répondent a ces critéres
forment ce que Michalet (2002) appelle les « countries ».

d) La recherche d’'un environnement des affaires stable
L’investisseur étranger cherche avant tout a stassgue I'avenir du pays est

suffisamment prévisible pour que son projet d’imgsement ne soit compromis ni par

une instabilité politique, ni par des problemesaoc

2) Le triangle d’attractivité des IDE

L'attractivité des IDE désigne la capacité d'unspayattirer, a absorber et a
préserver les IDE. Cette définition suggéere ga#rhction des IDE est un processus
dynamique. Pour attirer les IDE, les pays doivestrechercher activement au lieu de
protéger de facon passive les industries et lepuoeses naturelles locales. L'attraction
dénote une aptitude qui doit étre développée etcérecontinuellement. Autrement
dit, ce ne sont pas les pays les plus grands, ceais qui sont les mieux adaptés qui
recoivent le plus d'IDE. La capacité d’attirer IBE désigne la vigilance, I'aptitude a
réagir rapidement aux dangers et aux opporturidéséativité et la souplesse dans la
création d'un créneau dans lequel un pays peuivseiface a ses concurrents, méme
s'ils sont plus grands et mieux adaptés.

Il ne fait aucun doute que la raison pour laqudédle pays apparemment
désavantagés ont réussi a attirer un volume d'dlivement plus grand que des pays
plus richement dotés de ressources naturellesuélst gnt trouvé un créneau dans le
marché global des IDE qui les rend plus attrayantsyeux des investisseurs. Méme
des pays plus grands, dotés d'une base de ressoatceelles qui attirent déja I'IDE,

peuvent profiter de telles opportunités.
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Le triangle d’attractivité des IDE est représerdé lp figure ci-dessous, avec a
la base les dimensions économique et sociocukumtlau sommet la dimension
politique. Force est de constater que les troisedsions sont en étroite interaction,

I'une agit sur I'autre pour former un cadre génémdiérent pour l'attraction des IDE.

Dimension
politique

Attraction
des IDE

Dimension Dimension
économique J L socioculturelle

Figure 9 : le triangle de I'attractivité des IDE
Source : élaboration personnelle

La dimension économique reflete le capital physicete financier. Une
économie compétitive ouverte avec une réglememtgtiotectrice attirera plus d'IDE
gu'une économie soumise a une réglementation drectUne Economie qui
fonctionne bien constitue un élément capital dames décision d'investissement. Les
économies ouvertes ont tendance a attirer plu€Edl&squels, a leur tour produisent
des influx d'IDE continuels plus élevés.

La dimension socioculturelle est la dimension lasptépondue et la plus
complexe, elle enveloppe tout; elle est donc las ptlifficile a changer et ce
changement prend plus de temps. Le degré de réitépmtes citoyens d'un pays envers
différents modeéles socioculturels et commerciaux f@sction de leur niveau
d'instruction, de la situation dans laquelle il$ ét® exposés a des cultures étrangéres
et de leur intégration dans I'économie globale.degré élevé de réceptivité améliore

la capacité d'un pays d'attirer I'IDE. Les investigrs étrangers décident souvent
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d'allouer leurs investissements en se basant squ'de percoivent comme étant une
proximité culturelle.

Le systeme d'éducation constitue I'épine dorsale Ide dimension
socioculturelle. 1l produit une population activgyaat les qualifications et les
connaissances voulues, il crée les talents etospgrité nécessaire a se maintenir et a
s‘améliorer. L'éducation développe le capital huredile prépare a manipuler avec
succeés I'‘économie globale et ses changements sapidéducation crée un
environnement attrayant pour [I'IDE parce qu'elleélaore I'aptitude a traiter
I'information, encourage la créativit¢ dans les doms de la recherche, du
développement et de la technologie et prépare amtrrain fertile pour I'IDE.

La dimension politique regit les autres dimensiongconomique et
socioculturelle. C'est pourquoi nous supposonslgsienvestisseurs se penchent tout
d'abord sur le cadre politique comme étant la soyncipale des actions qui
déterminent I'IDE. Un cadre politique réceptif IDE continuera d'attirer plus d'IDE,
lequel engendre la prospérité qui attire encors phDE ce qui fait que le pays est
encore plus accueillant envers I'IDE.

Les diverses dimensions réagissent les unes s@autess de diverses facons :
La dimension politique détermine les dimensionsnéoaque et socioculturelle; la
dimension économique affecte les dimensions paktigt socioculturelle ; alors que la
dimension socioculturelle est a I'origine des disiems politique et économique.

La dimension politique peut étre changée et le temg@cessaire a ce
changement dépend de la mesure dans laquelle sllenfeuencée par les autres
dimensions. Un cadre politique qui vit depuis l@mgps peut changer plus rapidement
que le cadre socioculturel profondément enracinkargement diffusé qui s'infiltre
dans tous les aspects de la société. Le changewmentulturel est évolutionniste par
nature et n'est pas planifié. Il est d0 a des causeltiples qui ne peuvent étre
attribuées a tel ou tel groupe de décideurs, goesle changement politique peut étre
révolutionnaire, planifié d'avance et di a une eausque. Entre les deux extrémes, le
politique et le socioculturel, se trouve le cadcer®mique. Les politiques étatiques
peuvent déformer le cadre économique ou le rermirgétitif en quelques jours ou en

guelques années.
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Section 2 : Modélisation économétrique

1) Formulation mathématique

Avant de formuler le triangle de [lattractivité dedDE sous forme
mathématique, il y a lieu de dresser un bilan d&érdnts modéles économétriques
utilisés pour expliquer I'attraction des investissats.

Deux grands modéles économétriques dominent ledegtempiriques : les

modeles linéaires et les modele de gravite.

Le modeéle gravitationnel :

Inspiré des travaux de Newton sur la loi de gragitéransféré par le sociologue
Zipf en sciences sociales, il s'applique dansmesractions spatiales entre pays. Il est
utilisé dans la modélisation des flux régionauxbilens ou de facteurs a l'intérieur

d’un pays ou a travers un groupe de pays

Sous une forme simple, il s’écrit :
IDE =Cx[1Xx*xu

C : la constante
X : les variables explicatives
U : le terme d’erreur

Ce modéle souffre d’un inconvénient majeur : ilesSite des données qui sont
difficilement accessible ou n’existent pas. D’oleuautre alternative : le modeéle

linéaire.

" Développé par Oguledo et Macphee (1994) et enpizhiAnderson et Matyas (1996, 1997, 1998) et
de Melo et al. (1997).
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Le modele linéaire :

C’est le modelé le plus utilisé dans les étudesiegues du fait de sa simplicité

et de la disponibilité des données. Il s’écrit :
IDE =C+) X+u
C : la constante

X : les variables explicatives
U : le terme d’erreur

Alors quel est le modele que nous avons retenu pae étude économeétrique.

Le modéle économétrique est une approximation dédété telle qu'elle est

décrite dans la section une sur différentes dinomssile I'attractivité des IDE.

L’attractivité¢ des IDE peut étre exprimée, compeau des dimensions du

triangle de l'attractivité sous la forme linéairgvante®:

IDE =a DIMPOL+ 8 DIMECO+ 0 DIMSOCH i

Equation 1 : Modéle général d’attractivité des IDE

Avec :

DIMPOL : La dimension politique
DIMECO : La dimension économique
DIMSOC : La dimension socioculturelle

u =C+ &, c=constante; estle terme d’erreur

a, B etd : les parametres

La définition et la signification des différenteariables de chaque dimension

figurent dans le tableau suivant :

8 Le modele que nous retiendrons s’apparente adeiilhelms (1998)Djawé (2005), Faouzi
(2004), Batana (2005), Dupuch & Milan (2002), Aeffiiw. et Andreff M. (2003).
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Dimensions Variables Signification

) . , . Niveaux des contraintes
Indice global de libertés économiques > .
gouvernementales sur I'économie

Politique Indice global de droits politiques Niveau de la dénatie
liberté d'expression, du droit
Indice global de libertés civiles d'assemblée, d'association,
d'éducation et de religion
Stock des IDE L’agglomération
Taux de croissance du PIB La croissance économique
Commerce extérieur L’ouverture économique
_ o _ Le développement économique (la
_ Produit Intérieur brute par habitant | richesse d'un pays)
Economique

La dépendance vis-a-vis les

Epargne nationale brute : .
capitaux étrangers.

Taux de change reel La volatilité de 'économie
Taux d’investissement Niveau d’'investissement mder
Taux d’inflation Le niveau de vie des citoyens
Indice de développement humain Le niveau de developpement
humain
Socioculturelle | Taux d’urbanisation Le d_eveloppement des institutions
urbaines

Niveau de développement des

Nombre de lignes téléphones . D o
infrastructures : télécommunication

Tableau 12 : Définition des différentes variablesctiaque dimension

2) Présentation des données et méthodologie

En vue de tester le triangle de I'attractivité t@E de la facon la plus objective
possible, nous examinons ici la performance das thoensions de l'attractivité des
IDE dans une analyse de régression économétrigaenéle a tester les concepts
développés ci-dessus.

La période d’étude examine la variable endogersdti@ctivité des IDE est
exprimée par I'IDE en pourcentage du PIB) et lesaldes exogénes. La disponibilité
des données dans leur double dimension individwetliemporelle permet d’utiliser
les techniques d’estimation sur données en panel.

La période d'étude considére la variable endogemel@81 a 2007 et les

variables exogenes de 1980 a 2006.
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L’introduction d’'un décalage n’est pas absurde danmesure ou il faut du
temps avant que les différentes variables exog&aéfectent la variable dépendante.

Les données ont fait I'objet d'un traitement pré#aconstitué de quelques
transformations suivantes :

Premierement, les données manquantes ont été @aplpar la moyenne de
trois dernieres années ou par la moyenne desanoiSes suivantes lorsqu’il n’y avait
pas de données précédentes.

Deuxiemement, les données ont été regroupées eenmey de trois annees
successives, ce qui nous donne neuf observatianggya. Ce regroupement permet
de saisir plus facilement les variations de cestaindicateurs comme ceux

d’infrastructures qui se modifient lentement aursalu temps.

En somme, les régressions porteront sur la varddpendante IDE, définie par
la fonction suivante:

IDE/PIB, =a DIMPOL, ., + 8 DIMECQ, _,, + DIMSOG,,, + 4,

Equation 2 : Modeéle d’attractivité des IDE
Avec : u, =C, *+&,,c=constante; estle terme d’erreur

a, B etd = parametres, i = individu et t = le temps
DIMPOL : La dimension politique

DIMECO : La dimension économique

DIMSOC : La dimension socioculturelle

DIMPOL = f (LIBECO, LIBPOL, LIBCIV)

Equation 3 : la fonction des variables de la dinmmgolitique

DIMECO = f (AGLOM,CRECQCOMM, PIBHAB, TXINF, CHANGE TXINV, EDPIB)

Equation 4 : la fonction des variables de la din@mgconomique

DIMSOC= f(IDH,TXURB INFR)

Equation 5 : la fonction des variables de la din@msocioculturelle

Les deux tableaux qui suivent donnent la signiiicaties différentes variables

retenues ainsi que leur abreéviation et leur source.
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Dimensions Variables Significatidh
II évalue le degré de liberté économique des Etatr¢hé de travail, encouragement |de
Indice global de| I'investissement, la corruption, la liberté du coeroe, la taille de I'Etat dans I'économie, le faade
libertés fiscal, stabilité de la politique monétaire, I'intention de I'Etat dans le systéme bancaire, laegtmn
economiques | de la propriété privée et la liberté des affairégrend les valeurs entre 0 et 100 (100=liberté;| O
répression)
Politique Indice global de _II renvoie z‘a_la tenue d'élections justes,_ la préseme p_arti; d_'oppqsition qui peuvent jouer un role
droits politiques |mp9rtant, ainsi que le respect des droits des mg®uminoritaires. il prend les valeurs entre 1 et 7
politq - 7
(1=libre;7=répression)
Il reflete le respect de la liberté d'expressiomsiaque celui du droit d'assemblée, d'association,
Indice global de| d'éducation et de religion. Un Etat de droit éduléadoit également étre établi, ainsi qu'une aétivi
libertés civiles | économique libre qui favorise I'accés a I'égaléé dhances des citoyens, il prend les valeurs érdte
7 (1=libre;7=répression)
Economique | Agglomération Le stoc_k _dgs [nvestis;ements directs étrangepsriihet de mesurer 'agglomération et la conceoimati
des activités économiques
ITa CTOISSANCE | +x de croissance du PIB
économique
Le commerce en pourcentage du PIB est la valewletades exportations de biens et servjces
Commerce additionnée a la valeur totale des importationdides et services, en pourcentage du PIB. C'est un
extérieur indicateur tres utile pour observer I'ouverturend'®conomie par rapport a I'étranger. Autrement dit
plus ce pourcentage est élevé, plus I'économie gaygs est ouverte.
Produit Intérieur| cet indicateur est le plus adéquat pour comparerédenomies entre elles et a travers les années. |l
Erubt'? p?r illustre I'importance de I'activité économique dhays ou encore la grandeur de sa richesse générée.
abitan

81 \/oir annexe n°2



Epargne
nationale brute

L'épargne nationale brute représente la différemtee le PIB et les dépenses de consommation fi
Elle correspond aussi a la somme des épargnessbdate différents secteurs institutionnels.

indicateur tire son utilité du fait qu'il nous reigne sur la capacité d'un pays a débloquer sgsgs
capitaux pour les investissements, autrementlditspn dépendance vis-a-vis les capitaux étranger

Taux de change
réel

Taux de change de la monnaie locale en dollarsieags (USD)

Taux
d’investissemen

[

Ce taux représente la part des investissementa@st@ublics et privé (FBCF) dans le PIB

Taux d’'inflation

La croissance de I'Indice des Prix a la Consommaticeflete le changement subi par le consomma
moyen pendant une période donnée lors de ses adbatsiens et services. Il est d'une uti
incontournable dans la mesure du codt de la vis danpays en plus de permettre la comparaiso
données.

Socioculturelle

Indice de
développement
humain

L'IDH est un indice composite, sans unité, compnsre 0 (exécrable) et 1 (excellent), il évalue
niveau de développement humain des pays du monde

nale
Cet
o

~

D.

teur
ité
n de

e

Taux
d’urbanisation

Il s'agit du pourcentage de la population totalé wjti dans un milieu défini comme urbain. L
définitions peuvent varier. Le plus souvent, legamismes entendent par population urbaine: «tg
les personnes domiciliées dans les villes et ldageis d'au moins 1000 habitants, que ces ville
villages soient constitués ou non en municipalités»

utes
S et

Infrastructure

Il s'agit de lignes téléphoniquelsant I'appareil d'un client & un réseau téléptoaipublic.

Tableau 13 : description des variables retenues



Variables Abréviation Source Organisme
L'IDE en Calculer d’aprés les données sur I'IDE et le PIB
Variable ourcentage du | IDE PIB du World Development Indicators 2008 La Banque
dépendante E’IB 9 - http://siteresources.worldbank.org/ Mondiale
DATASTATISTICS
Indice global de Index of economic freedom Heritage
o libertés LIBECO http://www.heritage.org/ ge
= . : : Foundation
k=3 economiques index/Explore.aspx
S . "
a . Freedom in the World, Edition 2008
5 Indl'ce glqpal de LIBPOL http://www.freedomhouse.org/ Freedom
2 droits politiques _ House
2 template.cfm?page=15
[¢))
£ . Freedom in the World, Edition 2008
o Ipdlcg glo'b'al de LIBCIV http://www.freedomhouse.org/ Freedom
libertés civiles _ House
template.cfm?page=15
Le stock des IDE Calculer d’aprés les données sur I'IDE et le PIB
du World Development Indicators 2008 La Banque
en pourcentage | AGLOM htto://si Idbank ora/ dial
du PIB ttp://siteresources.worldbank.org Mondiale
DATASTATISTICS
La croissance CRECO Word Perspective Monde Université
° économique http://perspective.usherbrooke.ca Sherbrooke
=1 Commerce (% duCOMM Word Perspective Monde Université
I= PIB) http://perspective.usherbrooke.ca Sherbrooke
9 . Word Perspective Monde Université
c
8 PIB par habitant | PIBHAB http://perspective.usherbrooke.ca Sherbrooke
\g Epargne Word Perspective Monde Université
'% nationale brute | EDPIB http://pers pective usherbrooke.ca Sherbrooke
g (% du PIB) P-lIPETsp ' '
£ Word Perspective Monde Université
] Taux de change|  CHANGE http://perspective.usherbrooke.ca Sherbrooke
Capacité interne
d'investissement TXINV Calculer d’apres les données sur la FBCF et lea Banque
(FBCF en % du PIB du World Development Indicators 2008 | Mondiale
PIB)
Taux d'inflation | TXINF World Development Indicators 2008 La Bqnque
Mondiale
Indicateur du . .
. Rapport sur le développement humain
o develqppement IDH 2007/2008 PNUD
SO humain
Iz % '(Ij’laux N TXURB World Development Indicators 2008 La Banque
o 3 urbanisation Mondiale
_g S Lignes
o téléphoniques . La Banque
Z (par 1000 INFR World Development Indicators 2008 Mondiale
personnes)

Tableau 14: Source des variables
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L'échantillon comprend 63 pays en développementlel zone MENA, 27 de

la zone d’Afrique Subsaharienne, 10 de la zone i¢'&$ 12 de la zone d’Amérique

latine. La liste de ces pays figure dans le tabeavant.

Région MENA? Afrique subsaharienne Asie Amérique latine
Algérie (DZA) Botswana (BWA) Bangladesh (BGD) ,(Bxg?)tme
Arabie Saoudite (SAU) Burkina Faso (BFA) Chine (CHN Bolivie (BOL)
Bahrein (BHR) Burundi (BDI) Corée du Sud (KORBresil (BRA)
Egypte (EGY) Cameroun (CMR) Inde (IND) Chili (CHL)
Emirats Arabes Unis (AREXCentrafricaine (rep) (CAR)Indonésie (IDN) Colombie (COL)
Israél (ISR) Congo (COG) Malaisie (MYS) EquateaC()
Iran (IRN) Congo (rep. dem.) (ZAR) Pakistan (PAK) ekigue (MEX)
Jordanie (JOR) Cote-d'lvoire (CIV) Philippines (PHL |Paraguay (PRY
Maroc (MAR) Gabon (GAB) Singapour (SGP) Pérou (PER)
Oman (OMN) Gambie (GMB) Thailande (THA) SalvadoL Y
Syrie (SYR) Ghana (GHA) Uruguay (URY))
Tunisie (TUN) Guinée (GIN) X/eglfgue'a
Turquie (TUR) Guinée Bissau (GNB)
Yémen (YEM) Kenya (KEN)

Mauritanie (MRT)

Mali (MLI)

Mozambique (MOZ)
Namibie (NAM)
Niger (NER)
Nigeria (NGA)
Sénégal (SEN)
Sierra Leone (SLE)
Tchad (TCD)

Togo (TGO)
Uganda (UGA)
Zambie (ZMB)

Zimbabwe (ZWE)

Tableau 15 : la liste des pays de I'échantillon

82 Nous avons écarté la Libye, le Qatar, le Libarleé€oweit pour la non disponibilité des
données sur toute la période étudiée.
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3) Description des variables et signes attendus

a) La variable endogene

La variable dépendante IDE est mesurée par lesr@ixd’IDE exprimés en
pourcentage du produit intérieur brut. L'IDE esfiniéa son tour, selon Mucchielli
(1998) '"l'investissement d'un pays a l'étrangerl'egportation de capitaux dans un
autre pays afin d'y acquérir ou créer une entrepas encore d'y prendre une
participation (le seuil est de 10% des votes). ué dst d'acquérir un pouvoir de
décision effectif dans la gestion de I'entrepriSest d'ailleurs la différence majeure
avec linvestissement de portefeuille qui vise uament le rendement sur
l'investissement financier sans égard au pouvaiisg@nel ». Dans le cas de cette
définition, on prend en compte le solde des enteéees sorties. Il s'agit, en fait, de la
différence entre ce gu'un pays a injecté dans utre #conomie et ce que d'autres
eéconomies ont injecté dans la sienne. Une entreidy@équivaut a ce que I'économie
d'un pays recoit plus qu'elle n'envoie dans d'adcenomies.

Les pays des zones étudiées sont des receveurd’iidEs Exprimé en % du

PIB en 2007, on assiste a une diversité entre ags (poir figure suivante).

IDE en % du PIB
Zone Amérique Latine
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Figure 10: Flux net d’'IDE dans les pays des zohgdi€es en 2007 (En % PIB)

Source : Elaboré par nous a partir des donnédesUDE et du PIB Du World Development

Indicators 2008
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Pour I'Asie, c’est le Singapour qui se démarque pataux élevé du flux net

d’'IDE. Sur I'ensemble des pays de I'Afrique Subs@rme, la Namibie, la Gambie

occupent les premieres places. Le Salvador et il Ghand a eux, cartonnent en téte

de la zone Amérique latine.

Pour les pays de la région MENA, la Jordanie, lehrBin et I'Egypte

accaparent la grande part des flux des IDE.

b) Les variables exogénes

La dimension politique

La dimension politique est mesurée par trois ineices :

Indice global de libertés économiques : Il évaleedegré de liberté
économique des FEtat (marché de travail, encouragiemee

l'investissement, la corruption, la liberté du coerge, la taille de I'Etat
dans I'économie, le fardeau fiscal, stabilité deptditique monétaire,
l'intervention de I'Etat dans le systeme bancalee,protection de la
propriété privée et la liberté des affaires) ilmudes valeurs entre 0 et
100 (100=liberté; 0= répression). C'est une desiabbes les plus
déterminantes de la dimension politique. Cet indieerait donc avoir un

effet positif sur I'attraction des IDE.

Indice global de droits politiques : Il renvoieaateénue d'élections justes,
la présence de partis d'opposition qui peuventrjouerdle important,
ainsi que le respect des droits des groupes mam@st il prend les
valeurs entre 1 et 7 (1=libre;7=répression). Cdici devrait donc avoir
un effet négatif sur l'attraction des IDE. C'edtiee qu’une augmentation

cet indice aurait pour impact la baisse des ingesinents étrangers.

Indice global de libertés civiles: Il reflete kespect de la liberté
d'expression, ainsi que celui du droit d'assembld@association,
d'éducation et de religion. Un Etat de droit édpiggadoit également étre
établi, ainsi qu'une activité économique libre davorise l'acces a

I'égalité des chances des citoyens, il prend ldsuisa entre 1 et 7
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(1=libre;7=répression). Cet indice devrait influenmégativement les
flux d’IDE.

Sur les quatre zones étudiées, les pays de la d@xmérique Latine se
démarquent des pays des autres zones par un @ditigp propice a I'investissement

étranger. Le tableau qui suit nous illustre csitigation.
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Variables de la Ameérique latine ASIE Afrique Subsaharienne MENA
dimension politique valeur pays valeur pays valeur pays valeur palys
minimum 45,5 Venezuelp 48,8 Bangladesh 39,8 Congo (rep. dem.) 32,8 Liby¢
LIB_ECO | maximum 79,1 Chili 89,7 Singapou 69,6 Botswana 712 Bahfel
moyenne 61,63 60,84 53,21 57,06
- Uruguay, Corée du .
minimum 1 Chili 1 Sud 1 Ghana 3 Turquig
Congo (rep. dem.), Libye,
LIB POL : i , Angola, Togo, Tchad, Syrie et
— maximum 4 Venezuelg 7 Chine 6 Gabon, Guinge, Cote 7 Arabie
d'ivoire et Camerour Saoudité
moyenne 2,27 3,44 4,26 5,61
- Uruguay, Corée du Ghana, Bénin, Mali, .
minimum 1 Chili 2 Sud 2 et Botswana 3 Turquie
Cote-d'lvoire, Libve
LIB_CIV | maximum 4 Venezuelg 6 Chine 6 Cameroun et Congd 7 S ye,
yrie
(rep. Dem.)
moyenne 2,45 3,55 3,95 5,05

Tableau 16 : Quelques indicateurs statistiquetesurariables de la dimension politique (2006)

Source : Nos calculs d’aprés les sources biblidgeges sur les variables de la dimension politique



Ce tableau montre aussi que :

Pour lindice des libertés économiques, I'ensembles zones étudiées
enregistrent presque le méme score avec un légatage pour I’Ameérique latine.

Les deux derniers indices (libertés politiquesitetrtés civiles) confirment la
tendance du premier indice en situant la zoneAtadrique latine au premier rang. La
zone MENA arrive en dernier lieu avec un score @lpour les libertés politiques et

civiles.

La dimension économique

Cette dimension sera mesurée par les variableargew :

« L’agglomération : c’est le stock des investissemmatitects étrangers, il
permet de mesurer l'agglomération et la conceomaties activités
économiques. Les investissements existants danerritoire attirent les
capitaux étrangers, en ce sens on s’attend a un&atmn positive entre

les flux des IDE et I'agglomeération.

Sur I'ensemble des pays de notre échantillon,nga&our, le Chili, la Gambie,
le Zimbabwe et la Jordanie se démarque par ungtnasd stock d’IDE (voir figure

suivante).
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AGLOM-Zone ASS
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Figure 11: Stock d’IDE dans les pays des zonedé&daden 2006 (En % PIB)

Source : Elaboré par nous a partir des donnédsesIDE et du PIB Du World Development

Indicators 2008
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» La croissance économique : c’est est variable gfiéte la bonne santé de
'économie. Une économie en plein croissance adtireplus

d’investissement. Le signe escompté est positif.

L’'analyse de la figure ci-dessous montre que laa€he Venezuela, Oman et la
Mauritanie affichent une croissance nettement sepér au autre pays de

I’échantillon en 2006.
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Figure 12 : Taux de croissance économique dansalesdes zones étudiées en 2006

Source : Elaboré par nous a partir des donnéesaitd Rerspective Monde

Le commerce extérieur comme indicateur du volumeaumerce : Un
volume de commerce élevé indique que de nombreenstksont importés
et exportés. Ces biens peuvent prendre la formératits et de produits
liés a I'exécution de projets d’'IDE. Un volume demenerce élevé revét
une importance particuliere pour I''DE orienté véexportation. Alors
que I'IDE pour la substitution des importations fipeo de barrieres
commerciales érigées contre des produits de camoeer importés, il
bénéficie de faibles barrieres commerciales colaseintrants importes.

On s'attend donc a ce que le coefficient ait laesiglus.
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Concernant notre échantillon, le Singapour, le Zbwe, le Paraguay et les

Emirat Arabes Unis sont les plus ouverts au comenexterieur.
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COMM - Zone Ameérigue Latine
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Figure 13 : Taux d’ouverture économique dans lgs plas zones étudiées en 2006
Source : Elaboré par nous a partir des donnéesaid Rerspective Monde

* Le taux dinflation : la stabilité des prix préseret renforce le pouvoir
d’achat des citoyens. La stabilité¢ des prix est aetre, un facteur
déterminant de la compétitivité des entreprisearne€lément nécessaire
pour inspirer confiance aux opérateurs économiqugsils soient
épargnants ou investisseurs, nationaux ou étrangees eétudes
empiriques indiquent invariablement que I'inflati@an une corrélation

négative avec le volume des investissements.

L'inde, le Venezuela, la Guinée et le Yémen sostdays de notre échantillon

qui affichent un taux d’inflation supérieur (voigtre).
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TXINF - Zone Améarique Latine
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Figure 14 : Taux d’'inflation dans les pays des sdgtediées en 2006
Source : Elaboré par nous a partir des donnéesiMbavelopment Indicators 2008

e Le PIB par habitant: Le produit intérieur brut phabitant est un
indicateur du développement économique ainsi qudadechesse de
I'économie. On s’attend a ce que la corrélationPdiB par habitant avec

I'IDE soit positive et le coefficient aura doncdgne plus.

La figure suivante montre que le Gabon, le SingapleuChili et les Emirat
Arabes Unis sont les pays les plus développés éuignement au regard de leur PIB
par habitant.
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Figure 15: PIB par habitant dans les pays des zételsées en 2006
Source : Elaboré par nous a partir des donnéesaid Rerspective Monde
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 L’épargne nationale brute en pourcentage du PlBestc’l'un des
instruments par lequel le secteur financier coogila I'attraction des
investissements et a la mobilisation des épargaesipe offre attractive
d’'instruments et d’outils de placement; cela engailne hausse du taux
d'épargne. L’épargne nationale brute en pourcenthg PIB est une
variable que nous avons retenue pour expliquertrd@ivité des
investissements. Cet indicateur de la mobilisaties dépbts par le secteur
financier tire son utilité du fait qu'il nous reigee sur la capacité d'un
pays a débloquer ses propres capitaux pour lestisgements, autrement
dit, la non dépendance vis-a-vis les capitaux g&esn Cette variable n’est
pas testé dans les études empiriques antérieumess’d@end a une

corrélation avec les IDE sans se prononcer sierie de la corrélation.

La lecture des valeurs prise par cette variabledjaparaitre les pays les plus

épargnants : la Chine, le Congo, I'Algérie et lem¥euela.
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Figure 16: Epargne domestique dans les pays des Ztadiées en 2006 (En % PIB)
Source : Elaboré par nous a partir des donnéesaid Rerspective Monde




* Le taux de change : En théorie, I'impact du tauxcdange sur I'IDE est
ambigu. La volatilité des taux de changes peut doia décourager
l'investissement étranger, et produire une in@tai se couvrir contre le
risque de change par la localisation a I'étrandéimpact dépend
eégalement des stratégies des firmes : un taux alegehtres volatile attire
les IDE si les firmes ont I'intention de vendre $&irmarché local, mais

dissuade d’entrer les firmes désireuses de réexqdertr productiofs.

Un taux de change élevé dans le pays d'accueil ggoiess investisseurs a

S\

investir plus dans l'optique de réaliser plus defipren vendant la production a

I'intérieur. Toutefois cet avantage peut devenicomvénient si la production est

destinée a I'exportation. Nous sommes donc indge@t au signe attendu de I'effet

du taux de change sur l'attraction des IDE.

LCHANGE - Zone MENA

ARE DZA  EGY IRN ISR JOR MAR SAU  SYR TUN TUR YEM

8 BENASSY-QUERE A., FONTAGNE L. et LAHRECHE-REVIL AStratégie de change et

attraction des investissements directs en MéditégaNovembre 2001, p. 6.
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Figure 17: Log du Taux de change dans les payzatess étudiées en 2006 (En % PIB)
Source : Elaboré par nous a partir des donnéesaitd Rerspective Monde




La capacité interne d’investissement: Ce taux ésgmte la part des
investissements internes public et privé (FBCF)sdenPIB. C’est un
indicateur qui refléte I'effort d’investissementeéme d’'une économie. On

s’attend a une corrélation positive entre le tainvdstissement et I'IDE.

L’lran, le Nigeria, la Chine et le Mexique sont [esys qui enregistrent un taux

d’investissement supérieur de notre échantillon.
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Figure 18: Taux d'investissement dans les payzdass étudiées en 2006
Source : Elaboré par nous a partir des donnéesaid Rerspective Monde

La dimension socioculturelle :

Cette dimension sera mesurée par les variablearges :

La population urbaine comme indicateur de l'urbatios : La population

urbaine en pourcentage de la population totaleeteeflle degré

d'urbanisation, les institutions urbaines et lefetefde l'agglomération.

Comme les IDE se concentrent souvent dans les zorissnes, on
s’attend a une corrélation positive entre le dedhérbanisation et

I'attractivité des IDE. Le coefficient de corrélati aura le signe plus.
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Selon la figure ci-dessous, le Bahrein, le GabarGihgapour, le Venezuela,

I’Argentine et I'Uruguay sont les pays les plusamisé de I'échantillon.
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Figure 19: Taux d'urbanisation dans les pays deszétudiées en 2006
Source : Elaboré par nous a partir des donnéesaid Rerspective Monde

* Indice de développement humain : L'IDH est un iadiomposite, sans
unité, compris entre 0 (exécrable) et 1 (excellehgvalue le niveau de
développement humain des pays du monde. On s’adteme corrélation

positive entre I'IDE et I'IDH.
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Figure 20: IDH dans les pays des zones étudiéex)@h

Source : Elaboré par nous a partir du Rapportesdéveloppement humain 2007/2008

Nombre de téléphones : Il s'agit de lignes téléghas reliant I'appareil
d'un client a un réseau téléphonique public. Illetef le stock
d’infrastructure. L'effet ce dernier sur l'attradgté des économies peut
étre expliqgué par des services adéquats pouvantsticmr un
environnement favorable a l'entrée des investissgsnétrangers. On
s’attend a une corrélation positive entre le nondedigne téléphonique
par 1000 habitants et les flux net d’'IDE.
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LTEL - Zone Amérique Latine
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Figure 21: 'infrastructure dans les pays des gariadiées en 2006
Source : Elaboré par nous a partir des données Renspective Monde




Le tableau ci-dessous résume les variables reteles signes attendus.

Variables Abréviation Signe attendu
Indice global de libertés
S o economiques LIBECO *
@ 3 Ind_ige global de droits LIBPOL )
GEJ = politiques
o
a< Indice global de libertés LIBCIV )
civiles
Le stock des IDE en AGLOM +
pourcentage du PIB
La croissance CRECO +
o economique
5‘ Commerce (% du PIB) COMM +
S
(@)
S PIB par habitant PIBHAB +
(&)
\q_) Z -
Epargne nationale brute
c -
S (% du PIB) EDPIB i
é Taux de change CHANGE + -
a Capacité interne
d'investissement (FBCF| TXINV +
en % du PIB)
Taux d'inflation (%) TXINF -
Indicateur du
Q
S développement humain IDH *
‘N S
% 5 Taux d'urbanisation TXURB +
£ 3
oo Lignes téléphoniques (p
S ANFR +

1000 personnes)

Tableau 17 : Description des variables affectdB®H’et les signes attendus de leurs

coefficients
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Section 3 : Analyse économétrique et résultats des

1) Exploration statistique des données

estimations

Il s’agit de faire une étude comparatives entresdiéférentes régions d’études

retenues en se basant sur les différents indicatdar statistique descriptive des

variables endogéene et exogénes.

Le Tableau ci-dessous présente les caractéristapsegariables analysées.

variable

Echantillon

MENA

ASS

Asie

Amérique Latine

Moy

Méd

Ecart Moy

Méd

Ecart

Moy

Med

Ecart

Moy

Med

Ecart

Moy

Med

Ecart

IDE_PIB

2.023

1.068

2.981| 1.894

0.936

2.728

1.845

0.879

3.141

2.582

1.071

3.734

2.108

1.494

2.011

LIBECO

57.15

57.78

10.16| 58.92

61.99

10.8

51.89

52.01

7.563

61.48

58.12

11.9

63.31

63.63

6.495

LIBCIV

4.477

4.667

1.344| 5.201

5

1.181

4.779

5

1.186

4.27

4

1.167

(3.127

3

0.955

LIBPOL

4.486

5

1.755 5.228

5.667

1.425

5.078

5.667

1.568

3.952

3.833

1.597

2.731

2.333

1.204

AGLOM

19.69

11.9

21.81 21.47

15.37

19.3

19.99

12.08

21.85

18.93

7.945

29.96

17.57

11.88

15.72

CRECO

3.621

(3.763

3.621] 4.151

4.406

3.152

2.922

3.06

3.844

5.97

5.6

2.894

12.651

3.05

3.206

COMM

68.66

56.84

45.55| 80.12

72.04

39.36

66.08

59.01

28.68

87.18

52.99

84.55

45.67

44.67

19.22

TXINF

63.53

8.797

533.7| 15.06

8.245

29.26

70.4

9.653

709.8

6.787

5.844

5.459

152.5

1191

609.1

PIBHAB

5590

3037

7342

11077

5620

10532

1938

974.4

3013

6368

2530

8594

6755

5942

2445

EDPIB

18.04

17.14

14.17) 22.59

21.12

14.16

11.69

8.31

14.26

28.25

30.15

11.61

18.6

18.76

7.166

CHANGE

496.7

21.89

1886

164

3.67

959.3

$437.5

2011

762.1

519.7

25.88

1683

998.8

8.302

3698

TXINV

21.38

20.82

7.843| 23.71

22.9

6.034

18.59

17.94

8.148

27.62

25.78

8.122

19.74

19.83

4.282

TXURB

48.27

44.34

23.53| 62.23

61.19

18.84

32.16

31.88

14.31

451

33.71

24.55

70.86

71.28

14.36

IDH

0.563

0.585

0.212| 0.686

0.709

0.137

0.377

0.379

0.136

0.66

0.686

0.173

0.758

0.77

0.09

INFR

6.3

2.19

9.67

r11.47

7.38

10.94

0.877

0.417

1.297

10.4

2.838

15.04

9.049

6.893

6.596

Tableau 18 : Statistiques descriptives des vagable
Source : Nos Calculs
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Il ressort de ce tableau que I'Asie attire plusD&l que les autres zones :
2.582% du PIB en moyenne pour la période considéoéee 1.894 % en moyenne
pour la zone MENA, 1.845% pour la zone Afrique sii@sienne et 2.108% pour la
zone Ameérique Latine.

En observant le tableau ci-dessus on constaterégataque I’Asie se démarque
nettement par rapport aux autres régions sur uendsle important de variables
explicatives : croissance économique (6%), commexntérieur (87,18%), I'épargne
domestique (28,25%), taux d’investissement (27,6268)lignes téléphoniques (10,4
par 1000 habitants).

Pour la région MENA, elle se positionne en téte kg deux variables
suivantes : stock des IDE (21,47%) et le PIB paithat (11077 $).

Quand a I'Amérique latine, elle enregistre un talxrbanisation et un indice

d’'IDH (respectivement 70,86% et 0,75) supérieussautres régions.

2) La corrélation entre les variables explicatives :

L’'examen de la matrice des corrélations entre &gables explicatives permet
de repérer la corrélation éventuelle de couplesvdegables explicatives. Les
coefficients de corrélation multiple associés aégressions de chaque variable
explicative sur l'ensemble des autres, calculés lpar logiciels économétriques
(Statistica dans notre cas), permettent d’idemtdiess multicolinéarités impliquant plus

de deux variables.

La matrice des corrélations des variables de l&dgon politique (voir tableau
ci apres) montre une forte corrélation significat{®,894903) entre la variable liberté
politique et la variable liberté civile. Ce qui sifie que I'introduction simultanée des
deux variables suscitées peut engendrer des prebldencolinéarité et peut fausser les

résultats des régressions.

158




LIBECO LIBCIV LIBPOL
LIBECO 1,000000
LIBCIV -0,371615 1,000000
LIBPOL -0,338652 0,894903 1,000000

Tableau 19 : Corrélation entre les variables déirfeension économique

Concernant les variables de la dimension économidae matrice des

corrélations réveéle trois informations précieusesppuvent se révéler utiles lors des

régressions :

e Une forte corrélation entre

agglomération (0,601674) ;

e Une

d’'investissement et

corrélation

significat

corrélation de 0,572961 ;

ive

entre

les

deux

la variable commerce l&t variable

valesb taux

'épargne domestique avec urefficent de

* Une corrélation significative de 0,584966 entre legiables épargne

domestique et PIB par habitant.

AGLOM | CRECO COMM | TXINF | PIBHAB| EDPIB | CHANGE TXINV
AGLOM | 1,000000
CRECO | 0,139465| 1,000000
COMM | 0,601674| 0,19095¢ 1,000000
TXINF -0,04987 | -0,212880| -0,08029| 1,00000
PIBHAB | 0,205114| 0,083707 0,51523%0,03613| 1,000000
EDPIB | 0,132064| 0,25173q 0,3844(000,03413| 0,584966| 1,000000
CHANGE | 0,009365| 0,01739Q0 -0,04514| -0,02517 -0,05290 0,014802,000000
TXINV | 0,120824| 0,417921 0,3780680,10772| 0,2647260,572961| 0,018680| 1,00000

Tableau 20 : Corrélation entre les variables dérfeension économique
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Pour ce qui de la corrélation entre les variabkfaddimension socioculturelle,
la matrice des corrélations relate une forte catigh entre les trois variables

constitutives de cette dimension.

TXURB IDH INFR
TXURB 1,000000
IDH 0,820906 1,000000
INFR 0,711348 0,672663 1,000000

Tableau 21 : Corrélation entre les variables déifaension socioculturelle

En résumé, les matrices de corrélations ci-dessugrant une forte corrélation
entre les variables au sein de chaque dimensiancd?séquent, il y a lieu d’éviter
I'introduction simultanée de variables corréléessdi@s spécifications afin d’éviter les

problemes de colinéarité.

3) Les résultats économétriques :

L'utilisation des données de panel par rapport darnées en coupe ou
chronologiques offrent plusieurs avantages (H22as8§* :

En combinant des séries temporelles et des obgmrsatn coupe instantanée,
les données de panel fournissent plus de donnéasnatives, plus de variabilité,
moins de colinéarité parmi les variables, plus dgrés de liberté et plus de
performance.

Les données de panel peuvent détecter et mesuefgdilement les effets qui
ne peuvent étre facilement observés dans les s#nesologiques ou des données en
coupe instantanée.

Elles permettent des estimations plus précisegpdemetres. La complexité
des comportements des individus étudiés est soumenix décrite. Les problemes
souleveés par la non-stationnarité des séries cloginpies et les erreurs d'estimations

sont limités.

8 Hsiao C. (1989), « Modelling Ontrario Regional Etmity System Demand Using a Mixed Fixed
and Random Coecentscient ApproaodRegional Science and Urban Econonti® 565-587.
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En résumé, les données de panel peuvent enriahalyse empirique dans des
directions qui sont impossibles en utilisant daseséchronologiques ou les coupes
instantanées.

Il existe plusieurs méthodes d'estimation des desmie panel. Le choix de la
méthode dépend des hypothéses que l'on effectudesuparameétres et sur les
perturbations. Lorsque l'on considere un échantili@ données de panel, la toute
premiere chose qu'il convient de vérifier est lacsfication homogene ou hétérogene
du processus générateur de données. Il s’agit,oéoémiquement parlant, de tester
I'égalité des coefficients du modele étudié dardifgension individuelle. Du point de
vue de I'économie, les tests de spécification raveat a déterminer si I'on est en droit
de supposer que le modéle théorique étudié estifarient identique pour tous les
pays, ou au contraire s'il existe des spécifigprépres a chaque pays.

Trois méthodes d'estimation peuvent étre envisdyges
* une estimation par les moindres carrés ordinaires;
* une estimation avec effets fixes;

* une estimation avec effets aléatoires.

Tout d’abord, nous avons supposé que tous les gamrasrsont identiques pour
faite par la méthode des moindres carrées oréiné@MCO).

En suite, et vue que cette technique (MCO) peetdgiisée si 'hétérogénéité
inhérente des pays est négligée, les tests ontréngoe généralement les modeéles a
effets fixes ou aléatoires fournissent un meill@ustement.

Enfin, le test de spécification de Haussmann nopsranis de discriminer les
effets fixes et aléatoires, le modele a effet feamble étre le plus approprié pour
I'étude des déterminants de la localisation des (W&ir résultat du test en annexe
n°2).

Le tableau qui suit donne les résultats des diftée spécifications que nous

avons faites.

8 Khedhiri S., 2005,cours d'économétrie Centre de Publication Universitaire, Tunis,
2005.pp 85-95.
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Spécificatio

i M1 M2 M3 M4 M5 M6 M7 M8 M9 M10 M11 M12
Constante | -1.03924+ | 2:7067 | 4 67814% | 2.739178% | 6.047747* | 7.987754* | -3.95687 | -6.73182 | -2.77146% -2.63821% | -12.1378*|-12.1209+*
* * *
0.100449 | 0.162963* 0175155 | 0.15137* | 0.165202* 0.101976" | 0.175468"
LIBECO |0.0107323* |° C ¢ C ¢ C ¢
LIBCIV  |-0.220091%+ | (9357219 | 4 grea56e 0.596665* | -0.153175 010023 | -0.2577411
* *%
Kk
LIBPOL  |0.127687+ | 0.245557+ | 0-442083
*% * *
AGLOM | 0.0716010w | 00785413 0.089698 0.0801559 0.0771675
*% * *
CRECO | 0.0830668w | 00827277 0.100398 0.0878208 |, 1400ggms | 0.0736591
*% *
COMM 0.00711232*1 ) 00929666 -0.000594 0.0255903+4* 0.0206062
TXINF 5.20303E-05 | op 1 o00r 0.0000515 0.00014884
6
- - * -
PIBHAB  [-0.000010173 | 209869 0.0000787* [53407e- | 0,0002463727) 2.10205E
EDPIB  o1g57agmes | 00180174 10003462 1003650394 -0.00408
CHANGE | -2.73700E-05 | 0-99468F- -0.0000192 3.42102e-Q
Kk *% *% *
XNV | 0.0230003 | 0111780 0.107303 0.108505% | ) (00 guns | 0.0047992
*
TXURB | 0.00390594 | 0.0303 0.02256 0.0715817
Kk
IDH 0.674366 7.75335% 11.42698 8.01734%+*
*% *
INFR 0.00944791 | 0.0361458 0.086257 0.0413404+ | 0-0662830
R2 ajusté | 0.898159 0607301 | 0.391303| 0547135 @852 | 0.359806 | 0.382781| 0.36121| 0.550576|  0.431818 | 3880 | 0.440227
N 558 558 567 558 567 567 567 567 558 558 567 558

Tableau 22 : résultats des différentes spécifinatio
Note : les ***, ** et * indiquent respectivementddaux de 1%, 5% et 10% du niveau de signification



Nous avons tout d’abord commencé par une estimdtiomodéle de référence
(intégrant I'ensemble des variables retenues) gpandthode du MCO avec correction
de I'hétéroscédasticité (M1) des parametres desdeible des variables explicative.
Par la suite, nous avons estimé les autres modaesenant compte des effets
individuels fixe&®.

Nous avons fait plusieurs essais et sur la baszigee de sélection comme le
R2 ajusté et de la significativité des coefficiemsus avons retenu les spécifications
susmentionnées (voir tableau).

Avant d'interpréter les résultats, plusieurs remagjimportantes sont a signaler
guant aux résultats obtenus en termes d’estimation.

Le premier constat de ces régressions est la redrestdes coefficients de la
majorité des variables explicatives aux différengggcifications utilisées. Ainsi,
quand nous changeons une variable, les autresntesteggardent les mémes
coefficients. Ceci constitue un bon indice de lkdi& des résultats obtenus.

Un autre point important est la valeur du coeffitide détermination, en effet,
ce dernier varie de 36% a 89% d’'une estimation & autre. Ceci signifie que les
déterminants que nous retenons, selon leur inttemuadans les spécifications,
expliquent entre 36% et 89% de I'attraction des.IDE

Le troisieme point est que la majorité des coedfits sont significatifs a 10%.
A cela il faudrait ajouter également que les testsliagnostics réalisés montrent que
les modéles sont valides.

Pour interpréter les résultats, nous utiliserorssdpécifications de base (M1,
M2, M3, M4 et M5). L’interprétation se fera seloeuk principaux axes, a savoir, le
poids de chaque dimension du triangle de I'attvéétiet la détection des variables
significatives de chaque dimension.

La spécification M1 (MCO avec correction de I'hnésrédasticité) donne un R2
ajusté avoisinant 0,90, ce qui veut dire que l'emde des variables explicatives
retenues expliqgue 90% de la variation de la vagigldogéne. Les variables qui sont
significatives sont: LIBECO, LIBCIV, AGLOM, CRECOCOMM, EDPIB et
TXINV.

80 Conformément aux résultats du test de Hausman gnoiexe n°3).
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En analysant a la spécification M2 (effets fixesh remarque que le R2
enregistre un score plus bas que celui de M1 .. @,é8 variables COMM et EDPIB
perdent leur significativité, en revanche la vaedbH devient significative.

Les spécifications M3, M4 et M5 montrent que lesnelisions politique,
économique et socioculturelle contribuent respeatient a 39%, 54% et 45% a
I'attraction des IDE. Ce résultat montre I'importandes variables de la dimension

économique dans I'explication de I'afflux des capk étrangers.

Les signes des difféerentes variables explicatives Ithttraction des
investissements étrangers sont les suivants :

Les libertés économiques

Cette variable a une importance capitale. Nos t@sula l'instar de la quasi-
totalité des études empirigues montrent que ceit@be joue un role capital dans
I'attraction des IDE. Dans toutes les spécificagioatenues cette variable est toujours
significative. D’autant plus qu’on peut conclureeqtoute amélioration des libertés
politiques de 1 point permet I'amélioration du tfattivité des IDE de 0,17 point.

Les libertés civiles :

Cette variable a aussi une grande importance. ddtesignificative dans la
majorité des spécifications retenues. Son coefficiehange d’importance d’une
spécification a une autre (selon les variablesdhiites dans les spécifications). Elle
pese lourd parmi les variables de la dimensiontigak, son coefficient atteint 1,02
(spécification M3). Ceci signifie qu'une baisse m’point de cette variable (c'est-a-
dire I'amélioration du climat des libertés civilespgendre une augmentation du
variable endogene de 1,02 point.

Les libertés politiques :

Nous avons introduit cette variable dans les tprmmieres spécifications et
nous avons constaté gu’elle n’affiche pas le sigttendu. Pour cette raison, nous
'avons exclue des spécifications restantes. Lacgode cette non conformité entre
nos hypotheses et nos résultats réside essentgitedans sa forte corrélation avec la

variable précédente (les libertés civiles). Un ewrgument peut étre avance, les
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investisseurs étrangers s’implantent dans les pagistations naturelles abondantes
(pétrole, métaux,...) sans se préoccuper des libpdiégjues.

L’agglomération :

Cette variable, issue de la littérature sur la RiE@nesure le stock des
investissements étrangers existant. Elle est sigiife dans toutes nos spécifications.
Ce qui confirme notre hypothese de départ a sawmr I'investissement attire les
investissements. Le coefficient de cette variattkirg 0,89 ce qui réaffirme que toute
augmentation unitaire du stock des IDE améliore &tmaction de 0,89 point.

La croissance économique :

Le taux de croissance du PIB est un bon indicatkubonne santé d’'une
économie. La plupart des études empiriques monameacorrélation positive entre les
investissements étrangers et le taux de croissaoceomique. La recherche d'un
marché est apparue dans la plupart des tests éétmgures, comme la variable la plus
significative déterminant I'IDE. Nos résultats sotdnformes a ceux des études
antérieures. Il ya une forte corrélation positivesgynificative entre la croissance
économique et I'attraction des IDE.

Ouverture commerciale :

Cette variable de politique économique est lI'uns glus étudiées dans la
littérature empiriqgue. Nos résultats rejoignentxcele plusieurs études empiriques
mettant en évidence l'importance de ce détermin@nteffet, elle est significative
dans nos spécifications (M1, M10 et M12) et affiae coefficient de 0,02. Ces
résultats témoignent que les investisseurs étrange¥ferent le libre-échange aux
barrieres commerciales, ce qui reflete leur désmmmbrter les intrants et d'exporter les
produits.

Le PIB par habitant :
Dans les trois spécifications M4, M9 et M10, cetteiable est corrélée et tres

significative, ceci confirme notre hypothése mise é&vidence aussi bien dans les
travaux théoriques qu’empiriques. En résumé, phkisniveau du développement
économique et de la richesse d’'un pays est élawg [lconomie (le pays) attire les

investissements étrangers.

8 Nouvelle Economie Géographique
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L’'épargne domestique :

Cette variable tire son utilité du fait qu'elle saenseigne sur la capacité d'un
pays a débloquer ses propres capitaux pour lestisgements, autrement dits, la non
dépendance vis-a-vis les capitaux étrangers. Noma&®ns montrent que cette
variable est corrélée. Toutefois, elle est n’eghificative que dans les spéciations M1
et M10 (qui ne contient pas les variables TXINVPEBHAB avec lesquelles elle est
tres corrélée). En somme, nous pouvons dire que lpludépendance vis-a-vis des
capitaux étrangers augmente plus le pays attinevestissements.

Le taux d’investissement :

Nos résultats montrent que cette variable est itapt# dans l'attraction des
investissements. lls confirment que l'effort d’istiesement interne d’'une économie
est un moteur dattractivité des IDE. Cette vagalgist une résultante non pas
seulement de l'effort d’épargne du pays mais égafgrdu niveau de développement
de son secteur financier, donc elle résume lestiguoés du pays en matiere
d’encouragement de I'épargne, de l'investissemérdeedéveloppement du secteur
financier pour une canalisation efficace de I'épargers I'investissement.

Taux d’inflation :

Dans nos spécifications cette variable est norifggtive. Elle affiche un signe
positif (sauf pour la spécification M12). Ce qui esntraire a celui qui est attendu. Ce
résultat peut étre expliqué par I'hétérogénéité mhas composant notre échantillon.
En effet, la valeur de cette variable fluctue entr53901 et 10834,30.

Taux de change :

Cette variable de politique monétaire n'est pasifsigtive dans I'ensemble de
nos spécifications. D’autant plus qu’elle affiches Ideux signes. Nous pouvons
conclure qu’il n'existe pas de relation entre fattion des IDE et le taux de change,
ce qui confirme notre hypothese de départ. En dffi@pact du taux de change sur les
IDE dépend de deux facteurs essentiels : le nideataux de change et sa variabilité.
Lorsque la production est consommée localement, appgéciation de la monnaie
nationale influence directement les flux d'IDE gg&& une augmentation du pouvoir
d’achat des consommateurs, alors qu’'une déprégcidtictaux de change va entrainer

une augmentation des IDE grace a la réduction aigs cle capital.
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Le niveau du développement humain (IDH) :

Comme on pouvait le prévoir, et selon nos résyltattte variable est
déterminante dans I'attraction des IDE. En effég est tres corrélée et significative
dans nos estimations (M2, M5 et M11). D’autant pkite affiche un coefficient de
11,42 (spécification M5). Ceci signifie que cettariable est la plus déterminante
parmi celles de la dimension socioculturelle.

Le développement des institutions urbaines (TauMrtbanisation) :

Dans les spécifications M1, M2 et M5, cette vaeabbkt corrélée mais non
significative. Ceci se justifie essentiellement pan introduction simultanée avec une
autre variable tres corrélée avec elle. Il s’agd h variable qui reflete de
développement humain (IDH). Cependant, une foisodhtite seule (spécification
M12), elle est positive et significative. Elle inde que les grandes villes
(généralement la capitale d'un pays) attirent Ids. ICette concentration des activités
economique dans les grandes villes est nécessaine garantir le contact avec les
administrations. De plus, un degré élevé d'urbépisasignifie que de nombreuses
villes d'un pays s’étendent et évoluent pour devdes centres de développement
institutionnel et économique.

Nombre de lignes téléphoniques par 1000 habitants :

Cette variable qui mesure le niveau de développeeninfrastructures et le
degré de pénétration ou d'utilisation de la techg@ a des effets positifs et
significatifs. Ceci n'est pas étonnant étant dolingortance du développement des

infrastructures dans l'attraction des IDE.

4) Modele explicatif de I'attractivité des investisserants étrangers dans
les pays en développement

Etant donné que I'objectif de notre travail estadatribuer a I'explication de
I'attractivité des IDE dans les pays en développemeous avons procedé a plusieurs
tests économétriqu¥pour déceler les variables les plus significatives

Le tableau qui suit montre les résultats des diffes tests effectués, ainsi que

les variables retenues.

8\/oir annexe n°3
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Spécification M1 M2 M3 M4 M5
Constante -7.98775*** | -8.69394*** | -9.87166*** | -13.1977*** | -12.894***
(-3.1533) (-4.2961) (-5.0814) (-6.9431) (-6.8562)
LIBECO 0.175155*** | 0.157336*** | 0.132594*** | 0.102236*** | 0.104825***
(3.9947) (4.4458) (3.8962) (3.1352) (3.2503)
AGLOM 0.0875948*** | 0.0929114*** | 0.0835683*** | 0.0778482***
(12.4598) (13.7306) (12.7478) (11.5759)
0.0751622***
CRECO (2.8076)
TXINV 0.116325*** | 0.106781*** | 0.0956741***
(6.9224) (6.6632) (5.7512)
IDH 9.67123*** | 8.46618***
(7.3810) (6.3176)
0.048388**
INFR (2.4547)
R2 ajusté 0.359806 0.510051 0.551930 0.595146 0704

Tableau 23 : résultats des tests et modeéle retenu

Notes : Les chiffres entre parentheses sont legistques

Les *** ** et * indiquent respectivement les tawe 1%, 5% et 10% du niveau de

signification

Nous avons tout d’abord commencé par introduinalaable LIBECO (M1), le

résultat obtenu montre que cette variable est feigtive au seuil de 1% avec un
coefficient de 0.175155. Le pouvoir explicatif dé Mst 35.98%.

Le modele ainsi obtenu s’écrit ;

IDE/PIB = 0.175155*LIBECO - 7.98775
(3.9947)

(-3.1533)

Par la suite, dans le modele M2, nous avons inirdawariable AGLOM. Le

test montre

que

les deux variables sont signifieatient

corrélées avec

l'investissement (seuil de 1%), et que le pouvoiplieatif de M2 est de 51%. Le

modele est alors sous la forme :

IDE/PIB = 0.157336*LIBECO + 0.0875948*AGLOM - 8.693

(4.4458)

2(4598)

(-4.2961)
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Dans le modele M3, nous avons ajouté la variabl&NVX Le modele devient
alors explicatif de lattractivité des IDE a hautede 55.19% et les variables sont
toutes significativement corrélées avec I'IDE/PiBszuil de 1%.

M3 prend la forme mathématique suivante :

IDE/PIB = 0.132594*LIBECO + 0.0929114*AGLOM + 0.13B5*TXINV - 9.87166
(3.8962) 13(7306) (6.9224) (-5.0814)

L’introduction de variable IDH (modéle M4) ne changas la significativité de
la corrélation des variables explicatives avecdaable a expliquer. Au contraire, elle
permet d’améliorer le pouvoir explicative du modefepassant de 55.19% a 59.51%.

M4 s’écrit alors :

IDE/PIB = 0.102236*LIBECO + 0.0835683*AGLOM + 0.1081*TXINV
(3.1352) 12(7478) (6.6632)

+9.67123*IDH - 13.1977
(7.3810) (-6.9431)

Dans le dernier test (M5), nous avons introduit udiamément les deux
variables CRECO et INFR. Le résultat montre quete®ules variables sont
significativement corrélées avec la variable a igx@r (IDE/PIB), et le modele final
(M5) a six variables explique 60.45% da la variatite I''DE/PIB. Le modéle final est

donc sous la forme mathématique suivante :

IDE/PIB = 0.104825*LIBECO + 0.0778482*AGLOM + 0.095741*TXINV

(3.2503) (11.5759) (5.7512)
+ 8.46618*IDH + 0.0751622*CRECO + 0.048388*INFR 21894
(6.3176) (2.8076) (2.4547) (-6.8562)

Equation 6 : Modeéle explicatif de I'attraction d&& dans les PVD
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En comparant le modeéle final obtenu avec les modedeis des études

antérieures, nous pouvons constater que :

Les trois variables AGLOM, TXINV et IDH sont intrades pour la
premiere fois pour expliquer I'attractivité des IDE

La variable LIBECO est peu utilisée dans les étualggrieures et le
résultat obtenu (concernant cette variable) estocore aux résultats
antérieurs ;

Les deux variables CRECO et INFR sont des variahiiges

traditionnelle qu'on trouve presque dans la tckaliles études

antérieures.
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Conclusion du chapitre

Les investissements directs étrangers sont d’uauemjajeur et d’une grande
importance pour les pays en deéveloppement. llsuisadt la confiance des
investisseurs étrangers dans I'économie d’'un dags études économétriqgues mettent
en avant une panoplie de déterminants de la lat@is et de lattractivite des
capitaux étrangers.

Dans ce chapitre, nous avons essayé de représatttactivité territoriale des
IDE sous forme d'un triangle dont les trois sommegprésentent la dimension
politique, la dimension économique et la dimensocioculturelle.

Pour chaque dimension du triangle de I'attractjvitéus avons énuméré un
ensemble de variables susceptibles a notre avifiuncer la localisation territoriale
des IDE.

Nous avons par la suite testé (sous plusieurs fagamns) le modéle
économeétrique issu du triangle d’attractivité ses données de panel d’'un échantillon
de 63 pays en voie de développement (période alat®80 a 2006).

Nos résultats montrent que la dimension économigueporte sur les autres
dimensions du triangle d'attractivité. Les investigrs étrangers portent une grande
attention a la stabilité économique du pays patetiaccueil des capitaux avant la
prise de leur décision d’'implantation.

Outre ce résultat, force est de constater que gdasmniariables introduites dans
les spécifications, six variable se distinguent lpar effet explicatif de I'attractivité
des investissements étrangers: les libertés écop@s)i la croissance economique, le
taux d’'investissement interne, le stock des IDEgédeeloppement humain (IDH) et
I'infrastructure.

Tel sont les résultats obtenus pour les pays ea deidéveloppement. Alors

quid du cas du Maroc, c’est I'objet du chapitrevant.
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Chapitre deux :
L'attractivité des IDE au Maroc :

Diagnostic et étude économétrique
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Introduction

La relance de I'économie nationale par le biais'devestissement privé,
notamment de l'investissement direct étranger (|Déonstitue I'une des priorités
majeures des autorités marocaines. Dans ce conteatgré des atouts certains et une
amélioration réelle du cadre général de linvestissnt, un certain nombre de
contraintes structurelles continue de peser steritabilité a court et moyen terme des

investissements étrangers au Maroc et affecte th@ciivite.

Le cadre macro-économique du Maroc relativement bigitrisé par les
autorités publiques depuis deux décennies fait queays recoit une assez bonne
notation en terme de risque-pays par les agencesotiions. Ainsi, S'appuyant
essentiellement sur le programme national de psat@bns lancé en 1993, le Maroc a
attire au cours des dernieres années un flux velagnt conséquent et en
augmentation de capitaux étrangers (Bouoiyour, RORéanmoins, les flux d’IDE
varient fortement d’une année a l'autre en raisen difficultés a développer une
dynamique indépendante des opérations de priviatisatA moyen terme, le
tarissement progressif des privatisations poudaric entrainer une baisse des flux
d’IDE.

Le présent chapitre traite la problématique ddréativité des investissements
étrangers a travers un diagnostic de la situatitnede au Maroc et la mise en
évidence des politiques menées en la matiere. agndstic de l'attractivité des IDE a

éte établi a partir d’'une approche statistiquecenémetrique.
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Section 1 : Evolution et tendances des investisseme  nts étrangers
directs au Maroc

1) Flux et stocks des investissements directs étranger

Au Maroc, et avant 1990, les investissements éaanglirects étaient
relativement trés faibles. lls constituent un phéape relativement récent qui a pris

de I'ampleur durant les deux dernieres décennies.

Une simple analyse des flux d'IDE au Maroc momjue ces derniers ont
connu une forte progression, passant de 165 nslig@Millions de dollars en 1990 a

2577,07 millions en 2007, soit environ une multgation par quinze (voir figure).

Il est a signaler que les meilleures performances (DE s’expliquent

principalement par des opérations importantes afsation.

L'évolution des flux d'IDE entrant au Maroc semblenc étre expliqguée en
grande partie par les opérations de privatisatam.les 10,7 milliards de dollars d'IDE
pour la période 1993-2003, 6,4 milliards de dollpreviennent des opérations de
privatisation (CNUCED 2007).

Toutefois, force est de constater que plusieuneprise étrangér&sont investi
au Maroc des capitaux considérables et ont rédéséransferts de technologies et de

connaissances, en dehors de toute opération dipaitron.

89 Cest le cas notamment des entreprises Goody@avli&oelectronics, Pechiney et Delphi
Automotive
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Graphique 1 : Flux d'IDE entrant au Maroc et teraa(1970-2007) (Millions de dollars)
Source: établi d'apres les données de la CNUCHIp: (vww.unctad.org/fdistatistics).

Comme lindique le graphique, la forte croissanes dux d'IDE est un
phénomene relativement récent pour le Maroc. Laeligui suit I'évolution des IDE

reflete leur volatilité et dépendance des opératamprivatisation.

Le programme de privatisation a été stoppé de sdpee 1998 a mi-1999 en
raison de la révision de la loi sur les privatigas. En conséquence, entre 1998 et
2000, les recettes de la privatisation, et par egmsnt des flux d'IDE se sont

fortement réduits.

L’augmentation du flux entrant des IDE a eu un iotgiéterminant sur le stock
des IDE au Maroc. De 1990 a 2007 le stock d'IDEomsiérablement augmente,
passant de 3,01 milliards de dollars a 32,51 milieen 2007. Ainsi, ces chiffres sur
I‘évolution du stock des IDE traduisent l'importandu potentiel d'investissement du
Maroc.
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Graphique 2 :

Stock d'IDE au Maroc (1980-2005) (ietils de dollars)

Source: établi d'apres les données de la CNUCHIp: (hvww.unctad.org/fdistatistics).

Cette augmentation spectaculaire des flux et weks des capitaux étrangers a

été permise par la volonté du Maroc de s’insérersda&conomie mondiale. Cette

volonté s’est traduite par:

YV V VYV V

L'adhésion au GATT en 1987 ;
La conclusion d’'un accord d’association avec I'Unauropéenne en 1996 ;
La signature d’'un accord de libre-échange 2004 gEtats-Unis ;

La signature d'un accord de libre-échange avecolaahie, 'Egypte et la

Tunisie en 2004 ;

La conclusion d’'un accord de libre-échange av@alguie 2004.

En parallele a ces accords de libre échange, leodVar mis en place des

mesures incitatives pour attirer les flux d'IDBeslque :

> Le programme d’ajustement structurel adopté en 1983

» Le processus de privatisation lancé en 1989 ;

» La Charte de l'investissement, promulguée le 8 ndyre 1995;

» La création en 2002 des Centres régionaux d’inssestnent.

% CNUCED 2007
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2) Performance du Maroc par rapport aux pays voisins

Pendant la derniére décennie, I'Afrigue n’a cessétticer les capitaux

étrangers. Cependant, c’est I'Afrique du Nord qudagoare la part du lion dans les IDE

a destination de I'Afriqgue. L'Egypte, le Maroc, Ily&rie, le et la Tunisie on été les

hotes des IDE les plus conséquents.

Le graphique qui suit montre I'évolution des flugsdIDE dans les pays de

I'Afrique du Nord. Nous constatons que I'Egypte @goe la premiére place talonnée

par I'Algérie. Le Maroc arrive en troisieme placvent la Tunisie.

La forte croissance des IDE en Algérie et en Eggsedue aux importants

investissements dans le secteur pétrolier. AloraugMaroc et en Tunisie, la

croissance des flux est attribuée principalemeatlitique de privatisation.

== Maroc == Tunisie Egypte —=— Algérie
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Graphique 3: Tendance des flux d'IDE par pays @dtafrique du Nord (1980-2007)

(Millions de dollars)
Source: établie d’apres les données de la CNUCHEP:flvww.unctad.org/fdistatistics).
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Durant la période 2001-2007, le Maroc demeure ies pa plus performant en

termes d'accueil des IDE au Maghreb Arabe. Il @ist par I'Algérie, et la Tunisie. Sa

performance est aussi au-dessous de celle de [tEgypir tableau).

Périnde 1980-1990 1991-2000 2001-2007
Montant* % Montant* % Montant* %
Maroc 817.34 6.60659356647.956419.778034%513179.0521.8602449
Algérie 344.372.7835571% 2320.7/6.90420964 8318/13.797164%
Egypte 9330.4675.418499% 17877.0653.1852329 30548.1 50.670493
Tunisie 1879.4115.1913499 6767.11 20.132523 8242.613.6720976
Afrique du nord 12371.58 100|33612.826 100| 60287.75 100

* en Millions de dollars

Tableau 24 : Comparaison des performances du Mamecles pays du Maghreb
Source: calculé d’aprés les données de la CNUCHEP:flwww.unctad.org/fdistatistics)

Quant a l'analyse du stock d'IDE par habitant emgAé du Nord, la meilleure

performance est réalisée par la Tunisie. Dans $sgBEgypte se caractérisait par un

stock par habitant sensiblement plus importantlgudaroc et I'Algérie. Cependant,

ces derniéres années, le Maroc a vu son stock dpRE habitant augmenter

considérablement, devancant

'Egypte. Les stgtis§ pour I'année 2000 affichent

des niveaux similaires en termes de stock par dvatotour I'Egypte et le Maroc, mais

en 2007 le Maroc semble avoir pris un certain agatavec 1041.37 dollars contre

668.93 dollars. Sur la période 1980-2007, le Maaowu son stock par habitant
multiplié par neuf, passant de 116.68 a 1041.3fadgar habitant.
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Graphique 4 : Tendance de stock d'IDE par hab@amfrique du Nord (1980-2007)
(Millions de dollars)
Source: établie d’aprés les données de la CNUCHEP:flwww.unctad.org/fdistatistics).

En terme de performance dans le continent, le Marnocé pendant la derniéere
décennie un réle de locomotive de flux d'IDE a idesion du continent africain. En
2007, il se classe quatrieme pays hote derriefadide du Sud, I'Egypte et le Nigeria.
Comme l'indique le graphique suivant, le Maroc astderablement ameélioré sa

performance en 2007 par rapport a 2000 en sextuiplaolume d'IDE.
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Graphique 5 : Flux d'IDE dans les 10 premiers predges d'Afrique, 2000-2007 (millions de
dollars)
Source: établie d’aprés les données de la CNUCHEP:flwww.unctad.org/fdistatistics).

La comparaison entre les performances du Maro® etegd voisins en termes
d'attraction d'IDE démontre l'important potentielegrecele le pays. Néanmoins, le
niveau absolu du capital étranger au Maroc, rassatisfaisant pour supporter la

croissance et la diversification nécessaire derémie.

3) Les investissements directs étrangers par pays digie

Comme dans les autres pays du Maghreb, I'Eurofe l@spremiere source
d'investissements étrangers au Maroc. Les pringipays sources d'investissements
pour le Maroc sont la France qui occupe la premmaee, suivie de I'Espagne et

I'Union Economique Luxembourgeoise (UEBL).

Il convient néanmoins de relativiser ces chiffriégnt donné que les sociétés
francaises et espagnoles ont participé de manietigeadans les opérations de
privatisation engagées par I'Etat marocain. Lescpaux investissements francais au

Maroc se sont concentrés dans le secteur des egit&@écommunications). En ce qui
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concerne les investissements espagnols, ils ontfad® surtout dans le secteur

industriel (industrie du tabac).

Pays 2001 2002 2003 2004 2005 2006
France 27650,02252,0| 2889,2 | 4744,819522,6| 8450,1
Espagne 938,7] 389,6 18094,476,6 | 1423,0] 7245,/
U.E.B.L 103,0 | 260,5 190,3 346,1 348,0 2596,0
Koweit 131,0 | 4314 16,8 18, 219, 9835
Grande Bretagne 286,% 356[|0 2444 4549 451,6 905,8
Allemagne 256,7| 492,6 1448 4751 7989 888,6
Suisse 308,9] 240,83 260,1 67,2 754,7 873,77
Etats Unis 699,1| 379,717 4718 4475 2209 8326
Emirats Arabes Unis 9,3 1182 2224 330,8 709,99 ,00%9
Arabie Saoudite 87,4 171,y 163,83 353, 341,7 322,1
Italie 109,1 68,7 107,4| 266,0 209,/ 3190

Tableau 25 : Répatrtition des IDE par pays au Maasxl-2006 (En Millions de DHM)
Source : Office des changes

En 2006, les IDE francais ont représenté 33,16 8fld& d'IDE au Maroc. La
France compte prés de 500 filiales au Maroc lesegiegdmploient plus de 65 000
personne¥. La plupart des grands groupes francais sont pigsel Maroc et leurs
activitées se déploient dans une multitude de sestetels que le secteur de
I'agroalimentaire, le secteur bancaire, le secighmrmaceutique, les assurances,

I'environnement et I'énergie, les postes et téldonications et le BTP.

%1 Selon la CNUCED 2007
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Graphique 6 : Les principaux pays source d'investisents au Maroc en 2006
Source: élaboré d’apres les données de I'Officecaages

4) Les investissements directs étrangers par secteur

Les secteurs de I'économie marocaine qui ont d#tiglus grande part d'IDE

durant la derniere décennie sont les télécommuaitat I'industrie, la finance et

assurances, les services et I'énergie, les mingEsreichimie.
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Secteur 2000 2001 2002 2003 200 2005 2006
Industrie 910,66 2264,3| 1176,1| 18791,2| 1796,1| 2273,3| 8684,7
Tourisme 186,5 332,4| 408,6 186,2| 1430,8| 3080,9| 7925,5
Immobilier 574,6| 810,7| 1824,9| 1685,0| 2039,6| 2422,2| 3980,7
Banque 695,5 165,6 64,4 56,3| 1524,9 44,0| 1500,9
Assurances 97,3 - 162,1| 165,7| 1144,9| 1492,7
Commerce 658,2 1.114,3] 251,1 483,7| 611,8 353,7 858,6
Holding 163,9 52,5 13,9 0,1 30,7 206,7 127,5
Energie et Mines 72,2 1,1 182,6 105,9| 336,1| 377,44 93,2
Transports 15,% 27,8 14,2 14,0 43,4 300,2 39,5
Grands Travaux 754 11811 15,0 66,2| 105,7 159,8 33,5
Agriculture 14,0 34,4 22,2 24,3 29,4 6,3 25,3
Etudes 19,3 7,9 19,1 11 69,9 3,5 11,5
Péche 11,6 35,1 23,6 124,3 12,9 4.4 -
Télécommunications 1230,8| 26376,7| 425,7| 618,7| 717,7| 15311,1 -
Autres Services 1990 954,5| 1350,2 821,1| 477,55 410,2 591,7
Divers 170,6 93,4 84,2 116,7 92,5 31,0 1171
Total 4997,7| 32486,1| 5875,8| 23256,9| 9484,7| 26129,6| 25482,4

Tableau 26 : Les principaux secteurs d'investisagsrétrangers au Maroc
Source: Office des Changes

Il ressort du tableau précédent qu'en 2006, pasnsnaie cing secteurs

accaparent l'essentiel des flux des IDE au Marotindustrie, le tourisme,

I'immobilier, le secteur bancaire et I'assurance.

Les données indiquent aussi qu'entre 2000 et 2086 decteurs des

télécommunications, de l'industrie, de lI'immobiktrdu tourisme totalisent 87 % des

flux d'IDE (voir figure).
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Graphique 7 : Les principaux secteurs d'investissgsnau Maroc entre 2000 et 2006
Source: élaboré d’apres les données de I'Officecaages

Le secteur des télécommunications arrive en prenkace, il a attiré la part la
plus importante des IDE et représente 36% destiggements étrangers sur la période
2000-2006. Ces chiffres sont principalement dusopétation de privatisation de

Maroc Télécom.

L'industrie a attiré un volume important d'IDE (20%e qui lui confere la
deuxieme place en termes d’attraction des IDEaeriode 2000-2006. Les secteurs
du tourisme et de I'immobilier arrivent ensuitetesisieme place avec chacun 11% du

volume des IDE sur la méme période.
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5) Les acteurs de la promotion des investissements Maroc

a) Evolution des acteurs de la promotion des investignts au Maroc

L’investissement aussi bien national gu’internatioa toujours constitué une
priorité de développement et de croissance pour dié&rents gouvernements
marocains. Le tableau qui suit dresse I'évoluties dnstances en charge de la

promotion de la destination Maroc et de 'accomga@ent des investisseurs.

2009 Création de I'Agence Marocaine de Développement de

Investissements
Les intégrales de I'lnvestissement(Ve)
2007 Ministére du Commerce, de I'Industrie et des Nolegel
Technologies
2006 Les intégrales de I'lnvestissement(IVe)
2005 Les intégrales de I'lnvestissement(llle)
Ministere des Affaires Economiques et Générales
2004 oy , :
Les intégrales de I'lnvestissement(lle)
Forum investissement arabe
2003 o . )
Les intégrales de I'investissement(le)
2002 Création des CRI

1997 4 2001 | Cycle The Economist Conferences

Création de la Direction des Investissements Eetiés(DIE) au

1995 sein du Ministere chargé des Finances

1994 Ministere du Commerce Extérieur

1992 Ministere délégué auprés du Premier Ministre chdege
Investissements Extérieurs

1991 Ministere du Commerce Extérieurs, du Tourisme st de
Investissements Extérieurs

1973 Service Accueil des Investisseurs

1967 £" Centre d’accueil et d’orientation des Investisseur

Tableau 27 : Evolution des structures de promades IDE
Source : Voir site http://www.invest.gov.ma/
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b) Missions des acteurs de la promotion des investieats au Maroc

Plusieurs acteurs partage actuellement la lourdshetdde promouvoir

l'investissement étrangers.

L’Agence Marocaine de Développement des Investisses(AMDI) : c’est un

établissement public doté de la personnalité moedlele I'autonomie financiére.
L’AMDI est I'organe national chargé du développemet de la promotion des
investissements au Maroc. Il a été crée en 200@ suwix recommandations de la
CNUCED.

L’AMDI a pour mission de:

» Assurer le rayonnement de I'image économique duoMaux niveaux
national et international par le biais d’actions agnmunication et de
promotion visant a faire connaitre les opportundi@svestissement au

Maroc

» Contribuer a renforcer l'attractivité du Maroc emposant aux autorités

toute mesure a méme d’améeliorer la position coectielle du Maroc

> Mettre en place les plates-formes industrielle®drées dédiées aux
secteurs de I'Industrie, du Commerce et des Noewellechnologies et

développer les investissements dans ces secteurs

» Accompagner les entreprises dans leurs démarclmgestissement en
assurant, avec l'appui des 16 régions, un roleatesail, d’'aide et de

suivi de leur implantation.

La Direction des investissemeni®l) : elle releve du Ministére des affaires

économiques et traite les projets d’'un montant sepea 200 millions de dirhams (23

millions de dollars).
Les taches de la DI sont multiples :

» Promotion générale du Maroc en tant que lieu d$tigeement ;
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» Participation aux négociations des accords bilaterat multilatéraux
visant a améliorer les garanties pour les investients étrangers au
Maroc ;

» Promotion des industries et des secteurs pricegagir
» Assistance quotidienne aux investisseurs poterdteds place ;
» Analyse par secteur et pays d’origine des investients étrangers ;

» Coopération avec les Centres Régionaux d’Investiests. Les rapports
entre la DI et les CRI sont définis dans un acdarghartenariat entre les

ministeres responsables ;

» Campagnes en faveur de I'amélioration des conditiimvestissement
au Maroc ;

> Services de secrétariat pour la Commission dessiisgements, qui est
présidée par le Premier Ministre et se prononce lIssr projets
d'importance stratégique pour lesquels des inoiati fiscales sont
sollicitées ;

» Coopération internationale, par exemple dans laecadANIMA, le

réseau euro-mediterranéen des API et de la MENA.

Les centres régionaux d’'investissem@Rl) : ils ont été créés par lettre royale

en janvier 2002 afin de fournir aux investissews.compris aux investisseurs
étrangers, des services autonomes, a guichet unigaeCRI sont au nombre de 16 et
fonctionnent comme une antenne extérieure du rem@ste I'Intérieur, sous I'égide

des gouverneurs régionaux (walis).
Les CRI assurent principalement les taches suigante

> lls constituent le seul et unique point de contaots leur région pour la
création de sociétés dans le cadre des investissend&din montant
inférieur a 200 millions de dirhams (22 millions dellars) et facilitent

le processus de création en cas de retards adrairisst
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> lls procurent des conseils et des aides aux ermespsouhaitant faire de
nouveaux investissements, notamment sur la mawmiérg’y prendre

avec I'administration marocaine et sur le financetake leurs projets ;

> lls assurent la promotion de leurs régions en qaet destinations pour
les nouveaux investissements en cherchant a aewliorfrastructure
matérielle de la région et, dans certains cas, mcowageant le
développement des industries et secteurs d’'impeetairatégique pour

la région.

La Commission des investisseme(@s) : elle approuve les contrats particuliers

d’'investissement et intervient lorsque des décsides CRI sont contestées. Elle se
prononce aussi sur les obstacles a l'investissemasitiant au sein de I'administration

et réunit des informations sur I'évolution généidde’investissement dans le pays;

Aprés avoir dressé I'état de I'évolution et la @adance les investissements
étrangers vers le Maroc, nous allons dans la sediigvante analyser les données

relatives aux déterminants de I'attractivité dek l&u Maroc

Section 2 : Analyse Factorielle des données

1) Présentation des données

A partir du triangle d'attractivité des IDE et demriables des trois dimensions,
et compte tenu de la disponibilité des donnéesstilretenu dix neuf variables pour

expliquer I'attractivité des IDE au Maroc.

Les données collectées sont de différentes sourleeslaut Commissariat au
Plan, le Ministere de Finance, I'Office de ChanBank Al-Maghrib et la Banque
Mondiale.

La construction de modeéles explicatifs des IDEa@ans améne a étaler I'étude
sur la période de 1980 a 2006 ; soit vingt sepédations.

Les variables retenues sont données par le tablezant :
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Dimensions Variables Signification
Indice global de libertés Niveaux des contraintes
, . gouvernementales sur
économiques Féconomie
Politique Indice global de droits politiques Niveau de la dénatie
liberté d'expression, du droit
Indice global de libertés civiles | d'assemblée, d'association,
d'éducation et de religion
Stock des IDE L’agglomeération
Taux de croissance du PIB La croissance économique
Commerce extérieur L’ouverture économique
_ . .| Le développement économiqus
Produit Intérieur brute par habltant(|a richesse d'un pays)
. : ionale b La dépendance vis-a-vis les
Economique Epargne nationale brute capitaux étrangers.

1%

Taux de change réel

La volatilité de I'économie

L’agrégat M3 en pourcentage du
PIB

Niveau du développement du
secteur financier.

Taux d’'investissement

Niveau d’investissement imger

Taux d’inflation

Le niveau de vie des citoyens

Socioculturelle

Indice de développement humain

Le niveau de développement
humain

Taux d’urbanisation

Le développement des
institutions urbaines

Nombre de lignes téléphones

Niveau de développement des
infrastructures :
télécommunication

Dépense en éducation

La qualité du capital humain

Taux d’activité

La disponibilité du capital
humain

Taux de chébmage

La disponibilité de main
d’'ceuvre

Nombre de gréves

Le climat social (stabilité

sociale)

Tableau 28 : description des variables retenues
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Les abréviations et les sources des variablesuessfigurent dans le tableau suivant :

Variables Abréviation Source
Calculer d’apres les données sur I'IDE et le PIB du
L'IDE (% du PIB) IDE_PIB | World Development Indicators 2008
http://siteresources.worldbank.org/DATASTATISTICS
Indice global de libertés Index of economic freedom (Heritage Foundation)
. . LIBECO i : .
economiques http://www.heritage.org/index/Explore.aspx
Indice global de droits Freedom in the World, Edition 2008(Freedom Housg)
L LIBPOL i —
politiques http://www.freedomhouse.org/template.cfm?page=15
Indice global de libertés Freedom in the World, Edition 2008(Freedom Housg)
. LIBCIV _ —
civiles http://www.freedomhouse.org/template.cfm?page=15
Taux de croissance du TXCRECO Calc.:uler d'apres les données de I'HCP
PIB http://www.hcp.ma
Calculer d'apres les données sur I'IDE et le PIB du
0,
:STBS)tOCk des IDE (% du AGLOM World Development Indicators 2008
http://siteresources.worldbank.org/DATASTATISTICS
C % du PIB COMM .
ommerce( 6 du PIB) Bank Al-Maghrib
PIB par habitant (http://www.bam.gov.ma)
PIB_HAB U : o
(DH/hab/an) - Ministére des Finances et de la Privatisation
Epargne nationale brute ENB (http://www.finances.gov.ma)
(% du PIB) Haut Commissariat au Plan
Taux de change CHANGE (hftlfpi//\éVWW-T]Cp-ma)
S Office des Changes
Capaciteé interne .
dinvestissement INV_INT (http://www.0c.gov.ma)
Taux d’'inflation (%) TX_INF
. Tableau de bord social, février 2006, DEPF
L 0 1 1
L'agrégat M3 (% du PIB)M3_PIB Ministere des Finances (http://www.finances.goy.ma
Lignes téléphoniques INER Word Perspective Monde, Université Sherbrooke
(par 1000 personnes) http://perspective.usherbrooke.ca
Taux d’activité TXACT Haut Commissariat au Plantghffwww.hcp.ma)
Taux de chGmage urbainTXCHOM | Haut Commissariat au Plan (http://www.hcp)ma
Dépenses en éducation EDUC Tableau de bord social, février 2006, DEPF
(total) (% du PIB) Ministére des Finances (http://www.finances.goy.ma
Taux d'urbanisation TX_URB
In,dlcateur du . [IDH Rapport sur le développement humain 2007/2008
développement humain
Nombre de greves NB_GREV Organisation Internateiwal Travail

Tableau 29 : les variables retenues, leur abréwviat leur source
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La variable endogene

La variable dépendante IDE est mesurée par les flURE entrants exprimés
en pourcentage du produit intérieur brut. L'IDE eBifini & son tour comme
"linvestissement d'un pays a I'étranger est I'ebgiimn de capitaux dans un autre pays
afin d'y acquérir ou créer une entreprise ou endgreprendre une participation (le
seuil est de 10% des votes). Le but est d'acquirpouvoir de décision effectif dans
la gestion de I'entreprise. C'est d'ailleurs |éd#nce majeure avec l'investissement de
portefeuille qui vise uniquement le rendement $avestissement financier sans égard

au pouvoir décisionnel ».
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Figure 22 : Evolution des IDE en pourcentage du, P&iode 1980-2006
Source : Elaboré par nous

Pour la période étudiée, I'IDE en pourcentage ddid¥olue en dent de scie. Ce
qui explique l'instabilité des l'attraction des &stissements étrangers par le Maroc.
On peut également expliquer certains pics par |[g&ations de privatisation des

entreprises par les autorités marocaines.
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Les variables exogenes

La dimension politique

Les libertés civiles :
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Les libertés politiques :

192

S00¢
700¢
€00¢
¢00¢
100¢
000¢
6661
8661
L66T
9661
5661
v66T
€661
66T
1661
0661
6861
8861
£861
9861
86T
7861
€861
861
1861
0861




Les libertés économiques :
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Figure 23 : Evolution des variables de la dimengiolitique
Source : élaboration personnelle

On remarque que les variables de la dimensioniguoditont peu évolué au

cours de la période d’étude. Au contraire, on @iastine dégradation du degré des

libertés économiques.

La dimension économique

Cette dimension sera mesurée par les variablearges :

La croissance économique : elle est mesurée mawissance annuelle du
Produit intérieur brut (PIB) en pourcentage, eb@résente la variation
relative d'une période a une autre du volume dud?iRlollars constants
d'une année de référence. Elle refleéte 'augmentdtiu la baisse dans le
cas d'une croissance négative) du niveau d'actddtnomique dans un
pays. Une croissance économique équivaut a unhéss@ment, ce qui

encourage l'investissement. Le taux de croissanceie du PIB devrait

influencer positivement les flux d’IDE. Ce taux l&#& I'évolution des

performances économiques d’un pays.
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Figure 24 : Evolution du taux de croissance écongomin %, période 1980-2005
Source : Elaboré par nous

La figure précédente montre I'évolution de la csaisce économique du Maroc
entre 1980 et 2005. Cette évolution est tributdées aléas climatique. En témoigne la

forme prise par la courbe retracant cette évolution

e L’agglomération : c’est le stock des investissematitects étrangers, il
permet de mesurer l'agglomération et la conceomaties activités
économiques. Les investissements existants danerrtoire attirent les
capitaux étrangers, en ce sens on S’attend a un&atmn positive entre

les flux des IDE et I'agglomeération.
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Figure 25 : Evolution du stock des IDE en % du Ri&ode 1980-2005
Source : Elaboré par nous

D’apres la figure 25, nous pouvons dire que leksttes IDE a quadruplé entre
1980 et 2005. Ceci est dO a I'entrée massive deitaca étrangers au Maroc surtout

pendant la derniére décennie.

 Le commerce : les études empiriques indiquent queelation entre le
flux des capitaux étrangers et I'ouverture comnadecest positive, elle
reflete un cycle vertueux par lequel une plus fatererture mene a

I'attraction des investissements, qui, en retowodpit plus de commerce.

L’'ouverture économique est un déterminant essedéidlinvestissement direct
étranger. Le commerce en pourcentage du PIB estldéar totale des exportations de
biens et services additionnée a la valeur totadeirdportations de biens et services, en
pourcentage du PIB. C'est un indicateur tres yider observer l'ouverture d'une
économie par rapport a I'étranger. Il est integptétplus souvent comme une mesure

sur les restrictions commerciales ou une mesurd’isyortance des échanges pour
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I’économie. Autrement dit, plus ce pourcentageéésié, plus I'économie de ce pays

est ouverte.

Le Maroc a libéralisé progressivement son éconagnid'ouvrant au marche
international. Les tarifs douaniers ont été réduitss barrieres éliminées, et les
procédures pour le commerce étranger simplifides.édgalement élargi et diversifié
ses relations commerciales et économiques parglaatire d'accords sur le libre
échange avec des partenaires bilatéraux et régioramtribuant ainsi a la

consolidation du systeme multilatéral de commerce.

Le degré d’ouverture commerciale peut étre mesarépjusieurs indicateurs,

mais le plus largement utilisé est le ratio desoetgtions et des importations au PIB.

70

Figure 26 : Evolution du taux d’ouverture commeigipériode 1980-2005
Source : élaboration personnelle

« Le PIB par habitant: Le produit intérieur brut phabitant est un
indicateur du développement économique ainsi qudadechesse de
I'économie. On s'attend a ce que la corrélatiofPBi par habitant avec

I'IDE soit positive et le coefficient aura doncsigne plus.
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Figure 27 : Evolution du PIB par habitant en DH/faa période 1980-2005
Source : élaboration personnelle

Pendant la période d’étude (1980-2005), le prodtérieur brut par habitant a
évolué selon une tendance linéaire. Il est passg8@8 dhs en début de période, a
15119 dhs en fin de période.

L’épargne nationale brute en pourcentage du PlBnldes instruments
par lequel le secteur financier contribue a l'atfien des investissements
est la mobilisation des épargnes par une offracitte d’instruments et
d’'outils de placement; cela entraine une haussetad d'épargne.
L’épargne nationale brute en pourcentage du PIBugst variable que
nous avons retenue pour expliquer I'attractivité devestissements. Cet
indicateur de la mobilisation des dépbts par ldesecfinancier tire son
utilité du fait qu'il nous renseigne sur la capadiun pays a débloquer ses
propres capitaux pour les investissements, autrentkfy la non

dépendance vis-a-vis les capitaux étrangers.
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Figure 28 : Evolution de I'épargne nationale brene?o du PIB, période 1980-2005
Source : élaboration personnelle

A la lecture de la figure précédant, on constate tptaux d’épargne en

pourcentage du PIB a peu évolué pendant 25 aest flassé de 17% a 28% du PIB.

e Le taux de change : Le taux de change est un dé@nmimportant de
I'allocation des ressources entre les secteurspdigation et les secteurs
domestiques. Une mauvaise allocation mene a dedgrdaséquilibres
externes, dont la correction est frequemment acagmge par des crises
de paiements et suivie par des récessions aigugst.dénéralement admis
qu'un taux maintenu au mauvais niveau entrainepdiitants codts en
matiere de bien-étre. Il donne des fausses inditaitiaux agents

économiques et maintient l'instabilité économique.

La sous-évaluation ou la surévaluation de la mandain pays, peut dynamiser
ou endommager la position de concurrence intemmaligode I'économie. Quand une
monnaie est sous-évaluée, 'augmentation des eatpmrs et la substitution par des
importations est encouragée, stimulant l'attracties investissements et le surplus de
la balance commerciale mais créant des pressioifgtionnistes. Une monnaie

surévaluée entraine une baisse du codt des imipoganais rend les exportations plus
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difficiles, réduisant linflation mais provoquantuéventuel déficit de la balance

commerciale et une baisse de I'attractivité vidsaees investissements.
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Figure 29: Evolution du taux de change, périodeD12@805

La capacité interne d’investissement: Ce taux ésgmte la part des
investissements internes public et privé (FBCF)sdenPIB. C’est un
indicateur qui reflete I'effort d'investissementeme d’'une économie. On

s’attend a une corrélation positive entre le tainvdstissement et I'IDE.

Source : élaboration personnelle
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Figure 30: Evolution du taux d’investissement erp&jode 1980-2005
Source : élaboration personnelle

On remarque d’apres la figure que I'évolution dagxtd’investissement est
presque stable (22,20 % en 1980 et 21,70% en 2Q@%). signifie que le rythme de
croissance de l'effort d’'investissement interneMaroc est analogue au rythme de

croissance du PIB.

* Le taux d'inflation: la stabilité des prix préservvoire renforce, le
pouvoir d'achat des citoyens. Elle est en outrefasteur déterminant de
la compétitivité des entreprises et un élément sgaiee pour inspirer
confiance aux opérateurs économiques, gu’ils soipdrgnants ou

investisseurs, nationaux ou étrangers.

Les études empiriques indiquent invariablementlguiéation a une corrélation

négative avec le volume des investissements.
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Figure 31 : Evolution du taux d’inflation, périod®80-2005
Source : élaboration personnelle

L’évolution du taux d'inflation entre 1980 et 20GBontre le grand effort
entrepris par les autorités marocaines pour préséastabilité des prix et pour donner

confiance aux opérateurs économiques.

« L'agrégat M3 en pourcentage du PIB: c'est un iathar de la
mobilisation des dépodts par le secteur financierefléte de niveau du

développement du secteur financier.

Le systeme de financement de I'économie marocdargement administré
jusqu’en 1990 et ne répondant plus aux nouvellegeeges du marché, a di subir des
réformes radicales qui se sont traduites au niveanétaire par une libéralisation
progressive des instruments de la politique moreétai la suite de cette libéralisation
financiere entamée en 1993, on assiste a une gmailbn d'actifs ayant des

caractéristiques similaires a celles de la monnagefigure suivante montre cette

évolution.
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Figure 32 : Evolution du ratio M3/PIB période 193005
Source : élaboration personnelle

La dimension socioculturelle :

Cette dimension sera mesurée par les variablearges :

* Le facteur humain : La présence d’une main d’ceaveefois bon marché
et qualifiee constitue un facteur d’attractivité pontant pour les
investisseurs étrangers. Plusieurs travaux suririegactions entre le
capital humain et les investissements directs @@ montrent que le
facteur humain contribue fortement a I'attractias dDE. Certains pays
ont d’emblée investi dans le capital humain avebjéctif d’attirer I'IDE.

Il est tres important que la population ait un @ertniveau minimum
d’instruction pour qu’'un pays puisse a la foisrattil'IDE et exploiter
pleinement les retombées de la présence d’entespéangeres sur le

plan du capital humain.
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Ainsi pour mettre en évidence empiriquement I'intpde du facteur humain sur

I'IDE, on opte pour deux indice a savoir le tawadivité urbaine et le taux de

chémage urbain.
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Figure 33

: Taux d’activité urbaine et du taux dérmmage urbain, (1980-2005)
Source : élaboration personnelle

Dépense en éducation : Le total des dépenses eaté@uen pourcentage

du PIB

reflete l'importance qu’accorde I'Etat a l@rmation et

l'instruction de ses citoyens. Les dépenses enakdunc devraient donc

avoir un effet positif sur lattractivité des IDEC'est-a-dire qu’'une

augmentation des dépenses en éducation auraiirppact la hausse des

investissements étrangers.
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Figure 34 : les dépenses en éducation en poureedtagIB, période 1980-2005

Source : élaboration personnelle

L’infrastructure : Il s'agit de lignes téléphonigueeliant I'appareil d'un
client a un réseau téléphonique public. Il refletstock d’infrastructure.
L’effet de ce dernier sur l'attractivité des éconesnpeut étre expliqué par
des services adéquats pouvant constituer un emément favorable a
'entrée des investissements étrangers. On s’attengne corrélation
positive entre le nombre de ligne téléphonique 3#0 habitants et les
flux net d’'IDE.
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Figure 35 : Evolution du nombre de l'infrastructupériode 1980-2005
Source : élaboration personnelle
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* Indice de développement humain : L'IDH est un iadiomposite, sans
unité, compris entre 0 (exécrable) et 1 (excellehgvalue le niveau de
développement humain des pays du monde. On s’adtema corrélation

positive entre I'IDE et I'IDH.
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Figure 36 : Evolution de I'IDH, (1980-2005)
Source : élaboration personnelle

e La population urbaine comme indicateur de l'urbatios : Le degré
d’'urbanisation et de développement des institutiormines, permettant
un acces plus facile aux différentes institutidesciales, culturelles,
sanitaires, sportives, etc.) approximé par la papan urbaine en

pourcentage de la population totale.

Comme I'IDE se concentre souvent dans les zonesn@dy on prévoit qu'aux
yeux des investisseurs étrangers, les effets fsogle l'agglomération (acces aux
institutions politiques et financieres, une meitkeunfrastructure, un réservoir de
main-d’ceuvre plus large et plus varié, des citoyphs exposés aux influences
étrangeres) seront plus forts que les effets rfédédi congestion et la pollution) ce qui
se traduira par une corrélation positive entre dgrél d’urbanisation et I'IDE et le

coefficient de corrélation aura le signe plus.
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Figure 37 : Evolution du taux d’urbanisation en@étiode 1980-2005
Source : Elaboré par nous

il reflete de degrés de stabisbciale. Les

Nombre de greves:

investisseurs étrangers ont tendance a s'instdbeis les pays qui ne

te pas de risque
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Figure 38 : Evolution du nombre de gréve, périog@0t2005
Source : Elaboré par nous
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2) L’'analyse factorielle

Pour éliminer toute redondance due au nombre de&bles explicatives
retenues, nous allons procéder a une Analyse erp@santes Principales (ACP). En
effet, 'ACP permet d'extraire I'essentiel de dmmhation contenue dans le tableau des
données et d'en fournir une représentation imageeprétant plus aisément a
I'interprétation.

L’ACP fait partie des analyses descriptives mulig@s. Le but de cette analyse
est de résumer le maximum d’informations possible®n perdant le moins possible
(Trachen 1988).

Elle permet de réduire des tableaux de grandekeda(h individus et p
variables) en un petit nombre de variables (2 gér&ralement) tout en conservant un
maximum d’information (De Lagarde 1995). Elle aidechercheur donc a analyser
des tableaux de données numériques quantitativesguoréduire la dimensionnalité
aux principaux facteurs d'interaction entre vagabét en représenter graphiquement
les interrelations. La mise en ceuvre de I'ACP) @& éftfectuée au moyen de la
procédure d'Analyse Factorielle de SPSS.

L’'analyser les résultats d’'une ACP nécessite denége a trois questions:

» Est-ce que les données sont factorisables?
« Combien de composantes principales retenir ?

« Comment interpréter les résultats de 'ACP?
a) Justification du recours a I'ACP :

Pour vérifier le caractere factorisable des donntes examens peuvent étre

utilisés : les variables sont elles suffisammentraées, le test de sphéricité de
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Bartlett, et I'indicateur de Kaiser Meyer Oklin (KB). Pour que les données soient

factorisables, les indicateurs doivent faire émedgs résultats satisfaisatits

Dans un premier temps, nous allons observer laigraties corrélations.

%2 Bon J., Gregory P., Aurifeille J.-M. et Cliquet 3995), Techniques marketingieuxiéme
Edition, Vuibert.
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LIBCIV | LIBPOL | LIBECO2 | CRECO | AGLOM | COMM | PIB/HAB | ENB | CHANGE | TXINV | M3/PIB | TXINF | INFR | EDUC | TXACT | TXCHOM | TX_URB | NB_GRV | IDH
LIBCIV 1,000 ,078 ,305 ,152 -,160 -,241 -,128) -,113 225 -,553 -,208 ,111) -,168] -,047 ,148 -,020 -,098 -,355] -,198
LIBPOL ,078 1,000 -,259 -,185 ,389 ,101 ,770] ,400 ,510 -,072 716 -522| 792 321 ,070 ,627 , 7186 ,197| ,768
LIBECO2 ,305 -,259 1,000 -,007 -,768 -, 720 -,567| -,628 -,158 -,464 -,694 ,360| -,354] -477 ,515 -,218 -,481 -,065] -,537
CRECO ,152 -,185 -,007 1,000 ,007 -,122 ,031) ,137 ,092 -,232 -,095 ,023| -,074 ,159 -,090 -,046 -,021 -,051) -,087
AGLOM -,160 ,389 -,768 ,007 1,000 73 J712) 712 497 484 ,855 -543| 577 579 -,643 440 ,660 ,135] 732
COMM -,241 ,101 -, 720 -122 773 1,000 361 ,434 264 ,545 552 -097] 215 ,383 -,579 254 311 -,038| ,436
PIB/HAB -,128 ,770 -,567 ,031 712 ,361 1,000| ,766 ,709 ,014 ,948 -811] ,904 ,491 -,055 ,758 ,991 ,014] ,851
ENB -,113 ,400 -,628 137 712 434 ,766] 1,000 ,623 ,051 ,755 -,718| ,468 347 -,365 ,388 , 7126 -,246| ,483
CHANGE ,225 ,510 -,158 ,092 497 264 ,709] ,623 1,000 -,368 ,602 -,625| 617 ,188 -,010 Jq17 , 755 -,367| ,563
TXINV -,553 -,072 -,464 -,232 ,484 ,545 ,014] ,051 -,368 1,000 259 ,085] ,036 ,253 -,604 -,213 -,049 ,526| ,248
M3/PIB -,208 ,716 -,694 -,095 ,855 ,552 ,948| 755 ,602 ,259 1,000 -,747| ,859 ,561 -,280 ,672 ,926 ,155| ,883
TXINF 111 -,522 ,360 ,023 -,543 -,097 -,811) -,718 -,625 ,085 -, 747 1,000{ -,734| -,353 ,041 -,506 -,824 ,001| -,597
INFR -,168 792 -,354 -,074 577 215 ,904| ,468 ,617 ,036 ,859 -, 734 1,000 ,436 ,067 ,800 925 249 ,856
EDUC -,047 321 -477 ,159 579 ,383 491 347 ,188 ,253 ,561 -,353| ,436| 1,000 -,335 ,240 ,446 ,146] ,510
TXACT ,148 ,070 ,515 -,090 -,643 -,579 -,055] -,365 -,010 -,604 -,280 ,0411 ,067] -,335 1,000 ,255 ,015 -,249] -,163
TXCHOM -,020 ,627 -,218 -,046 ,440 254 ,758| ,388 17 -,213 ,672 -506| ,800 ,240 255 1,000 ,801 -,013| ,702
TX_URB -,098 ,786 -,481 -,021 ,660 311 991 726 , 755 -,049 926 -824| ,925 ,446 ,015 ,801 1,000 -,013] ,839
NB_GRV -,355 ,197 -,065 -,051 ,135 -,038 ,014] -,246 -,367 ,526 ,155 ,091] ,249 ,146 -,249 -,013 -,013 1,000 ,315
IDH -,198 ,768 -,537 -,087 732 ,436 ,851| ,483 ,563 ,248 ,883 -597| ,856 ,510 -,163 ,702 ,839 ,315] 1,000

Source : résultats SPSS

Tableau 30 : Matrice de corrélation entre les \deis




L'analyse de la matrice de corrélation permet diifeer des groupes de
variables corrélées entre elles. Plus on idendiéieorrélation, plus ’ACP donnera des
axes factoriels représentatifs des observationdoat une forte représentation de

I'information par les axes.

A la lecture de la matrice de corrélation entre Jagables, on observe que

plusieurs variables sont corrélées (> 0.5). Cgaifié que la factorisation est possible.

Dans un deuxieme temps, il faut observer I'indiee KMO (Kaiser-Meyer-
Olkin) qui doit tendre vers 1. Si ce n’est pasds,da factorisation n’est pas conseillée.

Pour juger de l'indice de KMO, on peut utiliserdiéelle suivante :

* 0,50 et moins est misérable ;

* entre 0,60 et 0,70, c’est médiocre ;
e entre 0,70 et 0,80 c’est moyen ;

* entre 0,80 et 0,90 c’est méritoire ;

» et plus 0,9 c’est merveilleux.

Mesure de précision de I'échantillonnage de Kaiseyer-Olkin. ,594

Khi-deux approché 681,847
Test de sphéricité de Bartlett ddl 171

Signification ,000

Tableau 31 : Indice KMO et test de Bartlett
Source : résultats SPSS

Nous constatons que I'indice KMO est meédiocre @0tb et 0,6), cela signifie
qu’il y a trop de corrélations partielles. Il coamt donc de supprimer la (ou les)
variables ayant le plus d’influence sur les cotiéfes partielles. Pour cela, on calcule
la matrice des corrélations anti-image. La diagerdd cette matrice correspond au
KMO pour chaque variable (quotient de la somme atesélations au carré de cette

variable avec les autres variables, par la mémsecptus la somme des corrélations
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partielles au carré de cette variable.) Il convigmtic de supprimer la ou les variables

ayant le KMO le plus faible.
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LIBCIV LIBPOL LIBECO2 | CRECO | AGLOM COMM PIB/HAB | ENB CHANGE | TXINV M3/PIB TXINF INFR EDUC TXACT TXCHOM | TX_URB | NB_GRV | IDH
LIBCIV ,218(a)
LIBPOL -727| ,606(a)
LIBECO2 297 -502| \737(a)
CRECO - 417 582 -364| ,106(a)
AGLOM -729 564 -,276 366 | ,582(a)
COMM 435 -373 377 -250 -123| ,606(a)
PIB/HAB ,324 -,291 ,338 -,603 -,674 -,101 ,634(a)
ENB ,349 -169 | 1,247E-02 112 | 1,336E-02 1420 -514 ,639(3)
CHANGE -129 291 -278| -7,009E-02 -,367 -523 652 -578| ,512(a)
TXINV ,364 | -2,199E-02 -122 | -7,936E-02 -672 -,336 617 -,288 731 ,366(a)
M3/PIB -1,599E-02 132 | -7,426E-03 ,239 -,493 -,570 1443 -,364 ,696 ,591 ,714(a)
TXINF -,166 -166 | 1,950E-02| 6,962E-02 484 | -1,066E-02 -,592 377 -,594 -,601 -,439 ,640(a)
INFR 470 -242| 6,032E-02| -3,151E-02 -329 ,249 | -7,235E-02 779 -212| 3,3306E-02| 1,780E-03 113, 775(a)
EDUC -7,411E-02 ,200 -,265 -101| -5,535E-02| -7,979E-02| 6,015E-02| 5,752E-02 313 ,225 | 1,956E-02 -158 [ 1,204E-02| 844 (a)
TXACT -,628 ,780 -524 ,546 ,651 -296 -433 | 4,789E-02 ,206 -139 | 5,168E-02| 6,615E-02 -122 236 ,395(a)
TXCHOM 451 -220 1161 -,253 - 757 -169 670 -171 443 ,707 523 -,628 ,134 113 -476| ,548(a)
TX_URB -,299 110 -192 ,351 723 ,238 -,896 311 - 751 -713 -,685 ,658 -,193 -131 ,233 -,748 ,616(3)
NB_GRV -,239 1152 -,224 -171 410 ,263 -112 -234 | 3,004E-02 -,268 -467 | 2,091E-02 -,556 ,193 ,296 -412 ,350 ,370(a)
IDH 493 -531 285 | -5,109E-02 -143 493 -,381 782 -723 -,354 -,393 ,380 585 -,194 -,353 -120 327 -341| ,660(a)

(a) Mesure de précision de I'échantillonnage (KMO)

Tableau 32 : Matrice de corrélation anti-image (seu résultats SPSS)




En analysant la matrice des variances anti-imagées avons exclu les variables
suivantes a cause de leur faible KMO : LIBCIV, CREAQXINV et NB_GRV.

Apres la suppression de ces variables, nous av@tE a nouveau le test de

Bartlett et I'indice KMO. Nous avons obtenu lesulésts suivants :

Mesure de précision de I'échantillonnage de Kaiseyer-Olkin. , 756
Khi-deux approché 561,927
Test de sphéricité de Bartlett ddl 105

Signification ,000

Tableau 33 : Indice KMO et test de Bartlett aprggpsession des variables
Source : résultats SPSS

Nous remarquons que lindice KMO est de 0,756. eéCethleur est jugée

moyenne.
Pou compléter I'analyse, on utilise le test de siptié de Bartlett. :

HO = tous les éléments en dehors de la diagonate sols = aucune

corrélation/covariance entre les variables !

On utilise le test du Khi2. Si Khi2 calculé > Khaitique : on rejet HO, or
d’'apres la table de Khi2 et pour un degré de lébee 105 nous avons la valeur de
50,892 qui est largement inférieure a la valeucudée 561,927. Donc on rejet HO. La
signification (Sig.) associé a ce test tend ve@@,. ce qui veut dire que c’est tres

significatif.

L'indice KMO et le test de Bartlett obtenus montregne les données sont

factorisables. Ainsi, nous allons procéder a laotion des composantes principales.
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b) Extraction des valeurs propres :

Pour déterminer le nombre de composantes a rgienirla suite de I'analyse,
on dispose de trois regles:

« 1% rggle : la régle de Kaiser (proposer en 1960 paiséf) qui veut
gu'on ne retienne que les facteurs aux valeurs rpsogupérieures a
1(A>1). Ceci ne s’applique que si on a analysé laiogattes corrélations
et non la matrice des covariances. Ce critere stmsa retenir les
dimensions qui contribuent au moins autant que whaaes variables
initiales.

N 2éme

regle : on choisit le nombre d’axe en fonction lderestitution
minimale d’information que I'on souhaite. Par exéemn veut que le

modele exprime au moins 80% de I'information.

Pour ces deux premieres regles, on examine leatalole la Variance expliquée
totale.
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Valeurs propres initiales Sommes des carrés chargéeq
Composant{ Total \jgricjaenlcae % cumulésg Total \jgridaen::ae % cumulés
1 8,940 59,597 59,597 8,940 59,597 59,597
2 2,584 17,228 76,825 2,584 17,228 76,825
3 941 6,276 83,101
4 A72 5,144 88,246
5 D27 3,511 91,757
6 ,480 3,197 94,954
7 ,292 1,945 96,899
8 ,141 ,937 97,835
9 ,127 ,848 98,683
10 8,457E-02 ,564 99,247
11 6,609E-02 441 99,688
12 2,950E-02 ,197 99,884
13 1,056E-03  7,038E-02 99,955
14 5,996E-03 3,998E-02 99,995
15 8,027E-04  5,352E-03 100,000
Méthode d'extraction : Analyse des principaux cosanbs.

Tableau 34 : Variance expliquée totale

Source : résultats SPSS

D’aprés le tableau de variance totale, on remacmeele logiciel a calculé 15

composantes, la premiere a une valeur propre,-a&'dse, variance de 8,940 qui

représente 59,597 % de la variance totale des bkesiainitiales. La deuxiéme

composante quand a elle contribue a raison d&28 B2 dans la variance totale des

variable initiales avec une valeur propre de 2,58¥appliquant la régle de Kaiser, on

retient les deux premiéres composantes princip@led). Ces deux composantes

contribuent, ensemble, a 76,825 % de la variantale
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Il existe une 3" méthode pour confirmer ces résultats : Le tesahls (Scree-
test) ou test du coude. Il est Due a Cattell (1966pnsiste a observe le graphique des

valeurs propres et a retenir les valeurs qui sevaot a gauche du point d’inflexion.

Graphique des valeurs propres

10

Valeur propre

Numéro de composant

Figure 39 : Graphique des valeurs propres
Source : résultats SPSS

Selon le graphique des valeurs propres, on peehiretleux composantes
principales. En effets, la différence de varianogéree la deuxiéme et la troisieme

composante est importante.
c) La qualité de la représentation :

Aprés avoir déterminé le nombre de composantegrdpe en considération, il
y a lieu de juger de la qualité de la représematle ces deux composantes des
variables initiales. Pour ce faire, on analyse dbeleau de la qualité de la
représentation. On repére les variables ayant wndaxtraction trop faible. Si c’est

le cas, on peut choisir d’exclure certaines d’elles
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Initial Extraction
LIBPOL 1,000 ,682
LIBECO 1,000 , 765
AGLOM 1,000 ,939
COMM 1,000 (14
PIB/HAB 1,000 974
ENB 1,000 ,636
CHANGE 1,000 091
M3/PIB 1,000 ,969
TXINF 1,000 ,654
INFR 1,000 ,890
EDUC 1,000 ,409
TXACT 1,000 AT74
TXCHOM 1,000 (41
TX_URB 1,000 ,986
IDH 1,000 , 799
Méthode d'extraction : Analyse des principaux cosapds

Tableau 35 : Qualité de représentation
Source : résultats SPSS

D’apres le tableau, nous pouvons dire que les demposantes contribuent a

68,20 % de la variance des libertés politiques RIR).

D’autant plus que la lecture de la troisieme codn tableau, nous donne que
toutes les variables ont un taux d’extraction sigpéra 40%, ce qui nous pousse a
conclure que les deux composantes sont suffispai@ssynthétiser les variances des

variables initiales.
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d) Interprétation des axes factoriels:

Dans cette étape, on s'intéresse aux coordonnéegagi@bles par rapport aux

axes principaux retenus. La Matrice des composamtede Diagramme des

composantes donnent la contribution de chaque blari&a la formation des

composantes principales. On cherche quelles sentagables qui concourent le plus

a la construction de chaque axe. On repéere leablas initiales qui sont fortement

corrélées avec les axes ainsi que les sens derdatmn (positive ou négative).

Composante

2
M3/PIB ,982 -7,755E-02
PIB/HAB 973 , 166
TX_URB ,959 ,259
IDH ,892 6,564E-02
INFR ,878 ,346
AGLOM ,835 -,492
TXINF -,780 -,214
ENB 770 -,208
TXCHOM , 740 ,440
LIBPOL , 735 ,376
CHANGE 715 ,282
LIBECO -,644 ,592
EDUC ,560 -,308
TXACT -,231 ,849
COMM 015 -,670
Méthode d'extraction : Analyse en composantes jptes.
2 composantes extraites.

Tableau 36 : Matrice des composan
Source : résultats SPSS

tes
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L’'analyse du tableau nous fournit les résultatgasis :

La premiere composante est fortement corréléeipesient avec les variables

M3/PIB, PIB/HAB, TX_URB, IDH, INFR, AGLOM, TXCHOM,ENB et LIBPOL.

Elle est corrélée négativement avec les variabiéales LIBECO et TXINF. On peut

donc conclure que le premier axe met en opposilienx periodes : une premiére

déterminée par des politiques d’attractivité degitaax étrangers focalisées sur un

meilleur cadre économique pour le climat des afgirune deuxieme période

caractérisée par la détérioration du cadre macrméomue (liberté et stabilité

économique).

La deuxiéme composante est fortement corréléeiypasient avec TXACT et

négativement corrélée avec COMM. On peut dire qieage oppose d’'une part une

période ou le Maroc a investi dans le capital hunat une période ou le Maroc a

connu un regain de ses échanges commerciaux @&msmier.

Diagramme de composantes

1,0
txact
o
libeco
o
5 txchom
! libpol infr
chaflge ax_ufb
pik7hab
idh ©
o
0,0 r3fpib
txinf enb
o educ o
N o
o aglom
2 -5 o
@© comm
8 o
o
§
O -10
-1,0 -5 0,0 ,5 1,0

Composante 1

Figure 40 : Diagramme des composantes
Source : résultats SPSS
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-1 o o

-2

REGHR factor score 2 for analysis

3
20 A5 An -5 on 5 10 15 20

REGR factor score 1 for analysis 2
Figure41 : Diagramme des observations

Source : résultats SPSS

L'analyse simultanée du diagramme des composamtés eiagramme des
observations permet de distinguer trois phasesattvité des capitaux étrangers par

le Maroc depuis 1980:

Phase 1 : Entre 1980 et 1990

Cette phase est caractérisée par la déterminatia@adre macroéconomique et
par le manque de stabilité et de liberté économidtite est marquée par les
déséquilibres macroéconomiques. Ce qui a conduduléorités a adopter une seérie de
réformes dans le but de rétablir ces déséquilidees 1983, le Maroc a adopté le
Programme d’Ajustement Structurel. Ce dernier sedéosur I'hypothese que la
stabilisation et la libéralisation génerent la ssaince économique, et par conséguent
le développement social. La recherche de la st@llimposé aux pouvoirs publics la
réduction des budgets (surtouts sociaux). Cesaates ont influencé l'attractivité du

Maroc vis-a-vis des capitaux étrangers.
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Phase 2 : Entre 1991 et 2000

Cette période est caractérisée par un vaste mounataaéformes ayant trait a
la fois a I'environnement institutionnel et aux etjfs de la politique économique et
visant a réhabiliter la composante sociale pouruiréd'ampleur des déficits
structurels. Ces réformes ont permet une meillemedure et insertion du Maroc dans
les échanges internationaux. Cette décennie emttéaisée également par le début de
I'alternance politique. Ces facteurs ont permisMaroc d’améliorer son attractivité

des investissements étrangers.

Phase 3: Depuis 2000

Nous pouvons dire que cette période a bénéficiédpldes réformes déja
entamées pendant la période précédente. Toutefoigssiste a une accélération de la
mise en place de ces réformes et a I'ouverturerdadg chantiers économiques et
sociaux, ce qui constitue un meilleur cadre écogamiet social pour l'attraction des

investissements.

Dans cette section nous avons procédé a une arsbigtique et factorielle
des variables susceptibles d’expliquer l'attractdes IDE, la section suivante sera
consacré a I'étude économeétrique pour décelerdeahles réellement influentes dans

le processus d’attraction des capitaux étrangers.
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Section 3 : Etude économétrique

1) La spécification du modéle

La modélisation est une approximation de la réallbgervée. Cette derniére
differe légérement de la réalité concrete. Et dit tw'on désire observer les
comportements des investisseurs étrangers a tridashition des IDE et que pour ce
faire, ils décident du niveau d'investissement enbasant sur les performances
antérieures des économies considérées, les variaktmenes seront retardées d’'une

période.

La forme mathématique du modéle explicatif de i&mtdes IDE au Maroc

retenue est la suivante :

IDE_IDE, =C+ a, OX,, + 44,

C : la constante

X : les variables explicatives
a; . coefficients

U : le terme d’erreur

C’est le modelé le plus utilisé dans les étudesieqgues du fait de sa simplicité
et de la disponibilité des données. L’attractids IDE peut étre exprimée, compte

tenu des dimensions du triangle de l'attractivitéssla forme linéaire suivarite

A partir de cette formalisation mathématique déretion des IDE, les valeurs
numeériques des coefficients du modéle d'estimagemont déterminées. Elles seront

comparées aux signes attendus (voir tableau pagnse)).

Pour la réussite de cette phase, on testera d'abardrmalité des variables,
ensuite la stationnarité de toutes les séries,demtégration et leur causalité. Enfin, il

sera procédé a la vérification des hypotheses dgtassion multiple.

% Le modele retenu s’apparente a ceux de Wilhel98g)1 Djawé (2005), Faouzi (2004), Batana
(2005), Dupuch & Milan (2002), Andreff W. et Andféfl. (2003).
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Le tableau ci-dessous résume les variables reteles signes attendus.

Variables Abréviation ititgerlledu
- Indice global de libertés économiques LIBECQ -
.é é_ Indice global de droits politiques LIBPOL -
'g §_ Indice global de libertés civiles LIBCIV +
Le stock des IDE en pourcentage du PIB AGLOM +
La croissance économique CRECO +
L’agrégat M3 (% du PIB) M3_PIB +
Commerce (% du PIB) COMM +
.qé. PIB par habitant PIBHAB +
§ Epargne nationale brute (% du PIB) EDPIB + -
‘é Taux de change CHANGE + -
o —— = - =
% g/:oagjcpltl% )lnterne d'investissement (FBCF BNy +
-E Taux d’'inflation (%) TXINF -
Dépenses en éducation (total) (% du PIB) EDUC +
o Indicateur du développement humain IDH +
% Taux d'urbanisation TXURB +
_g Lignes téléphoniques (par 1000 personnes) INFR +
2 Taux d’activité TXACT +
.é Taux de chGmage urbain TXCHOM +
-E Nombre de greves NB_GREV -

Tableau 37 : Description des variables affectdBH’et les signes attendus de leurs

coefficients
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2) Analyse de la normalité :

L’analyse commence par tester la normalité desalbbes a partir du test de

Jarque et Bera (J-B).
Probleme du test :

* HO : les données suivent une loi normale

* H1:les données ne suivent pas une loi normale

Si la probabilité associée au test est inférieure an rejette I'hypothese de
normalité. En revanche, si la probabilité est sigpee ao, on ne rejette pas HO et

I'hypothése de normalité est vérifiée.

En d’autres termes, I'hypothése de normalité deshlas est acceptée lorsque
la condition suivante est vérifiée : la probabildé la statistique de Jarque-Bera,

fournie par Eviews, est supérieure au seuil de G@5].
La statistique de J-B suit une loi de Khi2 a deegrés de liberté, donc :

Si J-B>Khi2 (2,0.05) (=5.99 selon la table de Khi@) rejette HO de normalité

au seuil de 0.05.
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PIB_HA | gng |CHANG | ryinv [M3 piB | TXINE | INFR | EDUC  |TXACT | TXCHO | 1% URB|NB GRV| IDH

IDE_PIB | LIBPOL |LIBECO | CRECO |[AGLOM | COMM B E M

Mean | 1.574639 4.615385| 62.33687| 3.383846| 18.15581] 47.66154] 9591.346| 21.56923| 8.729462 19.46538 65.02077| 4.980769 2.842308 5.646923) 47.70885| 16.94615| 49.58214 343.6154) 0.541575

Median | 1.009495 5.000000 63.41578 3.740000 14.14932| 46.35000 9792.000| 21.70000| 8.894500 19.10000 64.50000 4.150000 2.925000| 5.500000| 47.80000| 17.10000| 50.36231] 341.0000 0.552500

Maximu

m 7.434484) 6.000000| 64.70000| 11.80000| 35.25884f 61.20000| 15119.00, 28.40000, 11.39900| 23.70000 103.7000 12.50000 5.240000 7.500000| 52.00000| 22.90000| 55.53162] 748.0000| 0.640000|

Minimu
m

0.002904 4.000000| 52.20000|-6.60000Q 10.43321] 41.30000| 3823.000| 14.50000| 4.346000 15.80000 43.60000 0.600000 0.860000 4.800000| 45.20000| 9.800000| 41.11552| 124.0000| 0.429000

Std. Dev.| 1.718449 0.571099| 2.831166| 4.986917| 8.175135| 4.796839| 3527.966| 3.784259 1.596391] 2.088050 17.98125 3.662897| 1.649544f 0.665317| 1.660757| 3.232984 4.625946| 124.2742| 0.064618

Skewnesg 1.865255 0.194378-2.346505-0.08810Q 1.123880| 0.924549(-0.156655 0.227373/-1.06875( 0.325875 0.534465/ 0.613378 0.038885| 1.052887| 0.531926(-0.199838-0.370457 1.086450|-0.288081

Kurtosis | 6.387529 2.174083 7.897365| 2.115767| 2.841682 3.458310| 1.818389| 2.259017| 4.346751| 2.219874f 2.107831| 2.277653| 1.288112| 3.679249| 2.866406| 2.518194 1.803205| 5.617414) 1.902890

J‘gg?ae- 27.50807| 0.902709| 49.84257| 0.880656| 5.500618| 3.931643| 1.618898 0.818838) 6.914532 1.119488 2.100126 2.195609 3.181328 5.303633 1.245429 0.424534| 2.146379| 12.53672| 1.663582
Pro?yablh 0.000001] 0.636765| 0.000000| 0.643825| 0.063908| 0.140041| 0.445103| 0.664036| 0.031516| 0.571355 0.349916| 0.333603 0.203790| 0.070523) 0.536486| 0.808749 0.341916/ 0.001895| 0.435269,

Sum | 40.94062 120.0000| 1620.759| 87.98000| 472.0511] 1239.200| 249375.0| 560.8000| 226.9660 506.1000 1690.540 129.5000 73.90000| 146.8200, 1240.430 440.6000| 1289.136| 8934.000| 14.08094

Sum S9-| 73.82664 8.153846( 200.3876) 621.7336 1670.821 575.2415 3. 11E+08 358.0154| 63.71157) 108.9988 8083.132| 335.4204) 68.02486 11.06615| 68.95287| 261.3046) 534.9844| 386102.2 0.104386
Obzf]rs"a“ 26 26 26 26 26 26 26 26 26 26 26 26 26 2§ 2 26 % 26 26

Tableau 38 : statistiques descriptives et testBe J
Source : résultats sous Eviews



A partir du test de J-B effectué sur Eviews, onstate que la majorité des
variables suivent la lui normale ce qui autorigstimation du modéle économétrique

par la méthode des Moindre Carrée Ordinaire (MCO).

3) Analyse de la stationnarité

Dans le cas des séries temporelles, cette anabisgigee préalable a toute
régression. Le probleme principal revient a déteemisi la série est stationnaire ou
pas, en particulier lorsqu’on a affaire & des sémcroéconomiqu&’s Par définition,
une série chronologique est considérée non statimrorsque sa variance et sa

moyenne se trouvent modifiées dans le temps (Boaib@2005).

Le test, donc, consiste a vérifier si les propséties séries statistiques
temporelles sont indépendantes du temps durardriade d’étude. Si cette condition
n'est pas vérifiée, les résultats sont invalides gta lieu de remplacer les séries par

leur différentielle dans I'estimatién

Le test de stationnarité utilisé est celui de Dyckeller Augmenté (ADF) avec

les hypothéses suivantes :

* HO : présence de racine unitaire (série non stasiine)

* H1: absence de racine unitaire (série stationpaire

Si ADF calculé < ADF théorique alors I'hypothese @&t vérifiee. La variable
est donc stationnaire; sinon alors I'hypothése BtOvérifiée et la variable est non

stationnaire.

Nous avons appliqué le test de Dicky-Fuller Augréeres résultats sont

réesumeés dans le tableau suivant :

% Ce qui est le cas de notre étude
% JOHNSTON Jack et DINARDO John (1999), «Méthodesémétriques», Economica,
4°M°édition, Paris, 383 p (pp 222).
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Variables EAr\anli:\%?au En diff(ggr']:éé)premiére

IDE_PIB -4.167849***

LIBPOL -1.669694 -4.756950%**
AGLOM 0.669536 -4.426952***
COMM -1.580226 -6.188887***
CRECO -10.37296***

INFR -1.046806 -3.655442**
TXACT -1.478501 -4.680283***
LIBECO 1.252688 -4.752009%**
PIB_HAB -0.494128 -8.958113***
ENB -1.046637 -7.000675**
CHANGE -3.318895**

M3PIB 1.882823 -5.990211***
TXINF -2.006191 -7.540367**
TXINV -1.947006 -5.820221***
EDUC -3.331325**

NB_GREV -4.601004***

TXCHOM -2.878802*

TXURB -8.136871%**

IDH -1.600186 -8.751910***

(1) ADF= Augmented Dickey-Fuller statistique; * = lestatistique est supérieur a la valeur
critique de Mackinon pour un seuil de tolérancel@eé; ** = le t statistique est supérieur a la
valeur critique de Mackinon pour un seuil de tabéeade 5% ; *** = |e t statistique est supérieur
a la valeur critique de Mackinon pour un seuil dé.1

Tableau 39 : test de stationnatité

Il ressort du test de Dickey Fuller augmenté (ADEE des séries ne sont pas
stationnaires. Donc, pour avoir des résultats Vesalelles ne peuvent étre utilisées

sous leur forme actuelle. Par conséquent, dantiniason, les variables.IBPOL,

% voir détail des tests en annexe n°4
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LIBECO, COMM, AGLOM, INFR, M3PIB, ENB, PIB_HAB, TXINF, TXINV, TXACT et

IDH nécessitent leur remplacement par leur différéatdééordre 1.

4) Analyse de la cointégration

L'analyse de la cointégration permet de traiter 4éses chronologiques non
stationnaires. Elle décrit la véritable relationofig terme existant entre deux ou
plusieurs variables.

Le test de cointégration nécessite la réunion de denditions :

» Toutes les séries sont intégrées au méme ordre ;

* La combinaison linéaire des séries donne une skoiglre d'intégrité
inférieur ou égal a la différence en valeur absalad'ordre d'intégrité
des séries a étudier.

Dans notre exemple, étant donné que nous avonf ldes variables qui sont
intégrées d'ordre 1 et des variables stationnamregst confronté a la violation de la
premiere condition du test de cointégration.

Donc, L'hypothese nulle selon laquelle il n'exigbas de relation de
cointégration entre les variables est retéhue

5) Analyse de la causalité :

Le test de la causalité au sens de Granger (1988)gb de voir comment une
variable peut étre expliquée a partir d’'une autneable. La variable Y est dite causée
au sens de Granger par la variable X si X aidegddiction de Y. Pour cela, on doit
tester I'nypothese selon laquelle la variable Xseda variable Y et vice versa. Nous
utiliserons le test F-statistics. Un niveau éleeéRdsignifie que I'hypothése de non
F est associé a une probabilité qui permet de reefiseuil de tolérance d'erreur dans
I'interprétation du test. Cette probabilité doreénférieure a 5%.

% Dans le cas contraire (H1), la relation sera esimu travers d’'un modéle & correction
d’erreur (ECM). Pour plus de détail voir Bourbormad05, pp. 275-294.
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Null Hypothesis: F-Statistic Probability
TXCHOM does not Granger Cause IDE_PIB 13,5660 0130
TXINF does not Granger Cause IDE_PIB 13,9424 1160
IDH does not Granger Cause IDE_PIB 18,6543 0,8002
PIB_HAB does not Granger Cause IDE_PIB 28,2232 S5E-D5

TX _URB does not Granger Cause IDE_PIB 30,3841 E-DS
INFR does not Granger Cause IDE_PIB 35,6590 DRE-
M3_PIB does not Granger Cause IDE_PIB 37,6139 E-B®
CHANGE does not Granger Cause IDE_PIB 4,82884 38380
ENB does not Granger Cause IDE_PIB 5,91114 00236
AGLOM does not Granger Cause IDE_PIB 8,09261 @0
LIBPOL does not Granger Cause IDE_PIB 8,97775 0&56
IDE_PIB does not Granger Cause TX_URB 1,33938 5958
IDE_PIB does not Granger Cause ENB 6,33246 09196
IDE_PIB does not Granger Cause AGLOM 36,1594 4GE

Tableau 40 : résultat du test de causHlité
Source : résultats Eviews

D’apres les résultats du test de causalité, on ngueaque PIB_PIB, INFR,

TXCHOM, TXINF, IDH, TX_URB, M3_PIB, CHANGE, ENB, AGOM et LIBPOL

exercent une influence sur IDE_PIB. Cette influeest plus remarquable (niveau
éleve de F) pour les variables INFR, TX_URB, PIB ByM3_PIB et IDH.

Ces résultats confirment I'hypothése selon laguelieiveau de développement

des infrastructures et des institutions urbainese jain réle déterminant dans

I'attraction des capitaux étrangers. lls permettenssi de dire que le niveau de

développement humain et du développement éconormmuebuent a l'attraction et a

'augmentation des investissements étrangers.

% Pour plus de détail du test voir annexe n°4
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On peut constater aussi que la variable IDE_PIBroexeune influence
considérable sur la variable AGLOM. Chose tout ia lfagique dans la mesure ou

I'entrée des IDE permet d’augmenter le Stock deg#taax étrangers.

Niveau de développement des Y
infrastructures et des institutiong

urbaines
Niveau de développement Niveau d’attraction des
économique et la richesse du pays capitaux étrangers

Niveau de développement hum#in

S

Figure 42 : les causes de I'attractivité des IDE

Ces résultats ne sont pas définitifs. Le test desaldé permet seulement de
tester la relation entre deux variables abstradada des variables restantes. Il permet
eégalement de tester la causalité dans les deux sens

Ce qui suit tentera de vérifier les hypothesesad@drression multiple, avant de
faire I'estimation des coefficients de régressias diariables et conclure ainsi les

résultats qui en découlent.
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6) Vérification des hypotheses de la régression multig

L’estimation du modele avec les variables retemloese les résultats suivants :

Dependent Variable: IDE_PIB

Method: Least Squares

Date: 02/02/10 Time: 01:16

Sample: 1981 2005

Included observations: 25

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
TXCHOM -0.101765 0.335056 -0.303727 0.7716
TX_URB 0.031650 0.294662 0.107412 0.9180
NB_GRV 0.010164 0.005295 1.919620 0.1033
EDUC 0.436717 0.790257 0.552626 0.6005
DTXINV 0.287400 0.404973 0.709678 0.5045
DTXACT -0.855562 0.637846 -1.341330 0.2284
DPIB_HAB 0.001293 0.002832 0.456695 0.6640
DM3_PIB 0.212515 0.314445 0.675843 0.5243
DLIBPOL -0.573064 1.381594 -0.414785 0.6927
DLIBECO 0.042019 0.290620 0.144585 0.8898
DINFR -1.920257 1.193467 -1.608974 0.1587
DINF 0.084342 0.165362 0.510047 0.6282
DIDH -13.45274 15.85807 -0.848321 0.4288
DENB -0.586127 0.422899 -1.385971 0.2151
DCOMM 0.027325 0.162419 0.168235 0.8719
DAGLOM -0.393368 0.242786 -1.620225 0.1563
CRECO 0.018359 0.210574 0.087186 0.9334
CHANGE 0.528344 0.519531 1.016964 0.3484
C -8.807256 9.800674 -0.898638 0.4035
R-squared 0.872688 Mean dependent var 1.623903
Adjusted R-squared 0.490753 S.D. dependent var 1.735045
S.E. of regression 1.238155  Akaike info criterion 3.358005
Sum squared resid 9.198163 Schwarz criterion 4.284351
Log likelihood -22.97506  F-statistic 2.284913
Durbin-Watson stat 2.850047  Prob(F-statistic) 0.155894

Tableau 41 : Résultats de I'estimation des parasé&tn modele
Source : résultats sous Eviews

Avant l'interprétation des résultats de ce modedeis allons d'abord vérifier si

les hypothéses qui sous-tendent une régressiairinéultiple sont vérifiées.
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Nous allons vérifier trois principales hypothesiesavoir : les hypotheses de la
normalité des résidus, de leur [‘autocorrélation det I'hnétéroscedasticité des

perturbations.

Test de normalité des erreurs :

La pertinence globale de la régression repose 'lsyndthése de distribution
normale N () du terme d'erreur de I'équation de régressionfig¥écette hypothése

semble incontournable pour obtenir des résultestex

Pour vérifier la normalité des erreurs, on utiliseggraphique des résidus et le

test de Jarque et Bera (J-B).

8
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—— Residual —— Actual —— Fitted

Figure 43 : Diagramme des résidus
Source : résultats sous Eviews

L'analyse commence par tester la normalité deduésa partir du test de
Jarque et Bera (J-B)

% Voir explication du test page 230
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On remarque que la valeur de la statistique de(14B61) est supérieure a la
valeur du test de Khi2 a deux degrés de libertgéeauil de 0,05 lu dans la table (5,99).
D’autant plus que la probabilité de la statistigeeJ-B (0,0000) est inférieure au seuil
retenu (0,05), donc on rejette I'hypothése de nbténdes erreurs.

Pour confirmer ce résultat, I'observation de lapdision des résidus montre
gu’un point (qui correspond a I'observation de tiée 2000) sort de la bande (voir

diagramme des résidus).

L'observation des valeurs prises par les variallestre que I'année 2000
constitue une observation atypique. Elle a ennggish score exceptionnel en termes

d’entrée des investissements étrangers suite araigns de privatisations.

Pour remédier a se probléeme, les économetres pséobrde supprimer les

observations atypiques et de recommencer la régress

Apres suppression de I'observation atypique, nobterans le test de J-B

suivant :
5
Series: Residuals
Sample 1981 2005
4 Observations 24

Mean -1.25e-15

Median 0.027598
Maximum 0.249607
Minimum -0.431679
24 Std. Dev. 0.176396
Skewness -0.602619
Kurtosis 2.775065
14
Jarque-Bera 1.503195
0 Probability 0.471612
_ S e R
-04 -0.2 -0.0 0.2

Figure 44 : Test de normalité des résidus aprégreagion de I'observation atypique
Source : résultat sous Eviews
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D’apres ces résultats, on remarque bien que laliisbn des résidus suit une
loi normale (J-B < 5,99).

Test d’hétéroscédasticité

L'identification de I'hététroscedasticité peut &aite a I'aide de plusieurs tests,
par exemple les tests de Breusch-Pagan, test difel@hltest de Gleisjer et test de
White'®.

Si on prend le test de Breusch-Pagan pour tesk#téroscédasticité, le

probleme du test est :

« HO : homoscédasticité

e H1 : hétéroscédasticité

Si la probabilité associée au test est inférieure, @n rejette I'hypothese
d’homoscédasticité (HO). Dans ce cas, puisqueskeets global, on ne sait pas quelle
variable est responsable de I'hétéroscédasticiterdvanche, si la probabilité est
supérieure aa, I'hypothese nulle est vérifiee et nous pouvonsppsser

’homoscédasticité des résidus.

1% Bourbounnais 2005, p. 143

234




Breusch-Pagan test for heteroskedasticity

coefficient std. error t-ratio p-value

const -0,585204 0,486429 -1,203 0,2828
DLIBPOL 0,0515063 0,0691290 0,7451 0,4897
DLIBECO 0,00992148 0,0147758 0,6715 0,5317
CRECO  -0,00139168 0,0104522 -0,1331 0,8993
DAGLOM -0,00838246 0,0125005 -0,6706 0,5322
DCOMM 0,00878152 0,00805984 1,090 0,3256
DPIB_HAB -5,21404e-05 0,000141642 -0,3681 0,7279
DENB -0,00147865 0,0220154 -0,06716 0,9491
CHANGE 0,0167245 0,0267968  0,6241 0,5599
DTXINV  -0,0143087 0,0204763 -0,6988 0,5158
DM3_PIB -0,0149420 0,0160347 -0,9319 0,3942
DINF -0,00203383 0,00821733 -0,2475 0,8144
DINFR  -0,0255658 0,0640853 -0,3989 0,7064
EDUC 0,0187186 0,0391910 0,4776 0,6531
DTXACT 0,0289637 0,0326219 0,8879 0,4153
TXCHOM -0,0153558 0,0166246 -0,9237 0,3980
TX_URB 0,0118614 0,0148948 0,7963 0,4619
NB_GRV  0,000232642 0,000290693 0,8003 0,4599
DIDH -0,195136  0,802510 -0,2432 0,8175

Explained sum of squares = 0,0190336

Test statistic: LM = 12,059298,
with p-value = P(Chi-square(18) > 12,059298) = 0,84 4161

Tableau 42 : Résultats du test de Breusch-PaganGil

Les résultats montrent qu'aucun coefficient de légression n'est
significativement différent de zéro au seuil de 53%s probabilités associées aux

coefficients sont toutes supérieures a 0,05. Donejette donc I'hétéroscedasticité.

Une méthode graphique existe également. Elle denai®tudier le graphique
des résidus. L’hypothése d’homoscédasticité semldenfirmée si les résidus sont
distribués aléatoirement a l'intérieur d’'une barmgizontale. Le graphique suivant

confirme les résultats du test de Breusch-Pagan.
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Regression residuals (= observed - fitted IDE_PIB)

0.3

residual

-0.5

L L L L
1980 1985 1990 1995 2000

Figure 45 : Graphique des résidus
Source : Résultat sous Gretl

Test d’autocorrélation des résidus :

L’hypothese de non autocorrélation des résidusuest condition nécessaire
pour la validation des résultats de I'estimation lpaméthode des MCO. Lorsque les
erreurs sont autocorrélées, on utilise un nouvéimeseur : les moindres carrés
généralisés (MCGY*

La détection de la dépendance des erreurs s’'effemuanalysant les résidus.
Cette analyse peut étre par I'examen visuel dulggae des résidus, le test de Durbin
et Watson et le test de Breusch-Godfrey.

L'analyse de ce graphique des résidus (figure ntévgle des résidus qui
semblent cycliques, ceci est le symptébme d’unecautélation positive des résidus.
Nous allons utiliser le test de Durbin et Watson. t€st nécessite la réunion de trois
conditions :

101 Bourbounnais 2005, p. 119
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* Le modele est spécifié en séries temporelles ;
* Le nombre d’'observations est supérieur a 15 ;

e Le modele estimé comporte un terme constant.

Etant donné que ces trois conditions sont réumiess allons comparer la
valeur DW obtenue sous Gretl (2,14546) avec cdlles dans la table de Durbin et
Watson a n=24 (nombre d’observation) et k=18 (n@® variable), soit d16,0701
et d2=3,6777.

Le test de Durbin-Watson permet de détecter uracatrélation de la forme :
i=p. Uig+ 0 avecli~ N (00)

« HO:p=0
* Hl:p<>0

On utilise la statistique de Durbin-Watson.

Par construction, 0 =< DW <=4, DW = 2 lorsque= 0. Elle a été tabulée par
Durbin et Watson pour déférentes tailles d'échantih et de nombre de variables
explicatives k (sans compter la constante). Laerégl décision n'est pas usuelle, nous

pouvons la résumer de la maniére suivate

» Acceptation de HO sixk DW <4 -4
« Rejet de HO si DW <d(p > 0) ou DW > 4 —¢(p < 0)
 Incertitude sidl <DW <gou4-d<DW<4—-d

Dans notre cas : DW=2,14546, d0 8701 et d23,6777
Donc : dl1<DW<d2 (0,0701 < 2,14546 <3677

Ce qui veut dire qu'on est dans la zone dincelgtuon ne peut pas se

prononcer sur le rejet ou I'acceptation de HO.

192 Bourbonnais, pages 115 et 116

237




Le test de DW permet de détecter une autocorrélafiordre 1, d’ou son
insuffisance dans notre cas. Le test de BreuscHr®ogermet de pallier a se

probleme. Il permet de tester une autocorrélation drdre supérieur a 1.

Pour mener ce test, on peut recourir & la statistiqu Multiplicateur de
Lagrange (LM) qui est distribuer comme un Khi2 a@egrés de liberté ; si n*R>
Khi2(p) lu dans la table au seuil de on rejette I'hypothése d’indépendance des

erreurs.
Le calcul de la valeur de LM donne : R 23*0,256631= 2.95

La valeur de Khi2 a 1 degrés de liberté au seuid.0& lu dans la table est =

3.84. On remarque bien que n*R2 < Khi2.

Compte tenu des résultats du test de Durbin-Wags@reusch-Godfrey nous
somme amené a accepter I’hypothése d’autocorrgldiés erreurs. Il convient donc de

déterminer une procédure adéquate a I'estimation.
7) Les résultats et validation du modéle
Pour remédier a la violation de cette hypothesen (aatocorrélation des

erreurs), les économetres preconisent la méethaglendendres carrées généralisée.

Cette méthode permet de prendre en compte lesrahtiEs dépendances
possibles (auto corrélation ou hétéroscedastieitde les variables exogéenes et les

termes d'erreurs. De méme il permet de pallierrabl@me de multicolinéarité.

Sous cette méthode figure plusieurs techniqgueglls répondue est celle de

Cochrane-Orcutt® En utilisant cette derniére, on obtient les résgsisuivants :

193 Bourbonnais, pages 137
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Dependent variable: IDE_PIB

Coefficient | Std. Error t-ratio p-value

const -8,45391 3,12772 -2,7029 0,05398 ¢
DLIBPOL -0,423989 0,507473 -0,8355 0,45044
DLIBECO -0,129285 0,114067 -1,1334 0,3203Y
CRECO 0,0271352 0,072709p 0,3732 0,72793
DAGLOM -0,203611 | 0,0884825 -2,3011 0,08283 ?
DCOMM -0,0420307| 0,0419592 -1,0017 0,3731)
DPIB_HAB 4,66972e-0% 0,00117388 0,0398 0,97017
DENB -0,267079 0,121064 -2,2061 0,09208 7
CHANGE 0,0414236 0,14717 0,2815 0,79231
DTXINV 0,0908778 0,118326 0,7680 0,4853(
DM3_PIB 0,0517298| 0,0905088 0,5715 0,59821
DINF 0,114231 0,0516117 2,2133 0,09129 3
DINFR -0,815159 0,359883 -2,2651 0,08620 7
EDUC 0,309443 0,182965 1,6913 0,16605H
DTXACT -0,602663 0,200846 -3,0006 0,03992 **
TXCHOM -0,0430796| 0,105071 -0,4100 0,70281
TX_URB 0,153427 0,0876229 1,7510 0,15484
NB_GRV 0,0033868| 0,0015916 2,1279 0,10044
DIDH -4,33055 3,66824 -1,1806 0,30319

Statistics based on the rho-differenced data:
Mean dependent var 1,421814|S.D. dependent var 1,282673
Sum squared resid 0,328394 |S.E. of regression 0,286529
R-squared 0,990934 |Adjusted R-squared 0,950138
F(18, 4) 49,15834 |P-value(F) 0,000890
rho -0,229852 |Durbin-Watson 2,452218

Tableau 43 : Résultat de la régression par la ndétdes MCG (Cochrane-Orcultt)
Source : résultats sous Gretl

La validation du modele passe par: I'analyse dgglaificativité des coefficients

et l'analyse de la stabilité du modele.

Analyse de la significativité des coefficients

L'analyse de la significativité du modele se femadeux étapes : I'analyse du

point de vue de la qualité globale d'une part deade la qualité individuelle des

estimateurs d'autre part.

Dans un premier temps, nous allons nous interregela signification globale

du modele de régression, c'est-a-dire si I'enserdbke variables explicatives a une
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influence sur la variable a expliquer. Ce test [@re formulé de la maniere suivante :

existe-t-il au moins une variable explicative ?

L'appréciation de la qualité globale de I'ajustensenfait avec la statistique de
Fischer qui indique si les variables explicativeg one influence sur la variable a

expliquer. Soit le test d’hypothéses suivant :

 HO : tous les coefficients du modele sont nuls

e« H1 :il existe au moins un coefficient non nul

L'arbitrage se fait par la comparaison de la vatiuta F-statistique estimée a
celle tabulée par Fischer. Le logiciel Gretl fotirautomatiguement la probabilité
associée a la F-statistique calculée, ce qui faaliandement 'analyse. Il suffira donc
de comparer la probabilité associée a la F-statistau seuil de 5% retenu. Dans le cas
ou la probabilité associée a F-statistique calcakianférieur a 5%, alors I'hnypothése
Ho sera rejetée au profit de I'hnypotheése altereasiglon laquelle la régression est

globalement significative.

Dans notre cas, la statistique de Fisher calcudée3petl est F49,15834et la
statistique lue dans la table de Fisher a 18 edgsés de liberté au seuil de 5% est de
4,57853, et la Probabilité est inférieure a 3%0¢089&:0.05): donc I'hypothese nulle
est rejetée et la relation est globalement sigatifre. Ce résultat est conforme aux
valeurs de la statistique®R0,990932 qui renseignent aussi sur la qualité de relation

(R? tend vers 'unité).

Résultat : le modele est globalement significatif et de boqgoalité, il y a au

moins une variable qui permet d’expliquer I'attreité des investissements étrangers.

Pour se prononcer sur la significativité individaglon utilise la statistique de
Student directement fournie par Gretlorsqu'au seuil considéré la valeur de la
statistique de Student estimée est supérieure la @ulée par Student, alors on
retient I'hypothese de significativité. Il serai iatilisé, comme cela a été

précédemment fait, la probabilité de rejet queridde logiciel Gretl au seuil retenu.
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Les résultats de l'estimation montrent que seulénoémy variables sont

significatives vu la probabilité qui leur est ditrée :

* L’AGLOM est significative au seuil de 10% ;
» Le TXACT est significatif au taux de 5% ;

* L’ENB est significative au taux de 10% ;

* L’INFR est significative au taux de 10%,

* L’INF est significatif au taux de 10%.

Tests de stabilité des coefficients du modele

Afin de se prononcer sur une éventuelle stabikig cbefficients du modele, les
économetres ont proposé plusieurs test, entreesantius citons : test de White, test
de Ramsey et test de CUSUM.

Pour notre étude, nous allons utiliser le test d&GM (Cumulative SUM). Ce
dernier permet de détecter les instabilités streties de I'équation de régression au

cours du temp§*.

CUSUM plot with 95% confidence band

. . . . . . .
1999 1999.5 2000 2000.5 2001 2001.5 2002 2002.5 2003
Observation

Figure 46 : Test de CUSUM sous Gretl

1%4Bourbonnais, pages 83.
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D’apres le test de CUSUM, nous remarquons quedphgr est compris dans un
entonnoir, c'est-a-dire que la statistique de CUSUMste dans lintervalle de
confiance. Nous rejetons donc I'hypothese d’'un geament structurel au cours du
temps. Le modele est stable.

Pour confirmer, nous avons exécuté le test de Rametseous avons obtenu le

résultat suivant :

Ramsey RESET Test:
F-statistic 43.18723 Probability 0.106981
Log likelihood ratio  102.8147 Probability 0.000000

Tableau 44 : Résultat test de Ramsey sous Eviews

La probabilité de F-statistic est supérieure a BHanc les coefficients du

modele sont stables.

8) Seélection du modéle optimal
Jusqu‘a présent nous avons introduit 18 variablessda régression. Les

résultats ont montré que seules certaines variablgssignificatives.

Pour avoir un modele optimal, nous allons utiliseméthode de I'élimination
progressive. Cette procédure consiste a éliminergppas les variables explicatives

dont les t de Student sont en dessous du seifjusit>.

Le résultat final obtenu apres la réalisation deeqarocédure est :

1% Bourbonnais, pages 113
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Dependent variable: IDE_PIB

Coefficient | Std. Error t-ratio p-value
const -7,56487 0,614525 -12,3101 <0,00001 p**
DLIBPOL -0,435484 0,186323 -2,3373 0,05206
DLIBECO -0,166359 | 0,0404806 -4,1096 0,0045p  1**
CRECO 0,0459512 0,0221854 2,0712 0,07708 |*
DAGLOM -0,179672 0,038122 -4,7131 0,00218 x>
DCOMM -0,0538828| 0,0234345 -2,2993 0,0550p ¥
DENB -0,26876 0,0653525 -4,1125 0,00450  1**
DTXINV 0,104143 0,0457763 2,2751 0,05705
DM3_PIB 0,0725287| 0,0375695 1,9305 0,09485 ¢
DINF 0,105868 0,029272 3,6167 0,00855 ¥+
DINFR -0,719632 0,244154 -2,9474 0,02148 **
EDUC 0,313514 0,083617 3,7494 0,0071fF
DTXACT -0,64021 0,0713383 -8,9743 0,00004  *p*
TX_URB 0,128274 0,0176297 7,2760 0,0001f  f**
NB_GRV 0,00286578 0,0006338[78 4,5210 0,00273
DIDH -4,79568 2,02218 -2,3715 0,04949 [
Statistics based on the rho-differenced data:
Mean dependent var 1,421814|S.D. dependent var 1,282673
Sum squared resid 0,346481 |S.E. of regression 0,222480
R-squared 0,990428 |Adjusted R-squared 0,969916
F(15, 7) 93,59936 |P-value(F) 1,40e-06
rho -0,198578 |Durbin-Watson 2,3715%1
Test for normality of residual -

Null hypothesis: error is normally distributed

Test statistic: Chi-square(2) = 3,47286

with p-value = 0,176148

Tableau 45 : résultat de I'estimation du modelénogit
Source : résultat sous Gretl
L'étude économétrique ainsi achevée, il convient pdesser a l'analyse

economique des résultats ainsi obtenus.

9) Synthése et analyse économique des résultats

Les résultats obtenus ci-dessus sont assez ssdisfgj La valeur de’Rajusté
est assez éleveée ici (0,969) ce qui témoigne gsievdeiables explicatives retenues
expliquent bien l'attraction des capitaux étrangémss quinze variables expliquent
96,9 % de la variation des IDE.

La probabilité de la statistique F = 93,59936 déepakrgement la valeur
critigue lue dans la table de la loi de Fisher &tB degrés de liberté (6,31433), pour
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un seuil de signification de 1%. En comparant ¢migication au seuil de signification
(1,40e-06), on atteint la méme conclusion, a sayad toutes les variables introduites

expliquent significativement (significatives a 10%gttraction des investissements.

Nous allons maintenant vérifier si les variableplieatives utilisées ont les
signes attendus et de faire ressortir leur impcodatans le phénomeéne d'attractivité

des IDE au Maroc.

Les variables de dimension politique

Les résultats de I'estimation montrent que la \dAedibertés politiques est
négativement corrélée avec la variable expliqueest statistiquement significatif.
L’'impact négatif de cette variable vient en confition a nos hypotheses de base. Ce
qui montre que les investisseurs étrangers cheigisg'implantation leurs projets

d’'investissements au Maroc en raison de sa s&bptilitique.

Résultat 1: I'amélioration du cadre des libertés politiquest dgvorablement

sur I'attraction des capitaux étrangers.

* Nous remarquons également que la variable libertdnamique est
significativement corrélée avec les IDE mais dansdns opposé a nos attentes
.Ce qui laisse supposer que la liberté économituees choses égales par
ailleurs, n’est pas un facteur critique d'attracties IDE pour le Maroc. Ce qui
signifie que les investisseurs étrangers au Mamdea préoccupent pas des

degrés de la liberté économique.

Résultats 2 :la liberté économique n'a pas d’influence sur éedrées des

capitaux étrangers.
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Les variables de dimension économique

D’apres les résultats des estimations, on consjad¢eles variables AGLOM,
COMM et TXINF n’affichent pas le signe attendu, eegant celui des variables
M3PIB, CRECO et TXINV est conforme a nos hypothéses

Concernant la variable AGLOM qui signifie le stodks IDE déja existants,
elle affiche un signe négatif. Ce qui veut direeqdans le ca du Maroc, les
investissements n’attirent pas les investisseunsp€ut expliquer ce paradoxe par les
fluctuations qu'ont connu les IDE vers le Maroc ause des programmes de

privatisation.

La croissance économique est un facteur unanimemightpar les études
empiriques comme déterminant de I'attractivité.thex de croissance du PIB est un
bon indicateur de bonne santé d'une économie. upapl des études empiriques
montrent une corrélation positive entre les ingssiinments étrangers et le taux de
croissance économique. La recherche d’un marchepestrue dans la plupart des tests
économeétriques, comme la variable la plus sigrtifieadéterminant I'DE. Nos
résultats sont conformes a ceux des études am&siell ya une forte corrélation

positive et significative entre la croissance écoiguie et I'attraction des IDE.

L’'ouverture économique aboutit a la réduction dagibres administratives et
améliore I'environnement des affaires dans le pdigecueil. Ainsi les économies
ouvertes au commerce international, et a croiss@énoeomique stable, ont plus de
succes a attirer les IDE. Cependant, les réesud@atsotre modele montrent que le taux

d’ouverture a un impact négatif sur 'attractiors dBE.

Résultat 3 : L’'ouverture économique n’est une nécessité podtrdietion des

investissements étrangers.

La variable TXINV affiche significativement le sigrattendu, c'est-a-dire que
la capacité d'investissement est un élément débambidans I‘attraction des IDE vers

le Maroc. Les reésultats confirment que [I'effort n¥estissement interne d'une
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économie est un moteur d’attractivité des IDE. €etriable est une résultante non
pas seulement de leffort d’épargne du pays maisle@égent du niveau de

développement de son secteur financier, donc élame les politiques du pays en
matiere d’encouragement de I'épargne, de linvestieent et de développement du

secteur financier pour une canalisation efficackégmrgne vers I'investissement.

La variable M3PIB qui est utilisé comme proxy dweléppement du secteur
financier est significative, et selon nos attentesrélée avec I'IDE. Ce qui consolide

des résultats obtenues pour la variable TXINV.

Résultat 4 :le développement du secteur financier joue en faveutattraction

des capitaux étrangers.

La variable ENB tire son utilité du fait qu'il nousnseigne sur la capacité d'un
pays a débloquer ses propres capitaux pour lestisgsements, autrement dit, la non
dépendance vis-a-vis les capitaux étrangers. Noma®ns montrent que cette
variable est corrélée négativement avec la varigxglicative. En somme, nous
pouvons dire que le Maroc attire les IDE a caussalaible capacité a débloquer sa

propre épargne. Il est dépendant des capitauxgaran

Résultats 5 :plus la dépendance vis-a-vis des capitaux étrargyggmente plus

le pays attire les investissements.

Les variables de dimension socioculturelle

L’IDH est un indice composite qui comprend I'esp@® de vie a la naissance,
le niveau d’éducation et le niveau de vie. Le nivda développement affiche un signe

contraire a I'attente.

La variable TXACT qui est utilisé comme proxy dedigponibilité du capital

humain affiche significativement le signe oppos#®a hypotheses.

Le climat social (NBGREV) affiche également unerétation contraire aux

attentes.
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Nous pouvons expliquer ces résultats par le faielgs investisseurs étrangers
s’implantent au Maroc en chercherant une main-dfeeta bas colts sans se

préoccuper du niveau de développement humain riethssons sociales.

Résultats 6: I'investissement étranger est attiré par le baga des codts

salariaux.

Concernant la variable TXURB qui mesure le niveaudéveloppement des
institutions urbaines, elle est corrélée signifinent dans les sens de nos attentes.
Elle indique que les investisseurs étrangers datidie se localiser dans les territoires
qui possedent des institutions développées. llspantant au Maroc en cherchant la

proximité des institutions.

hY

Résultat 7 : L'urbanisation contribue a [lattraction des invss¢ments

étrangers.

La présence d'une main d’ceuvre-qualifiée constifigalement un facteur
d’attractivité important pour les investisseursaggers. La variable EDUC qui reflete
les dépenses de I'Etat dans I'éducation est carrgignificativement, avec un signe
attendu positif, avec la variable a expliquer. i®eus permet de dire que les capitaux
étrangers ont tendance a chercher une main-d’ogualdiée (cadres) en s'implantant

au Maroc.

Résultat 8 : Les investisseurs étrangers sont attirés par $ailpitité d'utiliser

une main d'ceuvre-qualifiée.

La variable qui mesure le niveau de développemestinfrastructures (INFR)
et le degré de pénétration ou d'utilisation dedahnologie a des effets négatifs et
significatifs. Ceci est étonnant étant donné qumdgorité des études antérieures ont
démontré le contraire. Toutefois, on peut dire lgugeveloppement des infrastructures

ne joue pas un réle majeur dans l'attraction dds vers le Maroc.
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Conclusion du chapitre

Ce chapitre a été consacré a l'étude économétrapge déterminants de

l'investissement direct étranger au Maroc.

Nous avons dans un premier temps mis le point 'éuplution des IDE au
Maroc, leur origine, leur répartition sectoriellnsi que les différents acteurs de la

promotion et d’accueil des IDE.

Dans un deuxieme temps, nous avons reéalisé ungsanatatistique suivie
d'une analyse factorielle sur les données relatiee variables susceptibles

d’influencer I'entrée des capitaux étrangers auddar

En dernier lieu, nous avons effectué une étudeamétrique dans I'objectif de
déceler les variables influencant I'attractivitéssd®E. Cette étude économétrique a
nécessité la mobilisation de plusieurs tests écetrigpies visant a respecter la

méthodologie en la matiére et a avoir des résulttbles.

A partir des résultats obtenus, nous pouvons comaue le Maroc attire les
capitaux étrangers grace a plusieurs facteurs miaimment ; la stabilité politique, le
développement du secteur financier, le développéemier’urbanisation et la qualité

de son capital humain.
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Conclusion de la deuxieme partie

Nous avons essayé de modéliser I'attractivité ttetale des investissements
étrangers par I'intermédiaire d’outil économétrique

Nous avons, au départ, proposé un triangle d’airse réunissant une batterie
de facteurs et variables susceptibles d’expliqigtriee des capitaux étrangers dans
une économie donnée.

Nous avons par la suite testé (sous plusieurs fagamns) le modéle
economeétrique issu du triangle d’attractivité sess données de panel d’'un échantillon
de 63 pays en voie de développement (période alad®80 a 2006).

Nos résultats montrent que la dimension économigmeporte sur les autres
dimensions du triangle d’attractivité. Les investigrs étrangers portent une grande
attention a la stabilité économique du pays patetiaccueil des capitaux avant la
prise de leur décision d’'implantation.

Enfin, une modélisation économétrique a été enemur les données relatives
au cas du Maroc. Les résultats montrent des caati@is par rapport a ceux obtenus
pour les pays en développement. Le Maroc de déragrgurapport aux PVD par son
cadre politique stable et par une proximité gédggue. Le cadre politique,
'urbanisation et le développement du secteur fifemconstituent les principaux

facteurs d'attraction des capitaux étrangers \ehdroc.
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Conclusion générale
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L'objectif de notre travail consiste a identifiees| facteurs déterminant la
localisation et de l'attractivité des investissetsetirects étranges dans les pays en

voie développement et au Maroc.

Dans le premier chapitre sur la notion d’attratéverritoriale, premier élément
de notre problématique de recherche, nous avorge&pcomment les territoires se
livrent a une concurrence sur le marché de lodaisades activités économiques.
Chaque territoire développe des instruments et peltiques pour attirer et
sauvegarder le maximum de capitaux étrangers. keebnigues du marketing
territorial permettent de promouvoir les territgien tant que destination d’accueil des
investissements étrangers. Elles permettent unkeorei attractivité et compétitivité

territoriale.

Dans le deuxieme chapitre, nous avons dressé trdeétkart des différentes
théories de localisation des activités économidlas avons focalisé notre attention
essentiellement sur les déterminants de localisatiotamment celles qui concernent

les investissements directs étrangers.

L’identification des facteurs et déterminants dealsation et d’attractivité des
IDE a suscité l'intérét de plusieurs auteurs isseiglifférentes disciplines (économie
classique, économie urbain, économie internatignaleouvelle économie

géographique...). Cet intérét a donné lieu au dgpaiment de travaux hétérogenes.

Une distinction a été faite entre les modeles ihées de la localisation et les

recherches et études empiriques sur les déterrsidastIDE.

Dans le troisieme chapitre, et compte tenue datl’de I'art fait en chapitre
deux, nous avons essayé de représenter |'attt@ctmiritoriale des IDE sous forme
d'un triangle dont les trois sommets représentansthbilité politique, la stabilité

economique et la stabilité socioculturelle.
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Pour chaque composante du triangle de I'attraétivibus avons dénombré un
ensemble de déterminants susceptibles a notre diifluencer la localisation

territoriale des IDE.

Par la suite, le modele économétrique regroupanemsemble de variables a
été spécifié sur des données de panel d'un édoantile 63 pays en voie de

développement sur période allant de 1980 a 2006.

Les résultats issus des estimations des coefficidmtmodele montrent que la
dimension économique I'emporte sur les autres den@s du triangle d'attractivite.
Les investisseurs étrangers portent une grandetiatiea la stabilité économique du

pays potentiel d’accueil des capitaux avant lagpdis leur décision d’'implantation.

Nous avons aussi démontré economeétriquement quel'ansemble les
variables introduites dans les spécifications,vsiables se distinguent par leur effet
explicatif de I'attractivité des investissementaggers: les libertés économiques, la
croissance économique, le taux d’investissemetdrrie, le stock des IDE, le

développement humain (IDH) et l'infrastructure.
Les résultats nous améne donc a :

= Confirmer I'hypothése H13 selon laquelle les inigssments existant au
sein d’un territoire ont une influence positive Battraction des capitaux

étrangers.

» Infirmer I'hypothese H11: l'ouverture économiqueand les PVD

n'exerce pas d'effets sur I'attraction des IDE.

= Accepter les hypothéses H2 et H22: les libertésn@miques qui
s’inscrivent dans le cadre de la stabilité poliécqlu pays d’accueil agit

en faveur de I'attraction des investissements gaem
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= Confirmer H3 : le développement des infrastructymiegsiques attire les

investisseurs étrangers.

Le chapitre quatre a été consacré a I'étude écomigme des déterminants de
l'investissement direct étranger au Maroc. L’ohjeétait de repérer les variables
influencant I'attractivité et I'entrée des IDE. teétude économétrique a nécessite la
mobilisation de plusieurs test économétrique visargspecter la méthodologie en la

matiére et a avoir des résultats valable.

Les résultats obtenus montrent que le Maroc ddge€apitaux étrangers grace a
plusieurs facteurs dont notamment ; la stabilititigae, le développement du secteur

financier, le développement de l'urbanisation ejualité de son capital humain.

Ces résultats nous conduisent a :

Confirmer I'hnypothése H12: un secteur financievalépper permet

I'attraction des capitaux étrangers.

= Infirmer les hypothéses H11 et H13: l'ouverture rémique et le stock

d’'investissement existant n’exerce pas d’effetd’atiraction des IDE.

= Accepter les hypothéses H2 et H21 : les libertdsiguee et la stabilité
politique du pays d'accueil agit en faveur de tattion des

investissements étrangers.

= Confirmer H3: le développement des institutionbaimes attire les

investisseurs étrangers.

= Admettre I'hypotheése H4 : le capital humain a um@uence positive sur
I'IDE.
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Apreés le test des hypotheses supposées au débattdevail, nous ne pouvons

pas prétendre avoir épuisé notre champ de recherchmatiére de des déterminants de

I'attractivité et de la localisation des investisgats directs étrangers. Nous n‘avons

pas également 'ambition de présenter les conaigsite nos analyses comme des

certitudes et des vérités implacables.

Dans son ensemble, la qualité de ce travail peataftectee par les facteurs

suivants :

Les difficultés d'obtention les données de certaimgsables sur des

périodes plus longue ;

Le défaut de données sur certaines variables n& pesmis une

vérification empirique ;

L’inexpérience du chercheur que nous sommes.

Les résultats de ce travail, aussi discutabledsqotiissent étre, sont pourtant

des indicateurs de référence pour des politiquedtrdttion des investissements

étrangers.

Notons a la fin, que ce travail ce n'est que leudéthfun processus qui

s’annonce long, en effet plusieurs pistes de retieesont envisageables :

Enrichir 'analyse par des données sectorielles pokeux comprendre
les raisons de la répartition sectorielle inégaés dnvestissements

étrangers ;
Appliquer la méme démarche au niveau des régiomsaames ;

Reprendre I'étude spécifique de certains variablesne semblent pas

significatives tel le niveau d’'infrastructure ;

Etudier la répartition regionale (intra nationalgsdinvestissements

directs étrangers.
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Annexe n°

1

Tableaul: Méthodologie des études économétriques

Auteurs

Echantillon et période

Variable a expligue

Variables explicatives

Méthodologie

Carlton (1983)
| Etats-Unis

Il utilise les données de
Dun et Bradstreet pour
estimer un modele du
nombre de nouvelles
filiales dans les SMSA
(standard metropolitan
statistical areas) pour la
période allant de 1967 a
1971.

1. La probabilité (fréquence
relative) qu une entreprise s
localise dans une région
particuliére |j.

4%

2. Le nombre d'employés

z
a)

dans une localisation donnge .
{roxy est le nombre d"hommes par

-

(la demande de travail d
I'entreprise i dans |
localisation j).

S

- les prix de I'électricité et du gaz
naturel

- le taux d'imp0t foncier

- le taux d’impdt personnel sur le
revenu et le taux d'impot corporatif
- le taux de chémage,

- les effets d agglomération (dont le

eure dans la production)
-une variable construite par Carlt
qui reflete le climat d affaire de
région en question.

Modéle logit conditionne

estimé par la méthode di
> maximum de

vraisemblance.

DN
a

Bartik (1985) /
Etats-Unis

Il utilise les données de
Dun et Bradstreet pour le
cinquante états
americains pour la périod
allant de 1972 a 1978.

C est la probabilité
sgu un état donné soit

choisi comme
docalisation par une

entreprise.

- salaires

- taux de syndicalisation

- densité de la population

- variables fiscales (assurance-
chémage, etc.)

- couts de la construction

- prix de |'énergie

- proxies pour le niveau des service
publics (dépenses d éducation,
nombre de Km d autoroutes) et la
superficie de I"état (utilisée comme
proxy du nombre de sites industriel
potentiels)

- taux d'imp6t corporatif effectif et

Il utilise un modele logit
conditionnel semblable &
celui de Carlton (1983),
mais avec certaines
modifications qui le
| rendent plus adapté a
'%‘analyse de localisation.
Il essaye donc
d expliquer la probabilité
gu un état donné soit
choisi comme localisatio
par une entreprise.

S

taux d imp6t foncier - ensemble de




variables dummies pour les régions

(qui absorbent la corrélation intra
régionale).

Gius et Frese

lIs utilisent les données
sur 70 industries des 50

Le changement dans le
nombre d entreprises d une

- le salaire moyen par heure.

- le pourcentage de la force de trav,
qui est syndiquée.

- le taux de chémage.

- le taux de croissance économique
- le pourcentage de la population g

lls essayent de trouver
les déterminants des
ailécisions de localisation
des entreprises, en
mettant
2 I"accent sur le réle de
ul'imp6t personnel et de

D

(2001) / états américains pour la L oa ...\ Vit en régions urbaines. I'imp6t corporatif sur la
: L . | année a |'autre, dans un état . . o
Etats-Unis période allant de 1991 a donné - un ensemble de variables dummigsocalisation.
1994, ' pour les régions. Cette étude est I'une des
- le taux d’impdt corporatif. premieres sur les
- le taux d'imp06t personnel sur le | décisions de localisation
revenu. des entreprises a utiliser
- le log du nombre d entreprises. | la méthode d estimation
des données en panel.
lIs se basent sur des Ilj)cc)lc'jllriéaet?cglrnn 'a fon des decisions de lIs essayent d analyser
données provenant de 26 - la po ulatié)n impact des impots
pr . 1 lls estiment les décisions de PopL ’ corporatifs et des
cantons suisses d'une part_ . . - le salaire mensuel A
L localisation et de demande de impots sur le revenu sur
pour les deux periodes Olatravail séparément : moyen des hommes, la localisation des
e oner | pocr 002 ot U192 1 e mamoredemveprses |2 AU DO SO0, e et s
9 ) P npact c dans le iéme groupe basé sur potp I'emploi, en suivant
(2001) / Suisse| sur la distribution revenu

régionale des entreprises
et d autre part pour la
période de 1985 a 1997
pour I'impact des taxes
sur I'emploi.

lerendement,i=1, .., 3, et
'dans le canton j.

2. le nombre de salariés dan
le canton |.

Jer capita.

- les dépenses publiques d éducati

- les investissements publics per
capita.
- le pourcentage de la population g

OI‘approche théorique de
Carlton (1983).
lIs utilisent la méthode
d estimation des
u|données en panel.

vit en régions urbaines.




- une variable dummy pour 1981.

- une variable dummy pour le cantan
d"Uri pour capter son effet négatif.
Pour la demande de travail :
- la population
- la déviation du salaire réel moyen
mensuel des hommes par rapport a la
moyenne suisse.
- le taux d'imp0ot corporatif pour les
entreprises ayant un rendement sur le
capital de 8%.
- le pourcentage de la population
ayant plus de 65 ans.
- le pourcentage de la population
ayant moins de 20 ans.
Couglin et alii | Tous pays hors EU Tous types de décisions Modéle logit
(1991) 1981-1983 Etat d'investissement
Japon
Woodward 1980-1989 Création de nouvelles usines Modéele logit
(1992) .
Etat et Comté
Schmenner et | Etats-Unis
alii 1970-1980 Création de nouvelles usines Modele logit
(1987) Région et Etat
Friedman et Europe et Japon
alii 1977-1988 Création de nouvelles usines Modele logit
(1992) Etat
Chung & Tous pays de TOCDE Création de nouvelles usines
Alcacer hors EU et opérations de fusion- Modéle logit
(2002) 1987-1993 Ope 9
acquisition
Etat
A. .V'Ctor etF. Canadla Nombre d’entreprise Nombre .d erpployes Modéle de régression
Vaillancourt 6 provinces et 9 secteurs| Valeur ajoutée




(2004)

industriels
1998-1999
2000-2001

Les ventes de biens manufacturés
Le PIB

Le taux de chbmage

Le salaire horaire

Le taux d’'impbts corporatif

Le taux d’imp0t sur le revenu

Le colt du combustible et de
I'électricité

Les codts de transport

Chen Chunlai
(2000)

La chine et les PVD
Etat

Les flux d’'investissements

Taille du marché

Distance géographique
Caractéristiques géographiques
Niveau d’ouverture

Codt du travail

Taille du marché

Modéle gravitationnel

Baranzini et al.
(2006)

Suisse
Les cantons
1998-2001

Localisation des entreprises

Fiscalité

Promotion et réglementation
Main d’ouvre et salaire
Agglomération
Infrastructure

Qualité de vie

Tendance politique

Modele logit- méthode
itérative du maximum de
vraisemblance

Source : confectionné a partir des différentescasubibliographiques sur les déterminants des IDE




Tableau 2 : Les variables explicatives; synthéssgésultats des études économétrique

Variables explicatives

Impact

Positif

Négatif

Non significatif

Taille du pays
(PIB, PNB, population)

Kumar (2000)

Bénassy et Alii (2001)
Dupuch et Alii (2001)
Bevan et Alii (2000)
Hanson et Alii (2001)
Rieber (2000)

Chunlai (2000)

Schneider and Frey (1985)
Lipsey (1999)

Victor et Vaillancourt (2004)
Edwards (1984, 1985)

Kumar (2000)
Gorg (2000)
Rieber (2000)

Baldone et Alii (2001)
Hollond et Alii (1998)

Dupuch et Alii (2001)

Salaire Victor gt yaillancourt (2004) g%?ﬁa?t(ggé)zoom Eilr?sb:; ((5888;
Baranzini et al. (2006) Schneider and Frey (1985)
Wheeler and Mody (1992)
Kumar (2000)
Bénassy et Alii (2001) Dupuch et Alii (2001)
Hanson et Alii (2001) Rieber (2000)
Bartik (1985) Carlton (1983)
Fiscalité Kumar (2000) Papke (1991) Helms (1985)

Campbell (1996)

Feld et Kirchgasner (2001)
Victor et Vaillancourt (2004)
Bartik (1985)

Gastanaga (1998)

Newmen et Sullivan (1988)
Gius et Frese (2001)
Wheeler and Mody(1992);
Lipsey (1999)




Accords régionaux

Dupuch et Alii (2001)

Tarifs douaniers

Baldone et Alii (2001)

Baldone\i (2001)

Distance géographique
Codt de transport

Hollond et Alii (1998)

Kumar (2000)

Baldone et Alii (2001)
Bevan et Alii (2000)

Rieber (2000)

Victor et Vaillancourt (2004)
Chunlai (2000)

Bevan et Alii (2000)
Hanson et Alii (2001)

Spécialisation sectorielle

Gorg (2000)

BALDONEa## (2000)

Infrastructures
(investissement public,

équipement, téléphone, route.|.

Kumar (2000)
Dupuch et Alii (2001)
Rieber (2000)
aranzini et al. (2006)
heeler and Mody (1992)
Asiedu (2001)

Kumar (2000)

Ouverture commerciale

Kumar (2000)

Dupuch et Alii (2001)
Bénassy et Alii (2001)
Hollond et Alii (1998)
Chunlai (2000)
Edwards (1984, 1985)
Gastanaga (1998)
Asiedu (2001)

Bevan et Alii (2000)

Proximité culturelle et
linguistique

Kumar (2000)

Kumar (2000)

Hanson et Alii (2001)

Taux de chdmage

Mayer et Mucchielli (1999)

Viatbiaillancourt (2004)

Colt de production

Victor et Vaillancourt (2004)




Agglomération
Nombre d’employés

Victor et Vaillancourt (2004)
Baranzini et al. (2006)

Agglomération
Nombre d’employés

Baranzini et al. (2006)

Croissance économique Chunlai (2000)

Promotion économique

Baranzini et al. (2006)

Réglementation

Baranzini et al. (2006)

Instabilité politique

Schneider et Frey(1985)
Edwards (1984, 1985)

Asiedu (2001)
Wheeler and Mody(1992)

Source : confectionné a partir des différentescasubibliographiques sur les déterminants des IDE




Annexe n°2

Indice global de libertés économiques (100=libre;@épression)

Source: Heritage Foundation 2005

Cet indicateur développé par l'organisme améri¢ddnitage Foundation évalue le
degré de liberté économique des Etats. Les natgslus basses (proches de 0) sont décernées
a ceux ou l'on observe le plus de contraintes goeveentales sur la production, la
distribution et la consommation des biens et ses/autres que ceux nécessaires aux citoyens
pour la protection et le maintien de la libert&zdrsement, les notes les plus élevées (proches
de 100) sont décernées aux pays ou les contrgotesernementales sur I'économie sont les
plus faibles. Plusieurs variables entrent dans dmposition de l'indice, notamment les
politiques commerciales, le fardeau fiscal et keau d'intervention du gouvernement dans
I'économie. The Heritage Foundation est un institutecherche et d'éducation fondé en 1973
dont la mission consiste a formuler et a promoudes politiques conservatrices basées sur
les principes de la libre entreprise. A cet égaite Heritage Foundation est favorable & un

gouvernement peu interventionniste.
Cet indicateur est la moyenne arithmétique simpldid indices :
1) Indice de libertés économiques relatif & I'action € I'Etat dans le travail

Cet indicateur développé par l'organisme amérité@nitage Foundation évalue le
degré d'intervention de I'Etat dans les rapportseeamployés et employeurs. Plusieurs
critéres sont retenus: l'existence d'un salairdrmim fixé par I'Etat, la rigidité légale des
heures de travail, la libérté d'embauche et de @irgrnent des employés. L'échelle va d'un
niveau d'intervention important (0) a faible (10@8pnnant & I'employeur une plus grande
flexibilité. The Heritage Foundation est un indtitie recherche et d'éducation fondé en 1973
dont la mission consiste a formuler et a promoudes politiques conservatrices basées sur
les principes de la libre entreprise. A cet égaifte Heritage Foundation est favorable & un

gouvernement peu interventionniste.
2) Indice de libertés économiques relatif a l'investsement

Cet indicateur développé par lI'organisme amériténtage Foundation évalue les

politiques préconisées par les Etats en terme algagement aux investissements étrangers.
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Plusieurs criteres sont retenus, dont I'existehae ebde sur les investissements étrangers, les
restrictions aux prises de possession par despeisege étrangeres, ainsi que la disponibilité
de capital local pour ces dites entreprises. Lila d'un Etat trés favorable (100) & un Etat
tres défavorable (0) aux investissements étrangéis Heritage Foundation est un institut de
recherche et d'éducation fondé en 1973 dont laionisonsiste a formuler et & promouvoir
des politiques conservatrices basées sur les pesde la libre entreprise. A cet égard, The

Heritage Foundation est favorable a un gouvernep&ninterventionniste.
3) Indice de libertés économiques relatif a la corrupon

Cet indicateur repris par l'organisme américainitelge Foundation est connu sous le
nom de Transparency International's Corruption Percepti@@Bl). Il permet d'évaluer
jusqu'a quel point la corruption est active dans swociété. Une corruption élevée signifie que
des agents de |'Etat demandent des sommes suppdéreenillégales, différentes de celles
établies par la loi, pour obtenir un permis, unevemtion ou un service de I'Etat. L'échelle
renvoie aussi a l'existence d'un marché infornegidant opaque des situations transparentes
dans d'autres pays. L'échelle va d'un niveau deumtion faible (100) a un niveau de
corruption tres fort (0). La présence d'une fodeuption est associée a des entraves pour les
personnes et les entreprises. The Heritage Fowmdast un institut de recherche et
d'éducation fondé en 1973 dont la mission consistgmuler et & promouvoir des politiques
conservatrices basées sur les principes de la éhteeprise. A cet égard, The Heritage

Foundation est favorable a un gouvernement pewamnéonniste.
4) Indice de libertés économiques relatif au commerce

Cet indicateur développé par l'organisme amérité@nitage Foundation évalue le
degré de liberté du commerce dans un Etat donn&namt compte des facteurs qui peuvent
l'influencer (tarifs douaniers, quotas ou autrderirentions gouvernementales) L'échelle va
d'une tarification douaniere égale de 0 (grandeesfion) a 100 (grande liberté). The
Heritage Foundation est un institut de recherctdiéetlucation fondé en 1973 dont la mission
consiste a formuler et a promouvoir des politiqoesservatrices basées sur les principes de
la libre entreprise. A cet égard, The Heritage Fiation est favorable & un gouvernement peu

interventionniste.
5) Indice de libertés économiques relatif a la taillele I'Etat
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Cet indicateur développé par l'organisme améri¢ééntage Foundation évalue la
taille de I'Etat dans I'économie. Il tient compeedifférentes variables dont le pourcentage de
I'économie utilisé par I'Etat, ainsi que l'imporardes entreprises et industries que celui-ci
posséde partiellement ou en totalité. Il tient ctenges dépenses faites par I'Etat ainsi que de
I'ensemble des transferts opérés par I'Etat. Llkecties résultats va d'un Etat «trés gros», dans
le sens de tres présent (0), a trés réduit (10&eGtatistique fait évidemment référence a la
liberté économique selon la logique du marché. Hikatage Foundation est un institut de
recherche et d'éducation fondé en 1973 dont laionisonsiste a formuler et a promouvoir
des politiques conservatrices basées sur les pesde la libre entreprise. A cet égard, The

Heritage Foundation est favorable & un gouvernemp&minterventionniste.
6) Indice de libertés économiques relatif au fardeaudcal

Cet indicateur développé par l'organisme améridderitage Foundation évalue
limportance du fardeau fiscal qu'un Etat imposesicontribuables en tenant compte de trois
facteurs : I'imp6t maximum sur les particuliers,lucedes entreprises, ainsi que les
changements annuels dans I'évolution des dépenbgques. L'échelle va d'un fardeau fiscal
léger (100) a trés lourd (0). The Heritage Foumsfatest un institut de recherche et
d'éducation fondé en 1973 dont la mission consistgmuler et a promouvoir des politiques
conservatrices basées sur les principes de la &hteeprise. A cet égard, The Heritage

Foundation est favorable a un gouvernement pewamnéonniste.
7) Indice de libertés économiques relatif a la politige monétaire

Cet indicateur développé par l'organisme améri¢ééntage Foundation évalue la
stabilité de la politique monétaire d'un Etat ensidérant le niveau de son taux d'inflation sur
une période de 10 ans. L'échelle va d'un tauxiatiah €gal ou inférieur a 3% (100) a un taux
supérieur a 20% (0). The Heritage Foundation eghstitut de recherche et d'éducation fondé
en 1973 dont la mission consiste a formuler etampuvoir des politigues conservatrices
basées sur les principes de la libre entrepriseetAégard, The Heritage Foundation est

favorable a un gouvernement peu interventionniste.
8) Indice de libertés économiques relatif au systemeahcaire

Cet indicateur développé par l'organisme améridderitage Foundation évalue
lintervention de I'Etat a I'endroit du systéme dazre et financier. Plusieurs critéres sont
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retenus, dont la propriété d'institutions par tFes restrictions a l'implantation de filiales de
banques étrangeres ou les régulations qui limitentivité financiere. L'échelle va d'un

systeme peu restrictif (100) a un systeme trésicg5(0). The Heritage Foundation est un
institut de recherche et d'éducation fondé en 1#f& la mission consiste a formuler et a
promouvoir des politiques conservatrices baséeesysrincipes de la libre entreprise. A cet
égard, The Heritage Foundation est favorable douwernement peu interventionniste.

9) Indice de libertés économiques relatif aux droits € propriété

Cet indicateur développé par l'organisme amérité@nitage Foundation évalue le
degré d'importance que I'Etat accorde a la pratecte la propriété privée. Plusieurs critéres
sont retenus, dont l'influence du gouvernement lsusystéme judiciaire, le niveau de
corruption au sein de I'appareil judiciaire etpessibilités d'expropriation par I'Etat. L'échelle
va d'un niveau de protection favorable (100) a \d@fble (0) a la propriété privée. The
Heritage Foundation est un institut de recherctdééetlucation fondé en 1973 dont la mission
consiste a formuler et a promouvoir des politiqoesservatrices basées sur les principes de
la libre entreprise. A cet égard, The Heritage Fiation est favorable & un gouvernement peu

interventionniste.
10) Indice de libertés économiques relatif aux affaires

Cet indicateur développé par l'organisme améritéenitage Foundation évalue la
facilité pour une personne de partir son entrepisale la fermer. Sont pris en compte les
délais administratifs, les permis ou les limitatiopossibles. L'échelle va d'un niveau de
protection favorable (100) a défavorable (0) a ilzerté d'entreprendre. The Heritage
Foundation est un institut de recherche et d'éducédndé en 1973 dont la mission consiste
a formuler et a promouvoir des politiques conserves basées sur les principes de la libre
entreprise. A cet égard, The Heritage Foundatidnfasorable a un gouvernement peu

interventionniste.
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Indice global de droits politiques (1=libre;7=répression)
Source: Freedom House 2005

Définition: Les notes les plus basses (1 et 2) dankelle des droits politiques établie
par Freedom House sont décernées aux pays redpéesacriteres suivants : la tenue
d'élections justes, la présence de partis d'opposiui peuvent jouer un role important, ainsi
qgue le respect des droits des groupes minoritaires.notes les plus élevées (6 et 7) sont
accordées aux Etats ou les droits politiques setistants, que ce soit & cause d'un régime
oppressif, d'une conjoncture particuliere (EX. upeerre) ou d'une situation d'instabilité
provoquée par les activités de groupes violenteedom House est une organisation
indépendante, non gouvernementale, fondée aux-Brassau cours des années 1940. Elle est
formée de personnalités du monde des affairessesytalicats, ainsi que d'intellectuels et de
gens de tous les milieux qui partagent la conuictipie le leadership des Etats-Unis est

essentiel a la cause du développement des dralesdibertés dans le monde.

Indice global de libertés civiles (1=libre;7=répresion)
Source: Freedom House 2005

Définition: Les notes les plus basses (1 et 2) dlackelle des libertés civiles établie
par Freedom House sont décernées aux pays redplestaniteres suivants : le respect de la
liberté d'expression, ainsi que celui du droit sbasblée, d'association, d'éducation et de
religion. Un Etat de droit équitable doit égalemedtte établi, ainsi qu'une activité
economique libre qui favorise l'acces a I'égal@gé dhances des citoyens. Les notes les plus
élevées (6 et 7) sont accordées aux Etats quinbifeu de libertés a leurs citoyens qui vivent
dans la crainte de la répression. Freedom Houserestorganisation indépendante, non
gouvernementale, fondée aux Etats-Unis au coursadeges 1940. Elle est formée de
personnalités du monde des affaires et des sysdiamisi que d'intellectuels et de gens de
tous les milieux qui partagent la conviction quéeledership des Etats-Unis est essentiel a la

cause du développement des droits et des libeatésld monde.
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Indice de développement humain

Le Programme des Nations unies pour le développe(R&UD) en 1990, évaluant le

niveau de développement humain des pays du monde.

Le concept du développement humain est plus langecg qu'en décrit I''DH qui n'en

est qu'un indicateur, crée par le PNUD pour évateequi n'était mesuré auparavant qu'avec

imprécision. L'indicateur précédent utilisé, le P& habitant, ne donne pas d'information sur

le bien-étre individuel ou collectif, mais n'évalgee la production économique. Il présente

des écarts qui peuvent étre trés importants alid.I'L'indice a été développé en 1990 par

I'économiste pakistanais Mahbubul Haq et I'écontaniglien Amartya Sen.

L'IDH est un indice composite, sans unité, comenise 0 (exécrable) et 1 (excellent),

calculé par la moyenne de trois indices quantifiaepectivement :

la santé /longévité (mesurées par I'espéranceeda ha naissance), qui permet
de mesurer indirectement la satisfaction des beswmiatériels essentiels tels
gue l'accés a une alimentation saine, a I'eau lgptalun logement décent, a
une bonne hygiene et aux soins meédicaux. En 202Division de la
population des Nations Unies a pris en compte dansestimation les impacts
démographiques de I'épidémie du sida pour 53 gaydte 45 en 2000.

le savoir ou niveau d'éducation. Il est mesurél@aaux d'alphabétisation des
adultes (pourcentage des 15 ans et plus sacharg éccomprendre aisément
un texte court et simple traitant de la vie queatihe) et le taux brut de
scolarisation (mesure combinée des taux pour lagire, le secondaire et le
supérieur). Il traduit la satisfaction des besamnmatériels tels que la capacité
a participer aux prises de décision sur le lietrakail ou dans la société ;

le niveau de vie (logarithme du produit intérienutopar habitant en parité de
pouvoir d'achat), afin d'englober les élémentsadgualité de vie qui ne sont
pas décrits par les deux premiers indices telslguaobilité ou l'accés a la

culture.

Les données utilisées sont celles communiquéedepaEtats a 'ONU. L'IDH est

toujours publié avec un certain retard, car caléufgartir de chiffres généralement collectés
deux ans plus tot. L'IDH 2004 utilisait ainsi désfites de 2002, pour 175 pays membres de
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I'ONU, plus Hong Kong, Chine et les territoires gstiniens. C'était la premiére fois que le
Timor oriental et Tonga faisaient I'objet du caldal I''DH. Les informations comparables,
crédibles ou disponibles sur les 4 composante8id manquent pour quelques pays (16 en
2003.)

L'IDH se calcule comme moyenne des indices de Mitgéniveau d'éducation et
niveau de vie. Ces indices sont calculés a paftined donnée chiffrée par interpolation
linéaire entre deux valeurs extrémales possibles eddmissibles de cette donnée ; la valeur

maximale correspond a un indice de 1 (excelleng ealeur minimale, de 0 (exécrable).
L'IDH vaut

pH-AtD+E

ou A, D et E sont respectivement les indices dgédweité, niveau d'éducation et niveau

de vie.

Le calcul des indices est donné dans le tabledessous.

Calcul des indices composant l'indice de dévelogeinumain.

. Valeur Valeur
Indice Mesure - : Formule
minimale | maximale
5 ie 2 EV — 25
Longévité esperance de vie a %5 ans 85 ans A= ———
naissance (EV) 60
Taux
d'alphabétisation |0% 100% TA + TR
2 s ) k.
Education (TA) D== J} 5
Taux brut de 0 0
scolarisation (TBS) 0% 100%
logarithme du PIB l PIB _ 9
: .| par habitant - 9810 —
Niveau de vie en parité de pouvoir 100 USD 40 000 USD | i 2.60206
d'achat

Exemple
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En Coéte d'lvoire, I'espérance de vie a la naissasteEV = 41,2 ans, les taux

d'alphabétisation et scolarisation TA = 49,7% eSTB42% et le produit intérieur brut par

habitant PIB = 1 520 dollars en parités de poudi@ichat. Les indices composant I'IlDH sont :

longévité
EV — 25
A — 60
41,2 — 25
= 60
_ 0,27
niveau d'éducation
2TA + TBS

- 3

2 x 49,7/100 + 42/100
= 3

0,4713

niveau de vie

log,, PIB — 2
2,60206

E —

log,, 1520 — 2

- 2,60206
_ 0,4542
L'IDH vaut donc
A4+ D+ E
IDH = — 3

0,27 + 04713 + 0,4542
= 3

0,3985
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Le PNUD établit a chaque rapport du développemantdin un classement des pays
suivant I'IDH. Les classements et chiffres de I'lDEdiprécédents rapports ne peuvent pas étre
compares entre eux ou avec les chiffres actuelBj3]effet, I'indice repose sur des données
d'organismes nationaux ou internationaux qui soavent révisées. Ainsi, pour permettre de
suivre I'évolution de I'IDH dans les pays, le PNzalcule ses chiffres passés a chaque
rapport et "invalide" alors les précédents.
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Annexe n° 3

Résultats des tests PVD (chapitre 1 de la deuxieémartie)

Statistiques descriptives : Echantillon total

Statistiques Descriptives (DP 3 A)

HN Actifs ||Moyenne ” Médiane H Minimum ” Maximum ” Ecart-type

: :
| IDE_PIB | 567 | 2,023 | 1068 | -46586 | 2797 | 2981 |
| LIBECO || 567 | 57,153 | 57,778 || 34,3667 || 8850 | 10,160 |
| uBciv | s67 || 4477 | 4667 || 10000 | 7,00 || 1344 |
| uBPOL || 567 | 4486 | 5000 || 10000 | 700 | 1,755 |
| AGLOM || 567 | 19,688 | 11,900 || 00881 | 167,32 | 21815 |
| CRECO || 567 | 3627 | 3763 || 95100 | 1962 | 3621 |
| comm || 567 || 68,659 | 56,837 || 11,3400 || 357,86 | 45555 |
| TXINF | 558 | 63528 | 8797 | -11,3901 | 10834,30 | 533,672 |
| PIBHAB | 567 |5589,585|3036,970] 246,0367 | 57232,80 | 7342,010 |
| EbPiB || 567 || 18,057 | 17,137 | -18,1233 || 6341 | 14,165 |
| CHANGE || 567 | 496,674 | 21,890 | 0,0000 | 25000,00 | 1885,981 |
| TxXINv || 567 | 21,381 | 20817 || 2,8804 | 5084 | 7843 |
| TXURB | 567 | 48268 | 44,340 | 44800 | 10000 | 23527 |
| IbH || 567 | 0563 | 058 | 00867 || 095 | 07212 |
| INFR | 567 | 6300 | 2190 || 00100 | 5660 | 9677 |
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Matrice de corrélation entre les variables explicaves

Corrélations (DP 3 A) |

‘ || LIBECO ” LIBCIV ” LIBPOL HAGLOM H CRECO H COMM H TXINF || PIBHAB || EDPIB ”CHANGE” TXINV H TXURB H IDH H INFR H IDE_PIB|

LIBECO || 1,000000 ”—0,371615”—0,338652H 0,262847 H 0,135907 H 0,444039 H—0,063712|| 0,583622 || 0,362669 ”—0,068241” 0,201039 H 0,574776 H 0,601228 H 0,536721 H 0,304817 |

‘ LIBCIV ”-0,371615” 1,000000 ” 0,894903 H-o,ogenoH-o,oeszng 0,012067 ‘|—0,007280||—0,075824||—0,059023|‘-0,087177”-0,038881"-0,328006"-0,352868”-0,273669‘|—0,126919|

‘ LIBPOL ”-0,338652” 0,894903 ” 1,000000 H-0,029564H-0,065503H 0,058387 ‘|—0,015376||—0,078784||—0,054641|‘-0,066436”-0,063924"-0,319924"-0,382314”-0,279579‘|—0,058356|

‘ AGLOM || 0,262847 ”—0,096110”—0,029564H 1,000000 H 0,139465 H 0,601674 H—0,049872|| 0,205114 || 0,132064 ” 0,009365 ” 0,120824 H 0,230662 H 0,150841 H 0,238168 H 0,626099 |

‘ CRECO || 0,135907 ”-0,065229”-0,065503H 0,139465 H 1,000000 H 0,190956 H-o,zlzsso” 0,083707 || 0,251736 ” 0,017390 ” 0,417921 H 0,021601 H 0,170184 H 0,143264 H 0,277545 |

‘ COMM || 0,444039 ” 0,012067 ” 0,058387 H 0,601674 H 0,190956 H 1,000000 H—0,080295|| 0,515237 || 0,384400 ”—0,045148” 0,378068 H 0,363063 H 0,267268 H 0,428012 H 0,517083 |

‘ TXINF ||—0,063712|‘—0,007280”—0,015376‘ ‘—0,049872‘ ‘—0,212880”—0,080295” 1,000000 ||—0,036138||—0,034134”—0,025179|‘—0,107722" 0,001364 "—0,013994‘|—0,037154H—0,062207|

‘ PIBHAB || 0,583622 ”-0,075824”-0,078784H 0,205114 H 0,083707 H 0,515237 H-0,036138|| 1,000000 || 0,584966 ”-0,052909” 0,264726 H 0,716260 H 0,614861 H 0,727696 H 0,245721 |

‘ EDPIB || 0,362669 ”—0,059023”—0,054641H 0,132064 H 0,251736 H 0,384400 H—0,034134|| 0,584966 || 1,000000 ” 0,014802 ” 0,572961 H 0,493170 H 0,569291 H 0,392153 H 0,148665 |

‘CHANGE||-0,068241|‘-0,087177”-0,066436" 0,009365 H 0,017390 ‘|—0,045148‘|—0,025179||—0,052909|| 0,014802 ” 1,000000 ” 0,018680 H 0,000062 H 0,042171 H 0,022515 H 0,004545 |

‘ TXINV || 0,201039 ”-0,038881”-0,063924H 0,120824 H 0,417921 H 0,378068 H-o,107722|| 0,264726 || 0,572961 ” 0,018680 ” 1,000000 H 0,228608 H 0,376713 H 0,241926 H 0,264964|

‘ TXURB || 0,574776 ”—0,328006”—0,319924H 0,230662 H 0,021601 H 0,363063 H 0,001364 || 0,716260 || 0,493170 ” 0,000062 ” 0,228608 H 1,000000 H 0,823932 H 0,710128 H 0,255170 |

‘ IDH || 0,601228 ”-0,352868”-0,382314H 0,150841 H 0,170184 H 0,267268 H-o,013994|| 0,614861 || 0,569291 ” 0,042171 ” 0,376713 H 0,823932 H 1,000000 H 0,673190 H 0,216638|

‘ INFR || 0,536721 ”—0,273669”—0,279579H 0,238168 H 0,143264 H 0,428012 H—0,037154” 0,727696 || 0,392153 ” 0,022515 ” 0,241926 H 0,710128 H 0,673190 H 1,000000 H 0,299110 |

‘ IDE_PIB ” 0,304817 ”—0,126919”—0,058356H 0,626099 H 0,277545 H 0,517083 H—0,062207|| 0,245721 ” 0,148665 ” 0,004545 ” 0,264964 H 0,255170 H 0,216638 H 0,299110 H 1,000000 |




Résultat estimation échantillon total : Moindre carée ordinaire

Dependent Variable: IDE_PIB

Method: Panel Least Squares

Date: 09/02/09 Time: 00:25

Sample: 19

Cross-sections included: 62

Total panel (balanced) observations: 558

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
IDH -0.201092 0.949666 -0.211750 0.8324
LIBCIV -0.355690 0.160336 -2.218404 0.0269
LIBECO 0.017855 0.013609 1.311923 0.1901
LIBPOL 0.270254 0.122054 2.214206 0.0272
INFR 0.019140 0.016370 1.169208 0.2428
PIBHAB 4.50E-06 2.50E-05 0.179951 0.8573
TXINF 0.000127 0.000178 0.712073 0.4767
TXINV 0.061971 0.016382 3.782755 0.0002
TXURB 0.008643 0.008460 1.021595 0.3074
EDPIB -0.035553 0.010094 -3.522014 0.0005
CRECO 0.125501 0.029770 4.215635 0.0000
COMM 0.007655 0.003306 2.315826 0.0209
CHANGE 5.07E-06 4.95E-05 0.102482 0.9184
AGLOM 0.066037 0.005544 11.91188 0.0000
C -2.044734 0.939334 -2.176790 0.0299
R-squared 0.485147 Mean dependent var 2.040257
Adjusted R-squared 0.471873 S.D. dependent var 2.998115
S.E. of regression 2.178801  Akaike info criterion 4.421940
Sum squared resid 2577.715  Schwarz criterion 4.538186
Log likelihood -1218.721  F-statistic 36.54788
Durbin-Watson stat 1.026754  Prob(F-statistic) 0.000000

Test de colinéarité

Variance Inflation Factors
Minimum possible value = 1.0
Values > 10.0 may indicate a collinearity problem

LIBECO 2.219
LIBCIV 5.497
LIBPOL 5.428
EDPIB 2.429
TXINV  1.952
TXURB 4.675
AGLOM 1.723
CRECO 1.340
COMM 2.686
TXINF 1.058




Régression: Heteroskedasticity-corrected

PIBHAB 3.993

CHANGE 1.037
IDH 4.848
INFR 2.980

using 558 observations
Dependent variable: IDE_PIB

Coefficient | Std. Error t-ratio p-value
const -1.03924 0.441239 -2.3553 0.01886 *
LIBECO 0.0107323| 0.00631923 1.6983 0.09001 ¢
LIBCIV -0.229091 | 0.0793602 -2.8867 0.00405  *p*
LIBPOL 0.127687 0.0572551 2.2301 0.02615 *¥*
AGLOM 0.0716919| 0.00397564 18.0328 <0.00001 f**
CRECO 0.0830668  0.015087[L 5.5058 <0.000p1 |***
COMM 0.00711232 0.00204749 3.4737 0.00055 **
TXINF 5.20303e-05 4.22627e-05 1.2311 0.21881
PIBHAB -1.0173e-05 1.25093e-05 -0.8132 0.41644
EDPIB -0.0185744 0.00663188 -2.8008 0.00528  p**
CHANGE -2.73709e-0p4.49032e-05 -0.6096 0.54241
TXINV 0.0230903 | 0.00950558 2.4291 0.01546 ¥*
TXURB 0.00390594 0.00410904 0.9506 0.34224
IDH 0.674366 0.432076 1.5608 0.11916
INFR 0.00944791] 0.0108423 0.8714 0.38392
Statistics based on the weighted data:
Sum squared resid 2214.967 |S.E. of regression 2.019685
R-squared 0.900719 |Adjusted R-squared 0.898159
F(14, 543) 351.8810 |P-value(F) 1.4e-261
Log-likelihood -1176.406 |Akaike criterion 2382.813
Schwarz criterion 2447.6Y8 |Hannan-Quinn 2408.145
Statistics based on the original data:
Mean dependent var 2.040257 |S.D. dependent var 2.998115
Sum squared resid 2655.%97 |S.E. of regression 2.211471
Test de Hausman
Random-effects (GLS), using 558 observations
Included 62 cross-sectional units
Time-series length = 9
Dependent variable: IDE_PIB
Coefficient | Std. Error t-ratio p-value
const -2.52155 1.14765 -2.1971 0.02843
LIBECO 0.0188435| 0.0177029 1.0644 0.2876[L
LIBCIV -0.446377 0.164819 -2.7083 0.00698  *r*
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LIBPOL 0.310102 0.125271 2.4754 0.01361 *
AGLOM 0.0744855| 0.0062329 11.9504 <0.00001 f**
CRECO 0.104294 0.0286991 3.6341 0.00031  p**
COMM 0.00307804  0.0039363 0.7820 0.43458
TXINF 6.99043e-050.000170474 0.4101 0.68193

PIBHAB 1.33918e-06 3.03661e-05 0.0441 0.96484

EDPIB -0.0334493 0.0119825 -2.7915 0.00543
CHANGE -1.72134e-0p5.23919e-05 -0.3286 0.74262

TXINV 0.0802219 0.017068 4.7001 <0.00001 ***
TXURB -0.00175184 0.0112227 -0.1561 0.87601

IDH 1.42352 1.13939 1.2494 0.21207

INFR 0.0291519| 0.018938% 1.5393 0.12431
Mean dependent var 2.040257 |S.D. dependent var 2.998115
Sum squared resid 2645.041 |S.E. of regression 2.205041
Log-likelihood -1225.915 |Akaike criterion 2481.830
Schwarz criterion 2546.695 |Hannan-Quinn 2507.162

'Within' variance = 3.52985
'‘Between' variance = 1.0638

theta used for quasi-demeaning = 0.392807
Breusch-Pagan test -
Null hypothesis: Variance of the urpesific error =0
Asymptotic test statistic: Chi-squajef134.5664
with p-value = 4.11946e-009

Hausman test -
Null hypothesis: GLS estimates are siast
Asymptotic test statistic: Chi-squarg(£4€3.8882
with p-value = 6.9585e-014
Résultats des estimations : effets fixes
Fixed-effects, using 558 observations

Included 62 cross-sectional units

Dependent variable: IDE_PIB

Time-series length = 9

kkx

*kk

kkx

*kk

Coefficient | Std. Error t-ratio p-value

const -12.7067 2.36664 -5.3691 <0.00001
LIBECO 0.100449 0.0347243 2.8928 0.00398
LIBCIV -0.357219 0.177242 -2.0154 0.04441 *
LIBPOL 0.245557 0.13003 1.8885 0.05956  *
AGLOM 0.0785413| 0.00760771 10.3239 <0.00001
CRECO 0.0827277| 0.028104f7 2.9434 0.00340
COMM -0.00929666 0.00620599 -1.4980 0.13478
TXINF 5.11396e-050.000164489 0.3109 0.75601
PIBHAB 2.69869e-054.73053e-05 0.5705 0.56862
EDPIB -0.0180174 0.0157006 -1.1476 0.25172
CHANGE -6.99468e-0p5.62918e-05 -1.2426 0.21463
TXINV 0.11178 0.0180908 6.1788 <0.0000L

*tkk
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TXURB 0.0303 0.023585 1.2847 0.19951

IDH 7.75335 1.57905 49101 <0.0000[L  *p*
INFR 0.0361458| 0.0238366 1.5164 0.1300f7

Mean dependent var 2.040257 |S.D. dependent var 2.998115
Sum squared resid 1701.389 |S.E. of regression 1.8787190
R-squared 0.6601Y8 |Adjusted R-squared 0.607301
F(75, 482) 12.48518 |P-value(F) 1.78e-74
Log-likelihood -1102.808 |Akaike criterion 2357.617
Schwarz criterion 2686.268 |Hannan-Quinn 2485.967
rho 0.19887R |Durbin-Watson 1.402726

Test for differing group intercepts -

Null hypothesis: The groups have memn intercept
Test statistic: F(61, 482) = 4.06986

with p-value = P(F(61, 482) > 4.069861.49361e-018

Résultats des estimations des différentes spécifims : effets fixes

Dependent Variable: IDE_PIB
Method: Panel Least Squares
Date: 09/02/09 Time: 02:31
Sample: 19

Cross-sections included: 63

Total panel (balanced) observations: 567

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
LIBCIV -1.026456 0.202011 -5.081197 0.0000
LIBECO 0.162963 0.039981 4.076040 0.0001
LIBPOL 0.442083 0.156020 2.833505 0.0048
C -4.678140 2.441512 -1.916083 0.0559
Effects Specification
Cross-section fixed (dummy variables)
R-squared 0.461207 Mean dependent var 2.022866
Adjusted R-squared 0.391303 S.D. dependent var 2.981161
S.E. of regression 2.325872  Akaike info criterion 4.635119
Sum squared resid 2710.251 Schwarz criterion 5.140346
Log likelihood -1248.056  F-statistic 6.597776
Durbin-Watson stat 1.176260 Prob(F-statistic) 0.000000

Dependent Variable: IDE_PIB
Method: Panel Least Squares
Date: 09/02/09 Time: 02:33
Sample: 19

Cross-sections included: 63
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Total panel (balanced) observations: 567

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

LIBCIV -0.596665 0.134351 -4.441091 0.0000

LIBECO 0.151370 0.040048 3.779679 0.0002
C -3.956870 2.445146 -1.618255 0.1062

Effects Specification

Cross-section fixed (dummy variables)

R-squared 0.452572 Mean dependent var 2.022866
Adjusted R-squared 0.382781 S.D. dependent var 2.981161
S.E. of regression 2.342099 Akaike info criterion 4.647490
Sum squared resid 2753.684  Schwarz criterion 5.145062
Log likelihood -1252.563  F-statistic 6.484623
Durbin-Watson stat 1.156697  Prob(F-statistic) 0.000000

Dependent Variable: IDE_PIB

Method: Panel Least Squares

Date: 09/02/09 Time: 02:34

Sample: 19

Cross-sections included: 63

Total panel (balanced) observations: 567

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
LIBECO 0.175155 0.040421 4.333321 0.0000
C -7.987754 2.312320 -3.454432 0.0006

Effects Specification

Cross-section fixed (dummy variables)

R-squared 0.431064 Mean dependent var 2.022866
Adjusted R-squared 0.359806 S.D. dependent var 2.981161
S.E. of regression 2.385291  Akaike info criterion 4.682499
Sum squared resid 2861.875 Schwarz criterion 5.172417
Log likelihood -1263.489  F-statistic 6.049310
Durbin-Watson stat 1.125872  Prob(F-statistic) 0.000000

Dependent Variable: IDE_PIB

Method: Panel Least Squares

Date: 09/02/09 Time: 02:35

Sample: 19

Cross-sections included: 62

Total panel (balanced) observations: 558
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Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
AGLOM 0.089698 0.007969 11.25541 0.0000
CHANGE -1.92E-05 5.78E-05 -0.332882 0.7394
COMM -0.000594 0.006319 -0.094077 0.9251
CRECO 0.100398 0.029825 3.366212 0.0008
EDPIB -0.003462 0.016596 -0.208616 0.8348
PIBHAB 7.87E-05 4.65E-05 1.690608 0.0916
TXINV 0.107303 0.018900 5.677316 0.0000
TXINF 5.15E-05 0.000176 0.292064 0.7704
C -2.739178 0.549665 -4.983354 0.0000
Effects Specification
Cross-section fixed (dummy variables)
R-squared 0.603235 Mean dependent var 2.040257
Adjusted R-squared 0.547135 S.D. dependent var 2.998115
S.E. of regression 2.017589 Akaike info criterion 4.358536
Sum squared resid 1986.484  Schwarz criterion 4.,901018
Log likelihood -1146.031  F-statistic 10.75286
Durbin-Watson stat 1.340967  Prob(F-statistic) 0.000000
Dependent Variable: IDE_PIB
Method: Panel Least Squares
Date: 09/02/09 Time: 02:36
Sample: 19
Cross-sections included: 63
Total panel (balanced) observations: 567
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
IDH 11.42698 1.784849 6.402211 0.0000
INFR 0.086257 0.025345 3.403331 0.0007
TXURB 0.022560 0.025904 0.870919 0.3842
C -6.047747 1.069628 -5.654067 0.0000
Effects Specification
Cross-section fixed (dummy variables)
R-squared 0.515358 Mean dependent var 2.022866
Adjusted R-squared 0.452480 S.D. dependent var 2.981161
S.E. of regression 2.205897  Akaike info criterion 4.529197
Sum squared resid 2437.857  Schwarz criterion 5.034424
Log likelihood -1218.027  F-statistic 8.196200
Durbin-Watson stat 1.316767  Prob(F-statistic) 0.000000
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Résultats des tests
Modéele explicatif de I'attractivité des investisserants étrangers dans les pays en
développement

Model M1: Fixed-effects, using 567 observations
Included 63 cross-sectional units
Time-series length = 9
Dependent variable: IDE_PIB

Coefficient | Std. Error t-ratio p-value
const -7.98775 2.53311 -3.1533 0.0017L P
LIBECO 0.175155 0.0438472 3.9947 0.0000f  f**
Mean dependent var 2.022866 |S.D. dependent var 2.981161
Sum squared resid 2861.875 |S.E. of regression 2.385291
R-squared 0.431064 |Adjusted R-squared 0.359806
F(63, 503) 6.049310 |P-value(F) 1.49e-32
Log-likelihood -1263.489 |Akaike criterion 2654.977
Schwarz criterion 2932.760 |Hannan-Quinn 2763.385
rho 0.446983 |Durbin-Watson 1.002760

Model M2: Fixed-effects, using 567 observations
Included 63 cross-sectional units
Time-series length = 9
Dependent variable: IDE_PIB

Coefficient | Std. Error t-ratio p-value
const -8.69394 2.02366 -4.2961 0.0000R  F**
LIBECO 0.157336 0.0353897 4.4458 0.00001L  f**
AGLOM 0.0875948 | 0.00703018 12.4598 <0.000Q01 t**
Mean dependent var 2.022866 |S.D. dependent var 2.981161
Sum squared resid 2185.876 |S.E. of regression 2.086704
R-squared 0.565451 |Adjusted R-squared 0.510051
F(64, 502) 10.20659 |P-value(F) 6.52e-58
Log-likelihood -1187.097 |Akaike criterion 2504.193
Schwarz criterion 2786.317 |Hannan-Quinn 2614.295
rho 0.310320 |Durbin-Watson 1.238289

Model M3: Fixed-effects, using 567 observations
Included 63 cross-sectional units
Time-series length = 9
Dependent variable: IDE_PIB

Coefficient | Std. Error t-ratio p-value
const -0.87166 1.94271 -5.0814 <0.00001 t**
LIBECO 0.132594 0.0340316 3.8962 0.00011 f**
AGLOM 0.0929114| 0.00676674 13.7306 <0.000Q01 t**
TXINV 0.116325 0.0168041 6.9224 <0.0000L *p*
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Mean dependent var 2.022866 |S.D. dependent var 2.981161
Sum squared resid 1995.053 |S.E. of regression 1.995530
R-squared 0.603387 |Adjusted R-squared 0.551930
F(65, 501) 11.72609 |P-value(F) 1.84e-66
Log-likelihood -1161.200 |Akaike criterion 2454.40Q0
Schwarz criterion 2740.864 |Hannan-Quinn 2566.195
rho 0.293970 |Durbin-Watson 1.240238
Model M4: Fixed-effects, using 567 observations
Included 63 cross-sectional units
Time-series length = 9
Dependent variable: IDE_PIB
Coefficient | Std. Error t-ratio p-value
const -13.1977 1.90083 -6.9431 <0.000Q01 t**
LIBECO 0.102236 0.0326093 3.1352 0.00182  **
AGLOM 0.0835683 | 0.0065555pP 12.7478 <0.000Q01 t**
TXINV 0.106781 0.0160254 6.6632 <0.0000[L *p*
IDH 9.67123 1.31029 7.3810 <0.00001L **
Mean dependent var 2.022866 |S.D. dependent var 2.981161
Sum squared resid 1799.033 |S.E. of regression 1.896857
R-squared 0.642355 |Adjusted R-squared 0.595146
F(66, 500) 13.60659 |P-value(F) 2.74e-76
Log-likelihood -1131.88D |Akaike criterion 2397.760
Schwarz criterion 2688.564 |Hannan-Quinn 2511.250
rho 0.211298 |Durbin-Watson 1.384946
Model M5: Fixed-effects, using 567 observations
Included 63 cross-sectional units
Time-series length = 9
Dependent variable: IDE_PIB
Coefficient | Std. Error t-ratio p-value
const -12.894 1.88064 -6.8562 <0.00001 f**
LIBECO 0.104825 0.0322508 3.2503 0.00128  f**
AGLOM 0.0778482| 0.00672501 11.5759 <0.000Q01 t**
TXINV 0.0956741 | 0.0166354 5.7512 <0.00001 ***
IDH 8.46618 1.34009 6.3176 <0.00001L *p*
CRECO 0.0751622] 0.0267714 2.8076 0.00519 >
INFR 0.048388 0.019712¢ 2.4547 0.01444  t*
Mean dependent var 2.022866 |S.D. dependent var 2.981161
Sum squared resid 1750.%29 |S.E. of regression 1.874865
R-squared 0.651998 |Adjusted R-squared 0.604479
F(68, 498) 13.72096 |P-value(F) 6.74e-78
Log-likelihood -1124.13P |Akaike criterion 2386.263
Schwarz criterion 2685.748 |Hannan-Quinn 2503.140
rho 0.20184p |Durbin-Watson 1.400513
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Annexe n°4

Résultats des tests Maroc (chapitre 2 de la deuxienpartie)

Analyse de la stationnarité : Test ADF

Null Hypothesis: PIB_HAB has a unit root
Exogenous: Constant

Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)

t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -0.494128 0.8767
Test critical values: 1% level -3.724070
5% level -2.986225
10% level -2.632604
*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(PIB_HAB)
Method: Least Squares
Date: 01/31/10 Time: 22:46
Sample (adjusted): 1981 2005
Included observations: 25 after adjustments
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
PIB_HAB(-1) -0.012511 0.025320 -0.494128 0.6259
C 569.0726 251.8982 2.259137 0.0337
R-squared 0.010504 Mean dependent var 451.8400
Adjusted R-squared -0.032517 S.D. dependent var 416.4974
S.E. of regression 423.2149  Akaike info criterion 15.01026
Sum squared resid 4119549. Schwarz criterion 15.10777
Log likelihood -185.6282  F-statistic 0.244162
Durbin-Watson stat 3.081353  Prob(F-statistic) 0.625902
Null Hypothesis: D(PIB_HAB) has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=5)
t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -8.958113 0.0000
Test critical values: 1% level -3.737853
5% level -2.991878
10% level -2.635542

*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
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Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(PIB_HAB,2)
Method: Least Squares

Date: 01/31/10 Time: 21:58

Sample (adjusted): 1982 2005

Included observations: 24 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
D(PIB_HAB(-1)) -1.562579 0.174432 -8.958113 0.0000
C 722.4426 107.9452 6.692679 0.0000
R-squared 0.784836 Mean dependent var 4,958333
Adjusted R-squared 0.775056 S.D. dependent var 747.5151
S.E. of regression 354.5332  Akaike info criterion 14.65914
Sum squared resid 2765264. Schwarz criterion 14.75731
Log likelihood -173.9096  F-statistic 80.24779
Durbin-Watson stat 2.131550  Prob(F-statistic) 0.000000
Null Hypothesis: ENB has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: O (Automatic based on AIC, MAXLAG=5)
t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -1.046637 0.7200
Test critical values: 1% level -3.724070
5% level -2.986225
10% level -2.632604
*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(ENB)
Method: Least Squares
Date: 01/31/10 Time: 22:01
Sample (adjusted): 1981 2005
Included observations: 25 after adjustments
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
ENB(-1) -0.122959 0.117480 -1.046637 0.3061
C 3.074526 2.535763 1.212466 0.2376
R-squared 0.045463 Mean dependent var 0.456000
Adjusted R-squared 0.003961 S.D. dependent var 2.070845
S.E. of regression 2.066740 Akaike info criterion 4.366440
Sum squared resid 98.24249  Schwarz criterion 4.463950
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Log likelihood -52.58050 F-statistic 1.095449
Durbin-Watson stat 2.382152  Prob(F-statistic) 0.306142

Null Hypothesis: D(ENB) has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=5)

t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -7.000675 0.0000
Test critical values: 1% level -3.737853
5% level -2.991878
10% level -2.635542
*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(ENB,2)
Method: Least Squares
Date: 01/31/10 Time: 22:02
Sample (adjusted): 1982 2005
Included observations: 24 after adjustments
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
D(ENB(-1)) -1.339058 0.191276 -7.000675 0.0000
C 0.720441 0.402285 1.790870 0.0871
R-squared 0.690182 Mean dependent var 0.162500
Adjusted R-squared 0.676099 S.D. dependent var 3.394217
S.E. of regression 1.931725  Akaike info criterion 4.234360
Sum squared resid 82.09439  Schwarz criterion 4.332531
Log likelihood -48.81231  F-statistic 49.00945
Durbin-Watson stat 1.874379  Prob(F-statistic) 0.000001

Null Hypothesis: M3_PIB has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: O (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)

t-Statistic Prob.*

Augmented Dickey-Fuller test statistic 1.882823 0.9996
Test critical values: 1% level -3.724070
5% level -2.986225
10% level -2.632604

*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
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Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(M3_PIB)

Method: Least Squares

Date: 01/31/10 Time: 22:49

Sample (adjusted): 1981 2005

Included observations: 25 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
M3_PIB(-1) 0.071123 0.037774 1.882823 0.0724
C -2.202412 2.474153 -0.890168 0.3826
R-squared 0.133548 Mean dependent var 2.312000
Adjusted R-squared 0.095876 S.D. dependent var 3.209579
S.E. of regression 3.051843  Akaike info criterion 5.145987
Sum squared resid 214.2162  Schwarz criterion 5.243497
Log likelihood -62.32484  F-statistic 3.545023
Durbin-Watson stat 2.841552  Prob(F-statistic) 0.072434
Null Hypothesis: D(M3_PIB) has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: O (Automatic based on AIC, MAXLAG=5)
t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -5.990211 0.0001
Test critical values: 1% level -3.737853
5% level -2.991878
10% level -2.635542
*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(M3_PIB,2)
Method: Least Squares
Date: 01/31/10 Time: 22:04
Sample (adjusted): 1982 2005
Included observations: 24 after adjustments
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
D(M3_PIB(-1)) -1.367180 0.228236 -5.990211 0.0000
C 3.141027 0.786265 3.994873 0.0006
R-squared 0.619921 Mean dependent var 0.406667
Adjusted R-squared 0.602644  S.D. dependent var 4,975378
S.E. of regression 3.136288  Akaike info criterion 5.203612
Sum squared resid 216.3986  Schwarz criterion 5.301783
Log likelihood -60.44334  F-statistic 35.88263
Durbin-Watson stat 1.467190 Prob(F-statistic) 0.000005
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Null Hypothesis: TXINF has a unit root
Exogenous: Constant

Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)

t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -2.006191 0.2824
Test critical values: 1% level -3.724070
5% level -2.986225
10% level -2.632604
*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(TXINF)
Method: Least Squares
Date: 01/31/10 Time: 22:35
Sample (adjusted): 1981 2005
Included observations: 25 after adjustments
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
TXINF(-1) -0.291729 0.145414 -2.006191 0.0567
C 1.163486 0.910173 1.278314 0.2139
R-squared 0.148930 Mean dependent var -0.336000
Adjusted R-squared 0.111927 S.D. dependent var 2.755733
S.E. of regression 2.596938  Akaike info criterion 4.823161
Sum squared resid 155.1140 Schwarz criterion 4.920672
Log likelihood -58.28952  F-statistic 4.024803
Durbin-Watson stat 2.372626  Prob(F-statistic) 0.056735
Null Hypothesis: D(TXINF) has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)
t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -7.540367 0.0000
Test critical values: 1% level -3.737853
5% level -2.991878
10% level -2.635542

*MacKinnon (1996) one-sided p-values.

Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(TXINF,2)
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Method: Least Squares

Date: 01/31/10 Time: 22:35

Sample (adjusted): 1982 2005

Included observations: 24 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
D(TXINF(-1)) -1.407538 0.186667 -7.540367 0.0000
C -0.613314 0.518022 -1.183955 0.2491
R-squared 0.721014 Mean dependent var -0.150000
Adjusted R-squared 0.708333 S.D. dependent var 4.665880
S.E. of regression 2.519863 Akaike info criterion 4.765942
Sum squared resid 139.6936  Schwarz criterion 4.864113
Log likelihood -55.19130 F-statistic 56.85714
Durbin-Watson stat 2.076732  Prob(F-statistic) 0.000000
Null Hypothesis: EDUC has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=5)
t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -3.331325 0.0241
Test critical values: 1% level -3.724070
5% level -2.986225
10% level -2.632604
*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(EDUC)
Method: Least Squares
Date: 01/31/10 Time: 22:07
Sample (adjusted): 1981 2005
Included observations: 25 after adjustments
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
EDUC(-1) -0.703701 0.211237 -3.331325 0.0029
C 3.992101 1.191392 3.350786 0.0028
R-squared 0.325468 Mean dependent var 0.048000
Adjusted R-squared 0.296141 S.D. dependent var 0.792733
S.E. of regression 0.665074  Akaike info criterion 2.098780
Sum squared resid 10.17342  Schwarz criterion 2.196290
Log likelihood -24.23475  F-statistic 11.09772
Durbin-Watson stat 2.037977  Prob(F-statistic) 0.002903
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Null Hypothesis: TXCHOM has a unit root
Exogenous: Constant

Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=5)

t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -2.878802 0.0621
Test critical values: 1% level -3.724070
5% level -2.986225
10% level -2.632604
*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(TXCHOM)
Method: Least Squares
Date: 01/31/10 Time: 22:11
Sample (adjusted): 1981 2005
Included observations: 25 after adjustments
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
TXCHOM(-1) -0.398584 0.138455 -2.878802 0.0085
C 7.072878 2.380921 2.970648 0.0068
R-squared 0.264882 Mean dependent var 0.340000
Adjusted R-squared 0.232921 S.D. dependent var 2.546075
S.E. of regression 2.229931  Akaike info criterion 4518437
Sum squared resid 114.3696  Schwarz criterion 4.615947
Log likelihood -54.48046  F-statistic 8.287503
Durbin-Watson stat 2.241622  Prob(F-statistic) 0.008479
Null Hypothesis: TX_URB has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)
t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -8.136871 0.0000
Test critical values: 1% level -3.724070
5% level -2.986225
10% level -2.632604

*MacKinnon (1996) one-sided p-values.

Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(TX_URB)
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Method: Least Squares

Date: 01/31/10 Time: 22:15

Sample (adjusted): 1981 2005

Included observations: 25 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
TX_URB(-1) -0.038897 0.004780 -8.136871 0.0000
C 2.495968 0.236843 10.53849 0.0000
R-squared 0.742178 Mean dependent var 0.576644
Adjusted R-squared 0.730968 S.D. dependent var 0.205704
S.E. of regression 0.106695  Akaike info criterion -1.561063
Sum squared resid 0.261829  Schwarz criterion -1.463553
Log likelihood 21.51329 F-statistic 66.20867
Durbin-Watson stat 0.600397  Prob(F-statistic) 0.000000
Null Hypothesis: IDH has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)
t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -1.600186 0.4677
Test critical values: 1% level -3.724070
5% level -2.986225
10% level -2.632604
*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(IDH)
Method: Least Squares
Date: 01/31/10 Time: 22:16
Sample (adjusted): 1981 2005
Included observations: 25 after adjustments
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
IDH(-1) -0.232712 0.145428 -1.600186 0.1232
C 0.131195 0.078696 1.667110 0.1091
R-squared 0.100177 Mean dependent var 0.006080
Adjusted R-squared 0.061055 S.D. dependent var 0.046090
S.E. of regression 0.044661  Akaike info criterion -3.302808
Sum squared resid 0.045876  Schwarz criterion -3.205298
Log likelihood 43.28510 F-statistic 2.560596
Durbin-Watson stat 2.710033  Prob(F-statistic) 0.123205
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Null Hypothesis: D(IDH) has a unit root
Exogenous: Constant

Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)

t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -8.751910 0.0000
Test critical values: 1% level -3.737853
5% level -2.991878
10% level -2.635542
*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(IDH,2)
Method: Least Squares
Date: 01/31/10 Time: 22:16
Sample (adjusted): 1982 2005
Included observations: 24 after adjustments
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
D(IDH(-1)) -1.553464 0.177500 -8.751910 0.0000
cC 0.009625 0.008248 1.166853 0.2558
R-squared 0.776867 Mean dependent var 0.000368
Adjusted R-squared 0.766725 S.D. dependent var 0.082974
S.E. of regression 0.040075  Akaike info criterion -3.516462
Sum squared resid 0.035332  Schwarz criterion -3.418291
Log likelihood 4419755  F-statistic 76.59593
Durbin-Watson stat 2.476613  Prob(F-statistic) 0.000000
Null Hypothesis: AGLOM has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)
t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic 0.669536 0.9888
Test critical values: 1% level -3.724070
5% level -2.986225
10% level -2.632604

*MacKinnon (1996) one-sided p-values.

Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(AGLOM)
Method: Least Squares
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Date: 01/31/10 Time: 22:19
Sample (adjusted): 1981 2005

Included observations: 25 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
AGLOM(-1) 0.042608 0.063638 0.669536 0.5098
C 0.229196 1.207607 0.189794 0.8511
R-squared 0.019118 Mean dependent var 0.973733
Adjusted R-squared -0.023529 S.D. dependent var 2.327186
S.E. of regression 2.354405  Akaike info criterion 4.627072
Sum squared resid 127.4941  Schwarz criterion 4.724582
Log likelihood -55.83840  F-statistic 0.448278
Durbin-Watson stat 1.951209 Prob(F-statistic) 0.509820
Null Hypothesis: D(AGLOM) has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)
t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -4.426952 0.0020
Test critical values: 1% level -3.737853
5% level -2.991878
10% level -2.635542
*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(AGLOM,2)
Method: Least Squares
Date: 01/31/10 Time: 22:19
Sample (adjusted): 1982 2005
Included observations: 24 after adjustments
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
D(AGLOM(-1)) -0.932110 0.210553 -4.426952 0.0002
C 0.826159 0.532800 1.550599 0.1353
R-squared 0.471127 Mean dependent var -0.121644
Adjusted R-squared 0.447088 S.D. dependent var 3.214403
S.E. of regression 2.390168 Akaike info criterion 4.660260
Sum squared resid 125.6839  Schwarz criterion 4.758431
Log likelihood -53.92312  F-statistic 19.59790
Durbin-Watson stat 2.020684  Prob(F-statistic) 0.000213
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Null Hypothesis: COMM has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)

t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -1.580226 0.4775
Test critical values: 1% level -3.724070
5% level -2.986225
10% level -2.632604
*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(COMM)
Method: Least Squares
Date: 01/31/10 Time: 22:21
Sample (adjusted): 1981 2005
Included observations: 25 after adjustments
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
COMM(-1) -0.315683 0.199771 -1.580226 0.1277
cC 15.67098 9.445759 1.659050 0.1107
R-squared 0.097937 Mean dependent var 0.796000
Adjusted R-squared 0.058717 S.D. dependent var 4.038201
S.E. of regression 3.917852  Akaike info criterion 5.645583
Sum squared resid 353.0400 Schwarz criterion 5.743093
Log likelihood -68.56978  F-statistic 2.497113
Durbin-Watson stat 1.652146  Prob(F-statistic) 0.127711

Null Hypothesis: D(COMM) has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)

t-Statistic Prob.*

Augmented Dickey-Fuller test statistic -6.188887 0.0000
Test critical values: 1% level -3.737853
5% level -2.991878
10% level -2.635542

*MacKinnon (1996) one-sided p-values.

Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(COMM,?2)
Method: Least Squares

Date: 01/31/10 Time: 22:20




Sample (adjusted): 1982 2005
Included observations: 24 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
D(COMM(-1)) -1.199007 0.193735 -6.188887 0.0000
C 0.552758 0.761927 0.725474 0.4758
R-squared 0.635172 Mean dependent var -0.141667
Adjusted R-squared 0.618588 S.D. dependent var 5.978070
S.E. of regression 3.691968  Akaike info criterion 5.529852
Sum squared resid 299.8738  Schwarz criterion 5.628023
Log likelihood -64.35822  F-statistic 38.30232
Durbin-Watson stat 1.914888 Prob(F-statistic) 0.000003
Null Hypothesis: IDE_PIB has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)
t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -4.167849 0.0036
Test critical values: 1% level -3.724070
5% level -2.986225
10% level -2.632604
*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(IDE_PIB)
Method: Least Squares
Date: 01/31/10 Time: 22:23
Sample (adjusted): 1981 2005
Included observations: 25 after adjustments
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
IDE_PIB(-1) -0.884140 0.212133 -4.167849 0.0004
C 1.451541 0.472903 3.069429 0.0054
R-squared 0.430284 Mean dependent var 0.136224
Adjusted R-squared 0.405513 S.D. dependent var 2.283933
S.E. of regression 1.760980 Akaike info criterion 4.046236
Sum squared resid 71.32414  Schwarz criterion 4.143746
Log likelihood -48.57795  F-statistic 17.37097
Durbin-Watson stat 2.126053  Prob(F-statistic) 0.000371
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Null Hypothesis: D(LIBPOL) has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)

t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -4.756950 0.0009
Test critical values: 1% level -3.737853
5% level -2.991878
10% level -2.635542
*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(LIBPOL,2)
Method: Least Squares
Date: 01/31/10 Time: 22:24
Sample (adjusted): 1982 2005
Included observations: 24 after adjustments
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
D(LIBPOL(-1)) -1.014085 0.213180 -4.756950 0.0001
cC 0.042254 0.075370 0.560612 0.5807
R-squared 0.507042 Mean dependent var 0.000000
Adjusted R-squared 0.484635 S.D. dependent var 0.510754
S.E. of regression 0.366665  Akaike info criterion 0.910918
Sum squared resid 2.957746  Schwarz criterion 1.009089
Log likelihood -8.931011  F-statistic 22.62857
Durbin-Watson stat 2.009926 Prob(F-statistic) 0.000095
Null Hypothesis: LIBECO has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: O (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)
t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic 1.252688 0.9976
Test critical values: 1% level -3.724070
5% level -2.986225
10% level -2.632604

*MacKinnon (1996) one-sided p-values.

Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(LIBECO)
Method: Least Squares

Date: 01/31/10 Time: 22:27




Sample (adjusted): 1981 2005

Included observations: 25 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
LIBECO(-1) 0.212233 0.169422 1.252688 0.2229
C -13.76474 10.63501 -1.294285 0.2084
R-squared 0.063870 Mean dependent var -0.448714
Adjusted R-squared 0.023168 S.D. dependent var 1.657739
S.E. of regression 1.638423  Akaike info criterion 3.901964
Sum squared resid 61.74189 Schwarz criterion 3.999474
Log likelihood -46.77455  F-statistic 1.569227
Durbin-Watson stat 2.547784  Prob(F-statistic) 0.222907
Null Hypothesis: D(LIBECO) has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)
t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -4.752009 0.0009
Test critical values: 1% level -3.737853
5% level -2.991878
10% level -2.635542
*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(LIBECO,2)
Method: Least Squares
Date: 01/31/10 Time: 22:26
Sample (adjusted): 1982 2005
Included observations: 24 after adjustments
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
D(LIBECO(-1)) -1.163520 0.244848 -4.752009 0.0001
C -0.513157 0.356006 -1.441428 0.1635
R-squared 0.506523 Mean dependent var -0.187475
Adjusted R-squared 0.484092 S.D. dependent var 2.382738
S.E. of regression 1.711443  Akaike info criterion 3.992206
Sum squared resid 64.43881  Schwarz criterion 4.090377
Log likelihood -45.90647  F-statistic 22.58159
Durbin-Watson stat 1.692957  Prob(F-statistic) 0.000096

Null Hypothesis: D(INFR,2) has a unit root

Exogenous: Constant




Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)

t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -3.621449 0.0134
Test critical values: 1% level -3.752946
5% level -2.998064
10% level -2.638752
*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(INFR,3)
Method: Least Squares
Date: 01/31/10 Time: 22:37
Sample (adjusted): 1983 2005
Included observations: 23 after adjustments
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
D(INFR(-1),2) -0.782963 0.216202 -3.621449 0.0016
C -0.001736 0.054500 -0.031846 0.9749
R-squared 0.384433 Mean dependent var -0.009565
Adjusted R-squared 0.355120 S.D. dependent var 0.325220
S.E. of regression 0.261166  Akaike info criterion 0.235619
Sum squared resid 1.432360 Schwarz criterion 0.334358
Log likelihood -0.709623  F-statistic 13.11489
Durbin-Watson stat 1.745157  Prob(F-statistic) 0.001600
Null Hypothesis: TXINV has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)
t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -1.947006 0.3068
Test critical values: 1% level -3.724070
5% level -2.986225
10% level -2.632604

*MacKinnon (1996) one-sided p-values.

Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(TXINV)

Method: Least Squares

Date: 01/31/10 Time: 22:40

Sample (adjusted): 1981 2005

Included observations: 25 after adjustments
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Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

TXINV(-1) -0.269947 0.138647  -1.947006 0.0638

C 5.210491 2.701242 1.928924 0.0662
R-squared 0.141497 Mean dependent var -0.020000
Adjusted R-squared 0.104171 S.D. dependent var 1.492481
S.E. of regression 1.412607  Akaike info criterion 3.605369
Sum squared resid 45.89555  Schwarz criterion 3.702879
Log likelihood -43.06712  F-statistic 3.790834
Durbin-Watson stat 2.058408 Prob(F-statistic) 0.063846

Null Hypothesis: D(TXINV) has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)

t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -5.820221 0.0001
Test critical values: 1% level -3.737853
5% level -2.991878
10% level -2.635542
*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(TXINV,2)
Method: Least Squares
Date: 01/31/10 Time: 22:39
Sample (adjusted): 1982 2005
Included observations: 24 after adjustments
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
D(TXINV(-1)) -1.203264 0.206739 -5.820221 0.0000
C -0.077405 0.304399 -0.254288 0.8016
R-squared 0.606264 Mean dependent var -0.112500
Adjusted R-squared 0.588367 S.D. dependent var 2.323848
S.E. of regression 1.490950 Akaike info criterion 3.716359
Sum squared resid 48.90450 Schwarz criterion 3.814530
Log likelihood -42.59631  F-statistic 33.87498
Durbin-Watson stat 1.904243  Prob(F-statistic) 0.000007

Null Hypothesis: NB_GRYV has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)




t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -4.601004 0.0013
Test critical values: 1% level -3.724070
5% level -2.986225
10% level -2.632604
*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(NB_GRYV)
Method: Least Squares
Date: 01/31/10 Time: 22:42
Sample (adjusted): 1981 2005
Included observations: 25 after adjustments
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
NB_GRV(-1) -0.617088 0.134120 -4.601004 0.0001
C 196.2236 48.88511 4.013975 0.0005
R-squared 0.479276 Mean dependent var -15.24000
Adjusted R-squared 0.456635 S.D. dependent var 112.9743
S.E. of regression 83.27705  Akaike info criterion 11.75884
Sum squared resid 159506.5 Schwarz criterion 11.85635
Log likelihood -144.9855  F-statistic 21.16923
Durbin-Watson stat 1.659869  Prob(F-statistic) 0.000126
Null Hypothesis: CRECO has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)
t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -10.37296 0.0000
Test critical values: 1% level -3.724070
5% level -2.986225
10% level -2.632604

*MacKinnon (1996) one-sided p-values.

Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(CRECO)

Method: Least Squares

Date: 01/31/10 Time: 22:43

Sample (adjusted): 1981 2005

Included observations: 25 after adjustments
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Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
CRECO(-1) -1.650154 0.159082 -10.37296 0.0000
C 5.627812 0.963232 5.842633 0.0000
R-squared 0.823887 Mean dependent var -0.067200
Adjusted R-squared 0.816230 S.D. dependent var 9.231128
S.E. of regression 3.957233  Akaike info criterion 5.665586
Sum squared resid 360.1730  Schwarz criterion 5.763096
Log likelihood -68.81982  F-statistic 107.5983
Durbin-Watson stat 2.176560 Prob(F-statistic) 0.000000
Null Hypothesis: CHANGE has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic based on AIC, MAXLAG=0)
t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -3.318895 0.0248
Test critical values: 1% level -3.724070
5% level -2.986225
10% level -2.632604
*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(CHANGE)
Method: Least Squares
Date: 01/31/10 Time: 22:44
Sample (adjusted): 1981 2005
Included observations: 25 after adjustments
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
CHANGE(-1) -0.265544 0.080010 -3.318895 0.0030
C 2.498314 0.709492 3.521274 0.0018
R-squared 0.323829 Mean dependent var 0.182040
Adjusted R-squared 0.294430 S.D. dependent var 0.760120
S.E. of regression 0.638487  Akaike info criterion 2.017188
Sum squared resid 9.376312 Schwarz criterion 2.114698
Log likelihood -23.21485  F-statistic 11.01507
Durbin-Watson stat 1.232325  Prob(F-statistic) 0.002991
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TEST DE CAUSALITE
Pairwise Granger Causality Tests
Date: 01/31/10 Time: 22:58
Sample: 1980 2005

Null Hypothesis: Obs F-Statistic Probability
TXINF does not Granger Cause TXINV 25 1.41546 0.24683
TXINV does not Granger Cause TXINF 0.54098 0.46980
TXCHOM does not Granger Cause TXINV 25 0.33589 0.56810
TXINV does not Granger Cause TXCHOM 0.12103 0.73123
TXACT does not Granger Cause TXINV 25 1.60762 0.21808
TXINV does not Granger Cause TXACT 8.04953 0.00959
TX_URB does not Granger Cause TXINV 25 1.28549 0.26909
TXINV does not Granger Cause TX_URB 13.4164 0.00137
PIB_HAB does not Granger Cause TXINV 25 1.97341 0.17405
TXINV does not Granger Cause PIB_HAB 0.19337 0.66442
NB_GRYV does not Granger Cause TXINV 25 2.51118 0.12731
TXINV does not Granger Cause NB_GRV 2.14491 0.15719
M3_PIB does not Granger Cause TXINV 25 1.88155 0.18399
TXINV does not Granger Cause M3_PIB 0.23361 0.63363
LIBPOL does not Granger Cause TXINV 25 0.58998 0.45059
TXINV does not Granger Cause LIBPOL 0.18025 0.67528
LIBECO does not Granger Cause TXINV 25 1.41731 0.24653
TXINV does not Granger Cause LIBECO 0.15857 0.69431
INFR does not Granger Cause TXINV 25 1.31149 0.26443
TXINV does not Granger Cause INFR 3.41434 0.07812
IDH does not Granger Cause TXINV 25 1.77849 0.19598
TXINV does not Granger Cause IDH 0.07809 0.78252
IDE_PIB does not Granger Cause TXINV 25 0.34556 0.56262
TXINV does not Granger Cause IDE_PIB 0.58222 0.45355
ENB does not Granger Cause TXINV 25 1.56995 0.22337
TXINV does not Granger Cause ENB 0.90189 0.35259
EDUC does not Granger Cause TXINV 25 1.23815 0.27784
TXINV does not Granger Cause EDUC 2.65045 0.11776
CRECO does not Granger Cause TXINV 25 5.63647 0.02674
TXINV does not Granger Cause CRECO 6.2E-05 0.99378

COMM does not Granger Cause TXINV 25 0.65968 0.42538




TXINV does not Granger Cause COMM 4.99356 0.03592
CHANGE does not Granger Cause TXINV 25 0.04516 0.83367
TXINV does not Granger Cause CHANGE 0.18816 0.66868
AGLOM does not Granger Cause TXINV 25 1.86241 0.18614
TXINV does not Granger Cause AGLOM 0.94948 0.34045
TXCHOM does not Granger Cause TXINF 25 9.23955 0.00601
TXINF does not Granger Cause TXCHOM 6.68302 0.01689
TXACT does not Granger Cause TXINF 25 0.22524 0.63976
TXINF does not Granger Cause TXACT 0.53431 0.47251
TX_URB does not Granger Cause TXINF 25 10.7931 0.00338
TXINF does not Granger Cause TX_URB 0.00155 0.96894
PIB_HAB does not Granger Cause TXINF 25 10.5132 0.00374
TXINF does not Granger Cause PIB_HAB 0.38404 0.54181
NB_GRYV does not Granger Cause TXINF 25 0.24368 0.62645
TXINF does not Granger Cause NB_GRV 0.57788 0.45521
M3_PIB does not Granger Cause TXINF 25 3.39600 0.07887
TXINF does not Granger Cause M3_PIB 0.40989 0.52864
LIBPOL does not Granger Cause TXINF 25 2.65839 0.11724
TXINF does not Granger Cause LIBPOL 0.03391 0.85558
LIBECO does not Granger Cause TXINF 25 1.25395 0.27488
TXINF does not Granger Cause LIBECO 2.86475 0.10466
INFR does not Granger Cause TXINF 25 5.85887 0.02420
TXINF does not Granger Cause INFR 0.14343 0.70853
IDH does not Granger Cause TXINF 25 2.10010 0.16140
TXINF does not Granger Cause IDH 2.60382 0.12086
IDE_PIB does not Granger Cause TXINF 25 4.18633 0.05289
TXINF does not Granger Cause IDE_PIB 13.9424 0.00115
ENB does not Granger Cause TXINF 25 1.36886 0.25453
TXINF does not Granger Cause ENB 1.42578 0.24517
EDUC does not Granger Cause TXINF 25 0.02062 0.88712
TXINF does not Granger Cause EDUC 1.33891 0.25964
CRECO does not Granger Cause TXINF 25 0.89980 0.35314
TXINF does not Granger Cause CRECO 0.01138 0.91601
COMM does not Granger Cause TXINF 25 0.60724 0.44413
TXINF does not Granger Cause COMM 2.19223 0.15289
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CHANGE does not Granger Cause TXINF 25 451153 0.04515
TXINF does not Granger Cause CHANGE 0.14208 0.70984
AGLOM does not Granger Cause TXINF 25 0.95076 0.34013
TXINF does not Granger Cause AGLOM 0.55223 0.46527
TXACT does not Granger Cause TXCHOM 25 0.00475 0.94569
TXCHOM does not Granger Cause TXACT 2.26112 0.14688
TX_URB does not Granger Cause TXCHOM 25 7.38710 0.01256
TXCHOM does not Granger Cause TX_URB 0.34717 0.56172
PIB_HAB does not Granger Cause TXCHOM 25 5.12749 0.03375
TXCHOM does not Granger Cause PIB_HAB 0.59948 0.44702
NB_GRYV does not Granger Cause TXCHOM 25 0.02314 0.88048
TXCHOM does not Granger Cause NB_GRV 1.47502 0.23743
M3_PIB does not Granger Cause TXCHOM 25 3.30103 0.08289
TXCHOM does not Granger Cause M3_PIB 0.08489 0.77350
LIBPOL does not Granger Cause TXCHOM 25 2.20005 0.15219
TXCHOM does not Granger Cause LIBPOL 1.99122 0.17220
LIBECO does not Granger Cause TXCHOM 25 0.25833 0.61633
TXCHOM does not Granger Cause LIBECO 0.00987 0.92176
INFR does not Granger Cause TXCHOM 25 9.79073 0.00488
TXCHOM does not Granger Cause INFR 0.09905 0.75594
IDH does not Granger Cause TXCHOM 25 1.49831 0.23388
TXCHOM does not Granger Cause IDH 2.02592 0.16866
IDE_PIB does not Granger Cause TXCHOM 25 0.95290 0.33959
TXCHOM does not Granger Cause IDE_PIB 13.5660 0.00130
ENB does not Granger Cause TXCHOM 25 0.78274 0.38587
TXCHOM does not Granger Cause ENB 3.00014 0.09726
EDUC does not Granger Cause TXCHOM 25 0.11083 0.74236
TXCHOM does not Granger Cause EDUC 4.57895 0.04371
CRECO does not Granger Cause TXCHOM 25 0.02842 0.86767
TXCHOM does not Granger Cause CRECO 0.01586 0.90094
COMM does not Granger Cause TXCHOM 25 1.09038 0.30772
TXCHOM does not Granger Cause COMM 0.01853 0.89296
CHANGE does not Granger Cause TXCHOM 25 2.75656 0.11104
TXCHOM does not Granger Cause CHANGE 1.76538 0.19757
AGLOM does not Granger Cause TXCHOM 25 0.26411 0.61243
TXCHOM does not Granger Cause AGLOM 0.58170 0.45375
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TX_URB does not Granger Cause TXACT 25 1.71387 0.20399
TXACT does not Granger Cause TX_URB 18.6079 0.00028
PIB_HAB does not Granger Cause TXACT 25 1.85080 0.18747
TXACT does not Granger Cause PIB_HAB 0.15225 0.70014
NB_GRYV does not Granger Cause TXACT 25 0.90349 0.35217
TXACT does not Granger Cause NB_GRV 0.36828 0.55015
M3_PIB does not Granger Cause TXACT 25 3.14194 0.09015
TXACT does not Granger Cause M3_PIB 0.11418 0.73863
LIBPOL does not Granger Cause TXACT 25 1.23816 0.27784
TXACT does not Granger Cause LIBPOL 2.86088 0.10488
LIBECO does not Granger Cause TXACT 25 0.64027 0.43217
TXACT does not Granger Cause LIBECO 2.23549 0.14908
INFR does not Granger Cause TXACT 25 2.22831 0.14970
TXACT does not Granger Cause INFR 4.08350 0.05564
IDH does not Granger Cause TXACT 25 3.81764 0.06355
TXACT does not Granger Cause IDH 0.05987 0.80897
IDE_PIB does not Granger Cause TXACT 25 1.30185 0.26614
TXACT does not Granger Cause IDE_PIB 0.13855 0.71329
ENB does not Granger Cause TXACT 25 0.48883 0.49178
TXACT does not Granger Cause ENB 0.01251 0.91197
EDUC does not Granger Cause TXACT 25 0.35890 0.55524
TXACT does not Granger Cause EDUC 0.00171 0.96741
CRECO does not Granger Cause TXACT 25 2.89520 0.10294
TXACT does not Granger Cause CRECO 0.10778 0.74579
COMM does not Granger Cause TXACT 25 4.42907 0.04698
TXACT does not Granger Cause COMM 8.68362 0.00746
CHANGE does not Granger Cause TXACT 25 0.26639 0.61091
TXACT does not Granger Cause CHANGE 0.00428 0.94846
AGLOM does not Granger Cause TXACT 25 5.36961 0.03019
TXACT does not Granger Cause AGLOM 0.29621 0.59174
PIB_HAB does not Granger Cause TX_URB 25 1.34881 0.25793
TX_URB does not Granger Cause PIB_HAB 6.23491 0.02050
NB_GRYV does not Granger Cause TX_URB 25 4.86816 0.03810
TX_URB does not Granger Cause NB_GRV 4.58585 0.04357
M3_PIB does not Granger Cause TX_URB 25 23.7116 7.2E-05
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TX_URB does not Granger Cause M3_PIB 1.76334 0.19782
LIBPOL does not Granger Cause TX_URB 25 0.34903 0.56068
TX_URB does not Granger Cause LIBPOL 3.70719 0.06720
LIBECO does not Granger Cause TX_URB 25 2.89883 0.10273
TX_URB does not Granger Cause LIBECO 1.61930 0.21648
INFR does not Granger Cause TX_URB 25 0.65156 0.42820
TX_URB does not Granger Cause INFR 1.85177 0.18736
IDH does not Granger Cause TX_URB 25 3.78442 0.06462
TX_URB does not Granger Cause IDH 14.9878 0.00082
IDE_PIB does not Granger Cause TX_URB 25 1.33938 0.25956
TX_URB does not Granger Cause IDE_PIB 30.3841 1.5E-05
ENB does not Granger Cause TX_URB 25 0.72726 0.40296
TX_URB does not Granger Cause ENB 2.31158 0.14266
EDUC does not Granger Cause TX_URB 25 3.17294 0.08868
TX_URB does not Granger Cause EDUC 4.36967 0.04835
CRECO does not Granger Cause TX_URB 25 0.01749 0.89599
TX_URB does not Granger Cause CRECO 0.02029 0.88802
COMM does not Granger Cause TX_URB 25 3.94970 0.05947
TX_URB does not Granger Cause COMM 0.59158 0.44999
CHANGE does not Granger Cause TX_URB 25 0.06897 0.79529
TX_URB does not Granger Cause CHANGE 0.10844 0.74504
AGLOM does not Granger Cause TX_URB 25 19.4783 0.00022
TX_URB does not Granger Cause AGLOM 1.82001 0.19103
NB_GRYV does not Granger Cause PIB_HAB 25 2.28986 0.14446
PIB_HAB does not Granger Cause NB_GRV 4.53652 0.04461
M3_PIB does not Granger Cause PIB_HAB 25 2.63531 0.11875
PIB_HAB does not Granger Cause M3_PIB 6.73383 0.01653
LIBPOL does not Granger Cause PIB_HAB 25 1.56873 0.22354
PIB_HAB does not Granger Cause LIBPOL 4.09949 0.05520
LIBECO does not Granger Cause PIB_HAB 25 0.12737 0.72457
PIB_HAB does not Granger Cause LIBECO 2.20311 0.15192
INFR does not Granger Cause PIB_HAB 25 0.02084 0.88653
PIB_HAB does not Granger Cause INFR 1.84145 0.18854
IDH does not Granger Cause PIB_HAB 25 0.10539 0.74852
PIB_HAB does not Granger Cause IDH 18.0013 0.00033
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IDE_PIB does not Granger Cause PIB_HAB 25 0.00696 0.93427
PIB_HAB does not Granger Cause IDE_PIB 28.2232 2.5E-05
ENB does not Granger Cause PIB_HAB 25 0.11742 0.73510
PIB_HAB does not Granger Cause ENB 2.10371 0.16105
EDUC does not Granger Cause PIB_HAB 25 0.09556 0.76013
PIB_HAB does not Granger Cause EDUC 4.49016 0.04562
CRECO does not Granger Cause PIB_HAB 25 12.4525 0.00189
PIB_HAB does not Granger Cause CRECO 0.07146 0.79171
COMM does not Granger Cause PIB_HAB 25 5.09667 0.03423
PIB_HAB does not Granger Cause COMM 1.17319 0.29048
CHANGE does not Granger Cause PIB_HAB 25 1.79511 0.19398
PIB_HAB does not Granger Cause CHANGE 0.00014 0.99074
AGLOM does not Granger Cause PIB_HAB 25 0.76045 0.39260
PIB_HAB does not Granger Cause AGLOM 1.91459 0.18033
M3_PIB does not Granger Cause NB_GRV 25 4.40663 0.04750
NB_GRYV does not Granger Cause M3_PIB 0.02919 0.86591
LIBPOL does not Granger Cause NB_GRV 25 4.44295 0.04667
NB_GRYV does not Granger Cause LIBPOL 0.04106 0.84129
LIBECO does not Granger Cause NB_GRV 25 1.61596 0.21693
NB_GRYV does not Granger Cause LIBECO 0.01228 0.91278
INFR does not Granger Cause NB_GRV 25 7.47624 0.01211
NB_GRYV does not Granger Cause INFR 1.64518 0.21297
IDH does not Granger Cause NB_GRV 25 3.19755 0.08753
NB_GRYV does not Granger Cause IDH 0.06325 0.80376
IDE_PIB does not Granger Cause NB_GRYV 25 1.39813 0.24966
NB_GRYV does not Granger Cause IDE_PIB 0.74523 0.39730
ENB does not Granger Cause NB_GRV 25 0.34765 0.56145
NB_GRYV does not Granger Cause ENB 0.12631 0.72568
EDUC does not Granger Cause NB_GRV 25 0.82884 0.37248
NB_GRYV does not Granger Cause EDUC 0.83034 0.37205
CRECO does not Granger Cause NB_GRV 25 0.35375 0.55807
NB_GRYV does not Granger Cause CRECO 7.71671 0.01097
COMM does not Granger Cause NB_GRV 25 0.65134 0.42827
NB_GRYV does not Granger Cause COMM 6.77290 0.01626
CHANGE does not Granger Cause NB_GRV 25 0.57372 0.45682
NB_GRYV does not Granger Cause CHANGE 1.05187 0.31622
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AGLOM does not Granger Cause NB_GRV 25 0.94930 0.34049
NB_GRYV does not Granger Cause AGLOM 6.80244 0.01605
LIBPOL does not Granger Cause M3_PIB 25 0.15535 0.69727
M3_PIB does not Granger Cause LIBPOL 1.40013 0.24933
LIBECO does not Granger Cause M3_PIB 25 0.88462 0.35715
M3_PIB does not Granger Cause LIBECO 4.79228 0.03949
INFR does not Granger Cause M3_PIB 25 0.15040 0.70188
M3_PIB does not Granger Cause INFR 0.03750 0.84823
IDH does not Granger Cause M3_PIB 25 0.24385 0.62633
M3_PIB does not Granger Cause IDH 22.7396 9.2E-05
IDE_PIB does not Granger Cause M3_PIB 25 2.43492 0.13293
M3_PIB does not Granger Cause IDE_PIB 37.6139 3.6E-06
ENB does not Granger Cause M3_PIB 25 2.31068 0.14273
M3_PIB does not Granger Cause ENB 2.60091 0.12106
EDUC does not Granger Cause M3_PIB 25 0.07173 0.79133
M3_PIB does not Granger Cause EDUC 10.4090 0.00388
CRECO does not Granger Cause M3_PIB 25 17.3989 0.00040
M3_PIB does not Granger Cause CRECO 0.01738 0.89631
COMM does not Granger Cause M3_PIB 25 0.64894 0.42911
M3_PIB does not Granger Cause COMM 3.13343 0.09056
CHANGE does not Granger Cause M3_PIB 25 0.03350 0.85646
M3_PIB does not Granger Cause CHANGE 0.00301 0.95675
AGLOM does not Granger Cause M3_PIB 25 0.03444 0.85448
M3_PIB does not Granger Cause AGLOM 3.87769 0.06165
LIBECO does not Granger Cause LIBPOL 25 0.08060 0.77914
LIBPOL does not Granger Cause LIBECO 0.63182 0.43518
INFR does not Granger Cause LIBPOL 25 1.29001 0.26827
LIBPOL does not Granger Cause INFR 9.11852 0.00630
IDH does not Granger Cause LIBPOL 25 0.12872 0.72319
LIBPOL does not Granger Cause IDH 3.09565 0.09240
IDE_PIB does not Granger Cause LIBPOL 25 0.45110 0.50881
LIBPOL does not Granger Cause IDE_PIB 8.97775 0.00665
ENB does not Granger Cause LIBPOL 25 1.64456 0.21305
LIBPOL does not Granger Cause ENB 0.03812 0.84699
EDUC does not Granger Cause LIBPOL 25 0.00578 0.94010
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LIBPOL does not Granger Cause EDUC 3.85758 0.06228
CRECO does not Granger Cause LIBPOL 25 1.23058 0.27927
LIBPOL does not Granger Cause CRECO 5.12655 0.03376
COMM does not Granger Cause LIBPOL 25 0.05426 0.81796
LIBPOL does not Granger Cause COMM 0.18364 0.67243
CHANGE does not Granger Cause LIBPOL 25 0.81177 0.37736
LIBPOL does not Granger Cause CHANGE 0.62925 0.43610
AGLOM does not Granger Cause LIBPOL 25 0.00127 0.97187
LIBPOL does not Granger Cause AGLOM 3.22554 0.08625
INFR does not Granger Cause LIBECO 25 0.65171 0.42814
LIBECO does not Granger Cause INFR 0.22374 0.64087
IDH does not Granger Cause LIBECO 25 1.73325 0.20155
LIBECO does not Granger Cause IDH 1.07428 0.31124
IDE_PIB does not Granger Cause LIBECO 25 0.47163 0.49942
LIBECO does not Granger Cause IDE_PIB 0.52122 0.47793
ENB does not Granger Cause LIBECO 25 5.39607 0.02982
LIBECO does not Granger Cause ENB 0.91721 0.34862
EDUC does not Granger Cause LIBECO 25 0.77688 0.38763
LIBECO does not Granger Cause EDUC 5.18375 0.03288
CRECO does not Granger Cause LIBECO 25 0.01793 0.89470
LIBECO does not Granger Cause CRECO 0.17322 0.68130
COMM does not Granger Cause LIBECO 25 2.12853 0.15871
LIBECO does not Granger Cause COMM 6.61400 0.01740
CHANGE does not Granger Cause LIBECO 25 1.34762 0.25814
LIBECO does not Granger Cause CHANGE 2.66186 0.11701
AGLOM does not Granger Cause LIBECO 25 15.8067 0.00064
LIBECO does not Granger Cause AGLOM 0.00185 0.96609
IDH does not Granger Cause INFR 25 0.00304 0.95655
INFR does not Granger Cause IDH 14.3014 0.00103
IDE_PIB does not Granger Cause INFR 25 3.26616 0.08442
INFR does not Granger Cause IDE_PIB 35.6590 5.2E-06
ENB does not Granger Cause INFR 25 0.01628 0.89964
INFR does not Granger Cause ENB 1.43871 0.24311
EDUC does not Granger Cause INFR 25 0.01330 0.90924
INFR does not Granger Cause EDUC 4.36684 0.04842
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CRECO does not Granger Cause INFR 25 5.4E-05 0.99422
INFR does not Granger Cause CRECO 0.30847 0.58423
COMM does not Granger Cause INFR 25 3.19410 0.08769
INFR does not Granger Cause COMM 0.83369 0.37111
CHANGE does not Granger Cause INFR 25 0.03761 0.84801
INFR does not Granger Cause CHANGE 1.47125 0.23801
AGLOM does not Granger Cause INFR 25 2.85049 0.10547
INFR does not Granger Cause AGLOM 4.61861 0.04289
IDE_PIB does not Granger Cause IDH 25 2.00374 0.17091
IDH does not Granger Cause IDE_PIB 18.6543 0.00028
ENB does not Granger Cause IDH 25 4.73141 0.04064
IDH does not Granger Cause ENB 6.22148 0.02062
EDUC does not Granger Cause IDH 25 0.81899 0.37528
IDH does not Granger Cause EDUC 7.15147 0.01386
CRECO does not Granger Cause IDH 25 1.25088 0.27545
IDH does not Granger Cause CRECO 1.13964 0.29730
COMM does not Granger Cause IDH 25 0.48974 0.49138
IDH does not Granger Cause COMM 2.34614 0.13985
CHANGE does not Granger Cause IDH 25 1.57202 0.22307
IDH does not Granger Cause CHANGE 0.00190 0.96565
AGLOM does not Granger Cause IDH 25 2.25323 0.14755
IDH does not Granger Cause AGLOM 2.38301 0.13692
ENB does not Granger Cause IDE_PIB 25 5.91114 0.02365
IDE_PIB does not Granger Cause ENB 6.33246 0.01965
EDUC does not Granger Cause IDE_PIB 25 0.19045 0.66680
IDE_PIB does not Granger Cause EDUC 3.01928 0.09626
CRECO does not Granger Cause IDE_PIB 25 1.32707 0.26169
IDE_PIB does not Granger Cause CRECO 5.1E-05 0.99439
COMM does not Granger Cause IDE_PIB 25 0.64157 0.43171
IDE_PIB does not Granger Cause COMM 0.32995 0.57152
CHANGE does not Granger Cause IDE_PIB 25 4.82885 0.03881
IDE_PIB does not Granger Cause CHANGE 1.51693 0.23109
AGLOM does not Granger Cause IDE_PIB 25 8.09261 0.00942
IDE_PIB does not Granger Cause AGLOM 36.1594 4.7E-06
EDUC does not Granger Cause ENB 25 0.22787 0.63781
ENB does not Granger Cause EDUC 0.61537 0.44114
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CRECO does not Granger Cause ENB 25 0.87149 0.36068
ENB does not Granger Cause CRECO 0.20808 0.65275
COMM does not Granger Cause ENB 25 5.91523 0.02360
ENB does not Granger Cause COMM 1.78584 0.19509
CHANGE does not Granger Cause ENB 25 5.04956 0.03499
ENB does not Granger Cause CHANGE 1.11948 0.30151
AGLOM does not Granger Cause ENB 25 4.79890 0.03936
ENB does not Granger Cause AGLOM 0.01174 0.91471
CRECO does not Granger Cause EDUC 25 3.14586 0.08996
EDUC does not Granger Cause CRECO 0.26369 0.61271
COMM does not Granger Cause EDUC 25 4.17542 0.05317
EDUC does not Granger Cause COMM 5.09051 0.03433
CHANGE does not Granger Cause EDUC 25 0.31840 0.57828
EDUC does not Granger Cause CHANGE 0.79199 0.38313
AGLOM does not Granger Cause EDUC 25 6.44539 0.01871
EDUC does not Granger Cause AGLOM 1.90946 0.18090
COMM does not Granger Cause CRECO 25 5.10324 0.03413
CRECO does not Granger Cause COMM 0.45287 0.50798
CHANGE does not Granger Cause CRECO 25 1.18757 0.28761
CRECO does not Granger Cause CHANGE 0.78433 0.38540
AGLOM does not Granger Cause CRECO 25 0.62225 0.43863
CRECO does not Granger Cause AGLOM 0.04684 0.83065
CHANGE does not Granger Cause COMM 25 0.34130 0.56502
COMM does not Granger Cause CHANGE 0.04560 0.83287
AGLOM does not Granger Cause COMM 25 12.4975 0.00186
COMM does not Granger Cause AGLOM 1.24094 0.27731
AGLOM does not Granger Cause CHANGE 25 0.08061 0.77913
CHANGE does not Granger Cause AGLOM 0.08870 0.76863
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RESULTATS REGRESSION cas du Maroc

Dependent Variable: IDE_PIB

Method: Least Squares

Date: 02/02/10 Time: 01:16

Sample: 1981 2005

Included observations: 25

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
TXCHOM -0.101765 0.335056 -0.303727 0.7716
TX_URB 0.031650 0.294662 0.107412 0.9180
NB_GRV 0.010164 0.005295 1.919620 0.1033
EDUC 0.436717 0.790257 0.552626 0.6005
DTXINV 0.287400 0.404973 0.709678 0.5045
DTXACT -0.855562 0.637846 -1.341330 0.2284
DPIB_HAB 0.001293 0.002832 0.456695 0.6640
DM3_PIB 0.212515 0.314445 0.675843 0.5243
DLIBPOL -0.573064 1.381594 -0.414785 0.6927
DLIBECO 0.042019 0.290620 0.144585 0.8898
DINFR -1.920257 1.193467 -1.608974 0.1587
DINF 0.084342 0.165362 0.510047 0.6282
DIDH -13.45274 15.85807 -0.848321 0.4288
DENB -0.586127 0.422899 -1.385971 0.2151
DCOMM 0.027325 0.162419 0.168235 0.8719
DAGLOM -0.393368 0.242786 -1.620225 0.1563
CRECO 0.018359 0.210574 0.087186 0.9334
CHANGE 0.528344 0.519531 1.016964 0.3484
C -8.807256 9.800674 -0.898638 0.4035
R-squared 0.872688 Mean dependent var 1.623903
Adjusted R-squared 0.490753 S.D. dependent var 1.735045
S.E. of regression 1.238155  Akaike info criterion 3.358005
Sum squared resid 9.198163 Schwarz criterion 4.284351
Log likelihood -22.97506  F-statistic 2.284913
Durbin-Watson stat 2.850047  Prob(F-statistic) 0.155894
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Series: Residuals
Sample 1981 2005
Observations 25

Mean 1.93e-15

Median 0.050932
Maximum 2.039176
Minimum -1.173518
Std. Dev. 0.619077
Skewness 1.084367
Kurtosis 6.053330

Jarque-Bera 14.61066
Probability 0.000672

T T
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Résultat réegression apres suppression du point atique

Dependent Variable: IDE_PIB

Method: Least Squares

Date: 02/02/10 Time: 01:24

Sample: 1981 2005

Included observations: 24

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
NB_GRV 0.004245 0.001791 2.369505 0.0640
EDUC 0.405030 0.241504 1.677117 0.1544
DTXINV 0.097395 0.126180 0.771877 0.4751
TX_URB 0.168929 0.091785 1.840489 0.1251
TXCHOM -0.130069 0.102445  -1.269651 0.2601
DTXACT -0.476469 0.201023  -2.370220 0.0639
DPIB_HAB 0.000407 0.000873 0.466344 0.6606
DM3_PIB 0.034985 0.098809 0.354069 0.7377
DLIBPOL -0.134165 0.425988  -0.314950 0.7655
DLIBECO -0.112876 0.091052  -1.239687 0.2701
DINFR -0.753607 0.394907  -1.908314 0.1146
DINF 0.058727 0.050637 1.159765 0.2985
DIDH -5.846791 4945243  -1.182306 0.2902
DENB -0.268074 0.135664  -1.976019 0.1051
DCOMM 0.012324 0.049667 0.248131 0.8139
DAGLOM -0.233665 0.077031  -3.033389 0.0290
CRECO -0.004134 0.064409  -0.064192 0.9513
CHANGE 0.178353 0.165128 1.080090 0.3294
C -9.807741 2.997482  -3.271994 0.0221
R-squared 0.980699 Mean dependent var 1.381795
Adjusted R-squared 0.911217 S.D. dependent var 1.269706
S.E. of regression 0.378327  Akaike info criterion 0.908600
Sum squared resid 0.715655  Schwarz criterion 1.841226
Log likelihood 8.096803 F-statistic 14.11445
Durbin-Watson stat 2.145462  Prob(F-statistic) 0.004115
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Series: Residuals
Sample 1981 2005
Observations 24

Mean -1.25e-15
Median 0.027598
Maximum 0.249607
Minimum -0.431679
Std. Dev. 0.176396
Skewness -0.602619
Kurtosis 2.775065

Jarque-Bera 1.503195
Probability 0.471612

Breusch- Pagan test for heteroskedasticity

coefficient std. error t-ratio p-value
const -0,585204 0,486429 -1,203
DLIBPOL 0,0515063 0,0691290 0,7451
DLIBECO 0,00992148 0,0147758 0,6715
CRECO -0,00139168 0,0104522 -0,1331
DAGLOM -0,00838246 0,0125005 -0,6706
DCOMM 0,00878152 0,00805984 1,090
DPIB_HAB -5,21404e-05 0,000141642 -0,3681
DENB -0,00147865 0,0220154 -0,06716
CHANGE 0,0167245 0,0267968 0,6241
DTXINV  -0,0143087 0,0204763 -0,6988
DM3_PIB -0,0149420 0,0160347 -0,9319
DINF -0,00203383 0,00821733 -0,2475
DINFR  -0,0255658 0,0640853 -0,3989
EDUC 0,0187186 0,0391910 0,4776
DTXACT  0,0289637 0,0326219 0,8879
TXCHOM -0,0153558 0,0166246 -0,9237
TX_URB 0,0118614 0,0148948 0,7963
NB_GRV  0,000232642 0,000290693 0,8003
DIDH -0,195136  0,802510 -0,2432

Explained sum of squares = 0,0190336

Test statistic: LM = 12,059298,

with p-value = P(Chi-square(18) > 12,059298) = 0,84

4161
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residual

Regression residuals (= observed - fitted IDE_PIB)

L L L
1980 1985 1990 1995 2000

Résultat test MCG Cochrane-Orcutt
Model 4: Cochrane-Orcutt, using observations 1980432 T = 23)

Dependent variable: IDE_PIB

Coefficient  Std. Error t-ratio p-value

const -8,45391 3,12772 -2,7029 0,05393
DLIBPOL -0,423989 0,507473 -0,8355 0,45044
DLIBECO -0,129285 0,114067 -1,1334 0,32037
CRECO 0,0271352  0,0727092 0,3732 0,72793
DAGLOM -0,203611  0,0884825 -2,3011 0,08283
DCOMM -0,0420307 0,0419592 -1,0017 0,37317
DPIB_HAB 4,66972e-05 0,00117388 0,0398 0,97017
DENB -0,267079 0,121064 -2,2061 0,09203
CHANGE 0,0414236 0,14717 0,2815 0,79231
DTXINV 0,0908778 0,118326 0,7680 0,48530
DM3_PIB 0,0517298  0,0905088 0,5715 0,59821
DINF 0,114231 0,0516117 2,2133 0,09129
DINFR -0,815159 0,359883 -2,2651 0,08620
EDUC 0,309443 0,182965 1,6913 0,16605
DTXACT -0,602663 0,200846 -3,0006 0,03992
TXCHOM -0,0430796  0,105071 -0,4100 0,70281
TX_URB 0,153427 0,0876229 1,7510 0,15484
NB_GRV 0,0033868 0,0015916 2,1279 0,10044
DIDH -4,33055 3,66824 -1,1806 0,30319

Statistics based on the rho-differenced data:

**

Mean dependent var 1,421814 S.D. dependent var 1,282673
Sum squared resid 0,328394 S.E. of regression 0,286529
R-squared 0,990934 Adjusted R-squared 0,950138
F(18, 4) 49,15834 P-value(F) 0,000890
rho -0,229852  Durbin-Watson 2,452218
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Test de stabilité des coefficients du modele

Ramsey RESET Test:
F-statistic 43.18723  Probability 0.106981
Log likelihood ratio 102.8147  Probability 0.000000
Test Equation:
Dependent Variable: IDE_PIB
Method: Least Squares
Date: 02/02/10 Time: 03:15
Sample: 1982 2005
Included observations: 23
Convergence achieved after 25 iterations
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
NB_GRV -0.001957 0.001302 -1.503468 0.3737
EDUC -0.139031 0.089917 -1.546206 0.3655
DTXINV 0.037607 0.021271 1.768037 0.3277
CHANGE -0.168170 0.059056 -2.847640 0.2150
CRECO -0.022173 0.021926 -1.011306 0.4964
DAGLOM 0.086007 0.042100 2.042924 0.2898
DCOMM -0.052171 0.018955 -2.752421 0.2219
DENB -0.022121 0.037120 -0.595926 0.6579
DIDH -0.013917 1.196902 -0.011627 0.9926
DINF 0.011097 0.011191 0.991612 0.5027
DINFR 0.707838 0.145021 4.880941 0.1286
DLIBECO -0.003667 0.019509 -0.187947 0.8817
DLIBPOL -0.298141 0.092250 -3.231877 0.1910
DM3_PIB 0.069345 0.023735 2.921698 0.2099
DPIB_HAB 0.000800 0.000244 3.274681 0.1887
DTXACT -0.244043 0.060164 -4.056299 0.1539
TXCHOM 0.072090 0.031964 2.255328 0.2657
TX_URB 0.059677 0.034775 1.716085 0.3359
C -1.259000 1.906910 -0.660230 0.6285
FITTED"2 0.158407 0.089801 1.763966 0.3283
FITTED"3 0.012265 0.018368 0.667723 0.6252
AR(1) 0.584245 0.319265 1.829971 0.3184
R-squared 0.999896 Mean dependent var 1.421814
Adjusted R-squared 0.997716 S.D. dependent var 1.282673
S.E. of regression 0.061306  Akaike info criterion -3.968318
Sum squared resid 0.003758 Schwarz criterion -2.882193
Log likelihood 67.63566 F-statistic 458.5429
Durbin-Watson stat 0.995709  Prob(F-statistic) 0.036806
Inverted AR Roots .58
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Modele final 15 variables
Model 29: Cochrane-Orcutt, using observations 12803 (T = 23)
Dependent variable: IDE_PIB

Coefficient  Std. Error t-ratio p-value

const -7,56487 0,614525 -12,3101 <0,00001 ***
DLIBPOL -0,435484 0,186323 -2,3373 0,05206 *
DLIBECO -0,166359  0,0404806 -4,1096 0,00452  ***
CRECO 0,0459512  0,0221854 2,0712 0,07708 *
DAGLOM -0,179672 0,038122 -4,7131 0,00218  ***
DCOMM -0,0538828 0,0234345 -2,2993 0,05505 *
DENB -0,26876 0,0653525 -4,1125 0,00450  ***
DTXINV 0,104143 0,0457763 2,2751 0,05705 *
DM3_PIB 0,0725287  0,0375695 1,9305 0,09485 *
DINF 0,105868 0,029272 3,6167 0,00855  ***
DINFR -0,719632 0,244154 -2,9474 0,02148 **
EDUC 0,313514 0,083617 3,7494 0,00717  ***
DTXACT -0,64021 0,0713383 -8,9743 0,00004  ***
TX_URB 0,128274 0,0176297 7,2760 0,00017  ***
NB_GRV 0,00286578 0,000633878 4,5210 0,00273  ***
DIDH -4,79568 2,02218 -2,3715 0,04949  **

Statistics based on the rho-differenced data:
Mean dependent var 1,421814 S.D. dependent var 1,282673
Sum squared resid 0,346481 S.E. of regression 0,222480
R-squared 0,990428 Adjusted R-squared 0,969916
F(15, 7) 93,59936 P-value(F) 1,40e-06
rho -0,198578  Durbin-Watson 2,371551

Test for normality of residual -

Null hypothesis: error is normally distributed
Test statistic: Chi-square(2) = 3,47286

with p-value = 0,176148




Test de normalité des résidus

6 T T
Test statistic for normality:
Chi-squared(2) = 3,473 pvalue = 0,17615
5|
4t
n
2 3r
[
[a)

T
uhat4
N(-3,394e-016 0,22248) ——

-0.6 -0.4 -0.2

Frequency distribution for uhat4, obs 1-24

uhat4

number of bins = 7, mean = -3,39402e-016, sd = 0,22

interval midpt frequency rel.

<-0,22021 -0,25919 3 13,04%
-0,22021 - -0,14224 -0,18123 0 0,00%
-0,14224 - -0,064274 -0,10326 3 13,04%
-0,064274 - 0,013694 -0,025290 3 13,04%
0,013694 - 0,091662 0,052678 9 39,13%
0,091662 - 0,16963 0,13065 4 17,39%

>= 0,16963 0,20861 1 435%

Missing observations =1 ( 4,17%)

Test for null hypothesis of normal distribution:
Chi-square(2) = 3,473 with p-value 0,17615

0.2

0.4 0.6

248
cum.

13,049% ****

13,04%

26,09% ****

39,13% ****

78’26% *kkkkkkkkkkkkk
95’65% *kkkkk
100,00% *
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Test de colinéarité
Variance Inflation Factors

Minimum possible value = 1.0
Values > 10.0 may indicate a collinearity problem

DLIBPOL 1,818
DLIBECO 2,240
CRECO 6,945
DAGLOM 3,184
DCOMM 3,542
DENB 9,632
DTXINV 3,391
DM3_PIB 8,556
DINF 2,387
DINFR 2,663
EDUC 2,580
DTXACT 2,393
TX_URB 4,651
NB_GRV 1,942
DIDH 6,984

VIF(j) = 1/(1 - R(j)*2), where R(j) is the multiple
correlation coefficient

between variable j and the other independent variab

Properties of matrix X'X:

1-norm = 9173141,5
Determinant = 1,2050793e+027
Reciprocal condition number = 1,154662e-009

les
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IDE_PIB

Actual and fitted IDE_PIB

residual

e 1’;80 19;85 19;90 1’;95 2(;00
Regression residuals (= observed - fitted IDE_PIB)
0.25 T T T T
0.2 .
0.15 [ 1
0.1 1
0.05 [ 1
T 0 A O Y EO R
-0.05 i
-0.1 .
-0.15 7
-0.2 .
-0.25 7
-0.3 : : : :

1985 1990 1995 2000
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LAG ACF PACF Q-stat. [p-val ue]
1 -0,1983 -0,1983 1,0274 [0,31 1]

2 -0,1862 -0,2347 1,9768 [0,37 2]

3 0,1203 0,0311 2,3931 [0,49 5]

4 0,0629 0,0610 2,5127 [0,64 2]

5 0,0839 0,1607 2,7378 [0,74 0]

6 -0,2515 -0,1999 4,8777 [0,56 0]

7 0,0404 -0,0343 4,9364 [0,66 8]

8 -0,1973 -0,3645 * 6,4287 [0,59 9]

9 -0,0196 -0,1324 6,4445 [0,69 5]
10 -0,1153 -0,3264 7,0322 [0,72 2]
11 0,0726 0,1011 7,2851 [0,77 6]
12 0,0277 -0,0508 7,3252 [0,83 5]
13 -0,1235 0,0733 8,2021 [0,83 0]
14 0,0198 -0,2379 8,2271 [0,87 7]
15 0,1061 0,0586 9,0369 [0,87 6]
16 0,2184 -0,0229 12,9560 [0,67 6]
17 -0,2617 -0,1648 19,5194 [0,30 0]
18 0,0081 -0,2320 19,5270 [0,36 0]
19 0,2405 0,1276 27,8413 [0,08 7]
20 -0,0926 -0,1800 29,4848 [0,07 9]
21 -0,0610 0,0480 30,5542 [0,08 1]
22 0,0061 -0,1122 30,5757 [0,10 5]

Residual ACF

1f +- 1,96/TA0,5
0.5

0 H [ [ IO B ] ,,,,, P R R R 1. l ,,,,,, I ,,,,,,,,,,,, l ,,,,, R RER R
-0.5 F

at ‘
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Test d’autocorrélation des résidus
Residual autocorrelation function

lag

Residual PACF

+-1,96/T~0,5

10 15 20
lag
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